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RESUMEN

En la investigacion, se ha identificado los factores de decisién para
la negociacién de Bonos del Estado, otorgados al magisterio ecuatoriano
por jubilacién anticipada, mediante el uso de fundamentos tedricos de las
finanzas personales y herramientas metodoldgicas econométricas del

Modelo Probit.

Posterior a la implementacién del Modelo Probit, se obtiene que los
coeficientes de las variables: “ingreso del hogar” y “aversién al riesgo
(perfil)" son significativas con un error del 1% (99% de nivel de confianza);
por tanto los factores: sexo, estado civil, regidn, nivel de instruccidn,
nimero de personas en hogar y plazo del bono, no son significativos.
Adicionalmente, la probabilidad de venta del bono considerando todas

las variables es del 90,43%.

En un sentido especifico, los resulfados evidencian que, en relaciéon
a la "aversién al riesgo”, si el maestro jubilado pasa de ser arriesgado a
conservador, la probabilidad de que venda el bono de jubilacién del
magisterio decrece en 0,048%; mientras que, si el maestro jubilado pasa a

ser moderado la probabilidad de venta aumenta en un 4,73%.

Conrespecto alingreso econdmico, se deduce que por cada ddlar
adicional que recibe el maestro jubilado, la probabilidad de venta del
bono de jubilacién del Magisterio se reduce en 0,013%; por tanto, cuando
se presentan necesidades financieras en el hogar del jubilado, habrd la

tendencia a negociar este titulo valor para obtener liquidez.



ABSTRACT

In the research, the deciding factors for selling Ecuadorian Sovereign
Bonds granted to retired teachers have been identified using theoretical
fundamentals of personal finance and econometric methodological tools

such as Probit Model.

After using Probit Model, results show that the coefficients of the
variables “household income” and ‘risk aversion (risk profile)" are significant
with an emor of 1% (99% confidence level); furthermore, gender, marital
status, region, academic instruction, household members and bond
maturity are not significant. Additionally, the probability for selling bonds,

considering all the variables, is 90,43 %.

In a specific sense, the results show that, with regard to "risk aversion
(risk profile)”, if the retired teacher change from having a risky investor
profile to conservative profile, the probability for selling bonds decreases by
0,048%, while, if the refired teacher change from having a risky investor

profile to moderate profile, the probability increases by 4,73%.

In relation to “household income, it follows that for each additional
dollar received by the retired teacher, the probability for selling bonds is
reduced by 0,013 %; therefore, when financial needs arise at home of the
retired, there will be a tendency to negotiate the bond in order to obtain

money.



INTRODUCCION

La Constituciéon de la RepuUblica del Ecuador dispone que el Estado
estimulard la jubilacién del personal docente del sector pUblico, mediante
el pago de una compensacién variable que relacione edad y afios de
servicio. El monto mdximo serd de ciento cincuenta salarios bdsicos
unificados del trabajador del sector privado y de cinco salarios bdsicos
unificados del trabajador privado en general por afo de servicios. La Ley
Orgdnica del Servicio Publico -LOSEP- y su Reglamento General y la Ley
Orgdnica de Educacién Intercultural -LOEI- norman y regulan los
procedimientos y métodos de cdlculo de esta bonificacién de jubilacidn y

la forma de pago ya en efectivo o en bonos del estado.

En el mercado de capitales, ante la necesidad de recursos (dinero),
se han disefiado herramientas a las que pueden acceder las empresas y
los gobiernos de los paises de todo el mundo para ejecutar sus actividades
y proyectos. Una de las herramientas mds comunes que las empresas y los

gobiernos utilizan son los bonos o titulos de deuda.

Un bono es un fitulo-valor representativo de un crédito. Los
gobiernos y las empresas emiten bonos en forma de titulos o certificados,
fisicos o desmaterializados, mediante los que se comprometen a pagar o
devolver al tfitular o comprador del bono una cantfidad especifica de
dinero correspondiente al valor inicial del bono mds intereses. Estos titulos
valores poseen determinadas caracteristicas o condiciones financieras
como: valor nominal, plazo, tasa de interés, fecha de emisidén y fecha de
vencimiento, amortizacién, periodo de gracia y pueden ser negociados a

través de las bolsas de valores.

Asi, en situaciones en las que existen dificultades de liquidez vy
complicaciones en la disponibilidad de fondos, un Estado puede pagar las
deudas a sus acreedores en titulos-valores, adquiriendo un compromiso de
pago futuro, principalmente, en temas de inversidn y pago de jubilaciones,

y Ecuador no ha sido la excepcidn.



En el caso ecuatoriano, existen bonos del estado de deuda interna

y de deuda externa que las autoridades de turno lo han emitido para el

cumplimiento de los objetivos propuestos para su periodo de gobierno.

Problemdtica

En nuestro andlisis encontramos que el estado ecuatoriano

mantiene a Febrero de 2013:

1. Pricridad de atender el "Programa de Reforma Institucional de la

Gestion Publica” considerando el periodo de ejecucion 2011-2016;
Requiere financiar parcialmente con Bonos del Estado de Deuda
Interna el "Programa de Inversidn para Infraestructura Econdmica, a
través del Financiamiento Presupuestario y el Manejo de las Finanzas
Publicas, periodo 2013-2014";

El Ministerio de Educacidn ha venido cumpliendo el Cronograma de
Jubilaciones tanto para personal docente como para el administrativo
de su jurisdicciéon que contempla el Plan Decenal Educativo del 2006 al
2015. Tanto en los casos de enfermedades catastroficas con pago en
efectivo como para los de jubilaciones voluntarias anticipadas con
bonos del estado como bonificacion.

Se tuvo previsto que en los meses de julio, agosto, septiembre, octubre
y hoviembre de 2013 salgan del Magisterio 449, 471, 1.184, 3.956 y 1.862
docentes respectivamente, dando un total de 7.922 que ya han
cumplido los requisitos para que se acojan a la jubilacién previo el pago
de la bonificacion, lo que significa una inversion de mds de 365 millones
en bonos del estado ecuatoriano de deuda interna.

Mediante Acta Resolutiva No. 003 de 21 de febrero de 2013 el Comité
de Deuda y Financiomiento autorizd y aprobd la emisidn, las
caracteristicas y condiciones financieras de los Bonos de Deuda
Interna, con cardcter de reservada para financiar parcialmente con

Bonos del Estado de Deuda Interna el "Programa de Inversidon para



Infraestructura Econdémica, a través del Financiamiento Presupuestario
y el Manejo de las Finanzas PUblicas, periodo 2013-2014";

6. En el Catastro Publico de Mercado de Valores estdan inscritos una
determinada cantidad de bonos de deuda interna desde el 25 de
febrero de 2013 con el objeto de atender parcialmente o requerido

para este proyecto.

A la fecha se encuentran vigentes las emisiones estipuladas al
amparo de las Actas Resolutivas N9. 003y 018 del afio 2013 y 007 del 2014
por un valor nominal total de US$534.696.092,84 en Bonos del Estado de
Deuda Interna de los cuales se han negociado! US$95.665.661, que

representa el 18,38% del total hasta el 31 de marzo del 2015.

El valor total emitido en Bonos del Estado de Deuda Interna, fue
entregado a 11.224 maestros que accedieron a la jubilacidén en forma
voluntaria; quienes al momento de su salida laboral cuentan de 60 a 70
afios de edad, que su generacién ha sido una de las clases profesionales
con remuneracion insuficiente y pago inoportuno. En un criterio global,
podemos decir, que la mayoria o casi su fotalidad, no poseian la cultura
del ahorro, mucho peor manejar conceptos de cultura bursdtil. Para el
primer grupo de jubilados definitivamente ha sido muy complicado
absorber el concepto de pago con bonos del estado, mds aiun cuando
éstos son desmaterializados, sus caracteristicas, sus restricciones, su
utilizacién, su custodia, forma de negociacidn; es decir, esta poblacidén de
jubilados ha requerido de acompafiamiento de asesores, pdarientes,
amigos, personas de confianza, lo que obligd a que autoridades del
Ministerio de Educacion, Superintendencia de Compafiias, Bolsas de
Valores y sobre todo las Casas de Valores autorizadas del pais realicen
actividades de capacitacion, de informacién y de ensefianza a fin de que
la asesoria sea profesional para socidlizar lo que iban a recibir, lo que

recibieron, cémo cuidarlo y cédmo negociarlo, cdémo utilizarlo y que

1 Al referirse a "negociado”, se entiende que los maestros jubilados han
decidido vender su Bono del Estado a un precio determinado a través de
una Casa de Valores, registrada en las Bolsas de Valores de Guayaquil y/o
Quito.



conozcan informacién profesional y ética a fin de que puedan tomar
decisiones de venta y acceder al dinero en efectivo después de su

comercializacion.

Esta decision del maestro jubilado de vender o conservar el Bono
del Estado podria estarrelacionada con factores como: caracteristicas del
bono, y el perfil del beneficiario del titulo valor, por tanto, seria importante
estudiar en el contexto ecuatoriano, cudles son los factores que tienen
mayor incidencia o gue influyen en mayor escala en la decision de

negociacion.

En consecuencia, los resulfados de esta investigacidon serdn de
impacto para los diversos actores del mercado de capitales como:
Gobierno, Entidades de Control, Bolsas de Valores, Casas de Valores,
Operadores de Valores, inversionistas nacionales e internacionales, el
propio jubilado, sus familiares y otros que como el Banco Central del
Ecuador, ha tenido que por varias ocasiones reorganizar el drea del
Depdsito Centralizado de Valores y de Pagos Nacionales; ademds, ha
permitido identificar necesidades y estrategias de accidén, que optimicen
sus decisiones, en funcién de la atencidén masiva de la poblacién, sistemas
computacionales, modernizacién de la banca privada, mds énfasis en los
aspectos tecnoldgicos, mayores seguridades para manejo y movimientos
de recursos, mejoramiento en la toma de decisiones; es decir,
considerando variables mds significativas que conduzcan al mejoramiento
de la cultura financiera de cada uno de los parficipes y del

emprendimiento personal.

Por su parte, el enfoque dado hacia las Finanzas Personales que es
la visidn tedrica seleccionada para esta tesis, permite el estudio del
comportamiento econdmico, de las variables que inciden en la toma de
decisiones econdmicas individuales y colectivas de los actores claves
donde reside el poder econdmico. Sin duda, estos fundamentos
constituyen una guia en el estudio de los factores de decisidon para la

negociacion de los Bonos del Estado Ecuatoriano de Deuda Interna.



Delimitacién de la investigacion

Especificamente, la investigacidn tendrd como objeto de estudio
al grupo de profesores jubilados que han recibido los Bonos del Estado,

emitidos segun las Resoluciones 003, 018 y 007-2014.

En el andilisis, se incluyen, los factores de: caracteristicas del bono,

el perfil del beneficiario y dmbito de negociacién.

Hipétesis

La decisién de venta de los Bonos del Estado otorgados a los

docentes estd condicionada al nivel de ingresos de los maestros jubilados.

Justificacion

El estudio del fendmeno de emisidn y negociacién de los Bonos del
Estado en los afios 2013y 2014 y el andlisis de los factores de decisién para
la negociacién de estos ftitulos-valores proporcionardn informacién
decisiva para la formulacién de estrategias a nivel de Estado Ecuatoriano,
sus institucionesinvolucradas, Bolsas de Valoresy Casas de Valores; debido
a gue, permitirdn idenfificar, de manera general, las bondades del titulo-
valor, sus caracteristicas de emisidén, sus seguridades, sector de la
poblacién a quien se entregd los bonos, programas de educacion bursatil
de parte de las entidades de autorregulacion, tecnologia disponible, perfil
de jubilado beneficiario del bono, asi por ejemplo, las Casas de Valores
podrian opfimizar sus esfuerzos enfocdndose en los sistemas de
documentacién y archivo, reportes, procedimientos de prevencién de
lavado de activos, definicién de perfil de inversionista, expansién de
programas de educacién bursdtil, definicion de poblacidén beneficiaria,
seguimiento a aquellos jubilados que cuenten con las caracteristicas para
enagjenacidén o requerimientos especiales como: edad, ubicacién

geogrdfica, género, entre otras.



Por su parte, el Gobierno Central conjuntamente con instituciones
relacionadas: Ministerio de Finanzas, Ministerio de Educacién, Banco
Central del Ecuador, Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros:
podria tomar en consideracién las conclusiones de esta investigacion
para:

1. Revisidn de la Politica Econdmica,

2. Revisibn de los ftitulos valores que se enfregan a los sectores
poblacionales especiales.

3. Reformulacién de procedimientos de Programas de Reforma
Institucional de la Gestién Publica.

4. Posibilidad de andlisis y reforma de caracteristicas en el disefio de

instrumentos de Deuda PuUblica.

Adicionalmente, se evidencia que este tipo de estudios no han sido
realizados en Ecuador, ni en el mundo, por tanto, se trata de un tema que
es original y que podria constituirse en una base para futuros trabajos
cientificos. Inclusive, a nivel metodoldgico, se usard técnicas
econométricas que facilitan, en gran medida, la obtencién de resultados

consistentes.

Al considerar los factores de tiempo, relevancia del tema, recursos
invertidos y disponibilidad de la informacidn, se puede inferir que la tesis es
viable, debido a que: se ha delimitado el tema de investigacidon para
cumplir con los tiempos académicos establecidos; el objeto de andlisis es
importante, actualy de coyuntura politica, econdmicay social; y, se tiene
las fuentes de datos y el presupuesto para llevar a cabo este Trabagjo de

Titulacién.



Objetivos

Objetivo General

Identificar los factores de decisién para la negociacién de bonos

del Estado otorgados al magisterio ecuatoriano por jubilacién anticipada

mediante el uso de fundamentos tedricos de las finanzas personales.

Objetivos Especificos

Para dar cumplimiento al objetivo general de la investigacion, se

han definido los siguientes objetivos especificos:

* Contextualizar el proceso de adjudicacién de bonos del estado a

docentes ecuatorianos por jubilacién voluntaria.

* Describir el perfil del docente ecuatoriano beneficiario de bonos del

estado por jubilacién voluntaria.

* |dentificar los factores que motivan la venta de bonos del estado

por jubilacidn voluntaria a los docentes.

* |dentificar las relaciones causales entre la decision de venta y
factores asociados con: caracteristicas del bono, perfil del jubilado

y elementos del entorno bursdatil.



CAPITULO I: CONTEXTO

Este estudio se basa principalmente en el cumplimiento de lo
estipulado en la VIGESIMO PRIMERA DISPOSICION TRANSITORIA de la
Constituciéon de la RepuUblica del Ecuador 2008 que dice: "El Estado
estimulard la jubilacién de las docentes y los docentes del sector pUblico,
mediante el pago de una compensacidn variable que relacione edad y
afios de servicio. El monto mdximo serd de ciento cincuenta salarios
bdsicos unificados del trabajador privado, vy de cinco salarios bdsicos
unificados del trabajador privado en general por afio de servicios. La Ley

regulard los procedimientos y métodos de cdiculo”.

La Ley Orgdnica de Servicio PUblico -LOSEP- en su:

Articulo 3.- Ambito.- Las disposiciones de la presente ley son de
aplicacion obligatoria, en materia de recursos humanos y remuneraciones
en toda la administracién pUblica, que comprende:

(1) Los organismosy dependencias de las funciones Ejecutiva, .......

Articulo 81 .- Estabilidad de las y los servidores pUblicos.- en su cuarto
pdrafo dispone:
..... Las servidoras y servidores de las instituciones sefialadas en el
articulo 3 de esta Ley, cumplidos los sesenta y cinco (65) afios de edad,
habrdn llegado al tope mdximo de su carrera en el servicio publico,
independientemente del grado en el cualse encuentren ubicados, sin que

puedan ascender”.

"A las servidoras y servidores que, a partir de dicha edad, cumplan
los requisitos establecidos en las leyes de la seguridad social para la
jubilacién y requieran retirarse voluntariomente del servicio pUblico, se les
podrd aceptarsu peticidn y se les reconocerd un estimulo y compensacién
econdmica, de conformidad con lo determinado en la Disposicidn

General Primera."
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“Las servidoras y servidores, a los setenta (70) afios de edad, que
cumplan los requisitos establecidos en las leyes de la seguridad social para
la jubilacion, obligatoriamente tendran que retirarse del servicio publico y
cesaran en su puesto. PercibirAdn una compensacidon conforme a la

Disposicion General Primera".

Articulo 129.- Beneficio por Jubilacion.- “lLas y los servidoras o
servidores, de las entidades y organismos comprendidos en el articulo 3 de
esta ley, que se acojan a los beneficios de la jubilacion, tendran derecho
a recibir por una sola vez cinco salarios basicos del trabajador privado por
cada afo de servicio contados a partir del quinto afio y hasta un monto
maximo de ciento cincuenta salarios basicos unificados del trabajador
privado en total, para cuyo efecto, se efectuaran Ilas reformas
presupuestarias correspondiente en funcidon de la disponibilidad fiscal
existente. Se podra pagar este beneficio con bonos del Estado. Se
exceptiuan de esta disposicion los miembros de las Fuerzas Armadas y la

Policia Nacional".

“Los jubilados y quienes reciban pensiones de retiro solamente
podran reingresar al sector publico en caso de ocupar puestos de libre
remocion y aquellos comprendidos dentro de la escala del nivel jerarquico
superior, asi como puestos de docencia universitaria e investigacion

cientifica".

“En caso de reingreso al sector publico, el jubilado que ya recibié

este beneficio, no tendra derecho a recibirlo nuevamente".

DISPOSICIONES GENERALES.- PRIMERA- “El monto de la
indemnizacioén, por supresion de partidas del personal de las instituciones,
entidades y organismos determinados en el articulo 3 de esta ley, sera igual

al indicado en el articulo 129 de esta ley"....

Se complementa con lo dispuesto en el REGLAMENTO GENERAL A LA
LEY ORGANICA DEL SERVICIO PUBLICO -LOSEP-
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Articulo 288.- De la compensacion por Jubilaciéon y retiro no
obligatorio.-
“La o el servidor publico que cumpla con los requisitos establecidos en las
leyes de seguridad social para la jubilaciéon, podra presentar
voluntariamente su solicitud de retiro de servicio publico, solicitud que
podra ser aceptada por la institucion de conformidad con el plan
aprobado por aquella y se reconocera al solicitante un estimulo y
compensacidon econdmica, de conformidad a la Disposicion General
Primera de la LOSEP, en concordancia con los articulos 128 y 129 de la
misma ley. Dicha solicitud sera aceptada por la institucion previa la

verificacion de la disponibilidad presupuestaria”

Para proceder al pago de la compensacion econdmica por jubilacion y
retiro voluntario, se establece que en caso de que la o el servidor publico tenga
menos de 70 afios, la compensacion econémica podra ser cancelada el 50% en
bonos del Estado y el 50% restante en Efectivo, si no existiere disponibilidad

presupuestaria suficiente, caso contrario se pagara el 100% en efectivo".

Este Reglamento es reformado en su segundo inciso por el articulo 1 del
Decreto Ejecutivo No. 99 publicado en el Tercer Suplemento del Registro Oficial
No. 79 de 12 de Septiembre del 2013. Que describe que: “la compensacion
econdmica podra ser cancelada en bonos del Estado, si no existiere disponibilidad

presupuestaria suficiente, caso contrario se pagara en efectivo".

Adicionalmente, segun la LEY ORGANICA DE EDUCACION

INTERCULTURAL -LOEI-, en su Disposicion General Novena, dispone:

“Como estimulo para la jubilacion de las y los docentes, el Estado les
pagara por una sola vez las compensaciones econdmicas establecidas en

la Ley Organica de Servicio Publico para el efecto".

“Las y los docentes que se acojan a los beneficios de la jubilaciéon
tendran derecho arecibir por una sola vez cinco salarios basicos unificados
del trabajador privado por cada afio de servicio contados a partir del

quinto afio y hasta un monto maximo de ciento cincuenta salarios basicos



unificados del trabajador privado en total, para cuyo efecto, se
efectuardn las reformas presupuestarias correspondientes en funcidn de la
disponibilidad fiscal existente, se podrd pagar este beneficio en bonos del
Estado, de conformidad con lo establecido en los arficulos 81 y 129 de la

Ley Orgdnica de Servicio Publico”.

Ademds la SENPLADES mantiene incluido en el Plan Anual de
Inversiones 2013 del Ministerio de Educacién, al “Programa de Reforma

Institucional de la Gestidon Publica".

En concordancia con este marco legal, y en aplicacidn de la
normativa citada anteriormente, el Comité de Deuda y Financiamiento en
uso de las atribuciones previstas en el Cédigo Orgdnico de Planificaciéon y
Finanzas resuelve autorizar y aprobar la emisidn y las caracteristicas y
condiciones financieras de los Bonos del Estado de Deuda Interna,
destinada a financiar parcialmente el "Programa de Inversién para
Infraestructura Econdmica, a través del Financiamiento Presupuestario y el
Manejo de las Finanzas PUblicas, periodo 2013-2014", segun los siguientes

actos administrativos:

Acta Inscripcién Acuerdo -
Resolutiva Fecha Catastro P. MV Fecha Ministerial Fecha Valor emitido
2013-02-
003 Q.IMV.2013.975
I 2013-02-21 25 2013-09- .
Modificada 2013-07-12 Q.IMV.2013.0378 5013-07- 216 04 US$ 20'617.000,00
por 009 2
25
018- Q.IMV.2013.0489 | 2013-10- 2013-10-
PRIMERA 2013-09-27 ’ ’ ’ 249 US$ 21'426.707,50
. 8 02 03
Actualiz. 2013
018- Q.IMV.2013.0489 | 2013-10- 2013-11-
PRIMERA 2013-09-27 ’ ’ ’ 286 US$ 58'408.516,50
. 8 02 01
Actualiz. 2013
018-- Q.IMV.2013.0489 | 2013-10- 2013-11- us$
PRIMERA 2013-09-27 8 02 316 29 194°315.755,00
Actualiz. 2013
018.-
PRIMERA 2013-09-27 | QIMV:2013.0489 | 2013-10- 334 2013-12- US$ 90°307.097,50
. 8 02 23
Actualiz. 2013
007-2014
SC.IRQ.DRMV.20 | 2014-05- 2014-11- us$
segunda - | 2014-05-16 | 4 500 27 250 24 135'600.969,42
Actualiz. 2014
007-2014
Segunda 2014-05-16 SCIRQDRMV.20 | 2014-05- 261 2014-12- US$ 14'020.046,92
. 14.2089 27 03
Actualiz. 2014
TOTAL EMITIDO 534'696.092,84

Tabla 1: Actos Administrativos

Fuente: Comité de Deuda y Financiamiento
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De esto se desprende que en siete (7) procesos de emisién se ha
satisfecho al 50% de la poblacion en trdmite de jubilacién del Ministerio
de Educacidn tanto en docentes como en personal administrativo.
Dejando los demds procesos hasta 2016-2017 con la expectativa de que
se reanuden los procesos de jubilacidn anficipada con pago de la
bonificacién con bonos del estado de deuda interna. La poblacién
docente por jubilarse prevista para los afios 2015-2017 seria alrededor

de 20.000.

De conformidad con la legislacién actual de la seguridad social,
adquieren derecho de jubilacién ordinaria por vejez quienes cumplan

con los siguientes requisitos en cuanto a tiempo de aportes y edades se

refiere:
Tiempo de aportacién Edad del trabajador
40 afos Sin limite de edad
30 afos 60 afnos
15 afios 65 anos
10 afos 70 afos

Tabla 2: Tempo de aportes y Edades

Fuente: Ministerio de Educacién

Existen cuatro (4) clases de jubilaciones:

1. Jubilacién Obligatoria: Las servidoras y servidores, a los setenta (70)

afos de edad, que cumplan los requisitos establecidos en las leyes
de la seguridad social para la jubilacién, obligatoriamente tendrdn
que retirarse del servicio publico y cesardn en su puesto. Percibirdn
una compensacion conforme a la Disposicion General Primera.

2. Jubilacién por Enfermedad Catastréfica: Los adultos mayores y

personas que fienen una patologia que les impida continuar con sus
funciones sea por enfermedad degenerativa o huérfana pueden

acogerse al proceso de jubilacion por Enfermedad Catastrofica.
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3.

Jubilacién por Invalidez: Los servidores que adolecen de una
enfermedad invalidante o degenerativa certificada por el Instituto
Ecuatoriano de Seguridad Social y que su patologia les impida
continuar con sus funciones pueden acogerse al proceso de
jubilaciéon porinvalidez.

Jubilacién Voluntaria: Es el proceso por el cual cuando un servidor
llegd a su edad de jubilacion voluntaria que se encuentra entre los
60 a los 69 afios de edad y cumple con el tiempo de servicio
establecido por las leyes de la seguridad social, a fin de que pueda
acogerse al proceso de jubilacion siempre y cuando se cuente con
la disponibilidad presupuestaria y este proceso haya sido priorizado
por el SNAP y se opere de conformidad con el plan que al efecto
establezca cada institucion. Una vez que fuere legalmente

presentada y aceptada las instancias respectivas.

Cada tipo de jubilacién tiene sus requisitos y procedimientos, lo

fundamental es cumplir con las condiciones para ser elegible al proceso

de jubilacién y que es:

1
2.

Ser docente con nombramiento definitivo.

Estar asistiendo a laborar normalmente a su lugar de trabajo, o
encontrarse ausente, debido a una situacion de enfermedad o
calamidad doméstica debidamente justificada por el Distrito.

No haber realizado el aviso de salida del IESS ni encontrarse
recibiendo pensioén jubilar.

No encontrarse inmerso en sumario administrativo o proceso legal
laboral alguno.

Cumplir con la edad y tiempo de servicio que establecen las Leyes
de Seguridad Social de acuerdo al tipo de proceso de jubilacion.
Estar ocupando su cargo de origen, y no encontrarse en comision de
servicios.

No haber recibido indemnizacién alguna por parte del Estado, por

compra de renuncia, supresion de partida o jubilacion.

De esta manera, la edad y el periodo de aportacion de los maestros

tienen relacion directa con las caracteristicas de cada bono para el

proceso de jubilacidn anticipada y contienen caracteristicas financieras
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diferentes tanto en las tasas de interés, plazos y periodos de gracia. Las

caracteristicas de los bonos para los docentes jubilados son:

Edad del ; N N N N "
65 0 mas 64 anos 63 afnos 62 afnos 61 afos 60 afnos
maestro
Plazo del B 5 - - ~ o
5 anos 6 afos 7 afos 8 anos 9 anos 10 afnos
bono
Tasa de
) 5,07% 5,36% 5,64% 5,93% 6,21% 6,50%
Interés
Periodo 5 N - - - ~
. 4 anos 5 afos 5 afos 5 afos 5 afos 5 afos
de Gracia
Pago de
] Semestral Semestral Anual Anual Anual Anual
Capital

Tabla 3: Caracteristicas de los Bonos del Estado

Fuente: Elaboracién propia, en base a Ministerio de Educacién (2013)

Es importante citar que los jubilados voluntarios, si bien han recibido
sus bonificaciones de conformidad con la constitucién y las leyes del
sector publico y de la educacion ecuatoriana, no es menos cierto que
les entregaron bonos del estado ecuatoriano de deuda interna con las

siguientes caracteristicas:
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Tabla 4: Resumen de emisiones de bonos del estado ecuatoriano de deuda interna
programa de reforma institucional de la gestion publica 2013-2014

Fuente: Elaboraciéon propia, Actas Resolutivas del Ministerio de Finanzas

Si analizamos las RESTRICCIONES que dicen:

1. Estos bonos no podran ser utilizados para encaje bancario asi como
para operaciones de reporto ni cumplir con reservas minimas de
liquidez.

2. No podran ser negociados en el mercado secundario publico del

pais con ninguna entidad o instituciéon publica.

17



3. Las instituciones publicas o aquellas empresas o entidades no
financieras del pais en las que el estado ecuatoriano tenga
participacion accionaria mayoritaria no podrdn adquirir estos bonos,
ni cualquier estructura financiera o contratos financieros que tengan
a estos bonos como garantia especifica, respaldo o colateral o que

sirvan como activo subyacente.

En la préctica esto quiere decir:

Que las entidades del sistema financiero ecuatoriano privado
podrian comprar Unicamente como inversién en fitulos del sector
pUblico pero no podrian utilizarlos en los reportes de sus indices técnicos
como son los de encaje bancario, reservas minimas de liquidez u
operaciones de reporto. Esto limita a sus tenedores pagar deudas al
sistema financiero ya sea de ellos mismos o de sus allegados, o tener

acceso a créditos con garantia de tales titulos-valores.

Las entidades financieras ecuatorianas, para encaje bancario y
reservas minimas de liquidez deben comprar titulos de mercado
primario. Se denotan dos razones muy valederas para decir que se
imposibilita la decisibn de comprar estos bonos por parte de las

entidades del sistema financiero ecuatoriano.

La segunda restriccién es muy clara al disponer que ninguna
institucion o entidad del sector pUblico puede comprar los bonos de los
jubilados. Esto ha dificultado el pago al IESS, ISSPOL, ISSFA, o cualquier
otra entidad publica como el IECE por créditos educativos propios o de

sus familiares.

La tercera restriccidon cita que, estos bonos no pueden ser recibidos
por las entidades publicas No Financieras, lamentablemente las
Entidades Financieras Publicas tampoco los reciben ya sea como
garantia o pago de algun crédito que hayan tenido o que pudiesen

hacerlo porque la composicién accionarial mayoritaria es del Estado asi
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el BIESS, el Banco Pacifico argumentan que sus duefios son el [ESS y la
CFN respectivamente, por tanto no pueden hacer uso para iniciar

emprendimientos o satisfaccidn de sus necesidades.

En cuanto a las otras caracteristicas que disponen:

1. Son desmaterializados a tfravés del Depdsito Centralizado de Valores
del Banco Central del Ecuador (DCV-BCE) y de acuerdo a cada
plazo o tramo correspondiente.

2. Las negociaciones de estos bonos se redlizardn a través de las bolsas
de valores del pais y deberdn compensarse y liquidarse Unicamente

a través del DCV-BCE.

Esto quiere decir:

1. Los titulos valores estdn legalmente emitidos y registrados en el
Catastro Publico de Mercado de Valores, lo que quiere decir que
estd toda la informacién requerida en la Superintendencia de
Compaiiias, Valores y Seguros.

2. Para poder negociarlos se encuentran inscritos en los Registros de las
Bolsas de Valores de Quito y de Guayaquil.

3. Los flujos de pago de interés y de capital se encuentran en el Sistema
Unico Bursétil que unifica las transacciones del mercado de valores
ecuatoriano y que todo el mercado tiene acceso a dicha
informacién.

4. Que los jubilados estdn seguros de su tenencia y custodia en el
Depdsito Centralizado de Valores del Banco Cenftral del Ecuadir en
forma desmaterializada y no son susceptibles de robo u otro perjuicio
con sus titulos-valores o que alguien les quiera hacer dafio porgue la
poblacién ecuatoriana ya vivid esas tragedias con los certificados de
depdsitos reprogramados de la banca privada en los afios 1999 y
2000.

5. Los pagos de intereses los realiza el Banco Ceniral del Ecuador

directamente a la libreta de ahorros o cuenta corriente del Jubilado
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en el banco de su preferencia y que lo haya registrado en el
momento de la apertura de la subcuenta de valor o le haya
actualizado con la debida oportunidad.

Las casas de valores que manejan las subcuentas de valor del
jubilado sélo pueden redlizar las ventas por mandato del jubilado.
Las casas de valores reportan diariamente toda orden recibida en el
sistema de captura de informacién de la Superintendencia de
Compaiiias, Valores y Seguros.

Los pagos de las ventas o las huevas compras se asignan desde las
casas de valores dependiendo de la liquidacidn de bolsa y la
transferencia de los recursos en el propio Banco Central del Ecuador.
Cuando decimos que los bonos son desmaterializados en el DCV-
BCE estamos diciendo que son anotaciones en la subcuenta de valor

cuyos depositantes y beneficiarios directos son los propios jubilados.

Las otras caracteristicas son:

1.

La maduracién y duracidn de los bonos son casi de los mismos
plazos de la emisién: 5, 6, 7, 8, 9 y 10 afios ya que cuentan con
periodos de gracia de 4 afios y todos los demds cuentan con 5 afios
de periodo de gracia. Lo que le hace de largo plazo y que el pago
de su capital es proporcional en los afios que se acercan dl

vencimiento.

2. Elperiodo de gracia es ellapso de tiempo donde solamente reciben

pago de intereses y ninguna cuota de capital.

Asi tenemos:

1.

Los de 5 afios cuentan con 4 afios 6 meses de periodo de graciay
cobran 50% y al vencimiento el segundo 50%.

Los de 6 afos cuentan con 5 afios de gracia y cobran a los 5 afios
6 meses el primer 50% y el segundo 50% lo cobran al vencimiento.
Los de 7 aios cuentan con 5 aios de gracia y cobran al éto afio el

50% v el otro 50% lo cobran al vencimiento.
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4. Los de 8 afios cuentan con 5 anos de gracia, al éto. cobran el
33.33%; al 7mo. cobran el 33,33% y al vencimiento el 33,33%.

5. Los de 9 afos cuentan con 5 afios de gracia. Pagan la primera
cuota de capital al éto afo el 25%; al 7mo. El 25%; al 8vo el 25% vy all
? el Ultimo 25%.

6. En cuanto a los bonos de 10 afios cuentan con 5 afios de gracia.
Pagan la primera cuota de capital al éto afio con el 20%, al 7mo
otro 20%; al 8vo. Otro 20%; el 9no afio otro 20% y en el décimo afio

el Ultimo 20%.
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CAPITULO II: MARCO TEORICO

En este capitulo se presentan fres categorias: (1) mercado de
capitales, (2) finanzas personales, y (3) evidencia de los factores para la

foma de decisiones financieras.

2.1 Mercado de Capitales

La existencia de las bolsas de valores y el mercado bursdtil posee un
origen remoto en la que algunos autores convergen su nacimiento en la
Edad Media; por ejemplo, una de las teorias mds conocidas situa el
nacimiento de la palabra «Bolsan en la ciudad de Brujas - Bélgica, cuando
los mercaderes redlizaban sus fransacciones en un edificio, propiedad de
la familia de banqueros Van der Bérse, en cuya fachada habia fres bolsas
esculpidas en un escudo (Menéndez, 2002); ademds, el funcionamiento de
las operaciones datan del siglo XVII, soliéndose aceptar Amsterdam como
la primera bolsa de valores. Su origen inmediato hay que ponerlo en
relacién con la aparicién de sociedades mercantiles a raiz del aumento

del comercio colonial (Barrachina, 2011).

El desarrollo y asentamiento del mercado bursdtil no ocurrié
Unicamente en las localidades mencionadas, sino que en otras ciudades
europeas importantes surgid la misma necesidad de mejorar y ampliar la
forma de comercializacién puesto que ya existian ferias y mercados donde
realizaban todo tipo de operaciones de compray venta de bienes como
mercaderias y productos agricolas en las que posteriormente se empezd a
negociar Valores (Pita, 2011), y es asi como comienza una nueva forma de

comercio en el mundo.

El mercado de capitales es un mercado que permite a los
proveedores y solicitantes de fondos a largo plazo realizar transacciones,
que incluye las emisiones de valores de empresas y gobiernos. La columna

vertebral del mercado de capitales estd integrada por las diversas bolsas
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de valores que constituyen un foro para redlizar las transacciones de bonos

y valores.

Los valores clave del mercado de capitales son los bonos (deuda a
largo plazo) y las acciones comunes y preferentes (patrimonio o
propiedad). Los bonos son instrumentos de deuda a largo plazo que usan
las empresas y los gobiernos para recaudar grandes sumas de dinero, por
lo general de un grupo diverso de prestamistas. Los bonos corporativos

pagan una tasa de interés cupodn establecida. (Gitman & Zutter, 2012).

2.1.1 Elpapel del mercado de capitales

Segun Gitmany Zutter (2012), desde la perspectiva de una empresa,
el papel del mercado de capitales es convertirse en un mercado liquido
donde las empresas puedan interactuar con los inversionistas para obtener
valiosos recursos de financiamiento externo. Desde la perspectiva de los
inversionistas, el papel del mercado de capitales es convertirse en un

mercado eficiente que asigne fondos a las opciones mds productivas.

Si el mercado es eficiente, el precio de una accidn es una
estimacién objetiva de su verdadero valor, y los cambios en el precio
reflejan nueva informacién acerca de ella que los inversionistas

aprovechan para actuar en consecuencia.

2.1.2 Elvalor del dinero en el tiempo en las finanzas

El valor del dinero en el tiempo se refiere al hecho de que es mejor
recibir dinero ahora que después. El dinero que se tiene ahora en la mano
se puede invertir para obtener un rendimiento positivo, generando mds
dinero para mafnana. Por esta razén, un délar ahora es mds valioso que un

ddélar en el futuro.

En las empresas, los administradores enfrentan constantemente

situaciones donde las acciones que hoy requieren salidas de efectivo
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generaran entradas de efectivo posteriormente. Como el efectivo que se
obtendra en el futuro es menos valioso que el efectivo que la empresa
gasta por adelantado, los administradores necesitan un conjunto de
herramientas que les ayuden a comparar las entradas y salidas de efectivo

que ocurren en diferentes momentos (Gitman & Zutter, 2012).

El "valor del dinero en el tiempo" viene dado por la siguiente
premisa: "es mejor recibir dinero ahora que después. El dinero que usted
tiene ahora en la mano se puede invertir para obtener un rendimiento
positivo, generando mas dinero para mafiana" (Gitman & Zutter, 2012); es
decir, el principio que se adopta en el momento de la comercializaciéon es
la técnica del "valor presente" donde "se usa el descuento para calcular
el valor presente de cada flujo de efectivo en el tiempo cero, y después
suma estos valores para calcular el valor que tiene hoy la inversion"

(Gitman & Zutter, 2012), como se muestra en la ilustracion 1

-$15,000 $3,000 $5,000 $4,000 $3,000 $2,000
I I I I I I

0 1 2 3 4 5
*

Fin de ano

Valor
presente

Descuento

llustracién 1 Valor del dinero en el tiempo: Valor Presente

Fuente: Gitman & Zutter (2012)

En la ilustracion se denota que los flujos que se van a recibir en el
futuro, tanto de capital como de interés se "traen a valor presente" para
asi descubrir cuanto realmente vale esta inversion o bono el dia de HOY;
para poder conocer cuanto realmente vale dicho titulo-valores necesario
contar con una tasa de rendimiento la cual refleja "la ganancia o pérdida

total que experimenta una inversion en un periodo especifico.
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Matemdticamente, el rendimiento total de una inversién es la suma
de todas las distribuciones de efectivo (por ejemplo, pagos de dividendos
o interés) mds el cambio en el valor de la inversion, dividida entre el valor
de la inversion alinicio del periodo.” (Gitman & Zutter, 2012). En concusién,
los Bonos del Estado se comercidalizan a cierta tasa (rendimiento)
acordada entre comprador y vendedor, en la que el comprador se ve
beneficiado porrecibir un mayorrendimiento y por consecuencia a menor
precio y el vendedor se beneficia en recibir recursos monetarios

anticipados y no al vencimiento.

Las comisiones que el maestro debe reconocer por el servicio de
venta de bono son: comision de Bolsa de Valores y Casa de Valores. En lo
referente a la Bolsa de Valores es el 0,05% del Valor Efectivo (Valor Total *
% Precio) no menor a US$ 4,00 y la de Casa de Valores oscila en promedio
entre 0,5% y 3.00% del Valor Nominal (Valor Nominal del Bono) o Valor
Efectivo (Valor Nominal * %Precio); las comisiones de Casa de Valores son

de libre contratacién y es informacién publica.

2.1.3 Tipos de Titulos Valores

De conformidad con lo estipulado en la Ley de Mercado de Valores
vigente tenemos que "Se considera valor al derecho o conjunto de
derechos de contenido esencialmente econdmico, negociables en el
mercado de valores, incluyendo, entre ofros, acciones, obligaciones,
bonos, cédulas, cuotas de fondos de inversion colectivos, contratos de
negociacion a futuro o a término, permutas financieras, opciones de
compra o venta, valores de contenido crediticio de participacién y mixto
gue provengan de procesos de fitularizacidén y otros que determine la

Junta de Politica y Regulacion Monetaria y Financiera.

Si los valores constan en un soporte cartular pueden emitirse
Nominativos, a la Orden o Al Portador. Si son Nominativos circulardn por
cesidn cambiaria inscrita en el registro del Emisor; si son a la Orden por

endoso; si son Al portador por su simple entrega.
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Si los valores constan en anotaciones en cuenta, dentro de una
misma emisién, se consideran fungibles entre si y la transferencia de su
dominio se perfecciona por el respectivo registro contable dentro de un
sistema de negociaciones en cuenta, llevado a cabo por un Depdsito de
Compensacién y Liquidacion de valores conforme a esta Ley. Tal
inscripcién de la transferencia a favor del adquirente producird los mismos
efectos que la tradicién de los valores, legitiméndolo asi para el ejercicio

de sus derechos.

Cualqguier limitacién a la libre negociacién y circulacion de valores
no establecida por Ley, no surtird efectos juridicos y se tendrd por no
escrita. Para la negociacién y circulacidon de los valores emitidos por las
entidades e instituciones del sector publico se deberd observar en lo que
fuere aplicable lo establecido en el Cédigo Orgdnico de Planificacion y

Finanzas PUblicas”. (las comillas son mias).

Segun la Bolsa de Valores de Guayaquil (2012), los titulos valores son
instrumentos de negociacién en el mercado de capitalesy se clasifican en

renta fija y variable.

Los titulos valores de renta fija son aquellos cuyo rendimiento no
depende de los resulfados de la compafia emisora, sino que estd
predeterminado en el momento de la emisién y es aceptado por las
partes; y pueden ser emitidos por el Sector PUblico o Privado; entre ellos se

encuentran:

e PUblicos:

o Deuda Interna:
= Bonos Municipales y Provinciales
* Notas de crédito fiscales y aduaneras
= Bonos de Entidades Publicas
= Bonos del Estado

=  Certificados de Tesoreria
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o Deuda Externa:

=  Bonos Globales

e Privados:

o Pueden ser del sector real (Obligaciones) y del sector
financiero (certfificados de depdsito, avales, pagarés,

cédulas hipotecarias, entre otros).

Los titulos valores de renta variable son el conjunto de los activos
financieros que nho tienen un vencimiento fijo y cuyo rendimiento
(ganancia) es en forma de dividendos, el mismo que variard segun el

desenvolvimiento del emisor.

Una inversion en acciones debe ser analizada en el largo plazo,
pues su rentabilidad estd en funcién de la gestién de la empresa, cuyos
resultados sélo se aprecian al final de un ejercicio econdmico; sin
embargo, existen otras condiciones como el entorno econdmico, factores
externos (guerras, desastres naturales, entre otros), expectativas, nivel de
las tasas de interés, que deben ser considerados al momento de invertir.

Pueden ser:

* Ordinarias: Acciones emitidas sin ningun privilegio especial que
otorgan iguales derechos a todos sus tenedores. Da a su propietario
el derecho a voz y voto en la Junta de Accionistas y el derecho a
recibir dividendos después de que se haya cubierto a las acciones

preferidas.
* Preferidas: Aquellas que otorgan a su titular preferencias o ventajas
en la distribucién y pago de utilidades y en el reembolso de capital,

en caso de ligquidacién; y, que no tienen derecho a vofto.

2.1.4 Los bonos corporativos
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Un bono corporativo es un instrumento de deuda a largo plazo que
indica que una corporacién ha solicitado en préstamo cierta cantidad de
dinero, y promete reembolsarlo en el futuro en condiciones claramente

definidas.

La tasa cupdn de un bono representa un porcentaje del valor a la
par que se pagard anualmente como interés. Los tenedores de bonos, que
son los prestamistas, reciben la promesa de pagos de intereses y el

reembolso del monto principal (Gitman & Zutter, 2012).

2.1.5 ElMercado de Valores en Ecuador

Segun la Bolsa de Valores de Guayaquil (2012), durante sus primeros
afos, el mercado de valores en general fue dependiente de los titulos de
deuda, sobretodo perteneciente al sector publico. La participacidon del
Estado y de sus dependencias fue vital para el sostenimiento de un
mercado naciente. En su primer aio de funcionamiento las hegociaciones
se repartieron asi: 96,5% renta fija y 3,5% renta variable; y se lo interpreta
como restriccion en el nacimiento del mercado bursdtil en el Ecuador al
limitante de contar mayoritariamente con titulos valores publicos para su

negociacion.

El primer lustro de la década de los 80 se caracteriza por un bajo
nivel de negociaciones, explicado en gran parte por la disminucién de
varios titulos en el mercado con alta representatividad en el pasado. Para
la segunda parte de los 80, las negociaciones tienen un repunte

vertiginoso.

En 1993, luego de una serie de intentos, se aprobd finalmente la
primera Ley de Mercado de Valores, publicada en el Registro Oficial del 28
de mayo de dicho afio. En ella se crea un marco regulatorio mds
especifico y amplio. Se crea el Consejo Nacional de Valores como ente
regulador del mercado, y a la Superintendencia de Compafias como

controlador.
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Adicionalmente, se tfransforma a los agentes de bolsa en compafiias
andnimas, denominadas Casas de Valores. Asimismo, el marco regulatorio
permite la creacidén de distintfos participantes activos y pasivos del
mercado. Se establecieron ciertos incentivos tributarios a fin de darle
impulso al desarrollo del hasta ese entonces incipiente mercado. A las

bolsas de valores se les asigna facultades autorregulatorias.

Para 1998, en comunién de esfuerzos con la Superintendencia de
Companias y otros representantes del sector privado vinculados al
mercado de valores, se expidid una nueva Ley de Mercado de Valores,
atendiendo la necesidad de introducir ciertos aspectos originados por el

desarrollo vertiginoso de la actividad.

A continuacién, se detallan los hechos y fechas mds relevantes que

conforman la historia juridica del sistema bursdtil nacional:

* Noviembre 4 de 1831: Se autoriza poneren vigencia en el Ecuador

el Cdodigo de Comercio de Espafia de 1829.

* Mayo 1 de 1882: Entra en vigencia el primer Codigo de Comercio

Ecuatoriano, que se refiere ya a las bolsas de Comercio.

* Junio 26 de 1884: Se crea la primera Bolsa de Comercio en

Guayaquil.

*  Septiembre 26 de 1906: Se expide el Codigo de Comercio de Alfaro.

* Mayo de 1935: Se crea en la Ciudad de Guayaquil la Bolsa de

Valores y Productos del Ecuador C.A.

* Mayo 19 de 1953: En el Art. 15 del Decreto Ley de Emergencia

No.09 se establece loa Comisidon de Valores.
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Julio 4 de 1955: En el Decreto Ejecutivo No. 34 se crea la Comision

Nacional de Valores.

Enero 27 de 1964: Se expide la Ley de Compafiias

Agosto 11 de 1964: Se expide la Ley de la Comision de Valores —
Corporacién Financiera Nacional sustituyendo a la Comisidn

Nacional de Valores.

Marzo 26 de 1969: Se expide la Ley No.111 que faculta el
establecimiento de bolsas de valores, compafiias andnimas,
otorgando facultad a la Comisidn de Valores — Corporacion
Financiera Nacional para fundar y promover la constitucion de la

Bolsa de Valores de Quito C.A.

Mayo 30 de 1969: Se autoriza el establecimiento de las Bolsas de

Valores en Quito y Guayaquil.

Agosto 25 de 1969: Se otorga Escritura de Constitucion de la Bolsa

de Valores de Quito C. A.

Septiembre 2 de 1969: Se otorga Escritura PUblica de Constitucién

de la Bolsa de Valores de Guayaquil C.A.

Mayo 28 de 1993: Se expide la primera Ley de Mercado de Valores,
en donde se establece que las Bolsas de Valores deben ser
corporaciones civiles y dispone la transformacion juridica de las

compafiias anénimas.
Mayo 31 de 1994: Se realiza la transformacion juridica de las Bolsas

de Valores de Quito y Guayaquil C.A. hacia las Corporaciones

Civiles Bolsa de Valores de Quito y de Guayaquil.
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* Mayo de 2014: Se crea la nueva Ley de Mercado de Valores
denominada “Ley Orgdnica para el Fortalecimiento y Optimizacion
del Sector Societario y Bursdtil", que es una reforma a la Ley de
Mercado de Valores y a la Ley de Compaiiias, las cuales se

mantienen vigentes.

En relacién al mercado de capitales, la Ley Orgdnica para el
Fortalecimiento y Optimizacién del Sector Societario y Bursdtil establece
que, las bolsas de valores deberdn convertirse en sociedades anénimas y
se cred la llamada Banca de Inversién, que busca incentivar a los
empresarios a entrar al Mercado de Valores con la exoneracién del
Impuesto a la Renta en las Ganancias de capital obtenidas por las
inversiones de renta variable negociadas a fravés de una bolsa de valores,
ademds tarifa 0% de IVA para las comisiones por servicios bursatiles

(Corporacion Legal Ecuador, 2014).

2.1.6 Procedimiento de Venta de Bonos del Estado otorgados por

jubilacién anticipada

En el proceso de jubilacién, la forma de negociacién de un Bono

del Estado viene determinado de la siguiente manera:

a. Elmaestro jubilado se acerca a la Casa de Valores seleccionada y

solicita la venta de su titulo-valor.

b. La Casa de Valores le asesora y muestra la informacion del
mercado, las diversas opciones de venta y la importancia del valor
del dinero en el tiempo, como se detalld en la seccidn 2.1.2.

c. Elmaestro jubilado decide si acepta o no la propuesta de venta.

d. De aceptarla venta, el maestro jubilado vy la Casa de Valores firma

un convenio de negociacién del bono en el que constan todas las
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2.1.7

caracteristicas de venta; asi como: rendimiento, precio, intereses

devengados, comisibn de Bolsa de Valores y de Casa de Valores.

De existir demanda o postura de compra en el mercado para el
titulo-valor en las mismas condiciones de venta, se ejecuta una
transaccién en las Bolsas de Valores del pais, a través de un
Operador de Valores que representa a la Casa de Valores
seleccionada por mandato del maestro jubilado; para que asi
reciba los recursos monetarios y entregue el Bono del Estado al

comprador.

El maestro jubilado decide a qué cuenta se le hara la transferencia

bancaria.

Procedimiento de comercializacién de titulos-valores en el mercado

de valores ecuatoriano

Ruta de dinero

Gestion transaccional

Ruta del titulo-valor

llustracion 2: Proceso de comercializacion en el mercado de valores ecuatoriano

Fuente: Elaboracion propia
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2.2 Finanzas Personales

Las claves para tomar buenas decisiones financieras son muy
similares tanto para las empresas como para los individuos. El
conocimiento de las técnicas de un buen andlisis financiero no solo le
ayudard a tomar mejores decisiones financieras como consumidor, sino
qgue también ayudard a comprender las consecuencias financieras de las
decisiones importantes de negocios que se tomardn (Gitman & Zutter,

Principios de Administracion Financiera, 2012).

2.2.1 Definicidn de Finanzas Personales

Gitman y Zutter (2012), afirman que, las finanzas se definen como el
arte y la ciencia de administrar el dinero. A nivel personal, las finanzas
afectan las decisiones individuales de cudnto dinero gastar de los ingresos,
cudnto ahomrary cémo invertir los ahorros. En el contexto de una empresa,
las finanzas implican el mismo tipo de decisiones: cdémo incrementar el
dinero de los inversionistas, cémo invertir el dinero para obtener una
utiidad, y de qué modo conviene reinvertir las ganancias de la empresa o

distribuirlas entre los inversionistas.

2.2.2 Perfil del Inversionista

De manera general, segin Morales Castro José y Morales Castro
Arturo (2002), existen tres tfipos de inversionistas: (1) conservador (2)

agresivo (3) especulador o aventurero.

El inversionista conservador guardidn busca seguridad e ingreso asi
como preservar su capital. Se fijja en el rendimiento y no en los efectos
fiscales e inflacionarios sobre sus inversiones. Existe paz mental pero poca
proteccién contra la inflacidn y las bajas tasas de interés. Eiemplos de estos
inversionistas son: los jubilados, los proximos a retirarse del medio laboral, las

personas con ingresos fijos, y las personas con ingresos bajos o modestos
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El inversionista agresivo estd mds cdmodo manejando el dinero,
pues le interesa el rendimiento global, y portanto no vacila al vender para
tomar utilidades. Ejemplos de estos inversionistas son: las personds con un
alto ingreso, aquellas personas a quienes les faltan por lo menos 10 afios
para retirarse del medio laboral, aquellos que no requieren el producto de

sus inversiones para vivir.

Por su parte, el inversionista especulador o aventurero trata de
ganarle al mercado y a los conocedores. Hace dinero mientras analiza
bien el asunto, pero ademds aplica recursos que puede darse el lujo de
perder. Este tipo de inversionista es el mds peligroso de todos, debido a

gue maneja un alto riesgo, en ocasiones apostando a todo o nada.

Una situacion de todo o nada implica dos resultados: una gran
ganancia o una gran pérdida. Adoptar esta posicién seria absurdo, pues
es actuar como si no existiera la posibilidad de que apareciera el resultado
no deseado. Se cree mds bien que la motivacion principal del inversionista
especulador es la de ascender en escala social. Esto provoca en el
mercado un riesgo sistemdtico, que obliga a los participantes en el

mercado a observar continuamente a este tipo de inversionistas.

En este sentido, las empresas emisoras, las empresas que apoyan &l
proceso de negociacién, el gobierno y otros grupos de interés, deben
redlizar una adecuada clasificacion de los inversionistas, para lo que se

recomienda considerar:

a. Actitud ante el riesgo, que normalmente se detecta través de las

siguientes preguntas:

* 3Suedad?

* 5COmo se considera ante el riesgo?
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sNecesita tener seguridad sobre el rendimiento que obtendrd por

una inversidon antes de realizarla?

2Como le gustaria recibir la informacién que requiere para la toma

de decisiones?

Dado el entorno macroecondmico actual, gcdmo considera la

situacion financiera del pais?

sle preocupa el entorno politico que se presenta en el afo?, y

2Cree en una sola estrategia de inversion, o la modifica sobre la

marcha si cambian las condiciones de mercado?

Nivel de cultura financiera, que normalmente se detecta a través

de las siguientes preguntas:

sTiene dinero invertido a través de alguna Casa de Valores?e

sAlguna vez ha invertido en acciones?

De acuerdo con su criterio de inversidn, scomprar moneda

exfranjera es para especular, diversificar o proteger una inversiéne,

4

De acuerdo con su criterio de inversidén, scomprar acciones s und

inversidon especulativa o patrimonial?

Destino de la inversidon, que normalmente se detecta a través de las

siguientes preguntas:

2Cudl es su horizonte de inversién?e, y
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* sEldestino de sus ahorros es para bienes inmuebles, incremento de
patrimonio, eventualidades, vigjes, universidad de los hijos, vejez ©

refiroe

2.3 Evidencia de los factores para la foma de decisiones financieras

De acuerdo a Vélez (1998, pdgs. 50 y 51), cuando se realizan
estudios del proceso de decisidn se tiene como supuesto que el decisor
actua con totalracionalidad, y ademds racionalidad econdmica. Aungque
la realidad es que un agente decisor cuando actia por si mismo o como
agente no puede dejar de lado sus temores, odios, debilidades; muchas
veces este decisor no actla solo, sino que estd obligado a tomar

decisiones en grupo.

En este sentido, para simplificar la redlidad y una manera de
representarlo es a través de un modelo. De esta manera, los modelos se

pueden clasificar en:

a. Diagramas

b. Caja negra

c. Causa-efecto

d. Modelos fisicos

Los modelos basados en diagramas son una forma esquemdtica de

presentar unarealidad, por ejemplo: diagramas de relaciones y diagramas
de flujos. El modelo de caja negra no se centra en explicar lo que sucede
en el proceso, sino que se enfoca en el estudio de las entradas vy las salidas.
Por su parte, los modelos causa-efecto permiten definir las relaciones de

causa y efecto entre variables de entrada y sdlida, que se expresan

generalmente de manera matemdtica; mientras que, los modelos fisicos

36



hacen uso de las maquetas, mapas, planos, entre ofros (Vélez, 1998, pdg.

54).

Para el estudio de los factores de decisidon de la posible venta de los
Bonos del Estado se considerardn factores de cardcter macro vy
microecondmico, por lo que se ha realizado una revisidn de la literatura
existente, a fin de identificar las variables mds significativas que podrian
influenciar en las decisiones financieras de los jubilados y que por tanto se

incluirdn en el modelo economeétrico.

La dindmica de las decisiones financieras es determinada por
variables macroecondmicas y por factores especificos del hogar,
caracteristicas demogrdaficas y sociales. Las condiciones
microecondmicas, por ejemplo, la estructura demogrdafica es un factor
determinante para el andlisis de los fendmenos y sus efectos (European

Central Bank, 2009, pag. 8).

El proceso de toma de decisiones puede ser analizado en base al
modelo planteado por Engel, Blackwell, & Miniard (1990) que define que
existen tres diferentes factores: (1) influencias del entorno, (2) diferencias
del indivivo, y (3) el proceso psicoldgico. Las influencias del entorno
incluyen la cultura, la clase social, las influencias personales, la familia y su
situacion; mientras que, las diferencias individuales estdn definidas por los
recursos, motivacion, conocimiento, actitudes, personalidad, estilo de vida
y demografia propias de la persona; vy, el proceso psicoldgico considera la

asimilacién de la informacidn, el aprendizaje y actidud frente al cambio.

Segun So-hyun Joo y Grable (2000) de las Universidades de Texas y
Kansas, concluyen que los factores del modelo anteriormente descrito es
aplicable para el proceso de decisidn de las personas jubiladas en
inversiones o programas de dahorro. En este sentido, el primer factor
(influencias del enforno) se enfoca en el ambiente laboral y familiar, por
ejemplo, existe una diferenciacién si elindividuo retirado trabajaba en una

empresa rentable, en una empresa de bajas uliidades o si fue un
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empleado independiente, al igual sucede con el contexto familiar en el
que es determinante el numero de total miembros del hogar y la
cuantificacion de aquellos que tienen una dependencia econémica con

el jubilado.

En relacion a las diferencias individuales es de importancia analizar
las caracteristicas demograficas y socioeconémicas de la persona, tales
como: edad, género, etnia, estado civil, nivel de educacidén e ingresos, y
en el proceso psicoldgico intervienen actitudes y experiencia financiera y
tolerancia al riesgo. El diagrama que se muestra a continuacidén resumen

las tres factores explicados.

Influencias del entorno

A
A

Decisiones financieras

llustracién 3: Proceso de decision de los individuos retirados

Fuente: Modificado de So-hyun Joo & Grable (2000)

Segun el Banco Central Europeo (2009, pag. 9), las personas de
mayor edad perciben mayor incertidumbre ante la toma de decisiones
financieras, debido a los riesgos de salud; es decir, poseen una mayor
aversion al riesgo. Por su parte, el consumo y el ingreso caen en el

momento de lajubilacion.

En relaciéon a cuestiones de género, varios estudios han encontrado
qgue las mujeres invierten de una manera mas conservadora que los
hombres y que las mujeres son mas reacias al riesgo. En este sentido, la
existencia de diferencias de género plantea cuestiones importantes para

las politicas publicas que se pueden disefiar de una manera mas efectiva
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con una mejor comprensiéon de las causas subyacentes de los patrones de

inversion observados (Bajtelsmit & Bernasek, 1996).

Adicionalmente, de acuerdo a Bajtelsmit & Bernasek (1996), en el
afio 1995 se realizé una encuesta a 9.495 participantes de 51-61 afios de
edad para tomar decisiones arriesgadas en contextos personales vy
financieros, en la que se concluye que los hombres son mds tolerantes al

riesgo.

El nivel educativo también tiene implicaciones en las percepciones
de la asuncidn de riesgos y en el proceso decisivo. Por ejemplo, hay
quienes han tenido menos inclinacién a recopilar y procesar informacién
financiera lo que ha limitado su disposicidn a realizar inversiones mds

riesgosas (Bajtelsmit & Bernasek, 1996).

Otros factores estdn relacionados con las experiencias de vida de
los inversores y las decisiones financieras que el inversionista haya hecho
en el pasado, alo que se suma la influencia de la familia, amigos y asesores

(CFA Institute Research Foundation, 26 febrero 2015).

Asi, varias investigaciones muestran que las preferencias de inversién
provienen de la experiencia propia y el entorno de interaccién,
especialmente, a través de tres variables: (1) la predisposicién genética
para la toma de riesgos; (2) las personas con las que interactuamos vy
ambiente en el que se desarrolla el individuo, por ejemplo, la cultura,
percepcion del asesor bursdtil, la religion, entre oftros; (3) vy, las
circunstancias vividas en fiempos pasados (CFA Institute Research

Foundation, 26 febrero 2015).

Segun CFA Instifute Research Foundation (26 febrero 2015), las
personas que viven en paises que son inestables politicamente o que
poseen un bajo nivel de cohesidn social, como: Rusia, Rumania y Greciaq,
generalmente, evidencian una menor tendencia a realizar inversiones de

largo plazo, con preferencia en aquellas que ofrecen ganancias rapidas.

39



La situacion actual de Ecuador se enmarca en las condiciones antes
descritas, por tanto, seria de esperarse que los inversionistas opten por
alternativas de inversion de corto plazo. Por su parte, en paises como
Alemania y Suiza y los paises escandinavos existe una propensién ainvertir

en el largo plazo y con una mayor seguridad financiera.

De manera resumida, existen estudios que se han realizado en torno
a la discusidon tedrica de los factores que inciden en las decisiones
financieras de los individuos retirados. Por ejemplo, Hogarth (1991, pdgs. 97-
122), en su investigacién encuentra que la edad, nivel educativo, género,
ingresos y estado civil son factores significativos que influencian en las
decisiones de inversion y ahorro futuros; al igual que, Zhong (1996, pdgs.
359-360) identifica como variables relevantes la edad, nivel educativo,
género e ingresos; mientfras que, Li, Montalto, & Geistfeld (1996, pags. 39-

48) citan que la edad y el nivel de ingresos son los de mayor incidencia.

Por su parte, Yuh & DeVaney (1996, pdags. 31-38) definen como
elementos cruciales: nivel educativo y nivel de ingresos, afios de empleo,
ocupacion y etnia en el caso de las persona jubiladas, resulfados que son
muy similares con los hallados por Grable, Lytton, & Kratzer (1998, p&gs. 109-
114) que encuentran que aquellos factores son: nivel de ingresos,

ocupacién y nivel educativo.

Ofros documentos, como el de DeVaney, Su, Kratzer, & Sharpe
(1997, pdgs. 58-63) concluyen que la edad, estado civil y nivel de ingresos
se relacionan con la disponibilidad de dinero y las necesidades de
inversion; y adicionalmente, Catrambone (1998) comprueba la incidencia
del género en el proceso decisivo, es decir, que un jubilado de género

masculino toma decisiones mds arriesgadas que una jubilada.

De acuerdo a lo citado, se puede inferir que varios autores
coinciden en los factores determinantes en el proceso de toma de
decisiones financieras; por esta razdn, para el modelo econométrico se

consideran como factores de relevancia los siguientes:
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Género

Ubicacidén geogrdafica

Nivel ingresos

Nivel de educacion

Estado de salud

Necesidades financieras: proyectos personadles, pago de deudas,

vidjes, entre ofros

Caracteristicas de la inversion

Aversién al riesgo

41



CAPITULO IlIl: METODOLOGIA

Por las caracteristicas de la investigacién, se ha seleccionado el
método cuantitativo de causa-efecto que se basa en la “(...) recoleccidn
de datos para probar la hipdtesis, con base en la medicién numérica y
andlisis estadistico, para establecer patrones de comportamiento y probar
teorias”" (Martinez, 2010). En un sentido mds especifico, se ha elegido la
técnica de modelos econométricos, que permite determinar los factores
de decision para la negociacién de Bonos del Estado y su nivel de

incidencia, a tfravés del andlisis de relaciones causales.

A confinuacioén, se definen los fundamentos conceptuales que
sustentan el método seleccionado, y su aplicacién que incluye: seleccién
de la poblacidén y muestra, definicion de variables, definicién de los
instrumentos de recoleccidén de datos, disefio del modelo econométrico y

obtencidn de los resultados.

3.1 Modelos econométricos

En base a Pineda (1999), la econometria es una disciplina de
reciente aparicion (década de 1930) que ha venido creciendo y
desarrolldndose, cuya propia acepciéon es "medida de la economia” o de
manera mas extensa “cuantificacion de las relaciones econdmicas”, en

donde se conjugan la teoria econdmica, la estadistica y las matemdaticas.

3.1.1 Utilidad de los modelos econométricos

Los modelos econométricos tiene utilidades relacionadas con: (1)
posibilidad de cuantificar las relaciones causales en un periodo
determinado y en relacidon a variables previomente definidas; es decir,
permite conocer cdmo impactan las variables independientes o
explicativas sobre la variable dependiente o enddgena; (2) capacidad de

prediccién de valores futuros del objeto de estudio, en base a pardmetros
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actuales; (3) simulacién o evaluacion de politicas, a través de la medicién
de impacto de las variables explicativas sobre la variable dependiente, en

uh espacio/tiempo delimitado (Medina, S/A).

En general, un "modelo econométrico es una herramienta de
andlisis que ayuda en la toma de decisiones tanto a nivel econdmico en
general (macro) como en el dmbito de la direccidén de empresas (micro)

(Medina, S/A, pdag. 3).

3.1.2 Efapas de la investigacion econométrica

Segun Herndndezy Zufiga (2013, pags. 15-30), para la investigacion

econométrica, se siguen cuatro etapas:

a. Etapa de Especificacidn: Enfoque estructural del frabajo
econométrico, que considera el identificar el modelo matemdatico
que mejor explique los datos disponibles, que representa el

fendbmeno econdmico objeto de estudio.

b. Etapa de Estimacidn: Redlizaciéon de la asignacidén de valor
numeérico a los elementos del modelo, es decir, definicion de los
pardmetros de medicidén. Los valores se obtienen mediante
procedimientos estadisticos de estimacion aplicados a los datos, y

por ello, esta etapa se considera puramente estadistica.

c. Etapa de Verificaciéon o Contrastacion: Aplicacion de diversos

contrastes estadisticos para analizar la validez de las estimaciones.
d. Etapa de Predicciéon: Evaluar la capacidad predictiva del modelo

estimado. Se establece la contrastacién empirica del modelo frente

a la contrastacion estadistica.
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3.1.3 Modelo Basico de Regresion Lineal

La expresion formal del modelo basico de regresion lineal, que es el
modelo basico en econometria queda formulada como se expresa a

continuacion:

Donde:

Y: es la variable enddégena o explicada cuyo comportamiento se

quiere analizar.

X: cada una de las variables exdgenas o explicativas y que son
consideradas como las causas que crean transformaciones en la

variable endégena.

B: son los parametros cuyo valor se va a estimar.

u: perturbacion aleatoria que recoge el efecto conjunto de otras
variables no directamente explicitadas en el modelo, cuyo efecto

individual sobre la endégena no resulta relevante.

i: es el subindice que hace referencia a las diversas observaciones

para las cuales se establece su validez.

Especificamente, se ha elegido la Técnica Probit que expresa el
cambio de la variable dependiente provocado por un cambio unitario en
una de las variables independientes manteniendo el resto constante. Esta
técnica permite construir regresiones con la particularidad de que la
variable dependiente es una variable aleatoria dic6toma que toma
valores de uno (1) para indicar el éxito y cero (0) en caso de no ser asi, es

decir, es un modelo de respuesta binaria (Wooldridge, 2009, pag. 574).
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3.1.4 Tipos de Modelos Econométricos

Segun el tipo de datos de las variables utilizadas, los modelos

economeétricos se dividen en:

* Series temporales: Los datos pueden corresponder a los valores de
una variable en el tiempo. Estos pueden tener frecuencia, diaria,
semanal, mensual o anual. Asi se analizan: las cotizaciones en bolsa
diarias, los indices de predio al consumo mensuales, los datos

anuales del PIB de un pais, entre ofros (Medina, S/A).

* Series de corte tfransversal: Los valores corresponden a distintos
sujetfos para un mismo momento del tiempo. Asi se analizan series
de: fipo de consumo de diferentes familias, inversion de distintas
empresas, problemas publicos de cardcter social, entre otros

(Medina, S/A).

3.2 Aplicacién de la metodologia

En la aplicacién de la metodologia, se usan las cuatro etapas
anteriormente mencionadas, con la seleccion de un modelo
econométrico de corte transversal con la técnica Probit; debido a que, las
observaciones corresponden a diferentes individuos (maestros jubilados)
en un mismo periodo de tiempo (bonos emitidos entre el 5 de septiembre
del 2013 y el 30 de diciembre del 2014, segun las Resoluciones 003, 018 y
007).

3.2.1 Etfapa de Especificacion

En esta etapaq, se realizan las siguientes tareas: definicidon de la

poblacién objeto de andlisis, seleccidn de la muestra, definicidn de las

variables y determinacién de instrumentos de recoleccidon de datos.
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Poblacién objeto de andlisis: Corresponde al total de maestros
jubilados a quienes el Ministerio de Finanzas del Ecuador les ha

enfregado Bonos de Estado, segun las Resoluciones 003, 018 y 007.

La poblacién incluye a aquellos que han decidido negociar sus
bonos y a aquellos que prefieren conservarlos, que son en total

11.224 maestros jubilados.

Muestra: La seleccién de la muestra se basa en la técnica de
muestreo aleatorio simple, cuando el tfamafio de la poblacién es
conocido, con un margen de error del 2% y con un nivel de
confianza del 98%, que después del cdlculo que se muestra a
continuacién se define que el tamafio de muestra es de 1942

maestros jubilados que deben ser encuestados.

N = 11.224 (poblacién - total de docentes jubilados que han

recibido el bono)
p = 0,2235 (proporcién de docentes jubilados que han vendido el
bono hasta el 31 de mayo del 2015, segun la Asociacion de Casas

de Valores del Ecuador (2015, pdg. 10).

g = 0,7765 (proporcién de docentes jubilados que no han vendido

el bono hasta el 31 de mayo del 2015)
L = 2,33 (estimacién de Z para un nivel de confianza del 98%)
e =0,02 (error)

3 NpqZ?
n= e?(N — 1) + pqZ?

_ 11.224 x 0,2235 x 0,7765 x 2,332
n= 0,022(11.224 — 1) + 0,2235 x 0,7765 x 2,332
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n=1941,97 = 1942

n = 1942 maesfros jubilados

Por tanto, considerando los errores en la recoleccidn de la
informacién (entrevistados que no responden las preguntas obligatorias,
respuestas incompletas e inconsistentes) se ha decidido realizar 2000

encuestas a maestros jubilados.

3.2.2 Instrumentos de recoleccién de datos

A fin de obtener la informacidn de cada una de las variables, para
elnumero de muestra calculada (2000 maestros jubilados), se ha disefiado
el modelo de encuesta, con el soporte de la herramienta 'Google Forms'3

que se presenta a contfinuacién:

3 Google Forms: formularios personalizados para encuestas y cuestionarios
on line en el que se elige entre distintos tipos de preguntas y analiza los

resultados en tiempo real.
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3 - Seleccione Laubicacion geografica donde actualmente reside *
0 Sierra

O Costa

O Amazonia

O insular

4 . Escriba su nivel de ingresos monetarios mensuales *
En Dolares de los Estados Unidos de América

5.- Escriba el numero total de personas que habitan en su hogar*

6.- Seleccione su nivel de instruccion *
O Secundaria

O Universitaria

O Maestria

O Doctorado

7.- ;Cudl consideraria que es su perfiLcomo inversionista? *
Se refiere a la tolerancia al riesgo sobre las decisiones financieras en su vida.

0 Conservador: poca tolerancia al riesgo, prefiere tener su dinero seguro aunque gane
poco. Prefiere inversiones con plazos que van de corto a mediano plazo.

0 Moderado: busca mejores rendimientos, pero sin asumir riesgos. Procuran tener un
balance entre rendimiento y seguridad. No le asustan las bajas en el corto plazo, saben que
obtendran ganancias en el mediano y largo plazo.

0 Arriesgado: busca altos rendimientos y esta dispuesto a asumir variaciones a cambio de
obtener mayores réditos.

8.- Seleccione el plazo de vencimiento del Bono del Estado que se Le asigno *
O 5afios
O 6 afios
O 7 afios
0 8afios
0 9 afios
O 10 afios

9.- ;Venderia el Bono? *

O Si
O No
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10.- ;Por qué Sl venderia el Bono?
O Atencion de Asuntos Familiares: Salud, Pago de Deudas y Entretenimiento.
O Condiciones propias de Bonos del Estado Ecuatoriano: Precio de venta y Riesgo.

O Inversiones de mayores réditos: desarrollo de proyectos, compra de bienes muebles o
inmuebles.

11.- ;Por qué NO venderia el Bono?
O Ausencia de necesidades financieras urgentes.
O Concepcién del Bono del Estado como inversion atractiva.

Con la tecnologia de

§ Google Forms
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3.2.3 Efapa de Estimacion (construcciéon del modelo)

Metodolbégicamente, el modelo elaborado comresponde a un

modelo probabilistico Probit de la forma:

Prly =11X)=ap+ B X + ¢

En donde la variable dependiente corresponde a una variable
dummy o dicotdmica en la que 1 esigual a "elindividuo venderia el bono”
y 0 "lo contrario”. El objetivo principal del modelo es determinar los factores

signhificativos que inciden en la "venta” o “no venta” del bono.

Se ha definido la variable independiente y las variables
dependientes para la construccidon del modelo econométrico, segun el
fundamento tedrico de la seccidn 2.3 “evidencia de los factores para la

foma de decisiones financieras".

La variable dependiente corresponde a la condicidén de decisidn
del maestro jubilado de vender o no su bono; es decir, se trata de una
variable dummy* vy las variables independientes se relacionan con los
factores: caracteristicas del bono y perfil de maestro jubilado, como se

muestra en la tabla 3.

4 Una variable dummy es una variable que tiene respuesta binaria; es
decir, que tomalos valores 0 o 1, de acuerdo a la eleccidn o decision
del comportamiento estudiado.
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Valores de la variable, segin
Variable Descripcioén
encuesta
Variable dependiente
Variable dummy

Decision que representa 1. El maestro jubilado decide
de venta  decisidn de vender el bono.

del bono posible venta del 0: El maestro jubilado decide no

bono vender el bono.

Variables independientes

Cualitativa:
Género 0: Masculino

1: Femenino

Cualitativa:
0: Soltero
Casado
Estado civil
Viudo

Divorciado

Uniébn de hecho

Cualitativa:
0: Costa
Ubicacioén
1. Sierra
geografica
2: Amazonia
3

Insular
Nivel de ingresos Cuantitativa
Tamafio del

hogar Cuantitativa
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Cudlitativa:

0: Secundario

Nivel de

1: Universitario
instruccidn

2: Maestria

3: Doctorado

Cudlitativa:

Nivel de aversion 0: Agresivo

alriesgo 1: Moderado

2: Conservador

Cudlitativa:
0: 5anos
Plazo del bono
1: 6 afos
que se le asignd
2: 7 aios
al maestro
3: 8 aios
jubilado
4: 9 aios
5: 10 afios

Tabla 5: Variables independientes y variable dependiente

Fuente: Elaboracién propia

De esta manera, se ha realizado la construccién del modelo
econométrico con el uso de la informacién obtenida a través de la
encuesta, la cual ha sido consolidada en una base de datos. La
implementacion del modelo se ha ejecutado en el Software Stata, que es
un sisfema informdtico destinado al andlisis estadistico y econométrico,

con una considerable capacidad de procesamiento de datos.
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La funcidn del modelo econométrico, cuya significancia de las
variables independientes se comprobard en el software Stata, se

determina asf:

Decision de venta del bono =
f(Género, Estado civil, Regibon, Ingreso del hogar, Tamaiio del hogar,

Nivel de instruccion, Aversion al riesgo, Plazopono, )

3.2.4 Etfapa de Verificacion

En esta etapaq, se corrid el modelo a través de tres regresiones para
determinar la consistencia de los resulfados obtenidos y validar que las
variables independientes no poseen errores de: sesgo (datos mal

recolectados) y endogeneidad (correlacidn entre variables).

3.2.5 Efapa de Prediccion

Posteriormente al disefio del modelo, se ha procedido con la
obtencidén de los resultados, que en general, expresan la incidencia de los
factores determinantes (variables independientes) sobre la decisién de
venta (variable dependiente). Cabe mencionar que, esta etapa es la que
mayor tiempo y esfuerzo requiere; puesto que, se trata de una fase

netamente estadistica.

Los resultados de las fases de estimacion, verificacion y prediccidon

se presentan en el siguiente capitulo: "Resultados de la Investigacién™.
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CAPITULO IV: RESULTADOS DE LA INVESTIGACION

En el presente capitulo, se expone un andlisis descriptivo de los datos
obtenidos en la encuesta realizada a 2.000 maestros jubilados, seguido de
la interpretacion de los resultados de la implementacién del Modelo Probit
y el proceso final de validacién de los resulfados reales en relacién de la

evidencia tedrica existente.

4.1 Estadistica descriptiva del grupo de jubilados del magisterio

ecuatoriano

Segun la encuesta realizada a 2.000 maestros jubilados que
recibieron bonos del Estado emitidos con las resoluciones 003, 018 y 007, se

evidencia importante informacién, la cual se resumen a continuacion:

El grupo entrevistado se encuentra dividido aproximadamente en
proporciones similares para el caso del género: 42% son hombres y 58% son
mujeres. Del total de 2000 jubilados el 68% se encuentran casados, seguido
de un 12% que corresponde a quienes se han divorciado. Asi mismo, en
cuanto a la distribucién geogrdfica, el 54% se localiza en la Sierra, 40% en
la Costa, 5% en la Amazoniay 1 % en la regién Insular, como se muestra en

las ilustraciones 3, 4y 5.

El 68,90% de los jubilados tiene el nivel de instruccién universitaria, y
apenas el 4,25% posee doctorado. Adicionalmente, el 63,15% tiene el perfil
de riesgo moderado; el 29,60% se considera conservador; y, el 7,25% es

arriesgado.
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Género Cantidad Porcentaje

Masculino 837 41,85%
Femenino 1163 58,15%
2000 100%

Masculino;
837; 41,85%

Femenino; _
1163; 58,15%

llustracién 4: Género

Fuente: Encuesta especializada

Estado Civil Cantidad Porcentaje
Soltero 222 11,10%
Casado 1364 68,20%
Viudo 132 6,60%

Divorciado 246 12,30%

Uniébn de Hecho 36 1,80%
2000 100%
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Unién de

Divorciado; 246; Hecho; 36;
0,
12,30% Soltero; 222; 1.80%
11,10%
Viudo;
132; 6,60%
Casado;

1364, 68,20%

llustracion 5: Estado civil

Fuente: Encuesta especializada

Regidn Cantidad Porcentaje
Sierra 1081 54,05%
Costa 794 39,70%
Amazonia 108 5,40%
Insular 17 0,85%
2000 100%
Amazonia; Insular; 17;
108; 5,40%. 0.85%
Costa; 794,
39,70% Sierra; 1081 ;

54,05%

llustraciéon 6: Ubicacion geografica

Fuente: Encuesta especializada
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Instruccién
Secundaria
Universitaria
Maestria

Doctorado

Cantidad
412
1378
125
85

2000

Porcentaje
20,60%
68,90%

6,25%
4,25%

100,00%

llustraciéon 7: Nivel de instruccién

Fuente: Encuesta especializada

Perfil
Arriesgado
Moderado

Conservador

Cantidad

145
1263
592

2000
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Porcentaje
7,25%
63,15%
29,60%

100,00%



Arriesgado;
Conservador; 145; 7,25%
592; 29,60

Moderado; 1263;
63,15%

llustracion 8: Perfil de aversion al riesgo deljubilado

Fuente: Encuesta especializada

En relacion al ingreso econémico mensual de los maestros jubilados,
resulta que un 54,25% de la poblaciéon entrevistada posee ingresos entre
US$800 y US$1.300; mientras que, el 42,70% recibe entre US$300 y US$800
mensualmente, lo que denota que, este grupo en su mayoria posee
ingresos medios - bajos. El tamafio promedio de los hogares es 4 miembros,

en donde se concentra el 63,10%.

Intervalo Cantidad Porcentaje
US$300-800 854 42,70%
US$800-1.300 1085 54,25%
US$1.300-1.800 47 2,35%
US$1.800-« 14 0,70%

2000 100,00%
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US$1.800-«; 14; 0,70%
US$1.300-1.800; 47; 2,35%

US$300-800; 854;
42,70%

US$800-1.300; 1085;

54,25%
llustracion 9: Ingreso econémico mensual
Fuente: Encuesta especializada
# de miembros Cantidad Porcentaje
3m 360 18,00%
4m 1262 63,10%
5m 199 9,95%
6m 84 4,20%
7m 60 3,00%
8m 35 1,75%
2000 100,00%
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llustracion 10: Tamarfo del hogar

Fuente: Encuesta especializada

En el grupo entrevistado, el 32,75% poseen un bono de 10 afios y el 20,65%

dispone de un bono de 9 afios.

Plazo del bono Cantidad Porcentaje
5 afios 271 13,55%
6 afos 105 5,25%
7 afos 186 9,30%
8 afos 370 18,50%
9 afos 413 20,65%

10 afios 655 32,75%



llustracién 11: Plazo del bono

Fuente: Encuesta especializada

De los 2000 maestros jubilados, el 90,45% del total esta dispuesto a
negociar el Bono del Estado, de los cuales el 63,24% se inclina a la venta
por inversiones de mayores réditos: desarrollo de proyectos, compra de
bienes muebles o inmuebles. Del 9,55% que no desea vender este titulo
valor, la razén que predomina es que los docentes jubilados lo consideran

como inversion atractiva, sobre todo por el pago de interés mensual.

Respuesta Cantidad Porcentaje
Si 1809 90,45%
No 191 9,55%
2000 100,00%
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llustracion 12: Disposion por la venta del bono

Fuente: Encuesta especializada

Respuesta Cantidad Porcentaje

a.- Atencion de Asuntos Familiares:
Salud, Pago de Deudas y 496 27,42%

Entretenimiento.

b.- Condiciones propias de Bonos
del Estado Ecuatoriano: Precio de 169 9,34%

venta y Riesgo.

c.- Inversiones de mayores réditos:
desarrollo de proyectos, compra 1144 63,24%

de bienes muebles o inmuebles.

1809 100%
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a.- Atencion de Asuntos Familiares: Salud,
Pago de Deudasy Entretenimiento.; 496;...

b.-
Condiciones
propias de
Bonos del
Estado
Ecuatoriano:
Precio de
ventay
Riesgo.; 1609;...

llustracion 13: Razén para la venta del bono

Fuente: Encuesta especializada

Respuesta Cantidad Porcentaje

a.- Ausencia de
necesidades financieras 65 34,03%

urgentes.

b.- Concepcién del Bono
del Estado como 126 65,97%

inversibn atractiva.

101 100,00%
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a.- Ausencia de
necesidades
financieras
rgentes.; 65;

34,03%

b.-
Concepcioén
del Bono del
Estado como

inversion
atractiva.; 126;
65,97%

llustraciéon 14: Razén para la no venta del bono

Fuente: Encuesta especializada

4.2 Analisis de los resultados del Modelo Probit

Posterior a la implementaddn del Modelo Probit, se obtiene que los
coeficientes de las variables: “ingreso del hogar” y “aversion al riesgo
(perfil)” son significativas con un error del 1% (99% de nivel de confianza),
por tanto los factores: sexo, estado civil, regién, nivel de instruccién, plazo
del bono, numero de personas en hogar no son significativos.
Adicionalmente, la probabilidad de venta del bono considerando todas

las variables es del 90,43%.
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probit vende i.sexo i.estado civil i.region i.instuccion ingreso numper i.perfil i.plazo,
Iteration O log likelihood = -630.16286
Iteration 1 log likelihood -601.91671
Iteration 2 log likelihood = -601.64488
Iteration 3 log kelihood = -601.64479
Iteration 4 log likelihood = -601.64479
Probit regression Number of obs 2,000
LR chi2(20) 57.04
Prob > chi2 1.0000
Log likelihood = -601.64479 Pseudo R2 1.0453
vende Coef.
sexo
Femenino 0
Masculino .0236052
estado civil
Casado 0
Divorciado .073844
Soltero .0701825
Unién de hecho -.1406262
Viudo -.2339133
region
Amazonia 0
Costa .3124595
Insular -.0179196
Sierra .236307
instuccion
Doctorado 0
Maestri a .0482859
Secundaria .0392869
Universitaria .0749714
ingreso -.000822
numper .0660814
perfil
Arriesgado: busca altos rendimientos y esta dispuesto a asumir variado.. 0
Conservador: poca tolerancia al riesgo, prefiere tener su dinero seguro .. -.0242666
Moderado: busca mejores rendimientos, pero sin asumir riesgos. Procuran .. .2818899
plazo
10 an os 0
5 an os -.1177037
6 an os -.1642827
7 an os .0018856
8 an os -.0621893
9 an os .0870164
cons 1.296216

baselevels

Std. Err.

)
.081016

(base)

1267564
.1330126
.2829352
.1500089

)
.1664783
4249765
1623177

)
248786
.2110008
.1982378

.0001484
.0437354

(base)

.155585
.1502707

(base)

1252772
1751818

.15
1145321
1171661

.3685541

Tabla 6: Resultados del Modelo Probit - Coeficientes

Fuente: Encuesta especializada
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0.29

0.58
0.53
-0.50
-1.56

1.88
-0.04
1.46

0.19

0.38

-5.54
1.51

-0.16
1.88

-0.94
-0.94
0.01
-0.54
0.74

3.52

P>1z1

0.771

0.560
0.598
0.619
0.119

0.061
0.966
0.145

0.846
0.852
0.705

0.000
0.131

0.876
0.061

0.347
0.348
0.990
0.587
0.458

0.000

[95% Conf. Interval]
-.1351833 .1823937

-.174594 3222819
-.1905174 .3308823
-.6951691 14139167
-.5279253 .0600987
-.0138319 638751
-.8508583 .8150191
-.0818298 .5544438
-.4393256 .5358975

-.374267 14528409
-.3135676 14635104
-.0011129 -.000531
-.0196384 .1518012
-.3292075 .2806743
-.0126353 576415
-.3632424 1278351
-.5076327 1790674

-.292109 .2958802
-.2866681 .1622895
-.1426249 3166577

5738636 2.018569



margins, dydx(®)

Average marginal effects Number of obs = 2,000
Model VCE 2 0IM

Expression  : Pr(vende), predict()

dy/dx w.r.t. : 2.sexo 2.estado 3.estado_civil 4.estado_ci 5.estado_civil 2.regi6n 3.region 4.regioén 2.instuccion 3.instuccion 4.instuccion

2.perfil 3.perf 2.plazo 3.plazo 4.plazo 5.plazo 6.plazo

Delta-method

dY/dz  std. Err. z p>1z |
sexo
Masculino .0038257 -013098 0.29 0.770
estado civil
Divorciado .0114153 -0189436 0.60 0.547
Soltero .0108748 -019938 0.55 0.585
Union de hecho -.0248556 .054025 -0.46 0.645
Viudo -.043699 -0311331 -1.40 0.160
regi6n
Costa -0570601 -0345931 1.65 0.099
Insular -.003917 -0935259 -0.04 0.967
Sierra .0450547 .03434 1.31 0.190
instuccion
a .0082302 .0426696 0.19 0.847
.0067331 .0367422 0.18 0.855
Universita .0125721 .0346144 0.36 0.716
ingreso -.0001335 .0000242 -5.51 0.000
numper .0107356 .0071103 1.51 0.131
perfil
Conservador: poca tolerancia al riesgo, prefiere tener su dinero seguro aunque gane poco. Prefiere inv -.0048752  .0309983 -0.16  0.875
Moderado: busca mejores rendimientos, pero sin asumir riesgos. Procuran tener un balance entre rendi .047375 .0287948 1.65 0.100
plazo
5 an os -.0200885 -0220045 -0.91 0.361
6 an os -.0288512 .0329407 -0.88 0.381
7 an os -0002985 .0237268 0.01 0.990
8 an os -.0102525 -0190757 -0.54 0.591
9 an os .0130347 .0173142 0.75 0.452

Note: dy/dx for factor levels is the discrete change from the base level.

Tabla 7: Resultados del Modelo Probit - Estimacion efecto marginal de las variables

Fuente: Encuesta especializada

. margins

Predictive margins Number of obs = 2,000
Model VCE : OIM

Expression Pr(vende), predict(Q

Delta-method

Margin Std. Err. z P> [95% Conf. Interval]

cons -9043902 .0064701 139.78 0.000 -891709 -9170714
Tabla 8: Resultados del Modelo Probit - Estimacion de probabilidad de venta en funcién
de todas las variables

Fuente: Encuesta especializada

67

ingreso numper

[95% Conf.

-.0218459

-.0257135
-.0282029
-.1307426
-.1047188

-.0107412
-.1872244
-.0222504

-.0754007
-.0652802
-.0552709

-.000181
-.0032005

-.0656308
-.0090618

-.0632166
-.0934138
-.0462052
-.0476402
-.0209004

Interval]

.0294974

.0485441
.0499526
.0810315
.0173207

.1248613
.1793904
.1123598

.0918612
.0787465
.0804151

0000861

0246716

.0558804
.1038117

.0230395
0357114
.0468022
.0271352
.0469699



estout ml m2 m3, cells(b(star fmt(3)) se(par fmt(2))) legend

mi m2 m3
b/se b/se b/se

perfil 0.032** 0.034** 0.035***
(0.01) (0.01) (0.01)
sexo 0.003 0.003
(0.01) (0.01)
estado civil -0.006 -0.006
(0.01) (0.01)
region -0.001 -0.001
(0.01) (0.01)

ingreso -0.000*** -0.000***
(0.00) (0.00)
numper 0.010 0.011
(0.01) (0.01)
instuccion 0.004 0.004
(0.01) (0.01)
plazo 0.001
(0.00)

cons 0.824*** 0.901*** 0.895***
(0.03) (0.06) (0.06)

* p<0.05, ** p<0.01, *** p<0.001
Tabla 9: Resultados del Modelo Probit con nivel de significancia

Fuente: Encuesta especializada

En un sentido especifico, los resultados evidencian que, en relacidn
a la aversion al riesgo, si el maestro jubilado pasa de ser arriesgado a
conservador, la probabilidad de que venda el bono de jubilaciéon del
magisterio decrece en 0,48%; mientras que, si el maestro jubilado pasa a
ser moderado la probabilidad de venta aumenta en un 4,73%. Es decir, si
el maestro jubilado busca seguridad por preservar sus ingresos y su capital
(es conservador) prefiere inversiones con rentabilidad fija y de menor

riesgo, existira una tendencia hacia conservar el Bono del Estado.

En relacion al ingreso econdmico, se deduce que por cada doélar
adicional que recibe el maestro jubilado, la probabilidad de venta del
bono de jubilacion del Magisterio se reduce en 0,013%; por tanto, cuando
se presentan necesidades financieras en el hogar del jubilado, habra la
tendencia a negociar este titulo valor para obtener liquidez. Como
muestra la ilustracion 14, en los niveles inferiores de ingresos econdmicos, la
proporciébn de maestros que desean negociar el Bono del Estado es

superior.
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Es importante mencionar que, de la muestra seleccionada, el
ingreso promedio es de $836,94, con un valor maximo de $3.300 y un limite
inferior de $370, que es mayor al ingreso promedio familiar, que para mayo,

se ubico en $492,80 y la canasta basica en $557,44.

¢Venderia?

Intervalo Si Vende No Vende
US$300-800 794 60
US$800-1.300 970 115
US$1.300-1.800 35 12
US$1.800-°° 10 4
2000
1800
1600
1400
970
1200
1000
800
600
400 Y, 12
4- - /
200 R
60_\|} t us
0
Si Vende No Vende

mUSE300800 O US$800-1.300 IUS$L.300-1.800 E US$HL.800-*°

llustracion 15: Distribucion de los ingresos en relacion a la decision de venta

Fuente: Encuesta especializada

En el rango de $800 a $1.300 se encuentra la mayor concentracion de
maestros jubilados, con una distribucidon similar en la Sierra como la Costa,
(ilustracion 15). Este comportamiento, se replica cuando se evalta los
ingresos econémicos en relacion al género, en donde en el mismo rango
de andlisis, el 55,32% de hombres poseen este nivel de ingresos, frente al

53,4% son mujeres (ilustracion 16).
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Region

Intervalo Sierra Costa Amazonia Insular
US$300-800 469 338 42 5
US$800-!.300 577 434 62 12
US$1.300-1.800 28 15 4 0
US$1.800-« 7 7 0 0
1200
28
1000
800
577 ul5
600
434
400
200 469
338
62 12
42 y
Sierra Costa Amazonia Insular

BUSE00800 [ USH300-1.300 HUS$HL300-1.800 B US$HL.800-°

llustracion 16: Distribucion de los ingresos por region

Fuente: Encuesta especializada

Regidn
Intervalo Masculino Femenino
US$300-800 353 501
US$800-1.300 463 622
US$1.300-1.800 15 32
US$1.800-°° 6 8
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1400
1200

32 -
1000

501
200 353

Masculino Femenino

mUSE300800 O US$S00-1.300 IUS$L.300-1.800 E US$L.800->°

llustraciéon 17: Distribucién de los ingresos por género

Fuente: Encuesta especializada

El ingreso del hogar tiene relaciéon con el numero de personas en el
hogar, que segln las encuestas realizadas, el tamafio promedio es de 4
personas, segmento en el cual el 63,12% esta dispuesto a vender el Bono

del Estado.

Jvenderia?

# de miembros Si Vende No Vende
3m 323 37
4m 1142 120
5m 176 23
6m 76 8
m 58 2
8m 34 1
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2000
1800
1600 176
1400
1200

1000
1142

37 120 23

200 303

Si Vende No Vende

H3m H4Mm sbm HEmMm H/m B8m

llustracién 18: Tamafio del hogar en relacion a la decision de venta

Fuente: Encuesta especializada

En resumen, las variables de ingreso econdmico y la aversion al
hogar explican las probabilidades de venta del bono. En el fenébmeno de
negociacion de los bonos por parte de los maestros jubilados,
aproximadamente el 91% del total esta dispuesto a vender este titulo valor,
de los cuales el 63% busca realizar inversiones de mayores réditos como
desarrollo de proyectos, compra de bienes muebles o inmuebles, debido
a que sus ingresos econdmicos en la mayoria de los casos se encuentran
por debajo del valor promedio ($836,94), lo que reafirma la significancia

de la variable ingreso econémico.

Adicionalmente, el grupo de beneficiarios de los bonos del
magisterio corresponde a jubilados que porsu edad promedio no prefieren
inversiones ni conservar ahorros a largo plazo, por tanto deciden vender
su bono, lo que tiene relacion con el perfil deljubilado, de los cuales el 7%
se consideran como arriesgados, el 63% moderados y el 30%

conservadores, en donde la mayor proporcion de jubilados que no desean
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vender el bono se encuentra en el segmento de quienes se consideran

"conservadores".
¢cvVenderia?
Perfil Si Vende No Vende
Arriesgado 128 17
Moderado 1164 99
Conservador 517 75
1400
1200 9
1000
800
600
1164 7
400
17 517
200
128
Arriesgado Moderado Conservador

mSi Vende = No Vende

llustracion 19: Decisibn de venta en relacion al perfil de riesgo deljubilado

Fuente: Encuesta especializada

Con las variables consideradas como significativas: perfii del maestro
jubilado (aversion al riesgo) y nivel de ingresos en el hogar, se construye la

siguiente ecuacion:
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¢Venderia el Bono del Distribucién de Género Estado Civil

Btacbq Pmbm Femenino Masculino Casado  Divorciado Soltero Unién de hecho Viudo
! 0 + 00236052 * 0 + 0,073844 + 0,0701825 + -0,1406262 + -0,2339133
Probabilidad de Venta Estandar *Variable Dummy 0/1  *Variable Dummy 0/1
Region Instruccién Ingreso Personas en el hogar
® Amazonia Costa Insular Sierra Doctorado Maestria Secundaria Universitaria |
0 + 0,3124595 + -00179196 + 0,236307 0 + 0,0482859 + 0,0392869 + 00749714 2 0,0660814
I * Variable Dummy 0/ 1 I Variable Dummy 0/ 1
greso * # personas hogar
Perfil Plazo Constante
Arriesgado Conservador Moderado 10 anos 5 anos 6 anos 7 anos 8 anos 9 anos
0 + -0,0242666 + 0,2818899 +4 0 + -0,1177037 + -0,1642827 + 0,0018856 + -0,0621893 + 0,0870164 - 1,296216
*Variable Dummy0/1 * Variable Dummy 0/1

llustracién 20: Ecuacion de Probabilidad de Decision de Venta de Bonos del Estado

Fuente: Encuesta Espercializada

4.3 Validacion de los resultados

Los resultados de esta investigacion demuestran que el perfil del
maestro jubilado y el nivel de ingresos son factores significativos para la
decision de venta de los bonos del magisterio, mismos que coinciden con
estudios tedricos realizados por el Banco Central Europeo y autores como:
Hogarth, Zhong, L, Montalto, Geistfeld, Yuh, DeVaney, Grable, Lytton, Su,

Kratzery Sharpe.

De esta manera, el estudio del Banco Central Europeo (2009, pag.

9) establece que la aversion al riesgo es un factor determinante, asociado
con el consumo y el ingreso, los cuales caen en el momento de la
jubilacion; mientras que, las siguientes investigaciones demuestran que el
ingreso econdmico es una variable crucial en las decisiones de inversion y
ahorro:

e Hogarth (1991, pags. 97-122)

e Zhong (1996, pags. 359-360)

= Li, Montalto, & Geistfeld (1996, pags. 39-48)

e Yuh & DeVaney (1996, pags. 31-38)

< Grable, Lytton, & Kratzer (1998, pags. 109-114)

< DeVaney, Su, Kratzer, & Sharpe (1997, pags. 58-63)
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Por su parte, no se evidencia estudios que denoten una fuerte
significancia deltamafio del hogar en la decisién de venta de instrumentos

financieros.
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CAPITULO V: CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

En la investigacidn, se ha identificado los factores de decisidon para
la negociacién de Bonos del Estado, otorgados al magisterio ecuatoriano
por jubilacién anticipada, mediante el uso de fundamentos tedricos de las
finanzas personales y las herramientas metodoldgicas econométricas del

Modelo Probit.

De manera especifica, en el capitulo intfroductorio, se plantea vy
delimita el problema, la justificacion de la investigacion y la hipdtesis, con
los respectivos objefivos; a contfinuacién, se expone el contexto y las
caracteristicas de la emisién de los Bonos del Estado segUn las resoluciones

003, 018y 007.

Estos bonos tienen como caracteristicas principales: son
negociables a través del mercado de valores en el Ecuador; el pago de
interés es mensual; la duracién del bono ya es definido (de 5, 6,7,8,9y 10
afos); el “periodo de gracia” (lapso de tiempo donde no se paga alguna
cuota de capital o principal) depende del plazo del bono; y, es
“desmaterializado” (titulo valor representado mediante anotaciones en

cuenta o registro electrénico y dejan de existir los certificados impresos).

El capitulo “Marco Tedrico” presenta fundamentos tedricos en
relacién a mercado de capitales, finanzas personales y evidencia tedrica
de los factores determinantes para la toma de decisiones financieras. Por
su parte, la Metodologia, que constituye el corazdédn de la investigacion,
resume los fundamentos de los modelos econométricos, sus tipos y fases de
implementacién, siendo el Modelo Probit la técnica seleccionada, que
con el uso delsoftware Statay la encuesta especializada elaborada a 2000
maestros jubilados permite obtener los resultados de los factores

determinantes en la negociacién de los bonos.

Posterior a la implementacién del Modelo Probit, se obtiene que los

coeficientes de las variables: “ingreso del hogar” y “aversién al riesgo
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(perfil)" son significativas con un error del 1% (99% de nivel de confianza).
Adicionalmente, la probabilidad de venta del bono, considerando todas

las variables, es del 90,43%.

Por su parte, posterior al andlisis, resulta que los factores: género,
estado civil, regidn, nivel de instruccién, plazo del bono y motivo para la
venta del bono no son significativos. Estos resultados, coinciden, con otros
estudios tedricos realizados por el Banco Central Europeo y autores como:
Hogarth, Zhong, Li, Montalto, Geistfeld, Yuh, DeVaney, Grable, Lytton, Su,
Kratzery Sharpe.

En un sentido especifico, los resulfados evidencian que, en relaciéon
a la aversién al riesgo, si el maestro jubilado pasa de ser arriesgado a
conservador, la probabilidad de que venda el bono de jubilacién del
magisterio decrece en 0,48%; mientras que, si el maestro jubilado pasa a
ser moderado la probabilidad de venta aumenta en un 4,73%. Es decir, si
el maestro jubilado busca seguridad por preservar sus ingresos y su capital
(es conservador) prefiere inversiones con rentabilidad fija y de menor

riesgo, existird una tendencia hacia conservar el Bono del Estado.

Por su parte, para la variable del ingreso econdmico se deduce que
por cada ddélar adicional que recibe el maestro jubilado, la probabilidad
de venta del bono de jubilacidon del Magisterio se reduce en 0,013%; por
tanto, cuando se presentan necesidades financieras en el hogar del
jubilado, habrd la tendencia a negociar este titulo valor para obtener
liquidez. Como muestra la ilustraciéon 14, en los niveles inferiores de ingresos
econdmicos, la proporcidén de maestros que desean negociar el Bono del

Estado es superior.

En relacion alingreso econdmico mensual de los maestros jubilados,
resulta que un 54,25% de la poblacidén entrevistada posee ingresos entre
US$800 y US$1.300; mientras que, el 42,70% recibe entre US$300 y US$800

mensualmente, lo que denota que, este grupo en su mayoria poseen
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ingresos medios — bajos, lo que impulsaria a la venta de los bonos de

jubilados.

En general, las variables de ingreso econdmico vy la aversidn alriesgo
explican las probabilidades de venta del bono. En el fendmeno de
negociacién de los bonos por parte de los maestros jubilados,
aproximadamente el 1% del total estd dispuesto a vender este titulo valor,
de los cuales el 63% busca readlizar inversiones de mayores réditos como
desarrollo de proyectos, compra de bienes muebles o inmuebles, debido
a gue sus ingresos econdmicos en la mayoria de los casos se encuentran

por debajo del valor promedio ($836,94).

Adicionalmente, se concluye que los aspectos sociodemogrdficos
como: género, estado civil, ubicacién geogrdfica, nivel de instruccién, no
son factores determinantes en la decision de venta del Bono del Estado y
que la decisién de venta de los bonos otorgados a los docentes estd
condicionada al nivel de ingresos de los maestros jubilados, con lo que se

comprueba la hipdtesis planteada al inicio de la investigacidn.

Por su parte, en Ecuador, se estima que la esperanza de vida es de
77 .4 afos, y siendo que el grupo de maestros jubilados que estdan dispuestos
a negociar el bono se encuentra entre los 60 afios y 69 afnos, se presenta
una mayor predisposicidn por la venta del bono, que es considerado como

una inversion de largo plazo que varia entre 5 afiosy 10 afios.

Los resultados obtenidos en esta investigacién constituyen una
fuente importante para el proceso de toma de decisiones por parte de los
diferentes actores en este fendmeno: Ministerio de Educacidén, Ministerio
de Finanzas, Banco Central del Ecuador, Superintendencia de Compaiiias,
Valores y Seguros, Bolsas de Valores, Casas de Valores, maestros jubilados
beneficiarios del bono y sus familias, e inversionistas (compradores) de los
bonos del magisterio, que desde su dmbito de accién pueden plantear
estrategias y adoptar ciertas posturas frente a este fendmeno, que de

manera generdadl, se proponen a continuacion:
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* Ministerio de Educacidén

El Ministerio de Educacion ha realizado difusiones masivas del
proceso de acreditacion de los Bonos del Estado a maestros jubilados. Sin
embargo, se evidencia que estos docentes requieren mayor capacitacion
en relacién a caracteristicas intrinsecas y educacién bursdtil, de manera
que, sus decisiones de vender o conservar los bonos sean basadas en
criterios financieros adecuados, por ejemplo: el concepto y la importancia

del valor del dinero en el tiempo.

* Ministerio de Finanzas, Banco Cenitral del Ecuador vy

Superintendencia de Compaiiias, Valores y Seguros

El Ministerio de Finanzas y el Comité de Deuda PuUblica deberia
revisar y estudiar la posibilidad de que a los grupos vulnerables del pais se
les entregue bonos del estado de deuda interna que no contengan
restricciones de comercializacién, porque a mds de haber trabajado
alrededor de 40 afios de servicio, su condicidon de salud le urge atenciones
especializadas que en la mayor parte no le proporciona el IESS y que al
refirarse de las entidades de servicio puUblico, mantienen créditos con

instituciones publicas que bien podrian pagar con dichos titulos-valores.

Seria conveniente, que el Banco Central del Ecuador a través de su
Depdsito Centralizado de Valores (DCV-BCE) disponga de una plataforma
de consulta online, para que los maestros jubilados puedan acceder y
verificar las caracteristicas del titulo-valor acreditado y descrito en el
extracto de subcuenta, como se muestra en la ilustracion 20 con el fin de
descentralizar la obtencién de esta informacién (copia del extracto de

subcuenta) que actualmente se realiza a fravés de tres medios:

a. Solicitar a la Casa de Valores, a través de correo electrénico o de

manera presencial.
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b. Acercarse a las oficinas del Banco Central del Ecuador, ubicadas

en limitado namero de provincias.

c. Contactarse a través de correo electronico al Deposito

Centralizado de Valores (DCV-BCE).

De esta manera, se agilizaria el fluyjo de informacién para los
maestros jubilados y otros tenedores de bonos, y se evitaria la
vulnerabilidad de la informacién al no tener laseguridad de que la persona
propietaria del bono es quien realmente solicita el extracto de subcuenta

a través de correo electrénico.

BANCO CENTRAL DEL ECUADOR
DEPOSITO CENTRALIZADO DE VALORES

EXTRACTO DE SUBCUENTA

(Numero de Subcuenta) - (Nombre del beneficiario del Bono del Estado)

Nombre del Titular: (Nombre del beneficiario del Bono del Estado)
Casa de valores: (Nombre de la Casa de Valores)
Referencia del valor Tipo Titulo Estado Titulo Tasa Plazo Fecha Saldo Saldo Fecha Fraccién Saldo Capital
Colocacion Disponible Bloqueado  Vencimiento
(Resolucién) BONOSDELESTADO  EN.CIRCULACION TASH FUA  #ANOS ddimm/aa us$ Uss ddimm/aa

llustracion 21: Modelo de Extracto de Bono del Estado Ecuatoriano

Fuente: Banco Central del Ecuador- Dep6sito Centralizado de Valores

Adicionalmente, se deberia analizar la posibiidad de emitir una
resolucion por parte de la autoridad competente que disponga que las
personas naturales o juridicas que posean deudas vencidas puedan pagar
con los Bonos del Estado otorgados porjubilaciéon anticipada a entidades
como: Instituto Ecuatoriano de Seguridad Social (IESS), Banco del Instituto

Ecuatoriano de Seguridad Social (BIESS), Instituto de Seguridad Social de
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las Fuerzas Armadas (ISSFA), Instituto de Seguridad Social de la Policia
Nacional (ISSPOL), Servicios de Rentas Internas (SRI), Banco Nacional de
Fomento (BNF), BANECUADOR, Corporacion Financiera Nacional (CFN),
Banco Central del Ecuador (BCE), Instituto de Crédito Educativo omitiendo
asi la restriccion de estos bonos de que las instituciones pUblicas no pueden

adquirir estos bonos.

Esas entfidades deberian revisar la cartera vencida y castigada vy
recibir al 100% a sus deudores en forma directa sin participar de compra
alguna en el mercado de valores, como lo hizo el SRI con la Ley de
Remisién. Asise mejoraria las cuentas de dichas instituciones disminuyendo
la cartera castigada o por castigar e incrementando la cuenta de
inversiones con el sector publico y marcando rendimiento en la

recuperacién de intereses.

e Bolsas de Vadlores

Las Bolsas de Valores de Guayaquil y Quito, frente al fenémeno
creciente de venta de los Bonos del Estado han reducido su nhivel de
comisiones con el objetivo de dinamizar el Mercado de Valores, desde el

0,09% al 0,05% del valor efectivo, no menor de US$ 4,00.

Que las Bolsas de Valores del Pais, contribuyan con el mejoramiento
de la cultura bursdtil a través de la ejecucidn de programas de difusidon del
mercado de valores ya que educar al jubilado no solamente es educar a
una sola persona sino que por sus condiciones fisicas van acompanadas
de familiares y parientes cercanos que hormalmente comprende tres

generaciones.

* Casas de Valores
Las Casas de Valores juegan un papel fundamental en la difusion

de la informacién bursatil y en la orientacién para la toma de decisiones

para vender o conservar los Bonos del Estado, puesto que intervienen en:
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a. Provisién de primera informacién del mercado:

Entrega de informacién oportuna, fidedignay completa, en funcién
de las condiciones del mercado, rendimiento, precio y otras caracteristicas

propias de la negociacion y el manejo de la informacidn histérica publica.

b. Brindar la oportunidad de enajenacidn de titulos-valores:

Comunicacién oportuna a los maestros jubilados de las diversas
propuestas de compra del Bono del Estado, para su posible aceptacion,
dependiendo de sus necesidades: atencién de asuntos familiares (salud,
pago de deudas y entretenimiento), condiciones propias del bono (precio
de venta y riesgo) y buUsqueda de inversiones de mayores réditos

(desarrollo de proyectos, compra de bienes muebles o inmuebles).

En este sentido, las Casas de Valores deberian enfocar sus esfuerzos
en ofertar las propuestas de compra de los titulos-valores a aquellos
maestros jubilados que requieran vender su bono por la necesidad de
inversiones mds rentables; debido a que, casi el 91% que estd dispuesto a
vender el bono, el 63% lo realiza por esta razén. Ademds, deberian priorizar
su gestion en aquellos docentes jubilados que poseen ingresos entre US$
800 y 1300, pues la probabilidad de venta del bono disminuye en 0,013%

por cada ddlar adicional que recibe el maestro.
c. Determinacién del perfil del inversionista:
Se recomienda segmentar el grupo de maestros jubilados en
funcién del perfil de riesgo (arriesgado, moderado y conservador); puesto
que, los resultados de la investigacidn confirman que las decisiones

financieras estdn determinadas por el nivel de aversidn alriesgo.

d. Asesoria ‘one fo one’, en base a las finanzas personales y

requerimientos individuales de cada maestro jubilado:
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Una de las estrategias mds importantes es la educacion financiera

para las decisiones de vender o conservar el Bonos del Estado.

Adicionalmente, el asesor bursdtil de la Casa de Valores deberia
guiar al maestro jubilado hacia la mejor decisién, con aplicacién de los
codigos de ética de la propia casa de valores, de las bolsas de valores a
la que pertenece, basdndose en el perfil de riesgo, nivel de ingresos
econdmicos, tfamafio del hogar y razén de la venta, para alcanzar el

objetivo financiero del jubilado.

* Inversionistas (compradores)

Es apropiado que los inversionistas se informen de los beneficios,
alternativas y seguridades de negociar en el Mercado de Valores,

especialmente, de los Bonos del Estado.

Por ofro lado, en cuanto a los aspectos metodoldgicos, los
resultados obtenidos fueron consistentes y con un nivel de eror méximo del
5%, que se apoya con la técnica utilizada (Modelo Probit) que expresa el
cambio de la variable dependiente provocado por un cambio unitario en
una de las variables independientes manteniendo el resto constante. Esta
técnica permite construir regresiones con la particularidad de que la
variable dependiente es una variable aleatoria dummy que toma valores
de uno (1) para indicar el éxito y cero (0) en caso de no ser asi, es decir, es

un modelo de respuesta binaria.

La fase de disefio e implementacién de la metodologia
corresponden a una fase de notable esfuerzo y tiempo, especialmente, se
recomienda tener rigurosidad en el disefioc de la encuesta, la
determinacién de la muestra y la implementacién del modelo en el
software Stata; debido a que, sien la encuesta no se definen las preguntas
adecuadas, con los niveles de respuesta correctos la informacién obtenida

dispondria de errores de sesgo; en cuanfo a la muestra, si el nUmero de
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personas a encuestar es inferior al minimo aceptable podria presentarse el
riesgo de que los resultados no sean significativos y el disefio en el software
Stata constituye una etapa relevante desde la codificaciéon de las

variables, hasta la construccién del modelo.

El alcance de la investigacion si bien no incluye un andlisis profundo
de la influencia de la familia en la decisidon de venta del Bono del Estado,
sin embargo, por su posicidn frente a sus parientes y relacionados, siempre
consultan con sus familiares y amistades cercanas; por tal razén, en la
encuesta realizada a los 2000 maestros, se evidencia que el 68,20% son
casados; 12,3% son divorciados; 6,6% son viudosy 1,80% viven en union de
hecho, y la poblacion equivalente al 11,10% son solteros, a lo que se suma
que el tamafo promedio del hogar del jubilado es de 4 miembros, o que
reitera la situacidén de que el maestro jubilado, en la mayoria de los casos,

no foma la decisién por sisolo.

Finalmente, la investigacién se ha centrado en medir el efecto de
corto plazo ocasionado por los factores condicionantes de la decisién de
venta a través de una encuesta que recoge informacidén actual de
aspectos demogrdficos y socio-econdmicos de los maestros jubilados. Se
recomienda readlizar estudios en donde se mida los impactos a mediano o
largo plazo de las variables que podrian incidir en las decisiones financieras

de este grupo de la poblacidén.

84



BIBLIOGRAFIA

Asociacion de Casas de Valores del Ecuador. (2015). Evolucion y
Andilisis de las Negociaciones de Bonos del Magisterio a través de

las Bolsas de Valores del Pais. Mayo 2015. Quito: ASOCAVAL.

Asociacion de Casas de Valores del Ecuador. (31 de Octubre, 2014).
Evolucidn y Andilisis de las Negociaciones de Bonos del Magistereio

a través de las Bolsas de Valores. Quito: ASOCAVAL.

Banco de la Republica de Colombia. (2013). Bonos. Obtenido de
http://www.banrepcultural.org/blaavirtual/ayudadetareas/econo

mia/econo?2.htm

Barrachina, E. (2011). Derecho de Mercado de Valores. Madrid,

Espafa: Grupo Difusién.

Bolsa de Valores de Guayaquil. (Operaciones de Bolsa, 2012).

Sistema Unico de Negociacion Bursatil -SIUB- de Ecuador

negociaciones 2013y 2014.

Catrambone, K. (1998). Women face barriers in retirement. Pension

& Investments.

Corporacién Legal Ecuador. (2014). La Ley del Sector Societario y
Bursdtil entré en vigencia. Obtenido de
http://www.corporacionlegal.ec/noticias/112-la-ley-del-sector-

societario-y-bursatil-entro-en-vigencia

De la Paz Vela, M. (2013). Debo y pagare.. en papeles. Quito:
Gestion N°234.

85


http://www.banrepcultural.org/blaavirtual/ayudadetareas/econo
http://www.corporacionlegal.ec/noticias/112-la-ley-del-sector-

Denegri, M. (2010). Introduccién a la Psicologia Econdmica. Bogotd:

Psicom Editores.

DeVaney, S., Su, Y., Kratzer, C., & Sharpe, D. (1997). Retirement
savings of nonfarm self-employed workers: An exploratory study.

Consumer Interests Annual.

El Telégrafo. (15 de Octubre de 2013). El bono del Estado es el
documento mdas seguro. Obtenido de
http://www.telegrafo.com.ec/economia/item/el-bono-del-estado-

es-el-documento-mas-seguro.htmi

El Universo. (22 de septiembre de 2013). Maestros entran al mercado
de bonos para asegurar retiro. Obtenido de
https://www.google.com.ec/search2g=bonos+%2B+jubilaci%C3%B
3n+%2B+ecuador+%2B+mercado+de+valores+%2B+2014+%2B+ma
estrostdocentes&hl=es-

419&gbv=2&prmd=ivns&ei=TtNoVJ6INlydNrWPgOgL&start=20&sa=N

Engel, J., Blackwell, R., & Miniard, P. (1990). Consumer Behavior.
Orlando: Dryden Press.

European Cenftral Bank. (2009). Survey Data on Household Finance
and Consumption Research Summary and Policy Use. Germany:

European Central Bank.
Gitman, L., & Joehnk, M. (2009). Fundamentos de Inversiones
(Décima Edicion ed.). (M. Sdnchez Carridn, & Universidad

loeroamericana, Trads.) México: Pearson.

Gitman, L., & Zutter, C. (2012). Principios de Administracion

Financiera. México: Pearson.

86


http://www.telegrafo.com.ec/economia/item/el-bono-del-estado-
https://www.google.com.ec/search?q=bonos+%2B+jubilaci%C3%25B

Grable, J., Lytton, R., & Kratzer, C. (1998). Determinants of defined
contribution plan employee participation. Consumer Interests

Annual.

Herndndez, J., & ZUhiga, J. (2013). Modelos econométricos para el

andlisis econdmico. Esic Editorial.

Hogarth, J. (1991). Asset management and retured households:

Savers, dissavers and alternators. Financial Counseling and Planning.

Lexis S.A. (s.f.). Ley de Mercado de Valores. Obtenido de
http://www fiducia.com.ec/pdfs/titulo7.pdf

Li, J.. Montalto, C., & Geistfeld, L. (1996). Determinants and financial

adequacy for retirement. Financial Counseling and Planning.

Martinez, A. (2010). Metodologia de la Investigacion.

Medina, E. (S/A). Modelos Econométricos e Informacion Estadistica.

Menéndez, E. (2002). 250 Frases y Experiencias sobre las Bolsas de

Valores. Espafia: Ediciones Gestidn.

Ministerio de Educacién. (2013). Obtenido de

http://educacion.gob.ec/marco-legal-2/

Ministerio de Educacion. (2013). Instructivos de capacitacién de

jubilacién voluntaria.

Morales Castro, J., & Morales Castro, A. (2002). Respuestas rapidas

para los financieros. México.

87


http://www.fiducia.com.ec/pdfs/titulo7.pdf
http://educacion.gob.ec/marco-legal-2/

Pineda, L. (1999). Métodos y Modelos Econométricos. México:

Editorial Limusa.

Pita, J. (2011). Cdlculo Mercantil. Espafia.

Salas, J. (México de 2010). Finanzas personales. Organizacién

prdactica del dinero. Obtenido de

http://www.finanzaspersonalesmexico.com/descargas/Curso_Adul

tos.pdf

So-hyun Joo, & Grable, J. (2000). A Retirement Investment and

Savings Decision Model: Influencing Factors and Outcomes. Texas:

Texas Tech University.

Vélez, I. (1998). Decisiones de Inversidon. Bogotd: Editorial Javeriana.

Wooldridge, J. (2009). Introductory Econometrics. A modern
Approach. South Western Cengage Learning.

Yuh, Y., & DeVaney, S. (1996). Determinants od couples' defined

contribution retirement funds. Financial Counseling and Plannig.

Zhong, L. (1996). Factors associated with bond and stock holdings.

Consumer Interests Annual.

Constitucion de la Republica del Ecuador 2008.

Ley Orgdnica de Servicio Publico -LOSEP-

Reglamento de la Ley Orgdnica de Servicio Publico.

Ley de Educacion Intercultural -LOEI-

88


http://www.finanzaspersonalesmexico.com/descargas/Curso_Adul

Ley de Mercado de Valores

Ley Orgdnica de Fortalecimiento y Optimizacién del Sector

Societario y Bursatil.

Cdodigo Monetario Financiero.

89



ANEXOS - ENCUESTAS REALIZADAS
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10

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

24

25

26

27

28

29

30

31

32

33

34

35

36

37

38

39

40

a

42

1.- Género

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién

civil

Soltero

Divorciado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Sierra
Costa
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra

Costa

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$523,00
$1.022,00
$519,00
$1.034,00
$1.012,00
$522,00
$509,00
$525,00
$1.016,00
$525,00
$507,00
$509,00
$666,00
$501,00
$526,00
$1.025,00
$513,00
$523,00
$1.004,00
$519,00
$530,00
$1.068,00
$521,00
$1.025,00
$506,00
$401,00
$1.037,00
$529,00
$506,00
$380,00
$514,00
$1.080,00
$515,00
$502,00
$1.045,00
$388,00
$1.073,00
$516,00
$1.040,00
$522,00
$511,00

$1.071,00

5.- #de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
M aestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Doctorado
Doctorado
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria

Doctorado

91

7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

vencimiento

8.- Plazo de 9.-
(Venderia
el Bono?

del Bono

10 anos Si

10 afios No

10 afios

8 afios

9 afios

10 afios

8 afos

10 afios

10 afios

8 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

6 afios No

10.- ;Por qué S|
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono

como inversién atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras



43

44

45

46

47

48

49

50

51

52

53

54

55

56

57

58

59

60

61

62

63

64

65

66

67

68

69

70

71

72

73

74

75

76

7

78

79

80

81

82

83

84

1.- Género

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién

civil

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Soltero

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Costa’
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Insular
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra

Costa

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$503,00
' $525,00
$515,00
$521,00
$511,00
$1.066,00
$1.046,00
$510,00
$520,00
$524,00
$1.001,00
$1.019,00
$503,00
$517,00
$508,00
$395,00
$530,00
$530,00
$524,00
$511,00
$525,00
$525,00
$505,00
$530,00
$1.060,00
$1.035,00
$518,00
$501,00
$511,00
$526,00
$528,00
$1.042,00
$1.023,00
$1.015,00
$524,00
$506,00
$513,00
$393,00
$502,00
$510,00
$1.056,00

$519,00

5.- #de
personas en
hogar

3

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Doctorado
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Secundaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria

Secundaria

92

7.- Perfil de

Inversionistavencimiento

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

8.- Plazo de 9.-
¢Venderia
del Bono el Bono?
8 afios Si
10 afios No
10 afios Si
5 afios Si
10 afios Si
10 afios Si
8 afios Si
5 afios Si
10 afios No
8 afios Si
5 afios No
5 afios Si
10 afios Si
10 afios Si
7 afios Si
10 afios Si
9 afios No
9 afios Si
5 afios Si
10 afios Si
8 afios Si
9 afios Si
10 afios Si
9 afios Si
5 afios Si
5 afios Si
9 afios Si
9 afios Si
8 afios Si
9 afios Si
7 afios Si
7 afios Si
10 afios No
10 afios Si
9 afios Si
8 afios Si
10 afios Si
9 afios Si
10 afios Si
8 afios Si
9 afios Si
10 afios Si

10.- ;Por qué S|
?

Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de

necesidades financieras

Ausencia de
necesidades financieras

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



85

86

87

88

89

90

91

92

93

94

95

96

97

98

99

100

101

102

103

104

105

106

107

108

109

110

111

112

113

114

115

116

117

118

119

120

121

122

123

124

125

126

1.- Género

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Soltero

Divorciado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Casado

Divorciado

Casado

Viudo

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Divorciado

Viudo

geogréafica

Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$1.041,00

$527,00

$524,00

$514,00

$1.028,00

$527,00

$1.078,00

$502,00

$517,00

$504,00

$525,00

$501,00

$521,00

$503,00

$398,00

$530,00

$370,00

$512,00

$504,00

$507,00

$513,00

$372,00

$514,00

$503,00

$512,00

$827,00

$515,00

$522,00

$522,00

$1.057,00

$1.041,00

$506,00

$505,00

$513,00

$511,00

$510,00

$1.033,00

$1.031,00

$543,00

$506,00

$507,00

$524,00

5.- #de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Doctorado

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 anos

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si

10.- ;Por qué S|
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Condiciones

orooias de Bonos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras



127

128

129

130

131

132

133

134

135

136

137

138

139

140

141

142

143

144

145

146

147

148

149

150

151

152

153

154

155

156

157

158

159

160

161

162

163

164

165

166

167

168

1.- Género 2.- Estado

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

civil

Soltero

Soltero

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Viudo

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

3.- Ubicacién
geogréafica
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Amazonia
Amazonia
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Amazonia
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa

Sierra

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$862,00
$528,00
$1.003,00
$535,00
$521,00
$523,00
$1.013,00
$502,00
$503,00
$520,00
$528,00
$521,00
$530,00
$1.029,00
$522,00
$527,00
$532,00
$1.074,00
$546,00
$564,00
$580,00
$1.503,00
$1.032,00
$558,00
$578,00
$594,00
$379,00
$556,00
$576,00
$559,00
$1.030,00
$565,00
$705,00
$398,00
$1.038,00
$534,00
$1.030,00
$1.016,00
$572,00
$1.045,00
$563,00

$1.030,00

5.- # de
personas en
hogar

3

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Arriesgado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

9 afios

9 afios

9.-

(Venderia
el Bono?

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Ausencia de

necesidades financieras

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de

necesidades financieras



169

170

171

172

173

174

175

176

177

178

179

180

181

182

183

184

185

186

187

188

189

190

191

192

193

194

195

196

197

198

199

200

201

202

203

204

205

206

207

208

209

210

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

civil

Divorciado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Divorciado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Soltero

geogréafica

Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$563,00

$555,00

$1.053,00

$387,00

$531,00

$568,00

$549,00

$555,00

$546,00

$534,00

$579,00

$564,00

$1.002,00

$572,00

$381,00

$565,00

$541,00

$1.060,00

$406,00

$567,00

$557,00

$557,00

$550,00

$543,00

$554,00

$547,00

$1.007,00

$1.064,00

$1.060,00

$544,00

$542,00

$564,00

$549,00

$556,00

$387,00

$533,00

$560,00

$542,00

$577,00

$564,00

$534,00

$551,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Doctorado

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Doctorado

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

6 afos

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

10 afios

5 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-

(Venderia
el Bono?

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de

necesidades financieras

Concepcién del Bono

como inversion atractiva



211

212

213

214

215

216

217

218

219

220

221

222

223

224

225

226

227

228

229

230

231

232

233

234

235

236

237

238

239

240

241

242

243

244

245

246

247

248

249

250

251

252

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

civil

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Viudo

Casado

Viudo

Casado

Soltero

Soltero

Soltero

Casado

Soltero

Soltero

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Unién de
hecho
Viudo

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Insular
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Insular
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa

Costa

monetarios
mensuales

$541,00

$568,00

$536,00

$561,00

$573,00

$578,00

$569,00

$531,00

$574,00

$568,00

$560,00

$535,00

$579,00

$548,00

$537,00

$567,00

$556,00

$562,00

$396,00

$556,00

$1.039,00

$541,00

$1.010,00

$557,00

$391,00

$1.033,00

$566,00

$531,00

$564,00

$561,00

$532,00

$532,00

$559,00

$1.049,00

$573,00

$848,00

$556,00

$408,00

$570,00

$514,00

$536,00

$561,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué SI  11.- ;Por qué NO?
2

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos



253

254

255

256

257

258

259

260

261

262

263

264

265

266

267

268

269

270

271

272

273

274

275

276

277

278

279

280

281

282

283

284

285

286

287

288

289

290

2901

292

293

294

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

civil

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Divorciado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Viudo

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Amazonia
Costa
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Amazonia
Costa
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Amazonia
Costa
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$556,00

$571,00

$396,00

$1.068,00

$558,00

$551,00

$544,00

$575,00

$1.022,00

$552,00

$1.055,00

$573,00

$1.072,00

$579,00

$1.060,00

$1.059,00

$564,00

$1.075,00

$577,00

$531,00

$548,00

$560,00

$1.050,00

$710,00

$542,00

$547,00

$532,00

$391,00

$370,00

$555,00

$574,00

$792,00

$376,00

$561,00

$552,00

$1.049,00

$568,00

$1.077,00

$533,00

$534,00

$532,00

$411,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras

Ausencia de

necesidades financieras

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



295

296

297

298

299

300

301

302

303

304

305

306

307

308

309

310

311

312

313

314

315

316

317

318

319

320

321

322

323

324

325

326

327

328

329

330

331

332

333

334

335

336

1.- Género

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Divorciado

Casado

Viudo

Casado

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra

Costa

monetarios
mensuales

$411,00

$532,00

$1.018,00

$632,00

$1.032,00

$1.018,00

$428,00

$1.078,00

$609,00

$617,00

$1.012,00

$611,00

$1.075,00

$619,00

$609,00

$599,00

$426,00

$621,00

$613,00

$418,00

$624,00

$623,00

$599,00

$637,00

$1.069,00

$1.016,00

$582,00

$612,00

$593,00

$592,00

$636,00

$422,00

$589,00

$607,00

$592,00

$607,00

$590,00

$608,00

$595,00

$630,00

$603,00

$636,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afos

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

8 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Ausencia de

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



337

338

339

340

341

342

343

344

345

346

347

348

349

350

351

352

353

354

355

356

357

358

359

360

361

362

363

364

365

366

367

368

369

370

371

372

373

374

375

376

377

378

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Soltero

Casado

Viudo

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Soltero

geogréafica

Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$1.032,00

$623,00

$707,00

$600,00

$631,00

$443,00

$600,00

$583,00

$600,00

$1.014,00

$586,00

$619,00

$1.013,00

$1.074,00

$623,00

$1.077,00

$593,00

$435,00

$621,00

$585,00

$594,00

$1.068,00

$631,00

$616,00

$638,00

$592,00

$585,00

$1.042,00

$626,00

$606,00

$619,00

$622,00

$1.013,00

$610,00

$639,00

$633,00

$585,00

$615,00

$603,00

$584,00

$623,00

$604,00

5.- #de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
M aestria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionistavencimiento

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

8.- Plazo de 9.-
¢Venderia
del Bono el Bono?
9 afios Si
5 afios Si
7 afios Si
10 afios Si
9 afios Si
8 afios Si
8 afios Si
10 afios Si
5 afios No
8 afios Si
9 afios Si
9 afios Si
8 afios Si
9 afios Si
8 afios Si
10 afios Si
5 afios Si
10 afios Si
9 afios Si
9 afios Si
9 afios Si
7 afios Si
9 afios Si
6 afios Si
7 afios Si
8 afios Si
5 afios Si
5 afios No
10 afios Si
10 afios Si
9 afios Si
9 afios Si
7 afios No
10 afios Si
8 afios Si
5 afios No
9 afios Si
5 afios Si
10 afios Si
6 afios No
8 afios Si
6 afios Si

10.- ;Por qué S| 11.- ;Por qué NO?
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Conceocién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos



379

380

381

382

383

384

385

386

387

388

389

390

391

392

393

394

395

396

397

398

399

400

401

402

403

404

405

406

407

408

409

410

411

412

413

414

415

416

417

418

419

420

1.- Género

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Viudo

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$602,00

$621,00

$582,00

$413,00

$619,00

$617,00

$612,00

$636,00

$600,00

$438,00

$612,00

$585,00

$597,00

$613,00

$639,00

$595,00

$613,00

$605,00

$593,00

$639,00

$593,00

$1.050,00

$600,00

$592,00

$619,00

$602,00

$1.023,00

$635,00

$1.031,00

$421,00

$604,00

$1.068,00

$587,00

$735,00

$1.038,00

$618,00

$1.061,00

$592,00

$635,00

$596,00

$618,00

$598,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Maestria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Secundaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Arriesgado

Conservador

Arriesgado

Moderado

8.- Plazo de

vencimiento

del Bono

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

No
No
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No
Si
No
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de

necesidades financieras
Ausencia de

necesidades financieras

Ausencia de
necesidades financieras

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



421

422

423

424

425

426

427

428

429

430

431

432

433

434

435

436

437

438

439

440

441

442

443

444

445

446

447

448

449

450

451

452

453

454

455

456

457

458

459

460

461

462

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos 5.- #de 6.- Nivel de 7.- Perfil de 8.- Plazo de 9.- 10.- (Por qué SI  11.- ;Por qué NO?
civil geografica  monetarios personas en instruccién Inversionista vencimiento (Venderia ?
mensuales hogar del Bono el Bono?
. . . - . ~ . Inversiones de
Masculino Casado Sierra $638,00 6 Universitaria Arriesgado 8 afios Si
mayores réditos
- . - . . - . | i d
Masculino Divorciado Sierra $616,00 3 Universitaria Conservador 10 afios Si nversiones de
. . - o . Inversiones de
Masculino Casado Costa $1.064,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si vers!
mayores réditos
Femenino Casado Sierra $592,00 6 Universitaria Moderado 7 afios Si Inversiones de
mayores réditos
Masculino  Casado Costa $613,00 3 Universitaria Moderado 10 afios Si Inversiones de
mayores réditos
i : = . | iones d
Femenino Casado Costa $636,00 4 Secundaria Moderado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
i i i i ; P = . Inversiones de
Femenino Divorciado Sierra $632,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si Vers!
mayores réditos
- . - . . - . Condici
Masculino Divorciado Sierra $1.030,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si ondiclones
. . . - . o . Inversiones de
Femenino Casado Sierra $624,00 4 Universitaria Arriesgado 8 afios Si
mayores réditos
Femenino Soltero Costa $619,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si Inversiones de
mayores réditos
Femenino Soltero Sierra $774,00 4 Secundaria Conservador 8 afios Si Inversiones de
mayores réditos
i ; P = . | iones d
Femenino  Casado Costa $1.058,00 4 Universitaria Moderado 5 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . . - ~ . Inversiones de
Femenino Viudo Sierra $604,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si Vers!
mayores réditos
- . - . . - . | i d
Femenino Divorciado Sierra $612,00 3 Universitaria Moderado 8 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . - o . Inversiones de
Masculino Casado Sierra $583,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si vers!
mayores réditos
Masculino  Casado Sierra $632,00 6 Universitaria Moderado 9 afios Si Inversiones de
mayores réditos
i . = . | i d
Femenino Soltero Costa $423,00 4 Secundaria Conservador 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . - o . I iones d
Femenino Casado Sierra $636,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . ~ . Inversiones de
Femenino Casado Costa $603,00 4 Secundaria Moderado 5 afios Si Vers!
mayores réditos
. . . . L . . Inversiones de
Masculino Divorciado Costa $605,00 5 Universitaria Arriesgado 10 afios Si
mayores réditos
Masculino  Casado Sierra $594,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si Inversiones de
mayores réditos
Masculino  Casado Sierra $617,00 5 Universitaria Moderado 7 afios Si Inversiones de
mayores réditos
. . o . ~ . Condiciones
Femenino Soltero Costa $625,00 4 Universitaria Arriesgado 10 afios Si
propias de Bonos
i i i = . | iones d
Femenino Divorciado Costa $615,00 3 Doctorado Moderado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . - o . Inversiones de
Femenino Casado Costa $581,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si Vers!
mayores réditos
- . . | i d
Masculino  Casado Costa $609,00 4 M aestria Conservador 9 afios Si nversiones de
mayores réditos
Femenino  Casado Sierra $592,00 4 Universitaria Conservador 6 afios No Concepci6n del Bono
como inversion atractiva
Femenino  Casado Sierra $609,00 4 Maestria Moderado 8 afios Si Condiciones
DroDias de Bonos
i i . o . | i d
Femenino  Casado Sierra $660,00 3 Secundaria Moderado 6 afios Si nversiones de
mayores réditos
i : = . | iones d
Femenino  Casado Costa $1.005,00 4 M aestria Moderado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . . - ~ . Inversiones de
Femenino Divorciado Costa $1.003,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si Vers!
mayores réditos
i i ; - . | i d
Femenino Casado Sierra $700,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
Femenino Casado Costa $683,00 5 Secundaria Arriesgado 10 afios Si Inversiones de
mayores réditos
Masculino Divorciado Costa $670,00 6 Secundaria Arriesgado 8 afios Si Inversiones de
mayores réditos
i i . o . | i d
Masculino  Casado Amazonia $682,00 3 Secundaria Moderado 8 afios Si nversiones de
mayores réditos
i ; P = . | iones d
Femenino  Casado Costa $1.078,00 4 Universitaria Moderado 5 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . ~ . Inversiones de
Masculino Casado Sierra $673,00 4 Secundaria Moderado 9 afios Si Vers!
mayores réditos
i i ; - . | i d
Femenino  Casado Sierra $1.036,00 7 Universitaria Moderado 9 afios Si nversiones de
mayores réditos
Masculino Divorciado Sierra $641,00 3 Universitaria Moderado 5 afios Si Inversiones de
mayores réditos
Masculino  Casado Sierra $696,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si Condiciones
DroDias de Bonos
) Unién d . . . | i d
Masculino " ©° Costa $655,00 4 Secundaria Moderado 7 afios Si nversiones de
hecho mayores réditos
. . . . o o . Inversiones de
Masculino Viudo Sierra $1.015,00 3 Universitaria Conservador 9 afios Si
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mayores réditos



463

464

465

466

467

468

469

470

471

472

473

474

475

476

477

478

479

480

481

482

483

484

485

486

487

488

489

490

491

492

493

494

495

496

497

498

499

500

501

502

503

504

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

civil

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Soltero

Viudo

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Soltero

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Soltero

Soltero

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$669,00

$672,00

$445,00

$657,00

$641,00

$649,00

$700,00

$697,00

$645,00

$1.022,00

$685,00

$1.017,00

$671,00

$1.062,00

$1.063,00

$657,00

$649,00

$656,00

$561,00

$657,00

$689,00

$1.068,00

$643,00

$435,00

$692,00

$685,00

$1.059,00

$677,00

$672,00

$660,00

$670,00

$692,00

$673,00

$678,00

$1.054,00

$1.071,00

$675,00

$682,00

$662,00

$684,00

$1.030,00

$676,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Maestria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



505

506

507

508

509

510

511

512

513

514

515

516

517

518

519

520

521

522

523

524

525

526

527

528

529

530

531

532

533

534

535

536

537

538

539

540

541

542

543

544

545

546

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

geogréafica

Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$666,00

$675,00

$661,00

$663,00

$696,00

$651,00

$680,00

$687,00

$1.010,00

$658,00

$1.043,00

$416,00

$1.026,00

$658,00

$421,00

$653,00

$1.062,00

$647,00

$684,00

$683,00

$672,00

$659,00

$1.079,00

$652,00

$641,00

$688,00

$675,00

$697,00

$655,00

$757,00

$413,00

$1.012,00

$1.008,00

$654,00

$1.060,00

$672,00

$699,00

$694,00

$648,00

$690,00

$673,00

$420,00

5.- # de
personas en
hogar

3

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Arriesgado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

6 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras



547

548

549

550

551

552

553

554

555

556

557

558

559

560

561

562

563

564

565

566

567

568

569

570

571

572

573

574

575

576

577

578

579

580

581

582

583

584

585

586

587

588

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Viudo

Casado

Divorciado

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Viudo

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra

Costa

monetarios
mensuales

$680,00

$690,00

$687,00

$666,00

$673,00

$644,00

$658,00

$1.065,00

$677,00

$675,00

$1.608,00

$657,00

$677,00

$692,00

$661,00

$436,00

$1.017,00

$1.634,00

$693,00

$694,00

$676,00

$694,00

$679,00

$1.048,00

$1.061,00

$657,00

$693,00

$423,00

$687,00

$689,00

$700,00

$1.707,00

$679,00

$1.019,00

$672,00

$696,00

$427,00

$691,00

$1.066,00

$679,00

$674,00

$1.077,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

5 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si

Si

Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

No
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de

necesidades financieras
Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Ausencia de

necesidades financieras

Ausencia de
necesidades financieras



589

590

591

592

593

594

595

596

597

598

599

600

601

602

603

604

605

606

607

608

609

610

611

612

613

614

615

616

617

618

619

620

621

622

623

624

625

626

627

628

629

630

1.- Género

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Unién de

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado
Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Unién de
hecho

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

geogréafica

Amazonia

Amazonia
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra

Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Insular
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra

Costa

monetarios
mensuales

$916,00

$699,00

$654,00

$698,00

$1.040,00

$1.058,00

$656,00

$695,00

$656,00

$680,00

$669,00

$662,00

$691,00

$647,00

$672,00

$1.064,00

$1.510,00

$1.023,00

$692,00

$690,00

$652,00

$646,00

$700,00

$655,00

$1.073,00

$1.074,00

$949,00

$1.056,00

$674,00

$1.008,00

$439,00

$1.031,00

$1.075,00

$675,00

$675,00

$1.005,00

$1.026,00

$1.078,00

$695,00

$852,00

$671,00

$692,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Maestria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

7 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

8 afios

10 afios

7 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



631

632

633

634

635

636

637

638

639

640

641

642

643

644

645

646

647

648

649

650

651

652

653

654

655

656

657

658

659

660

661

662

663

664

665

666

667

668

669

670

671

672

1.- Género

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién

civil geogréafica
Casado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Divorciado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Divorciado Insular
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Soltero Costa
Casado Sierra
Divorciado Costa
Casado Sierra
Divorciado Costa
Casado Sierra
Casado Amazonia
Casado Sierra
Viudo Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Soltero Sierra
Casado Amazonia
Casado Amazonia
Casado Sierra
Soltero Sierra
Casado Sierra
Casado Amazonia
Casado Sierra
Casado Sierra
Viudo Sierra
Casado Costa

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$797,00
$1.005,00
$1.055,00
$1.072,00
$770,00
$796,00
$1.032,00
$796,00
$733,00
$1.029,00
$776,00
$1.077,00
$772,00
$713,00
$795,00
$1.017,00
$746,00
$798,00
$1.027,00
$721,00
$421,00
$744,00
$703,00
$422,00
$714,00
$439,00
$1.051,00
$767,00
$1.036,00
$445,00
$1.026,00
$1.025,00
$743,00
$710,00
$720,00
$1.021,00
$437,00
$1.048,00
$734,00
$1.029,00
$784,00

$759,00

5.- #de

personas en

hogar
4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
No
No
Si
Si
Si
Si
No

Si

10.- ;Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos



673

674

675

676

677

678

679

680

681

682

683

684

685

686

687

688

689

690

691

692

693

694

695

696

697

698

699

700

701

702

703

704

705

706

707

708

709

710

711

712

713

714

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

civil

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Viudo

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Viudo

Divorciado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Divorciado

Soltero

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Viudo

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Amazonia
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$787,00

$772,00

$792,00

$763,00

$799,00

$706,00

$1.042,00

$749,00

$792,00

$1.035,00

$785,00

$756,00

$545,00

$773,00

$739,00

$1.006,00

$706,00

$733,00

$1.622,00

$956,00

$742,00

$759,00

$731,00

$778,00

$1.044,00

$735,00

$756,00

$796,00

$751,00

$797,00

$785,00

$766,00

$714,00

$798,00

$769,00

$713,00

$785,00

$1.006,00

$750,00

$706,00

$1.049,00

$733,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon

7.- Perfil de
Inversionista

Universitaria Moderado

Secundaria Moderado
Secundaria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Conservador
Secundaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Conservador
Secundaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Conservador
Universitaria Conservador
Universitaria Moderado

Universitaria Conservador

Universitaria Moderado
Maestria Moderado
Secundaria Moderado
Secundaria Moderado

Secundaria Conservador

Secundaria Moderado
Universitaria Moderado
Doctorado Moderado
Universitaria Moderado
Maestria Conservador
Universitaria Moderado
Secundaria Conservador
Universitaria Moderado
Secundaria Conservador
Maestria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado

Universitaria Moderado
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8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

8 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos



715

716

717

718

719

720

721

722

723

724

725

726

727

728

729

730

731

732

733

734

735

736

737

738

739

740

741

742

743

744

745

746

747

748

749

750

751

752

753

754

755

756

1.- Género

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Viudo

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Viudo

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

geografica monetarios
mensuales
Sierra $763,00
Costa $1.017,00
Sierra $1.003,00
Sierra $1.831,00
Sierra $760,00
Costa $1.003,00
Sierra $701,00
Sierra $1.074,00
Sierra $738,00
Sierra $759,00
Sierra $1.014,00
Sierra $747,00
Costa $512,00
Sierra $703,00
Sierra $747,00
Sierra $707,00
Sierra $447,00
Sierra $718,00
Costa $441,00
Sierra $774,00
Sierra $1.003,00
Costa $1.008,00
Sierra $743,00
Costa $711,00
Sierra $747,00
Sierra $757,00
Sierra $722,00
Costa $798,00
Sierra $792,00
Sierra $1.058,00
Costa $433,00
Sierra $702,00
Amazonia $1.025,00
Insular $718,00
Costa $725,00
Sierra $775,00
Sierra $791,00
Costa $734,00
Sierra $769,00
Sierra $1.012,00
Sierra $788,00
Sierra $1.688,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Secundaria
Universitaria

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

6 afios

9.-

¢Venderia
el Bono?

No

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Conceocioén del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Condiciones

orooias de Bonos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva



757

758

759

760

761

762

763

764

765

766

767

768

769

770

771

772

773

774

775

776

777

778

779

780

781

782

783

784

785

786

787

788

789

790

791

792

793

794

795

796

797

798

1.- Género

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Casado

Casado

Viudo

Soltero
Unién de
hecho
Soltero
Unién de
hecho

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Casado

Soltero

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

geogréafica

Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Insular
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$755,00

$705,00

$798,00

$718,00

$745,00

$723,00

$705,00

$445,00

$799,00

$1.053,00

$740,00

$761,00

$795,00

$800,00

$1.065,00

$1.054,00

$736,00

$712,00

$1.064,00

$754,00

$770,00

$777,00

$731,00

$791,00

$779,00

$746,00

$730,00

$790,00

$708,00

$791,00

$729,00

$1.021,00

$709,00

$780,00

$466,00

$1.008,00

$752,00

$1.027,00

$1.055,00

$747,00

$761,00

$1.047,00

5.- # de
personas en
hogar

3

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Condiciones

propias de Bonos
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



799

800

801

802

803

804

805

806

807

808

809

810

811

812

813

814

815

816

817

818

819

820

821

822

823

824

825

826

827

828

829

830

831

832

833

834

835

836

837

838

839

840

1.- Género

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Viudo

Divorciado

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Unién de
hecho

Casado

Soltero

Viudo

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

geogréafica

Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$864,00

$1.049,00

$489,00

$737,00

$1.069,00

$484,00

$1.020,00

$733,00

$774,00

$746,00

$756,00

$784,00

$727,00

$781,00

$726,00

$770,00

$792,00

$454,00

$773,00

$737,00

$466,00

$701,00

$761,00

$760,00

$1.043,00

$782,00

$714,00

$787,00

$784,00

$702,00

$738,00

$727,00

$776,00

$778,00

$774,00

$772,00

$1.051,00

$784,00

$1.009,00

$732,00

$732,00

$710,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

6 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

9 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué SI  11.- ;Por qué NO?
2

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos



841

842

843

844

845

846

847

848

849

850

851

852

853

854

855

856

857

858

859

860

861

862

863

864

865

866

867

868

869

870

871

872

873

874

875

876

877

878

879

880

881

882

1.- Género

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Viudo

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$768,00

$775,00

$766,00

$783,00

$776,00

$949,00

$1.054,00

$476,00

$764,00

$796,00

$1.063,00

$1.029,00

$744,00

$782,00

$800,00

$472,00

$714,00

$1.050,00

$708,00

$1.003,00

$738,00

$705,00

$702,00

$741,00

$702,00

$759,00

$783,00

$1.035,00

$756,00

$779,00

$730,00

$753,00

$727,00

$753,00

$487,00

$770,00

$1.051,00

$709,00

$705,00

$737,00

$752,00

$498,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instruccion

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

7 afos

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué S|
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

11.- ;Por qué NO?

Conceocion del Bono

como inversion atractiva

Conceociéon del Bono
como inversion atractiva

Conceocion del Bono

como inversion atractiva



883

884

885

886

887

888

889

890

891

892

893

894

895

896

897

898

899

900

901

902

903

904

905

906

907

908

909

910

911

912

913

914

915

916

917

918

919

920

921

922

923

924

1.- Género 2.- Estado

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

civil

Casado

Casado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Unién de
hecho
Unién de
hecho

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Divorciado

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Viudo

Casado

Divorciado

Viudo

Casado

Viudo

Casado

Viudo

Divorciado

Soltero

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

3.- Ubicacién 4.- Ingresos

geogréafica

Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra

Amazonia

monetarios
mensuales

$783,00

$1.079,00

$1.011,00

$1.030,00

$727,00

$718,00

$485,00

$740,00

$710,00

$800,00

$775,00

$1.684,00

$713,00

$764,00

$1.075,00

$732,00

$799,00

$799,00

$709,00

$748,00

$772,00

$763,00

$1.080,00

$754,00

$716,00

$832,00

$739,00

$723,00

$735,00

$993,00

$1.006,00

$716,00

$753,00

$1.063,00

$790,00

$1.007,00

$706,00

$988,00

$794,00

$712,00

$762,00

$753,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Doctorado
Secundaria
Universitaria
Universitaria

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

8 afios

5 afios

10 afios

9 afios

9 afios

7 afios

10 afios

5 afios

10 afios

8 afios

9 afios

10 afios

5 afios

8 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

9.-

¢Venderia
el Bono?

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

10.- ;Por qué S|
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de
mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva



925

926

927

928

929

930

931

932

933

934

935

936

937

938

939

940

941

942

943

944

945

946

947

948

949

950

951

952

953

954

955

956

957

958

959

960

961

962

963

964

965

966

1.- Género

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

civil geogréafica
Viudo Costa
Divorciado Sierra
Casado Sierra
Unién de Costa
hecho
Casado Amazonia
Casado Costa
Unién de sierra
hecho
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Soltero Amazonia
Unién de sierra
hecho
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Divorciado Sierra
Divorciado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Viudo Sierra
Casado Amazonia
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Amazonia
Casado Costa
Soltero Costa
Casado Costa
Viudo Sierra
Soltero Sierra

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

monetarios
mensuales

$1.008,00

$1.059,00

$702,00

$1.035,00

$714,00

$470,00

$1.007,00

$1.039,00

$844,00

$767,00

$722,00

$703,00

$1.035,00

$1.048,00

$1.061,00

$772,00

$1.095,00

$790,00

$705,00

$1.091,00

$787,00

$1.089,00

$764,00

$1.085,00

$492,00

$482,00

$740,00

$765,00

$1.089,00

$723,00

$738,00

$793,00

$720,00

$704,00

$730,00

$753,00

$731,00

$792,00

$703,00

$1.089,00

$713,00

$786,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Doctorado
Doctorado
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Maestria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Maestria
Secundaria
Universitaria
Maestria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
No
Si
Si
No
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué S|
?

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcion del Bono
como inversion atractiva

Ausencia de

necesidades financieras
Ausencia de

necesidades financieras

Concepcion del Bono

como inversion atractiva

Concepcion del Bono
como inversion atractiva



967

968

969

970

971

972

973

974

975

976

977

978

979

980

981

982

983

984

985

986

987

988

989

990

991

992

993

994

995

996

997

998

999

1000

1001

1002

1003

1004

1005

1006

1007

1008

1.- Género

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Soltero

Soltero

Viudo

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Unién de
hecho

Casado

Soltero

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra

Costa

monetarios
mensuales

$799,00

$727,00

$1.088,00

$743,00

$735,00

$751,00

$749,00

$738,00

$740,00

$741,00

$759,00

$495,00

$766,00

$761,00

$1.087,00

$1.086,00

$1.083,00

$733,00

$550,00

$786,00

$767,00

$475,00

$1.090,00

$1.094,00

$479,00

$703,00

$1.084,00

$761,00

$759,00

$799,00

$1.093,00

$1.096,00

$789,00

$1.086,00

$992,00

$780,00

$1.932,00

$467,00

$701,00

$1.097,00

$902,00

$465,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares

Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras

Ausencia de

necesidades financieras
Ausencia de

necesidades financieras

Conceocion del Bono
como inversion atractiva



1009

1010

1011

1012

1013

1014

1015

1016

1017

1018

1019

1020

1021

1022

1023

1024

1025

1026

1027

1028

1029

1030

1031

1032

1033

1034

1035

1036

1037

1038

1039

1040

1041

1042

1043

1044

1045

1046

1047

1048

1049

1050

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geogréafica
Soltero Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Divorciado Sierra
Casado Sierra
Casado Amazonia
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Viudo Costa
Soltero Amazonia
Casado Sierra
Casado Sierra
Unién de Costa
hecho
Casado Sierra
Divorciado Amazonia
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Soltero Costa
Divorciado Amazonia
Casado Sierra
Divorciado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Casado Amazonia
Casado Costa
Viudo Sierra
Soltero Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Viudo Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Soltero Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa

monetarios
mensuales

$705,00

$1.086,00

$1.095,00

$738,00

$1.082,00

$783,00

$703,00

$758,00

$723,00

$1.091,00

$748,00

$1.089,00

$1.087,00

$895,00

$830,00

$868,00

$812,00

$743,00

$990,00

$836,00

$902,00

$848,00

$821,00

$889,00

$460,00

$1.091,00

$939,00

$806,00

$924,00

$933,00

$1.093,00

$972,00

$994,00

$824,00

$823,00

$1.084,00

$983,00

$465,00

$864,00

$928,00

$861,00

$938,00

5.- #de

personas en

hogar
4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcion del Bono
como inversion atractiva

Concepcion del Bono
como inversion atractiva

Concepcion del Bono

como inversion atractiva



1051

1052

1053

1054

1055

1056

1057

1058

1059

1060

1061

1062

1063

1064

1065

1066

1067

1068

1069

1070

1071

1072

1073

1074

1075

1076

1077

1078

1079

1080

1081

1082

1083

1084

1085

1086

1087

1088

1089

1090

1091

1092

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

civil

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Divorciado

Soltero

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

geogréafica

Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Insular
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$937,00

$806,00

$1.086,00

$972,00

$845,00

$846,00

$866,00

$996,00

$529,00

$469,00

$1.092,00

$1.094,00

$455,00

$888,00

$488,00

$894,00

$1.096,00

$943,00

$1.085,00

$932,00

$919,00

$1.089,00

$884,00

$1.093,00

$974,00

$965,00

$582,00

$472,00

$957,00

$988,00

$999,00

$868,00

$890,00

$955,00

$869,00

$810,00

$916,00

$891,00

$1.081,00

$1.081,00

$825,00

$821,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Doctorado

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué S|
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de

Ausencia de
necesidades financieras



1093

1094

1095

1096

1097

1098

1099

1100

1101

1102

1103

1104

1105

1106

1107

1108

1109

1110

1111

1112

1113

1114

1115

1116

1117

1118

1119

1120

1121

1122

1123

1124

1125

1126

1127

1128

1129

1130

1131

1132

1133

1134

1.- Género

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales
Casado Sierra $882,00
Casado Costa $903,00
Casado Costa $1.088,00
Casado Sierra $911,00
Casado Costa $905,00
Casado Costa $1.084,00
Casado Sierra $953,00
Casado Sierra $931,00
Soltero Costa $947,00
Casado Sierra $862,00
Casado Sierra $920,00
Casado Costa $874,00
Casado Sierra $882,00
Casado Sierra $1.088,00
Casado Sierra $933,00
Casado Costa $939,00
Casado Sierra $970,00
Soltero Costa $482,00
Casado Sierra $483,00
Casado Sierra $1.087,00
Divorciado Sierra $915,00
Casado Sierra $614,00
Soltero Amazonia $465,00
Casado Costa $920,00
Casado Sierra $916,00
Soltero Costa $868,00
Divorciado Costa $1.097,00
Divorciado Sierra $850,00
Casado Sierra $490,00
Viudo Sierra $824,00
Casado Costa $895,00
Union de Sierra $950,00
hecho
Soltero Sierra $815,00
Casado Sierra $986,00
Divorciado Costa $813,00
Casado Costa $942,00
Casado Amazonia $869,00
Casado Sierra $858,00
Casado Sierra $1.084,00
Viudo Costa $1.094,00
Casado Sierra $979,00
Divorciado Costa $473,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria

Universitaria
Doctorado
Maestria

Universitaria
Universitaria
Maestria

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Maestria

Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria

Secundaria
Universitaria
Doctorado
Universitaria
Universitaria
Maestria

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos



1135

1136

1137

1138

1139

1140

1141

1142

1143

1144

1145

1146

1147

1148

1149

1150

1151

1152

1153

1154

1155

1156

1157

1158

1159

1160

1161

1162

1163

1164

1165

1166

1167

1168

1169

1170

1171

1172

1173

1174

1175

1176

1.- Género

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales
Casado Sierra $691,00
Casado Costa $925,00
Casado Sierra $1.090,00
Divorciado Sierra $822,00
Casado Sierra $986,00
Casado Sierra $1.098,00
Casado Costa $894,00
Divorciado Costa $1.091,00
Union de Costa $820,00
hecho
Divorciado Amazonia $1.089,00
Casado Sierra $484,00
Viudo Costa $865,00
Soltero Sierra $818,00
Casado Sierra $946,00
Casado Costa $892,00
Casado Costa $1.096,00
Soltero Sierra $1.088,00
Casado Sierra $820,00
Casado Sierra $827,00
Casado Sierra $1.094,00
Casado Sierra $897,00
Casado Sierra $1.087,00
Casado Costa $937,00
Casado Costa $856,00
Casado Costa $913,00
Casado Sierra $990,00
Casado Sierra $901,00
Divorciado Sierra $935,00
Casado Costa $1.094,00
Casado Sierra $806,00
Casado Costa $1.088,00
Casado Costa $901,00
Casado Costa $972,00
Casado Sierra $901,00
Casado Sierra $897,00
Viudo Costa $891,00
Casado Amazonia $947,00
Casado Costa $943,00
Divorciado Sierra $989,00
Casado Costa $827,00
Casado Sierra $924,00
Casado Costa $980,00

5.- #de

personas en

hogar
4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Secundaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Secundaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

8 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

7 afos

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

5 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Concepcion del Bono

como inversion atractiva
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares



1177

1178

1179

1180

1181

1182

1183

1184

1185

1186

1187

1188

1189

1190

1191

1192

1193

1194

1195

1196

1197

1198

1199

1200

1201

1202

1203

1204

1205

1206

1207

1208

1209

1210

1211

1212

1213

1214

1215

1216

1217

1218

1.- Género

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Soltero

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Unién de
hecho

geogréafica

Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Insular
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Insular
Insular
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$977,00

$944,00

$991,00

$1.100,00

$818,00

$851,00

$819,00

$808,00

$1.100,00

$936,00

$453,00

$983,00

$974,00

$935,00

$1.099,00

$1.094,00

$891,00

$1.094,00

$981,00

$1.099,00

$937,00

$945,00

$491,00

$958,00

$938,00

$969,00

$915,00

$807,00

$954,00

$1.099,00

$840,00

$850,00

$812,00

$864,00

$983,00

$1.081,00

$1.095,00

$914,00

$899,00

$485,00

$825,00

$847,00

5.- # de
personas en
hogar

5

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Secundaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué SI  11.- ;Por qué NO?
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos



1219

1220

1221

1222

1223

1224

1225

1226

1227

1228

1229

1230

1231

1232

1233

1234

1235

1236

1237

1238

1239

1240

1241

1242

1243

1244

1245

1246

1247

1248

1249

1250

1251

1252

1253

1254

1255

1256

1257

1258

1259

1260

1.- Género

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Viudo

Viudo

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Amazonia
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$1.090,00

$843,00

$1.086,00

$891,00

$811,00

$804,00

$976,00

$882,00

$1.085,00

$803,00

$842,00

$931,00

$1.095,00

$822,00

$627,00

$955,00

$898,00

$844,00

$901,00

$459,00

$856,00

$993,00

$1.097,00

$944,00

$810,00

$947,00

$823,00

$895,00

$888,00

$901,00

$766,00

$817,00

$1.082,00

$961,00

$1.095,00

$978,00

$861,00

$852,00

$979,00

$815,00

$963,00

$948,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Doctorado

Universitaria

Doctorado

Maestria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Secundaria

Doctorado

Doctorado

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
No
Si
No
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de
mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Ausencia de

necesidades financieras

Conceocion del Bono
como inversion atractiva



1261

1262

1263

1264

1265

1266

1267

1268

1269

1270

1271

1272

1273

1274

1275

1276

1277

1278

1279

1280

1281

1282

1283

1284

1285

1286

1287

1288

1289

1290

1291

1292

1293

1294

1295

1296

1297

1298

1299

1300

1301

1302

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

2.- Estado

civil

Casado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Unién de
hecho

Divorciado

Soltero

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Soltero

Viudo

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

3.- Ubicacién 4.- Ingresos

geogréafica

Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra

Amazonia
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra

Amazonia
Sierra

Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$1.087,00

$876,00

$927,00

$975,00

$931,00

$803,00

$1.095,00

$482,00

$973,00

$810,00

$1.089,00

$1.083,00

$882,00

$989,00

$973,00

$827,00

$581,00

$926,00

$927,00

$906,00

$864,00

$803,00

$1.091,00

$1.081,00

$481,00

$925,00

$481,00

$915,00

$927,00

$960,00

$942,00

$859,00

$970,00

$901,00

$967,00

$966,00

$904,00

$1.082,00

$983,00

$840,00

$947,00

$959,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Secundaria

Universitaria

Maestria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

8 afios

10 afios

5 afios

10 afios

7 afos

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué S|
?

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atenciéon de

Asuntos Familiares

Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras

Ausencia de

necesidades financieras
Concepcién del Bono

como inversion atractiva



1303

1304

1305

1306

1307

1308

1309

1310

1311

1312

1313

1314

1315

1316

1317

1318

1319

1320

1321

1322

1323

1324

1325

1326

1327

1328

1329

1330

1331

1332

1333

1334

1335

1336

1337

1338

1339

1340

1341

1342

1343

1344

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

civil

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Viudo

Casado

Casado

Divorciado

geogréafica

Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Costa
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Sierra
Amazonia
Amazonia
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Insular
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra

Amazonia

monetarios
mensuales

$894,00

$862,00

$463,00

$984,00

$885,00

$1.097,00

$557,00

$979,00

$907,00

$833,00

$804,00

$990,00

$1.099,00

$887,00

$1.098,00

$824,00

$1.083,00

$971,00

$1.086,00

$1.085,00

$916,00

$998,00

$832,00

$810,00

$475,00

$829,00

$815,00

$703,00

$862,00

$863,00

$886,00

$852,00

$1.094,00

$849,00

$844,00

$867,00

$1.089,00

$923,00

$970,00

$1.094,00

$877,00

$1.090,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Arriesgado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

6 afios

10 afios

10 afios

10 afios

6 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de

necesidades financieras
Concepcion del Bono

como inversion atractiva



1345

1346

1347

1348

1349

1350

1351

1352

1353

1354

1355

1356

1357

1358

1359

1360

1361

1362

1363

1364

1365

1366

1367

1368

1369

1370

1371

1372

1373

1374

1375

1376

1377

1378

1379

1380

1381

1382

1383

1384

1385

1386

1.- Género 2.- Estado

civil

Femenino Divorciado
Femenino Casado
Femenino Casado
Femenino Soltero
Femenino Casado
Masculino Soltero
Femenino Casado
Femenino Casado
Femenino Divorciado
Femenino Casado
Masculino Divorciado
Femenino Soltero
Masculino Casado
Femenino Casado
Femenino Casado
Masculino Union de

hecho
Masculino Divorciado
Femenino Casado
Femenino Casado
Masculino Viudo
Femenino Casado
Masculino Casado
Femenino Divorciado
Masculino Casado
Femenino Casado
Masculino Casado
Masculino Divorciado
Femenino Viudo
Masculino Viudo
Femenino Soltero
Femenino Divorciado
Femenino Casado
Femenino Soltero
Femenino Viudo
Femenino Divorciado
Femenino Soltero
Femenino Casado
Femenino Casado
Femenino Divorciado
Masculino Casado
Masculino Casado
Femenino Divorciado

3.- Ubicacién
geogréafica
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra

Sierra

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$826,00
$843,00
$833,00
$939,00
$859,00
$829,00
$991,00
$835,00
$706,00
$948,00
$1.085,00
$1.083,00
$1.091,00
$987,00
$926,00
$831,00
$907,00
$940,00
$918,00
$805,00
$856,00
$857,00
$858,00
$803,00
$981,00
$953,00
$1.096,00
$991,00
$822,00
$808,00
$1.097,00
$1.084,00
$879,00
$815,00
$813,00
$1.092,00
$886,00
$847,00
$885,00
$1.087,00
$865,00

$1.091,00

5.- # de
personas en
hogar

5

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
No
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras

Conceocion del Bono
como inversion atractiva

Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Conceocion del Bono

como inversion atractiva

Conceociéon del Bono
como inversion atractiva

Conceocion del Bono
como inversion atractiva



1387

1388

1389

1390

1391

1392

1393

1394

1395

1396

1397

1398

1399

1400

1401

1402

1403

1404

1405

1406

1407

1408

1409

1410

1411

1412

1413

1414

1415

1416

1417

1418

1419

1420

1421

1422

1423

1424

1425

1426

1427

1428

1.- Género

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales
Union de Sierra $470,00
hecho
Casado Sierra $883,00
Casado Sierra $972,00
Casado Amazonia $1.088,00
Soltero Sierra $476,00
Casado Sierra $938,00
Casado Sierra $1.081,00
Divorciado Sierra $784,00
Casado Costa $865,00
Casado Sierra $813,00
Casado Costa $1.096,00
Soltero Costa $967,00
Casado Sierra $1.082,00
Casado Costa $1.095,00
Casado Sierra $918,00
Casado Sierra $963,00
Casado Costa $979,00
Soltero Costa $954,00
Casado Sierra $1.096,00
Casado Amazonia $942,00
Casado Costa $802,00
Casado Sierra $487,00
Casado Amazonia $1.083,00
Soltero Sierra $1.000,00
Divorciado Sierra $1.093,00
Casado Sierra $883,00
Casado Amazonia $851,00
Casado Sierra $979,00
Casado Amazonia $981,00
Divorciado Sierra $471,00
Casado Sierra $881,00
Casado Sierra $865,00
Casado Costa $747,00
Casado Amazonia $858,00
Casado Costa $949,00
Casado Costa $981,00
Casado Sierra $987,00
Casado Sierra $1.151,00
Casado Costa $801,00
Casado Costa $858,00
Casado Sierra $994,00
Casado Costa $948,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

7 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

6 afios

10 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atenciéon de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos

Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras

Ausencia de
necesidades financieras

Concepcién del Bono

como inversion atractiva



1429

1430

1431

1432

1433

1434

1435

1436

1437

1438

1439

1440

1441

1442

1443

1444

1445

1446

1447

1448

1449

1450

1451

1452

1453

1454

1455

1456

1457

1458

1459

1460

1461

1462

1463

1464

1465

1466

1467

1468

1469

1470

1.- Género

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales
Casado Sierra $862,00
Casado Sierra $922,00
Casado Sierra $477,00
Soltero Sierra $1.239,00
Casado Sierra $962,00
Casado Costa $1.147,00
union de Sierra $822,00
hecho
Casado Sierra $935,00
Casado Sierra $968,00
Divorciado Costa $811,00
Casado Sierra $908,00
Casado Sierra $832,00
Viudo Sierra $844,00
Casado Sierra $817,00
Casado Costa $1.227,00
Casado Sierra $845,00
Casado Costa $969,00
Casado Sierra $955,00
Casado Sierra $872,00
Casado Sierra $500,00
Casado Costa $907,00
Soltero Costa $1.266,00
Casado Costa $970,00
Casado Costa $950,00
Casado Costa $845,00
Casado Sierra $913,00
Viudo Amazonia $1.213,00
Divorciado Amazonia $974,00
Casado Costa $1.253,00
Casado Costa $1.299,00
Viudo Sierra $941,00
Casado Sierra $830,00
Casado Sierra $475,00
Viudo Sierra $814,00
Casado Costa $932,00
Casado Sierra $1.166,00
Casado Sierra $958,00
Casado Costa $1.239,00
Casado Costa $843,00
Soltero Costa $860,00
Divorciado Sierra $935,00
Soltero Sierra $935,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Maestria

Maestria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Arriesgado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

5 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

10 afios

5 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No

Si

10.- (Por qué Sl
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras

Ausencia de

necesidades financieras

Concepcion del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras



1471

1472

1473

1474

1475

1476

1477

1478

1479

1480

1481

1482

1483

1484

1485

1486

1487

1488

1489

1490

1491

1492

1493

1494

1495

1496

1497

1498

1499

1500

1501

1502

1503

1504

1505

1506

1507

1508

1509

1510

1511

1512

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales
union de Sierra $811,00
hecho
Viudo Sierra $458,00
Casado Sierra $1.223,00
Divorciado Costa $1.276,00
Casado Sierra $807,00
Casado Costa $933,00
Casado Sierra $917,00
Soltero Sierra $947,00
Soltero Costa $1.000,00
Casado Sierra $897,00
Viudo Sierra $872,00
Divorciado Costa $904,00
Casado Costa $965,00
Viudo Costa $855,00
Viudo Sierra $455,00
Casado Costa $846,00
unién de Costa $1.236,00
hecho
Casado Costa $814,00
Casado Sierra $959,00
Casado Sierra $954,00
Casado Sierra $874,00
Soltero Sierra $963,00
Casado Sierra $937,00
Viudo Sierra $884,00
Casado Sierra $931,00
Casado Costa $823,00
Casado Sierra $1.137,00
Divorciado Costa $482,00
Casado Costa $499,00
Soltero Sierra $951,00
Casado Sierra $863,00
Viudo Amazonia $916,00
Casado Amazonia $822,00
Casado Sierra $1.106,00
Casado Sierra $936,00
Casado Sierra $928,00
Divorciado Costa $1.143,00
Casado Costa $934,00
Casado Costa $858,00
Casado Costa $859,00
Casado Sierra $803,00
Casado Costa $842,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon

7.- Perfil de
Inversionista

Universitaria Moderado

Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Secundaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Moderado
Secundaria Moderado
Universitaria Moderado
Secundaria Conservador
Secundaria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Conservador
Doctorado Moderado

Universitaria Moderado

Maestria Conservador
Universitaria Moderado
Secundaria Moderado

Secundaria Conservador

Secundaria Moderado
Secundaria Moderado
Universitaria Arriesgado

Universitaria Conservador

Secundaria Moderado
Universitaria Moderado
Secundaria Moderado
Secundaria Moderado

Universitaria Conservador

Universitaria Conservador
Universitaria Conservador
Secundaria Moderado
Universitaria Conservador
Universitaria Moderado
Universitaria Moderado
Universitaria Arriesgado

Universitaria Moderado
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8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

6 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atenciéon de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

11.- ;Por qué NO?

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono
como inversion atractiva

Concepcién del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de



1513

1514

1515

1516

1517

1518

1519

1520

1521

1522

1523

1524

1525

1526

1527

1528

1529

1530

1531

1532

1533

1534

1535

1536

1537

1538

1539

1540

1541

1542

1543

1544

1545

1546

1547

1548

1549

1550

1551

1552

1553

1554

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

civil geogréafica
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Soltero Sierra
Casado Costa
Soltero Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Unién de Costa
hecho
Casado Sierra
Soltero Costa
Viudo Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Soltero Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Amazonia
Soltero Costa
Soltero Costa
Divorciado Sierra
Soltero Costa
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Soltero Costa
Casado Costa
Divorciado Amazonia
Viudo Sierra
Casado Costa
Casado Amazonia
Casado Sierra

monetarios
mensuales

$482,00

$818,00

$1.205,00

$905,00

$1.134,00

$986,00

$902,00

$859,00

$937,00

$867,00

$474,00

$894,00

$850,00

$892,00

$945,00

$3.291,00

$454,00

$1.105,00

$477,00

$857,00

$866,00

$810,00

$999,00

$912,00

$1.181,00

$882,00

$1.179,00

$933,00

$959,00

$909,00

$469,00

$982,00

$818,00

$1.178,00

$818,00

$897,00

$821,00

$808,00

$975,00

$901,00

$1.244,00

$821,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

127

7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Arriesgado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

7 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Condiciones

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

Condiciones

orooias de Bonos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva



1555

1556

1557

1558

1559

1560

1561

1562

1563

1564

1565

1566

1567

1568

1569

1570

1571

1572

1573

1574

1575

1576

1577

1578

1579

1580

1581

1582

1583

1584

1585

1586

1587

1588

1589

1590

1591

1592

1593

1594

1595

1596

1.- Género

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales
Casado Costa $969,00
Casado Costa $807,00
Casado Sierra $864,00
Divorciado Costa $1.238,00
Divorciado Sierra $932,00
Casado Costa $885,00
Casado Costa $857,00
Union de Costa $901,00
hecho
Casado Sierra $1.173,00
Casado Sierra $917,00
Soltero Sierra $1.191,00
Soltero Sierra $861,00
Soltero Costa $812,00
Soltero Costa $813,00
Divorciado Sierra $1.174,00
Casado Sierra $890,00
Casado Sierra $957,00
Divorciado Costa $892,00
Casado Sierra $844,00
Casado Costa $1.103,00
Casado Sierra $838,00
Casado Sierra $1.241,00
Casado Sierra $802,00
Casado Sierra $932,00
Casado Sierra $939,00
Divorciado Sierra $905,00
Casado Costa $910,00
Divorciado Amazonia $1.794,00
Casado Sierra $969,00
Casado Costa $870,00
Casado Sierra $893,00
Soltero Sierra $993,00
Casado Sierra $1.116,00
Casado Sierra $992,00
Casado Sierra $970,00
Casado Costa $917,00
Casado Amazonia $823,00
Divorciado Sierra $973,00
Casado Sierra $829,00
Casado Sierra $913,00
Casado Costa $952,00
Casado Costa $1.295,00

5.- #de

personas en

hogar
4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Maestria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

9 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
No
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de

necesidades financieras

Concepcion del Bono
como inversion atractiva

Ausencia de

necesidades financieras
Ausencia de

necesidades financieras

Ausencia de

necesidades financieras

Concepcion del Bono

como inversion atractiva



# 1-Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos 5.- #de 6.- Nivel de 7.- Perfil de 8.- Plazo de 9.- 10.- ;Por qué SI  11.- ;Por qué NO?

civil geografica monetarios personas en instruccién Inversionista vencimiento (Venderia ?
mensuales hogar del Bono el Bono?
. . - ~ . Condiciones
1597 Masculino Casado Costa $962,00 4 Universitaria Moderado 6 afios Si o
propias de Bonos
- . - . Atencion d
1598 Masculino Soltero Sierra $988,00 4 M aestria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . . - o . Inversiones de
1599 Femenino Casado Sierra $1.196,00 4 Universitaria Conservador 10 afios Si vers!
mayores réditos
1600 Masculino Casado Sierra $978,00 4 Secundaria Conservador 7 afios Si Atencién de
Asuntos Familiares
1601 Masculino Divorciado Sierra $865,00 6 Universitaria Conservador 10 afios Si Atencion de
Asuntos Familiares
. . o . I iones d
1602 Femenino Casado Costa $900,00 3 Secundaria Moderado 8 afios Si nversiones de
. . - ~ . Inversiones de
1603 Femenino Casado Costa $1.139,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si Vers!
mayores réditos
- . - . Atencion d
1604 Masculino Casado Costa $1.000,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . o . Inversiones de
1605 Femenino Casado Sierra $1.130,00 4 Doctorado Moderado 7 afios Si vers!
mayores réditos
1606 Femenino Casado Sierra $500,00 4 Universitaria Conservador 7 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1607 Femenino Casado Sierra $952,00 4 Universitaria Moderado 10 afios No Concepcion del Bono
como inversion atractiva
. . ~ . Atencién d
1608 Femenino Casado Costa $832,00 4 Secundaria Moderado 8 afios Si encio €
Asuntos Familiares
. . . - ~ . Inversiones de
1609 Masculino Casado Sierra $1.949,00 6 Universitaria Moderado 10 afios Si Vers!
mayores réditos
- - . Atencion d
1610 Femenino Casado Costa $993,00 4 M aestria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . - o . Atenciéon de
1611 Femenino Casado Costa $887,00 3 Universitaria Moderado 7 afios Si !
Asuntos Familiares
1612 Masculino Casado Costa $803,00 3 Universitaria Moderado 10 afios Si Inversiones de
mayores réditos
. . . . . Atencion d
1613 Femenino Casado Sierra $1.116,00 7 Secundaria Conservador 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . . - ~ . Atencién d
1614 Femenino Viudo Costa $842,00 8 Universitaria Moderado 10 afios Si encilo €
Asuntos Familiares
. . . . - ~ . Condiciones
1615 Masculino Viudo Sierra $470,00 4 Universitaria Conservador 10 afios Si o
propias de Bonos
- . . - . Atencion d
1616 Masculino Casado Sierra $936,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
1617 Masculino Casado Costa $866,00 8 Secundaria Conservador 7 afos Si Atencién de
Asuntos Familiares
1618 Masculino Divorciado Sierra $495,00 3 Secundaria Moderado 5 afios Si Atencién de
Asuntos Familiares
. . . | i d
1619 Femenino Casado Costa $826,00 4 Doctorado Moderado 5 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . - ~ . I iones d
1620 Masculino Casado Sierra $968,00 3 Universitaria Conservador 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . - o . Atencion de
1621 Masculino Soltero Sierra $837,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si :
Asuntos Familiares
- . . . | i d
1622 Femenino Casado Sierra $929,00 4 Secundaria Moderado 6 afos Si nversiones de
mayores réditos
1623 Masculino Casado Sierra $844,00 4 M aestria Moderado 5 afios Si Condiciones
propias de Bonos
1624 Masculino Casado Sierra $878,00 3 Universitaria Moderado 5 afios Si Inversiones de
mayores réditos
. . . — . . | i d
1625 Femenino Casado Sierra $1.273,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . ~ . Atencién d
1626 Femenino Soltero Costa $984,00 4 M aestria Conservador 9 afios Si encilo €
Asuntos Familiares
. . . - ~ . Inversiones de
1627 Femenino Casado Sierra $847,00 4 Universitaria Conservador 10 afios Si Vers!
mayores réditos
- . - . Atencion d
1628 Femenino Casado Costa $808,00 5 Universitaria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
1629 Masculino Casado Sierra $880,00 3 Universitaria Moderado 10 afios Si Atencién de
Asuntos Familiares
1630 Masculino Casado Costa $853,00 3 Universitaria Arriesgado 5 afios Si Inversiones de
mayores réditos
. . . . | i d
1631 Femenino Casado Costa $1.162,00 4 M aestria Conservador 9 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . ~ . I iones d
1632 Femenino Casado Sierra $860,00 4 Secundaria Moderado 9 afios Si nversiones de
mayores réditos
i . o . Atencion de
1633 Masculino Casado Costa $900,00 4 Secundaria Moderado 8 afios Si :
Asuntos Familiares
- . . - C ion del B
1634 Masculino Casado Sierra $838,00 4 Universitaria Conservador 7 afos No oncepcion del Bono
como inversion atractiva
1635 Femenino Casado Costa $830,00 4 Secundaria Arriesgado 6 afos Si Atencién de
Asuntos Familiares
1636 Masculino Casado Sierra $907,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si Atencién de
Asuntos Familiares
. . . — . . Condici
1637 Masculino Soltero Sierra $897,00 3 Universitaria Moderado 9 afios Si ondiclones
propias de Bonos
. . . ~ . I iones d
1638 Masculino Viudo Costa $1.255,00 4 Secundaria Moderado 8 afios Si nversiones de

mayores réditos
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1639

1640

1641

1642

1643

1644

1645

1646

1647

1648

1649

1650

1651

1652

1653

1654

1655

1656

1657

1658

1659

1660

1661

1662

1663

1664

1665

1666

1667

1668

1669

1670

1671

1672

1673

1674

1675

1676

1677

1678

1679

1680

1.- Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

civil

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

geogréafica

Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$877,00

$860,00

$941,00

$942,00

$1.244,00

$970,00

$1.573,00

$864,00

$875,00

$956,00

$846,00

$1.769,00

$843,00

$858,00

$901,00

$951,00

$1.275,00

$923,00

$950,00

$497,00

$812,00

$904,00

$981,00

$825,00

$819,00

$1.176,00

$496,00

$824,00

$803,00

$872,00

$979,00

$950,00

$477,00

$875,00

$970,00

$880,00

$825,00

$822,00

$1.000,00

$932,00

$969,00

$946,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Secundaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

7 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si

Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares

11.- ;Por qué NO?

Ausencia de
necesidades financieras

Ausencia de

necesidades financieras
Conceocion del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras

Conceocion del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras



1681

1682

1683

1684

1685

1686

1687

1688

1689

1690

1691

1692

1693

1694

1695

1696

1697

1698

1699

1700

1701

1702

1703

1704

1705

1706

1707

1708

1709

1710

1711

1712

1713

1714

1715

1716

1717

1718

1719

1720

1721

1722

1.- Género

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién

civil geogréafica
Casado Costa
Soltero Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Soltero Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Divorciado Sierra
Casado Amazonia
Divorciado Costa
Casado Sierra
Casado Amazonia
Casado Costa
Soltero Sierra
Viudo Amazonia
Soltero Sierra
Casado Sierra
Casado Amazonia
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Soltero Costa
Casado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Divorciado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Soltero Costa
Divorciado Sierra

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$1.832,00
$973,00
$851,00
$951,00
$882,00
$483,00
$1.101,00
$1.222,00
$466,00
$1.983,00
$962,00
$924,00
$1.164,00
$490,00
$465,00
$1.757,00
$961,00
$890,00
$1.143,00
$493,00
$1.504,00
$837,00
$920,00
$1.114,00
$1.957,00
$850,00
$831,00
$1.171,00
$824,00
$886,00
$914,00
$1.228,00
$878,00
$885,00
$972,00
$994,00
$491,00
$874,00
$848,00
$1.119,00
$960,00

$994,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Concepcion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Concepcion del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Ausencia de

necesidades financieras
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos



1723

1724

1725

1726

1727

1728

1729

1730

1731

1732

1733

1734

1735

1736

1737

1738

1739

1740

1741

1742

1743

1744

1745

1746

1747

1748

1749

1750

1751

1752

1753

1754

1755

1756

1757

1758

1759

1760

1761

1762

1763

1764

1.- Género

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Divorciado

Divorciado

Soltero

Divorciado

Viudo

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Soltero

Casado

Casado

geogréafica

Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Insular
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Amazonia
Costa
Sierra
Costa
Costa
Sierra

Sierra

monetarios
mensuales

$819,00

$957,00

$1.266,00

$931,00

$839,00

$1.123,00

$829,00

$945,00

$459,00

$945,00

$808,00

$888,00

$846,00

$3.300,00

$855,00

$990,00

$849,00

$957,00

$945,00

$991,00

$930,00

$815,00

$855,00

$1.232,00

$856,00

$455,00

$965,00

$861,00

$1.124,00

$804,00

$802,00

$928,00

$1.217,00

$807,00

$862,00

$483,00

$815,00

$1.187,00

$1.155,00

$950,00

$804,00

$815,00

5.- # de
personas en
hogar

6

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Maestria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

6 afios

10 afios

8 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

Atencién de

Asuntos Familiares
Ausencia de

Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Condiciones

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares



# 1-Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos 5.- #de 6.- Nivel de 7.- Perfil de 8.- Plazo de 9.- 10.- ;Por qué SI  11.- ;Por qué NO?

civil geografica monetarios personas en instruccién Inversionista vencimiento (Venderia ?
mensuales hogar del Bono el Bono?
. . ~ . Inversiones de
1765 Masculino Casado Costa $914,00 4 M aestria Moderado 8 afios Si Verst
mayores réditos
- . . N . | i d
1766 Femenino Casado Sierra $499,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si nversiones de
. . - o . Atencién de
1767 Femenino Casado Sierra $822,00 4 M aestria Moderado 8 afios Si !
Asuntos Familiares
1768 Masculino Casado Sierra $946,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si Inversiones de
. . . - o . Atencion de
1769 Masculino Soltero Sierra $453,00 3 Universitaria Moderado 10 afios Si
Asuntos Familiares
. . . . - ~ . In i d
1770 Femenino Viudo Sierra $806,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si versiones de
. . . - . . Atencién de
1771 Femenino Casado Sierra $838,00 3 Universitaria Moderado 6 afios Si :
Asuntos Familiares
- . - . N . | i d
1772 Masculino Viudo Amazonia $1.120,00 4 Universitaria Conservador 7 afios Si nversiones de
. . - o . Inversiones de
1773 Femenino Casado Insular $866,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si verst
mayores réditos
1774 Femenino Casado Sierra $1.214,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1775 Masculino Casado Costa $1.145,00 8 Universitaria Conservador 10 afios Si Atencion de
Asuntos Familiares
. ~ . In i d
1776 Masculino Casado Costa $815,00 3 Doctorado Moderado 10 afios Si versiones de
mayores réditos
. . . - ~ . Inversiones de
1777 Masculino Casado Sierra $991,00 4 Universitaria Conservador 7 afios Si Verst
mayores réditos
- . . - . | i d
1778 Masculino Casado Sierra $823,00 4 Universitaria Conservador 6 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . . . - o . Condiciones
1779 Femenino Divorciado Sierra $1.886,00 3 Universitaria Moderado 6 afios Si el
orooias de Bonos
1780 Femenino Soltero Sierra $1.185,00 4 Universitaria Moderado 6 afios Si Inversiones de
mayores réditos
. . . - . . | i d
1781 Femenino Casado Sierra $815,00 3 Universitaria Moderado 7 afos Si nversiones de
mayores réditos
- . . N . . Condicion
1782 Masculino Casado Sierra $901,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si ondiciones
orooias de Bonos
. . . - ~ . Inversiones de
1783 Masculino Soltero Sierra $828,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si Verst
mayores réditos
- . . - . | i d
1784 Masculino Casado Sierra $1.180,00 4 Universitaria Conservador 5 afios Si nversiones de
mayores réditos
1785 Femenino Casado Sierra $481,00 4 Secundaria Moderado 7 afios Si Atencion de
Asuntos Familiares
1786 Femenino Casado Sierra $978,00 3 Doctorado Conservador 8 afios Si Condiciones
. . . - . . | i d
1787 Femenino Casado Sierra $1.993,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
- . - . . Atencion d
1788 Femenino Casado Costa $836,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . - ~ . Inversiones de
1789 Masculino Casado Costa $859,00 5 Universitaria Moderado 7 afios Si Verst
mayores réditos
- . . N . | i d
1790 Masculino Casado Sierra $819,00 4 Universitaria Moderado 5 afios Si nversiones de
mayores réditos
1791 Femenino Divorciado Sierra $964,00 3 Universitaria Moderado 9 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1792 Femenino Casado Costa $1.237,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si Condiciones
. . — . . Condici
1793 Masculino Casado Costa $839,00 4 Universitaria Conservador 8 afios Si ondiciones
orooias de Bonos
. . - o . In i d
1794 Masculino Casado Insular $984,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si versiones de
mayores réditos
. . - ~ . Inversiones de
1795 Masculino Casado Costa $933,00 4 Universitaria Conservador 5 afios Si Verst
mayores réditos
- . N . Atencion d
1796 Femenino Casado Costa $1.217,00 6 Universitaria Moderado 8 afios Si encion de
Asuntos Familiares
1797 Masculino Divorciado Sierra $1.262,00 3 Universitaria Moderado 5 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1798 Femenino Casado Costa $817,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si Inversiones de
mayores réditos
. . . . — . . Atencién d
1799 Femenino Viudo Sierra $910,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si encion de
Asuntos Familiares
- . - . . - . . Atencion d
1800 Masculino Divorciado Sierra $861,00 3 Universitaria Conservador 10 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . . . . . Conceocion del Bono
1801 Masculino Divorciado Sierra $1.263,00 3 Secundaria Moderado 10 afios No :
como inversion atractiva
- . . Atencion d
1802 Masculino Soltero Costa $935,00 7 Secundaria Moderado 10 afios Si encion de
Asuntos Familiares
1803 Femenino Casado Amazonia $839,00 8 Universitaria Moderado 5 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1804 Masculino Casado Sierra $1.157,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si Atencion de
Asuntos Familiares
. . . N . . | i d
1805 Masculino Casado Sierra $842,00 4 Universitaria Conservador 8 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . - ~ . In i d
1806 Femenino Casado Sierra $838,00 4 Universitaria Conservador 5 afios Si versiones de

mayores réditos
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1807

1808

1809

1810

1811

1812

1813

1814

1815

1816

1817

1818

1819

1820

1821

1822

1823

1824

1825

1826

1827

1828

1829

1830

1831

1832

1833

1834

1835

1836

1837

1838

1839

1840

1841

1842

1843

1844

1845

1846

1847

1848

1.- Género

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geografica monetarios
mensuales

Divorciado Sierra $935,00
Casado Costa $970,00
Casado Sierra $828,00
Casado Sierra $902,00
Casado Sierra $894,00
Casado Costa $968,00
Soltero Costa $1.938,00
Casado Sierra $1.159,00
Casado Costa $1.176,00
Divorciado Sierra $1.127,00
Divorciado Costa $1.197,00
Soltero Sierra $1.243,00
Casado Costa $834,00
Casado Sierra $923,00
Divorciado Sierra $454,00
Casado Amazonia $987,00
Casado Sierra $830,00
Casado Costa $1.915,00
Divorciado Sierra $991,00
Casado Sierra $971,00
Casado Costa $811,00
Casado Sierra $892,00
Casado Costa $994,00
Casado Costa $983,00
Casado Sierra $850,00
Casado Costa $1.125,00
Divorciado Sierra $822,00
Divorciado Sierra $866,00
Soltero Costa $903,00
Viudo Costa $883,00
Casado Costa $811,00
Casado Costa $1.106,00
Casado Sierra $1.228,00
Casado Costa $808,00
Viudo Sierra $933,00
Casado Sierra $1.245,00
Divorciado Costa $859,00
Casado Costa $892,00
Soltero Sierra $867,00
Viudo Sierra $827,00
Casado Sierra $453,00
Casado Sierra $1.195,00

5.- # de
personas en
hogar

8

6.- Nivel de

instrucciéon

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Doctorado

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Universitaria

Secundaria

Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

9 afios

10 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

5 afios

10 afios

10 afios

9.-
(Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
No
Si
Si
Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos

11.- ;Por qué NO?

Concepcion del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras

Concepcion del Bono

como inversion atractiva

Concepcion del Bono

como inversion atractiva

Ausencia de
necesidades financieras



1849

1850

1851

1852

1853

1854

1855

1856

1857

1858

1859

1860

1861

1862

1863

1864

1865

1866

1867

1868

1869

1870

1871

1872

1873

1874

1875

1876

1877

1878

1879

1880

1881

1882

1883

1884

1885

1886

1887

1888

1889

1890

1.- Género 2.- Estado

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

civil

Soltero

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Viudo

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

Casado

Unién de
hecho

Divorciado

Casado

Unién de
hecho

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Divorciado

Divorciado

Casado

Soltero

Soltero

Divorciado

Soltero

Divorciado

3.- Ubicacién
geogréafica
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Costa
Amazonia
Sierra
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Amazonia
Costa
Sierra
Amazonia
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa
Costa

Sierra

4.- Ingresos
monetarios
mensuales

$823,00
$950,00
$873,00
$894,00
$936,00
$967,00
$897,00
$908,00
$995,00
$824,00
$1.215,00
$880,00
$1.140,00
$1.467,00
$912,00
$804,00
$830,00
$824,00
$1.605,00
$1.465,00
$1.446,00
$947,00
$889,00
$971,00
$996,00
$947,00
$1.457,00
$874,00
$1.488,00
$962,00
$1.427,00
$896,00
$990,00
$997,00
$845,00
$917,00
$1.393,00
$918,00
$923,00
$916,00
$1.338,00

$893,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Doctorado
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Maestria

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Maestria

Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Maestria

Universitaria
Secundaria

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9 afios

10 afios

10 afios

9 afios

9.-

¢Venderia
el Bono?

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos

Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos

Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares

Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

orooias de Bonos

11.- ;Por qué NO?

Conceocion del Bono

como inversion atractiva

Conceocion del Bono
como inversion atractiva

Conceocion del Bono

como inversion atractiva



1891

1892

1893

1894

1895

1896

1897

1898

1899

1900

1901

1902

1903

1904

1905

1906

1907

1908

1909

1910

1911

1912

1913

1914

1915

1916

1917

1918

1919

1920

1921

1922

1923

1924

1925

1926

1927

1928

1929

1930

1931

1932

1.- Género

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil geogréafica
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Sierra

Union de Amazonia

hecho

Divorciado Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Soltero Costa
Casado Costa
Casado Sierra
Soltero Sierra
Soltero Sierra
Divorciado Sierra
Divorciado Costa
Casado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Viudo Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Divorciado Sierra
Soltero Sierra
Soltero Costa
Casado Sierra
Casado Sierra
Casado Costa
Soltero Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Divorciado Sierra
Casado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Casado Costa
Soltero Sierra
Divorciado Sierra
Casado Sierra

monetarios
mensuales

$904,00

$843,00

$968,00

$899,00

$989,00

$1.414,00

$870,00

$995,00

$1.402,00

$928,00

$490,00

$936,00

$1.343,00

$907,00

$864,00

$966,00

$909,00

$870,00

$913,00

$947,00

$1.404,00

$1.373,00

$1.436,00

$1.441,00

$1.406,00

$473,00

$1.455,00

$978,00

$909,00

$947,00

$917,00

$479,00

$983,00

$499,00

$974,00

$1.387,00

$986,00

$827,00

$960,00

$827,00

$954,00

$956,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Maestria

Universitaria
Universitaria
Maestria

Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Doctorado
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria

Secundaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Conservador

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

5 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

10 afios

8 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

9.-
¢Venderia
el Bono?

Si
Si
Si
Si
No
Si
Si
Si
Si
No
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
No
Si
No
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si
Si

Si

10.- (Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

orooias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencién de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceocion del Bono

como inversion atractiva
Atencion de

Asuntos Familiares
Conceociéon del Bono

como inversion atractiva
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos



1933

1934

1935

1936

1937

1938

1939

1940

1941

1942

1943

1944

1945

1946

1947

1948

1949

1950

1951

1952

1953

1954

1955

1956

1957

1958

1959

1960

1961

1962

1963

1964

1965

1966

1967

1968

1969

1970

1971

1972

1973

1974

1.- Género

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Femenino

Femenino

Masculino

2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos

civil

Casado

Divorciado

Casado

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Viudo

Soltero

Casado

Casado

Soltero

Divorciado

Casado

Casado

Divorciado

geogréafica

Sierra
Insular
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Costa
Sierra
Sierra
Sierra
Sierra
Costa
Sierra
Costa
Insular
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Costa
Sierra
Costa
Costa

Sierra

monetarios
mensuales

$1.355,00

$988,00

$927,00

$1.304,00

$871,00

$890,00

$979,00

$990,00

$1.308,00

$1.443,00

$984,00

$979,00

$1.367,00

$999,00

$984,00

$802,00

$906,00

$1.454,00

$1.477,00

$941,00

$1.441,00

$917,00

$816,00

$1.487,00

$471,00

$1.476,00

$994,00

$805,00

$826,00

$991,00

$977,00

$456,00

$969,00

$971,00

$463,00

$896,00

$881,00

$822,00

$853,00

$845,00

$852,00

$837,00

5.- # de
personas en
hogar

4

6.- Nivel de
instrucciéon

Universitaria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Doctorado

Secundaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado

Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Doctorado

Secundaria
Universitaria
Universitaria
Universitaria
Secundaria
Universitaria

Universitaria
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7.- Perfil de

Inversionista

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Moderado

Arriesgado

Conservador

Moderado

Moderado

Conservador

Arriesgado

Moderado

Moderado

Moderado

Moderado

Conservador

Conservador

Arriesgado

Moderado

Conservador

8.- Plazo de
vencimiento
del Bono

10 afios

9 afios

10 afios

5 afios

10 afios

8 afios

5 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

10 afios

8 afios

10 afios

10 afios

5 afios

9 afios

5 afios

9.-

(Venderia
el Bono?

Si

No

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

10.- ;Por qué Sl
?

11.- ;Por qué NO?

Atencién de

Asuntos Familiares
Ausencia de

necesidades financieras
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Concepcion del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencién de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Concepcion del Bono

como inversion atractiva
Atencion de

Asuntos Familiares
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Atencion de

Asuntos Familiares
Concepcién del Bono

como inversion atractiva
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Condiciones

propias de Bonos
Condiciones

propias de Bonos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos
Inversiones de

mayores réditos



# 1-Género 2.- Estado 3.- Ubicacién 4.- Ingresos 5.- #de 6.- Nivel de 7.- Perfil de 8.- Plazo de 9.- 10.- ;Por qué SI  11.- ;Por qué NO?

civil geografica monetarios personas en instruccién Inversionista vencimiento (Venderia ?
mensuales hogar del Bono el Bono?
. . . - . . Atencién de
1975 Femenino Casado Amazonia $842,00 4 Universitaria Conservador 5 afios Si :
Asuntos Familiares
- . . . - A ia d
1976 Masculino Viudo Sierra $983,00 4 Universitaria Conservador 5 afios No usencia de
. . . - o . Atencién de
1977 Masculino Casado Sierra $485,00 5 Universitaria Conservador 9 afios Si :
Asuntos Familiares
1978 Femenino Divorciado Sierra $877,00 3 Universitaria Conservador 9 afios Si Atencion de
Asuntos Familiares
1979 Masculino Soltero Costa $987,00 4 Universitaria Conservador 9 afios Si Atencion de
Asuntos Familiares
. . - ~ . I iones d
1980 Masculino Casado Costa $873,00 4 Universitaria Moderado 8 afios Si nversiones de
. . . . . ~ . Inversiones de
1981 Masculino Divorciado Sierra $973,00 4 Secundaria Moderado 8 afios Si Vers!
mayores réditos
- . - . Atencion d
1982 Masculino Casado Costa $1.335,00 3 Universitaria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . . - o . Inversiones de
1983 Masculino Casado Sierra $851,00 5 Universitaria Moderado 10 afios Si vers!
mayores réditos
1984 Femenino Casado Costa $885,00 3 Universitaria Moderado 6 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1985 Femenino Casado Sierra $979,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si Inversiones de
mayores réditos
- . - . . Atencion d
1986 Masculino Casado Sierra $1.964,00 4 Maestria Conservador 7 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . . . . - ~ . Inversiones de
1987 Masculino Divorciado Sierra $485,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si Vers!
mayores réditos
- . - . - . Atencion d
1988 Femenino Divorciado Costa $1.831,00 4 Universitaria Moderado 9 afios Si encion de
Asuntos Familiares
. . . . . Atencién de
1989 Masculino Casado Sierra $913,00 3 Secundaria Conservador 10 afios Si !
Asuntos Familiares
1990 Masculino Casado Sierra $1.444,00 4 Universitaria Conservador 5 afios No Concepcién del Bono
como inversion atractiva
. . . - . . | i d
1991 Femenino Casado Sierra $913,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . - ~ . I iones d
1992 Femenino Casado Costa $935,00 4 Universitaria Moderado 5 afios Si nversiones de
mayores réditos
. . . - . Concepcién del Bono
1993 Femenino Casado Amazonia $859,00 4 Universitaria Conservador 9 afios No pt
como inversion atractiva
- . . N . Condici
1994 Femenino Casado Sierra $838,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si ondiciones
1995 Femenino Viudo Sierra $832,00 5 Universitaria Moderado 8 afios Si Inversiones de
mayores réditos
1996 Femenino Casado Sierra $1.464,00 5 Universitaria Conservador 5 afios No Concepcion del Bono
como inversion atractiva
. . - . . . | i d
1997 Femenino Casado Costa $1.321,00 4 Universitaria Arriesgado 10 afios Si nversiones de
mayores réditos
- . . - . . Atencion d
1998 Femenino Casado Sierra $1.303,00 3 Universitaria Conservador 6 afios Si encio €
Asuntos Familiares
. . ~ . Condiciones
1999 Femenino Casado Costa $815,00 4 Secundaria Moderado 9 afios Si o
propias de Bonos
- . N . | i d
2000 Femenino Casado Costa $959,00 4 Universitaria Moderado 10 afios Si nversiones de

mayores réditos
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