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RESUMEN 

Esta presente investigación explica la incidencia de las políticas comerciales de EE. UU en la 

economía ecuatoriana durante el periodo 1990 – 2025, este estudio está fundamentado en varias 

teorías relevantes, tales como la de ventaja comparativa de David Ricardo, estructuralismo de la 

CEPAL y también el ciclo de vida del producto. Se utilizo un enfoque cuantitativo y descriptivo, 

utilizando datos macroeconómicos del BCE, FMI, como también del WUI (World uncertainty 

index), por consiguiente, se utilizó un modelo VAR (vectores autorregresivos), para así observar 

la relación entre el WUI y las variables independientes. Se concluyo, a través del VAR que las 

políticas comerciales y la incertidumbre proveniente de EE. UU impactan en la economía 

ecuatoriana de forma significativa y principalmente de manera negativa, así, dejando en claro la 

asimetría de la naturaleza de la interdependencia entre estas dos naciones. 

Keywords: VAR, políticas comerciales, CEPAL, Ventaja comparativa, incertidumbre 
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ABSTRACT 

This research explains the impact of US trade policies on the Ecuadorian economy during the 

period 1990–2025. This study is based on several relevant theories, such as David Ricardo's theory 

of comparative advantage, ECLAC's structuralism, and the product life cycle. A quantitative and 

descriptive approach was used, utilizing macroeconomic data from the BCE, the IMF, and the 

World Uncertainty Index (WUI). Therefore, a VAR (vector autoregression) model was used to 

observe the relationship between the WUI and the dependent variables. It was concluded, through 

the VAR, that trade policies and uncertainty from the US significantly and primarily negatively 

impact the Ecuadorian economy, thus clarifying the asymmetric nature of the interdependence 

between these two nations. 

Keywords: VAR, trade policies, ECLAC, comparative advantage, uncertainty 
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CAPITULO I 

1.1 Planteamiento de problema 

La economía ecuatoriana ha estado ampliamente vinculada a la economía de los estados unidos 

desde la década de los 90, este siendo su principal socio comercial y destino de migrantes, desde 

este periodo una gran cantidad de políticas implementadas por EE. UU, como aranceles 

intermitentes, recortes gubernamentales y restricciones migratorias ha hecho que aumente la 

incertidumbre económica y ha puesto todo tipo de desafíos para la política en América Latina y el 

Caribe. (CEPAL,2020).  

Ecuador depende en gran parte de las exportaciones de productos básicos, como también el hecho 

de que seamos una economía dolarizada nos hace muy vulnerables a todo tipo de shocks externos. 

Según el Banco Mundial, como economía dolarizada y exportadora de productos básicos, Ecuador 

depende de la política fiscal para mitigar los impactos de shocks económicos. (Banco 

mundial,2018). 

Una de las razones por las que Ecuador no puede protegerse de las decisiones unilaterales que 

toma EE. UU, es por la falta de acuerdos comerciales que se tienen con este y afecta el acceso que 

se tiene con los Estados unidos. Un informe de la CEPAL (2020) señaló que, EE. UU y Ecuador 

actualizaron su Acuerdo marco de comercio e inversión de 1990 en diciembre de 2020 con un 

protocolo sobre normas comerciales y transparencia, estableciendo reglas comerciales basadas en 

el acuerdo de Estados unidos, México y Canadá. 

Si bien gracias a la dolarización se han estabilizado algunos indicadores macroeconómicos, 

también dejo al Ecuador sin herramientas de políticas monetaria propia, gracias a la vulnerabilidad 

que nos dejó convertirnos en una economía dolarizada. Esto significa que si en Estados unidos se 
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realiza cualquier cambio en tasas de interés, inflación o decisiones de la reserva federal de EE. 

UU, afecta directamente a Ecuador, sin la capacidad del banco de realizar ninguna acción. En un 

contexto donde la economía mundial es más inestable cada día que pasa, depender de Estados 

unidos representa un gran riesgo para Ecuador. (Castillo. J, G 2021). 

1.2 Introducción 

Desde finales del siglo XX, Ecuador y Estados unidos han mantenido una relación económica 

estrecha pero asimétrica, siendo Estados unidos su principal socio comercial. Esta dependencia 

que Ecuador posee debido a la dolarización ha hecho que la economía ecuatoriana se vea 

vulnerable a los cambios en las políticas comerciales de EE. UU. Durante el periodo 1990 – 2025, 

todo tipo de aranceles, cuotas y barreras técnicas han sido implementado por EE. UU, y afectado 

directamente a Ecuador en sus exportaciones, principalmente aquellas no petroleras como el 

banano, el camarón y las flores. Todos estos sectores que son generadores de divisas y empleos 

han enfrentado mayores costos de acceso al mercado estadounidense, todo tipo de desafíos 

estructurales en una economía caracterizada por limitada versificación y su condición de país 

dolarizado. (Cordero y otros, 2019). 

Esta investigación se fundamenta en modelos teóricos tales como la teoría de la independencia 

asimétrica, el estructuralismo, como también las teorías del comercio internacional aplicadas a 

economías en desarrollo. Estas teorías explican como países que se encuentran en desarrollo 

pueden verse afectados por relaciones comerciales desiguales y acentuar su dependencia de las 

economías centrales. (Calix, 2016). 

Esta investigación radica en la necesidad de entender de que manera las medidas comerciales 

tomadas por Estados Unidos han afectado a la economía ecuatoriana en el periodo 1990 – 2025. A 

pesar de que se han realizado esfuerzos de diversificación comercial y modernización, todavía 
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persisten una alta concentración en mercados tradicionales, lo que limita de qué manera el país va 

a responder ante shocks externos, esto plantea interrogantes sobre como funciona la resiliencia 

económica de Ecuador en un contexto del comercio global, en este caso ante Estados Unidos. 

El objetivo general de esta investigación es analizar la relación entre las políticas comerciales 

implementadas por Estados unidos y la economía ecuatoriana, entre 1990 y 2025, por medio de un 

modelo econométrico, para mitigar los shocks externos que afectan al país, también tendrá un 

enfoque teórico practico que permitirá conocer vulnerabilidades y proponer estrategias de 

adaptación.  

La justificación de esta investigación radica en su pertinencia para la toma de decisiones en política 

comercial y económica, en este caso en un país dolarizado que depende en gran medida en el 

acceso a mercados externos, como también comprender los efectos de las medidas proteccionistas  

1.3 Justificación 

Es fundamental estudiar el efecto que tienen las políticas que impone estados unidos sobre la 

economía ecuatoriana 1990 – 2025, ya que Ecuador posee una alta dependencia con dicho país. 

Estados unidos no solo es el principal socio comercial del Ecuador, también este representa el 

origen del 73% de las remesas que apoyan al país, lo cual quiere decir que este país es un actor 

fundamental para que Ecuador posea estabilidad económica y nacional.  (BCE, 2024). 

Las decisiones políticas y económicas tomadas unilateralmente por el lado de Estados Unidos es 

lo que radica en la importancia de estudiar este tema, el aumento de aranceles a productos 

ecuatorianos, falta de tratados de libre comercio, como también las restricciones migratorias, nos 

han demostrado tener efectos de largo plazo e inmediatos en los sectores más importantes de la 

economía ecuatoriana, tales como el agroexportador y el financiero. 
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Por un lado, más práctico, lo que se está buscando con esta investigación, es aportar herramientas 

que sirvan para darles un mejor razonamiento a nuestras políticas públicas, sobre todo cuando el 

panorama comercial siempre está en constante cambio. Ecuador tiene que reconsiderar de qué 

manera puede insertarse en la economía global de manera más efectiva, especialmente cuando EE 

.UU toma  decisiones y están nos afectan directamente, es importante entender ampliamente  como 

nos impactan estas barreras, tales como los aranceles o faltas de acuerdos comerciales, entender 

esto nos ayuda a prevenir todo tipo de riesgos, como también a encontrar nuevos métodos o 

caminos para crecer económicamente, hacer diversificación de lo que se produce en el país, y tratar 

de llegar a mercados más estables. Hay que tener en cuenta que hace unos años recientes venimos 

saliendo una pandemia lo cual afecto gravemente la economía, también estamos en medio de una 

transición geopolítica que está cambiando las reglas del comercio internacional. 

En el ámbito social, esta investigación cobra mucho sentido ya que en el comercio exterior no se 

trata solo de números grandes o exportaciones, sino también esta es una fuente imprescindible de 

empleo e ingresos para el país, en especial para las zonas rurales donde familias realizan 

actividades como cultivo de banano, floricultura y camarón, estos sectores son los que más sufren 

cuando se imponen restricciones, no solo estos, sino toda la economía nacional y la vida diaria de 

miles de ecuatorianos que pueden llegar a perder su trabajo y estos se vean forzados a migrar o 

incluso caer en la informalidad, en pocas palabras este estudio es importante para que las personas 

y lideres que se encuentra en la política entiendan que por una decisión que tomen allá en EE. UU 

puede afectar gravemente a nuestra población y tener impacto negativo en lo ecuatoriano, no todo 

son cifras macroeconómicas. 
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1.4 Objetivos 

1.4.1 Objetivo general 

 Analizar la relación entre las políticas comerciales implementadas por Estados Unidos y la 

economía ecuatoriana, entre 1990 y 2025, por medio de un modelo econométrico, para mitigar los 

shocks externos que afectan al país. 

1.4.2 Objetivos específicos 

• Identificar las principales teorías de comercio internacional relacionadas al 

comportamiento de la política comercial de Estados Unidos con Ecuador. 

• Determinar la relación entre la política comercial de Estados Unidos y la economía 

ecuatoriana en el corto y largo plazo, mediante un modelo econométrico. 

• Proponer estrategias para mitigar los shocks negativos de la economía de Estados Unidos 

frente a la ecuatoriana. 

 

1.5 Hipótesis 

La política comercial aplicada por Estados Unidos tiene un impacto negativo en la economía 

ecuatoriana. 

1.6 Pregunta de investigación 

¿Cómo afecta la política comercial de Estados Unidos en la economía ecuatoriana? 
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CAPITULO II 

1.7 Marco teórico 

1.7.1 Teoría de la interdependencia asimétrica y vulnerabilidad externa  

Robert Keohane y Joseph Nye, quienes introdujeron el enfoque de la interdependencia compleja 

en la década de 1970. Esta teoría sostiene que, en un mundo globalizado, los países están 

interconectados a través de múltiples canales económicos, políticos y sociales. Sin embargo, esta 

interdependencia no implica igualdad, algunos Estados tienen mayor capacidad de imponer sus 

intereses o resistir choques externos, mientras que otros especialmente los países en desarrollo 

enfrentan mayores riesgos y restricciones ante decisiones unilaterales de actores más poderosos 

(Ortillés, 2024). 

La asimetría en la interdependencia quiere decir la diferencia en la dependencia mutua, esto 

significa que cuando un país depende de otro que viceversa, se encuentran en una posición más 

débil y esta debilidad le impide negociar en condiciones de igualdad, esto lo vuelve vulnerable a 

medidas que alteren sus relaciones comerciales, financieras y políticas, en cuestiones económicas, 

esto se traduce en el gran poder que poseen las grandes economías como Estados Unidos o China 

por sobre las más pequeñas y vulnerables, especialmente hablando de acceso a mercados, 

decisiones arancelarias y condiciones de inversión. (Herrara – Vinelli, 2011). 

 

Esta teoría de la interdependencia asimétrica y vulnerabilidad externa aplica para la economía 

ecuatoriana en el sentido de que permite comprender claramente como las políticas comerciales 

aplicadas por Estados Unidos afectan arduamente a la economía, Ecuador depende en gran medida 

de las exportaciones no petroleras hacia EE. UU, pero carece de herramientas de política monetaria 
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por su dolarización y falta de diversificación en su sistema productivo que le permita amortiguar 

shocks externos de las barreras comerciales. Esto coloca a Ecuador en una posición de 

subordinación estructural, con poco para hacer en caso de decisiones externas, por lo que es 

necesario comprender esta dinámica para así lograr hacer estrategias de adaptación para 

amortiguar shocks externos y fortalecer la economía ecuatoriana. 

1.7.2 Vulnerabilidad de economías dolarizadas 

La dolarización oficial ocurre cuando un país adopta el dólar estadounidense como moneda de 

curso legal, renunciando a su propia moneda y, por ende, a su política monetaria y cambiaria. Esta 

decisión, aunque puede traer estabilidad macroeconómica y reducción de la inflación en el corto 

plazo, implica también una serie de limitaciones estructurales que hacen a las economías 

dolarizadas especialmente vulnerables ante choques externos. Ecuador adoptó el dólar en el año 

2000, en respuesta a una crisis bancaria y monetaria severa, lo que trajo consigo importantes 

restricciones para el manejo económico autónomo. (Cruz, Loor, Merino, Salas & Tomala, 2025). 

Las economías dolarizadas poseen una gran debilidad la cual es que carecen de herramientas 

propias de ajuste macroeconómico, esto sucede al no contar con una moneda nacional, no pueden 

devaluar su tipo de cambio para recuperar competitividad externa, ni utilizar la emisión monetaria 

para financiar políticas contra cíclicas, esto quiere decir cualquier mínimo cambio, restricción 

comercial o shock externo, debe ser asumido mediante ajustes fiscales o reducción del gasto, lo 

cual puede tener efectos sociales negativos. En este caso la política fiscal se convierte en el único 

instrumento disponible. (Quispe & Whisler, 2006). 

Por otro lado, las economías dolarizadas tienen una alta exposición a los flujos internacionales de 

capital y a las decisiones de política monetaria del país emisor del dólar que en este caso es Estados 
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Unidos, las cuales no tienen ninguna influencia. Un mínimo cambio en las tasas de interés, reserva 

federal, e incluso crisis financieras globales, pueden tienen un impacto directo sobre la liquidez, 

competitividad y acceso al crédito en los diferentes países dolarizados. Esta situación hace a estos 

países dolarizados más independientes y sensibles ante cualquier alteración de sus relaciones 

comerciales, dependiendo del contexto económico internacional que este sucediendo. (Gómez S, 

2009). 

1.7.3 dolarización y limitaciones de política económica 

La dolarización en Ecuador se estableció en los años 2000, en este caso se adoptó el dólar 

estadounidense como moneda oficial para el país, lo cual en parte ha sido positivo ya que nos ha 

traído estabilidad económica y control de la inflación, sin embargo, trae consigo severas 

limitaciones a la política económica nacional. Al renunciar a la emisión monetaria propia, 

eventualmente el país pierde herramientas fundamentales para la gestión macroeconómica, como 

la política monetaria y tipo de cambio, que nos sirven de amortiguado antes shocks internos o 

externos. (Cruz y otros, 2025) 

Primeramente, en un contexto de políticas comerciales de Estado Unidos, la dolarización dificulta 

la capacidad de Ecuador para responder ante shocks externos como la  

devaluación competitiva y la flexibilización monetaria, en consecuencia, aumenta la 

vulnerabilidad frente a la pérdida de competitividad y las fluctuaciones en mercados 

internacionales, además limita la autonomía fiscal, ya que el financiamiento del gasto público 

depende en gran medida de la recaudación tributaria y acceso a financiamiento externo, de este 

modo se restringe la capacidad de implementar políticas contra cíclicas efectivas (Naciones 

Unidas,2023). 
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En conclusión, la dolarización, hasta ahora ha contribuido a la estabilidad del país, esta representa 

un marco rígido que, en consecuencia, condiciona la capacidad que tiene Ecuador para adaptarse 

a las transformaciones del comercio internacional, especialmente ante medidas proteccionistas que 

afectan sus principales sectores exportadores. 

1.7.4 Enfoques institucionalistas y gobernanza global 

La gobernanza global, en resumen, quiere decir que es el conjunto de instituciones, normas y 

mecanismos que regulan las relaciones económicas, políticas y sociales a nivel internacional, 

primeramente, buscando la provisión de bienes públicos globales y la coordinación entre actores 

diversos. Esta gobernanza enfrenta nuevos desafíos de la creciente interdependencia y las tensiones 

geopolíticas, que ponen en duda la eficacia y legitimidad de las estructuras (Gill,2021). 

Basándonos en un enfoque institucionalista, la organización mundial de comercio, el FMI y el 

banco mundial están a cargo de la gobernanza global, por lo tanto, promueven normas basadas en 

el libre mercado y la regulación mínima, sin embargo, estas instituciones reflejan en gran medida 

los intereses y poder de los países dominantes, especialmente Estados Unidos, eventualmente esto 

genera un orden internacional desigual y limita la participación efectiva de países en desarrollo. 

(Ocampo, 2015). 

Además, la gobernanza actual esta caracterizada por la existencia de actores públicos y privados, 

de este modo grandes corporaciones transnacionales y grupos económicos influyen directamente 

en la formulación de políticas globales, por consiguiente, esta situación ha generado críticas sobre 

la falta de transparencia, rendición de cuentas y la necesidad de reformas que promuevan una 

gobernanza más efectiva. (Varela, 2023). 
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En resumen, la fragmentación comercial y las políticas proteccionistas de EE. UU dejan en 

evidencia las limitaciones que poseen en relación con la gobernanza global para gestionar 

conflictos y promover un sistema comercial equitativo, en consecuencia, afecta a economía 

dependientes como lo es la ecuatoriana, que requieren una mayor coordinación internacional y 

mecanismos efectivos de cooperación para afrontar los retos económicos y sociales. 

1.7.5 Teoría de adaptación estratégica 

La adaptación estratégica es un proceso dinámico mediante el cual las organizaciones y economías 

se ajustan sus estrategias en el entorno competitivo y económico, así respondiendo a los cambios 

en este ámbito, además de buscar mantener y mejorar su posición en el mercado global, en todo 

este contexto de las políticas comerciales de Estados Unidos y los desafíos externos, es de extrema 

importancia la capacidad de adaptación para economías como la ecuatoriana. (Calle y otros, 2025). 

Los modelos tradicionales de sustitución de importaciones se basan en reemplazar bienes 

importados por producción nacional para fomentar la industrialización, sin embargo, en la 

actualidad, estos modelos evolucionan hacia una sustitución con valor agregado, que no solo busca 

producir localmente, sino también mejorar la calidad, innovación y sofisticación de los productos 

para competir en mercados internacionales. (Alvares, 2023). 

Este enfoque, implica que las empresas y sectores productivos deben desarrollar capacidades 

tecnológicas, también mejorar procesos productivos y diversificar su oferta, por otra parte, también 

deben prestar atención a la parte de innovación y diseño, por consiguiente, la sustitución de 

importaciones se convierte en el motor para la creación de cadenas de valor más complejas, así 

reduciendo la vulnerabilidad frente a políticas externas y así mejorar la posición en mercados 

globales. (Calle y otros, 2025). 
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En resumen, la adaptación estratégica es un proceso proactivo que posee innovación, aprendizaje 

continuo y políticas públicas, así con el fin de fortalecer procesos productivos, sobre todo en 

sectores especialmente vulnerables como las pymes exportadoras. Esta visión es clave para países 

dolarizados como Ecuador puedan protegerse frente a los efectos negativos de políticas externas y 

avanzar hacia un desarrollo económico fructífero. 

1.7.6 Teoría de la ventaja absoluta (Adam Smith) 

Adam Smith desarrollo la teoría de la ventaja absoluta en su obra denominada como la riqueza de 

las naciones (1776), esta sostiene, que los países deben especializarse en producir sus bienes en 

donde estos posean una mayor eficiencia productiva, de esta manera se promueve el libre comercio 

como motor de crecimiento económico. (Cruz-López et al., 2025). 

En su obra Adam Smith argumenta que mientras las naciones se enfocan en incrementar su propia 

riqueza, enfocándose en bienes donde tienen una ventaja absoluta, definida como la capacidad de 

producir un número mayor de unidades con los mismos recursos, o la misma cantidad con menos 

insumos, si se compara con otros países, esta eficiencia superior surge a través de factores tales 

como la tecnología avanzada , mano de obra calificada, acceso a recursos naturales y procesos 

optimizados (Rinconada et al., 2022). Por ejemplo, si un país produce alimentos con menos horas 

de trabajo que otro, en consecuencia, este posee una ventaja absoluta en ese sector. 

La especialización basada en esta teoría maximiza la producción global, es decir cada país exporta 

bienes donde es más eficiente y también importa donde es menos competitivo. Smith lo demostró 

en el caso de Inglaterra y Estados unidos, si Inglaterra produce tela con menos recursos y Estados 

unidos alimentos con menor esfuerzo, ambos países estarían ganando al intercambiar en lugar del 
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autoabastecimiento. Este mecanismo fomenta la asignación optima de recursos y reducción de 

costos, así beneficiando a consumidores y productores. (Dabat & Leal, 2025). 

La piedra angular de esta teoría es el libre comercio, esta impulsa la competitividad e innovación. 

Al eliminar barreras artificiales, de esta manera los países se ven motivados a mejorar para 

mantener ventajas absolutas. Adam Smith hizo una comparación con un jefe de familia el cual 

nunca produciría en casa lo que puede comprar más barato, extrapolando así la lógica individual a 

las naciones. (Muñoz, 2021). 

En resumen, la teoría de Smith se aboga por que elimina barreras comerciales, también las políticas 

proteccionistas de Estados Unidos, en este caso aranceles e importaciones, contradicen este 

principio, desafortunadamente, los resultados de búsqueda no tienen información específica sobre 

el impacto de estas medidas en el Ecuador. (Andrade et al., 2025). 

1.7.7 Teoría de ventaja comparativa (David Ricardo) 

La teoría de ventaja comparativa, desarrollada por David Ricardo en 1817, al demostrar que las 

naciones se pueden beneficiar al especializarse en bienes donde tienen menores costos de 

oportunidad relativos, revoluciono completamente en la manera en que se veía el comercio 

internacional, esto incluso sin ventajas absolutas. Este principio está fundamentado en que la 

eficiencia relativa impulsa las ganancias comerciales. (Molina y Zarate, 2024). 

David Ricardo introdujo esta ventaja comparativa en su obra sobre principios de economía política 

y tributación como una evolución critica a la teoría de la ventaja absoluta de Adam Smith, así 

mientras Smith argumentaba que los países solo debían producir bienes donde fueran más 

eficiente, en consecuencia, Ricardo demostró que el comercio sigue siendo beneficioso incluso 

cuando una nación es menos productiva en todos sus sectores, todo esta en que cada país debe 
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especializarse en producir sus bienes que requieran usar menos recursos en comparación con otros 

países. (Bernhofen & Brown, 2018). 

Lo más importante de esta teoría se encuentra en la eficiencia relativa, es decir que un país podría 

tener menor productividad absoluta en la manufactura de textiles y tecnología, pero si su costo de 

oportunidad para producir textiles es menor que el de sus socios comerciales, debe especializarse 

en textiles, así esta lógica nos permite que las naciones optimicen sus recursos, maximicen la 

producción global y accedan a bienes que no producen internamente mediante el intercambio. 

(Rahman, 2023). 

La especialización basada en ventajas comparativas genera beneficios mutuos, por ejemplo, los 

países se enfocan en sus sectores que poseen menor costo relativo, así incrementan la producción 

total y pueden permitir que ambos socios comerciales consuman mucho más allá de su frontera de 

posibilidades, es decir es beneficioso para ambos (Tapan et al., 2023). Este principio explica 

porque Japón exporta tecnología, Colombia café y Francia vinos, estos aprovechan sus condiciones 

únicas para reducir costos de oportunidad. 

Al igual que la teoría de ventaja absoluta, esta teoría también enfrenta críticas, un enfoque 

exclusivo en la especialización de esta teoría, puede llegar a generar en las naciones dependencia 

económica, agotamiento de recursos y vulnerabilidad ante cambios globales, así revelando la 

necesidad de complementar la ventaja comparativa con estrategias de diversificación y resiliencia. 

En resumen y relacionado al tema, las políticas proteccionistas que impone Estados Unidos bajo 

la administración de Trump, tal como el arancel del 10% de impuestos en abril del 2025 a 

importaciones ecuatorianas, este contradice directamente los principios ricardianos. Ecuador posee 

una ventaja comparativa en banano, camarón y flores, pero los aranceles elevan esos costos, así 
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reduciendo competitividad frente a países con tratados de libre comercio. Esto le ha costado a 

Ecuador hasta una cifra de 1.000 millones en exportaciones afectando a los sectores agrícolas. 

(Chica & Arreaga, 2025), y la respuesta de Ecuador es negociar un acuerdo comercial bilateral y 

diversificar mercados. 

1.7.8 Teoría del Proteccionismo clásico y moderno 

La teoría del proteccionismo en cuestiones de libre comercio ha sido una respuesta donde los países 

han considerado que abrir sus mercados sin restricciones, de alguna manera podría afectar 

negativamente a su desarrollo económico. A diferencia de las teorías de comercio clásico, que 

optan por la liberalización como única vía al crecimiento económico mutuo, el proteccionismo 

sostiene que, en determinadas circunstancias, es necesario establecer barreras comerciales tales 

como aranceles, cuotas de importación o subsidios para proteger los intereses nacionales, estas 

barreras podrían ser temporales o permanentes, dependiendo de cada país. (Pereyra, 2015). 

Primeramente uno de los argumentos mas usados y tradicionales del proteccionismo es la 

protección de industrias nacientes (Friedrich List, siglo XIX), que aún no están en condiciones de 

competir con empresas extranjeras más consolidadas, según este enfoque, países en vías de 

desarrollo  deben proteger sectores recién emergentes para que de esta manera puedan alcanzar 

cierto nivel óptimo de productividad que les permita competir globalmente, por otro lado, otro 

argumento es la seguridad nacional, que justifica el proteccionismo en sectores como el de 

alimentos, energía o tecnología. (Chang, 2025). 

Asimismo, el proteccionismo también ha sido defendido como una herramienta o instrumento para 

corregir desequilibrios en la balanza comercial, en el caso de que un país importe mas de lo que 

exporte, se puede llegar a enfrentar a déficits muy grandes que lleguen a ser insostenibles, 
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afectando así a su estabilidad macroeconómica. En este caso, las barreras comerciales buscan la 

reducción de la salida de divisas y la fomentación del consumo de los bienes propios o nacionales, 

también el proteccionismo es necesario para proteger el empleo interno, ya que la competencia de 

productos baratos importados puede desplazar a industrias locales y generar desempleo. (Alvares, 

2023). 

En el siglo XXI, nuevas formas de proteccionismo han surgido, a veces disfrazada bajo discursos 

de libre comercio o modernización económica, este proteccionismo estratégico o selectivo, se 

aplica principalmente en economías desarrolladas como lo es Estados Unidos, en donde los 

gobiernos promueven medidas unilaterales para proteger sus sectores más importantes tales como 

el acero, tecnología, agricultura e industria automotriz frente a la competencia internacional. A 

diferencia del proteccionismo clásico, estas políticas no se tratan siempre de debilidades, si no de 

intereses geopolíticos, electorales o corporativos. (Hidalgo, 2021). 

Este nuevo tipo de proteccionismo ha intensificado bastante en contextos de crisis económicas, 

tensiones comerciales y rivalidades estratégicas, por ejemplo, la guerra comercial entre Estados 

Unidos y China, o la cancelación de tratados multilaterales. Aunque esta teoría se presenta como 

una medida de defensa del interés nacional, sus efectos pueden ser distorsionados para el comercio 

internacional, especialmente para aquellos países que dependen de la estabilidad y apertura de 

mercados externos para mantener su crecimiento económico, a veces estas políticas son aplicadas 

de forma unilateral, ignorando normas de la OMC, afectando a sus socios más débiles. (Pereyra, 

2015). 

Además, en el contexto de la economía globalizada, estas prácticas proteccionistas suelen tener un 

efecto cascado, esto quiere decir que cuando un país en potencia impone barreras, otros países 

responden con medidas similares, debilitando así la cooperación internacional. De este modo las 
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economías más perjudicadas, como el caso de Ecuador, tienen una alta concentración exportadora 

y poca capacidad para negociar en condiciones de igualdad, generando vulnerabilidad externa, 

limitación de diversificación productiva y refuerza estructuras de dependencia económica. 

(Alonso, 2021). 

En resumen, la teoría del proteccionismo resulta esencial para entender el impacto de las políticas 

comerciales aplicadas por estados unidos a Ecuador. En este periodo que se está analizando en esta 

tesis, Estados unidos ha adoptado barreras arancelarias y no arancelarias que han afectado a 

sectores importantes de la economía ecuatoriana, por ejemplo, la del banano y el camarón, en 

muchos casos bajo argumentos de protección o defensa de su industria agrícola. Estas medidas 

aparentemente se incluyen en lo que se denomina el nuevo proteccionismo estratégico, en donde 

los intereses económicos y decisiones políticas unilaterales abundan, en consecuencia, generando 

efectos adversos para países con baja capacidad de respuesta, es clave comprender esta dinámica 

para así poder diagnosticar las vulnerabilidades del modelo comercial ecuatoriano y plantear 

estrategias que reduzcan su dependencia frente a actores más poderosos. 

1.7.9 Teoría del estructuralismo 

El estructuralismo latinoamericano, desarrollado en la década de 1950 bajo el liderazgo de la 

CEPAL también figuras como Raúl Prebisch, constituye uno de los enfoques mas influyentes en 

cuanto a analizar las desigualdades estructurales en el comercio internacional entre países 

desarrollados y periféricos se refiere. Por lo tanto, la premisa central de esta teoría es que el sistema 

económico mundial está dividido entre un centro industrializado que exporta bienes 

manufacturados con alto valor agregado y una periferia subdesarrollada que exporta materias 

primas y productos agrícolas, por consiguiente, esta estructura genera relaciones económicas 
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asimétricas, en los cuales países de las periferias como los latinoamericanos, se ven obligados a 

aceptar condiciones comerciales desventajosas. Perpetuando su dependencia económica. 

Una de las contribuciones con más peso que ha realizado Prebisch es la teoría del deterioro de los 

términos de intercambio, la cual nos plantea que, a largo plazo, los precios de las exportaciones de 

materias primas tienden a crecer a un ritmo más lento que el de los productos manufacturados, así 

los países exportadores de bienes primarios deben vender cada vez más para que así puedan 

importar la misma cantidad de productos industriales, en consecuencia, las economías 

latinoamericanas experimentan déficits comerciales recurrentes, como también vulnerabilidad 

ante fluctuaciones de precios y un estancamiento en el desarrollo productivo.  Las restricciones 

comerciales impuestas por Estados Unidos intensifican este deterioro, ya que limitan el acceso a 

mercados clave e impiden que los países de la periferia capitalicen sus ventajas comparativas. 

(Rayes, 2022)  

Frente a esta problemática la CEPAL, propuso como alternativa o solución el modelo de sustitución 

de importaciones (ISI), el cual planteaba que los países latinoamericanos, debían reducir su 

dependencia del comercio exterior industrializando su economía internamente, así, esto implica 

proteger las industria mediante aranceles y subsidios, promover el mercado interno y disminuir la 

vulnerabilidad frente al comercio internacional. De este modo se aplicó este modelo en varios 

países, pero solo con un éxito parcial en sus primeras etapas, el modelo enfrento múltiples criticas 

tales como, ineficiencia de las industrias protegidas, bajo nivel de innovación tecnológica y la 

creciente necesidad de importar insumos y bienes de capital, en cuanto a Ecuador este modelo no 

se consolido, dado que Ecuador tiene un enfoque más tradicional en exportaciones primarias. 

(Castellanos, 2025). 
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Sin embargo, el legado del estructuralismo sigue siendo de importancia para analizar los dilemas 

del desarrollo en economías periféricas como la ecuatoriana. La estructura productiva basada en 

materias primas, la concentración de exportaciones en pocos productos y la limitada capacidad 

industrial, siguen siendo rasgos persistentes en la economía ecuatoriana, como consecuencia, esto 

convierte a Ecuador en un país altamente sensible a decisiones externas, como la imposición de 

aranceles o barreras técnicas por parte de Estados unidos, lo cual confirma un diagnóstico 

estructuralista de dependencia y vulnerabilidad. 

Desde esta perspectiva, se debe analizar las manifestaciones de una estructura global desigual que 

penaliza a los países exportadores de bienes primarios, así como es el caso de Ecuador, la 

dependencia que se tiene del banano, camarón o flores, como también la limitada diversificación 

industrial refuerzan lo que se mencionó anteriormente en la tesis del deterioro de los términos de 

intercambio. Estas políticas externas, limitan el acceso a mercados, agudizan los desequilibrios 

estructurales de la economía nacional, viendo así la vigencia de los postulados de la CEPAL y la 

necesidad de replantear estrategias de desarrollo. 

1.7.10 Teoría de dotación de factores (Modelo Hecksher – Ohlin) 

La teoría del modelo hecksher – Ohlin, también conocida como la teoría de la dotación de factores, 

fue creada por Eli Hecksher y Bertil Ohlin, para explicar cómo los patrones de comercio 

internacional que están basados en la diferencias en la dotación relativa de factores productivos 

entre países, principalmente capital y trabajo, según esta teoría un país tiende a exportar aquellos 

bienes cuya producción es intensiva en el factor de producción que posee en abundancia, así como 

importara bienes que requieren factores escasos en su economía. (Alonso, 2021). 
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El modelo parte del supuesto de que los países poseen dotaciones distintas de factores productivos, 

y que ambos utilizan tecnologías similares para producir bienes con rendimientos constantes a 

escala, además, asume mercados competitivos, movilidad perfecta de factores dentro del país, pero 

no entre países y preferencias homogéneas, por ejemplo, un país con abundancia de capital se 

especializara en bienes capital – intensivos, mientras que otro con abundancia de mano de obra se 

enfocara en bienes trabajo – intensivos. (Muñoz, 2021). 

Esta especialización, basada en la dotación factorial, genera ventajas comparativas que permiten a 

los países beneficiarse del comercio internacional, así, aumentando la eficiencia global y 

optimizando la asignación de recursos, sin embargo, el modelo también señala que el comercio 

puede afectar la distribución del ingreso dentro de los países, esto quiere decir que los propietarios 

del factor abundante tienden a beneficiarse, mientras que los dueños del factor escaso pueden ver 

disminuidos sus ingresos relativos. (Games rosales et al., 2024). 

Este modelo aporta en general una explicación mas estructural que las teorías clásicas de Adam 

Smith y David Ricardo, en otras palabras, al relacionar el comercio con las características internas 

de la economía, en lugar de solo la productividad o el costo de oportunidad, además, permite 

entender como los flujos comerciales influyen en los precios relativos de los factores productivos 

y en la estructura económica interna de los países. (Villalobos, 2020). 

Sin embargo, el modelo posee ciertas limitaciones tales como la simplificación a dos factores y 

dos bienes, y la suposición de tecnologías idénticas, algo que no siempre esta apegado a la realidad, 

así, a pesar de ello, sigue siendo una base importante para analizar el comercio internacional y sus 

efectos. 
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Las políticas comerciales de Estados Unidos, como la imposición de aranceles, afectan la dinámica 

de comercio descrita por el modelo Heckscher-Ohlin. La economía de Ecuador, que es dependiente 

de la exportación de bienes que requieren factores abundantes como mano de obra y recursos 

naturales (banano, camarón, flores), disminuye su competitividad si EE. UU. impone barreras 

comerciales. Dicha imposición distorsionará el patrón natural de especialización basado en la 

dotación factorial, obligará a que el comercio deje de generar beneficios para los sectores en los 

que el país explota sus ventajas relativas; es más, debido a estas medidas puede cambiar la 

distribución del ingreso en Ecuador, perjudicando a los propietarios de los factores que dependen 

de las expatriaciones hacia EE. UU. y viéndose obligados los ecuatorianos a derivar los esfuerzos 

hacia la diversificación y nuevas ofertas en el mercado, debilitando el efecto de las barreras 

(Quijada, 2023). 

1.7.11 Teoría del ciclo de vida del producto 

La teoría del ciclo de vida del producto fue propuesta por Raymond Vernon en 1966, esta describe 

como un producto atraviesa distintas etapas desde que se crea hasta su declive en el mercado, 

dichas fases son introducción, crecimiento, madurez y declive, así, cada una presentando 

características y retos específicos para la producción, comercialización y competencia del 

producto. Vernon utilizo esta teoría, para explicar patrones observados en el comercio internacional 

que no podían explicarse completamente con modelos anteriores como el de Hecksher- Ohlin. 

(Socorro, 2023). 

Primeramente, en la etapa de introducción, el producto es lanzado inicialmente en el país de origen, 

con ventas bajas y costos altos debido a la inversión y desarrollo y marketing, posteriormente en 

la fase de crecimiento, la demanda aumenta rápidamente y el producto se exporta a países en vías 



22 
 

de desarrollo y preferencias similares, y para concluir, la competencia comienza a intensificarse y 

se busca ampliar la base de consumidores. (Revelo Villavicencio & Gualan Oviedo, 2024). 

Durante la madurez, el entorno del mercado se estabiliza y la competencia se hace más agresiva, 

motivando a las empresas a reducir su nivel de costes y aumentar su eficiencia operativa con el fin 

de retener su cuota de mercado y por tanto de ventas. Finalmente, en la fase de declive, el producto 

pierde su identidad por la llegada de innovaciones o por los cambios en las preferencias de los 

consumidores, incluso la producción puede trasladarse a otros países para reducir los costes 

unitarios, normalmente con un menor desarrollo (Covarrubias, 2024). 

Este modelo también explica la evolución de las exportaciones y la localización de la producción 

de carácter más temporal, pues explica como las innovaciones de los productos primero se 

concentran en los países desarrollados para con el paso del tiempo transmitirse a los demás países 

afectando de esta forma la evolución del comercio internacional y de la competencia entre países 

(Socorro, 2023). 

Puede haber restricciones en la dinámica propuesta por la teoría del ciclo de vida de los productos, 

por ejemplo, las políticas comerciales aplicadas por Estados Unidos, la imposición de aranceles a 

ciertos productos importados, etcétera. De este modo, Ecuador, que exporta productos en las 

diferentes fases que se contempla en el ciclo de vida, puede encontrarse ante barreras que 

dificultarán o incluso impedirán la entrada o el establecimiento de sus productos y de los mercados 

de destino, en especial en esos momentos que la competencia es más relevante como la etapa de 

crecimiento y de madurez, limitando el aprovechamiento de las oportunidades que se generan, e 

incluso ser la causa del descenso de la fase madura de los mismos en los mercados de importancia. 

Por esta razón, Ecuador debe buscar la diversificación de sus mercados, así como una mejora en 

sus posibilidades de competencia para evitar los efectos de las políticas restrictivas del comercio 
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y alcanzar la buena fase de los ciclos de vida de los productos en los intercambios comerciales 

internacionales. 

1.8 Marco referencial 

 

Según Zhigue y Arias (2025), en su artículo sobre los impactos de los aranceles y políticas 

comerciales en el desarrollo económico en el sector textil del Ecuador, tiene como objetivo evaluar 

como las medidas de liberalización comercial afectan de una manera desigual a distintos sectores, 

destacando que mientras los sectores importadores se han beneficiado, en el caso de la industria 

textil ecuatoriana, enfrenta una pérdida de competitividad frente a productos asiáticos de bajo 

costo. La principal problemática se sitúa en la presión que puede producir la apertura comercial 

sobre los productos locales, lo que deriva en efectos desfavorables parecidos a los señalados por 

la literatura, reduciendo ingresos, poniendo en riesgo el empleo y desincentivando la inversión y 

el consumo; por otro lado, cabe destacar la metodología de investigación técnica, que se deriva de 

un tipo de investigación descriptiva, con enfoque cuantitativo y el uso de datos estadísticos 

oficiales, fuentes académicas y bases de datos de las administraciones públicas. 

Los principales resultados de la investigación muestran que se ha producido un aumento muy 

considerable en el volumen y valor de las importaciones de tejidos de algodón, eso afectando 

negativamente a los productores nacionales, a la vez que el estudio señala distintos tipos de 

problemas estructurales de la industria nacional, tales como la falta de modernización tecnológica, 

la escasa capacidad de adaptación frente a los cambios del entorno del comercio global. 

Como conclusión este estudio destaca que la liberalización sin acompañamiento de políticas 

industriales genera efectos negativos y desiguales, y que el sector textil necesita protección 

estratégica y políticas activas de fortalecimiento, por consiguiente, se propone el diseño de 
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estrategias integrales, que incluyan medidas arancelarias selectivas, modernización tecnología e 

incentivos para la innovación, como mecanismo para garantizar la sostenibilidad y competitividad 

del sector. 

Este estudio contribuye un aporte empírico y relevante para la investigación al mostrar como las 

políticas comerciales y arancelarias, influyen directamente en sectores productivos vulnerables, 

aunque enfocado en el ámbito textil, el caso permite establecer paralelismos con sectores 

agroexportadores afectados por políticas de Estados Unidos, asimismo, ilustra los efectos de una 

inserción comercial no regulada en economías abiertas y dolarizadas como la ecuatoriana, así, 

reforzando la necesidad de combinar políticas de comercio exterior con políticas de desarrollo 

industrial, esto siendo clave para enfrentar políticas comerciales impuestas desde el exterior. 

Según Uribe et al. (2025), en su estudio sobre los efectos de las sobretasas arancelarias temporales 

implementados por Ecuador, analiza como estas medidas temporales afectaron a empresas a nivel 

microeconómico. El objetivo de este estudio fue evaluar los impactos inmediatos, a corto y 

mediano plazo de las salvaguardias, que gravaron aproximadamente un tercio de las importaciones 

con sobretasas de 5%. 15%, 25%, llegando hasta 45%, afectando tanto insumos intermedios, como 

también bienes finales. La problemática central radicaba en que, aunque la medida buscaba 

controlar el nivel de importaciones y equilibrar la balanza de pagos, esta genero efectos negativos 

y diferenciados entre las empresas importadoras y locales no importadoras, así, afectando la cadena 

productiva nacional, se usó una metodología, la cual usaba un análisis econométrico con un 

enfoque llamado difference-in-difference para comparar firmas con distintos niveles de exposición 

a las diferentes salvaguardias. 

Los principales resultados de la investigación muestran que las empresas importadoras sufrieron 

efectos negativos de carácter temporal como son la disminución en el crecimiento de las 
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importaciones, la baja en las ventas o la caída en la demanda de insumos como consecuencia de 

estas medidas. Sin embargo, los efectos mencionados desaparecen tras el levantamiento de estas 

medidas. En cambio, las empresas locales no importadoras sí sufrieron efectos negativos de 

carácter persistente en sus cadenas de suministros, especialmente las industrias que no eran 

competitivas en frente a importaciones locales. En conclusión, el estudio da cuenta de que las 

salvaguardias comerciales lograron reducir las importaciones y mejorar la balanza comercial en el 

corto plazo, pero se sacrificaron costos importantes en términos de competitividad y de 

funcionamiento de las cadenas productivas locales. Por otra parte, como propuesta, se recomienda 

diseñar políticas comerciales que consideren los efectos en toda la cadena productiva y fomenten 

la competitividad y diversificación industrial para evitar i pactos negativos prolongados. 

Este antecedente aporta al mostrar como medidas proteccionistas, que aunque implementadas con 

objetivos macroeconómicos defensivos, pueden llegar a generar efectos negativos contundentes 

en el tejido productivo nacional, en el contexto de políticas comerciales externas, como aranceles 

y barreras impuestas por Estados Unidos, la experiencia de las salvaguardias ecuatorianas 

evidencia la necesidad que tiene Ecuador de agregar políticas adaptativas que mitiguen impactos 

adversos en sectores vulnerables y promuevan la resiliencia frente a shocks externos. 

De acuerdo con González et al. (2021), en su artículo sobre el análisis de los efectos de la política 

fiscal y las crisis de los ingresos petroleros en el Ecuador, este analiza como las políticas fiscales 

y las fluctuaciones en los ingresos petroleros afectan la actividad macroeconómica ecuatoriana, el 

objetivo de la investigación fue de estimar el impacto de los shocks fiscales exógenos, esto quiere 

decir, impuestos y gasto en consumo e inversión pública, como también ingresos petroleros sobre 

el crecimiento económico, utilizando un modelo vectorial autorregresivo (SVAR)  con métodos 

bayesianos. La problemática central radica en que existe una alta vulnerabilidad de Ecuador a las 
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fluctuaciones del precio del petróleo, dado que una parte importante de los ingresos públicos del 

país depende de esto, generando volatilidad en el PIB y limitando la efectividad de la política 

fiscal, por otro lado, la metodología utilizada permitió distinguir los efectos específicos de cada 

tipo de shock sobre la economía. 

Los resultados principales del estudio indican que los shocks positivos en la inversión publica y 

en los ingresos petroleros tienen efectos positivos para el PIB, por otro lado, el gasto en consumo 

publico no muestra impacto relevante, además, los shocks petroleros han sido históricamente el 

principal motor de las desviaciones del PIB respecto a su caída o alza, así, evidenciando que el 

crecimiento económico ha dependido más de la “buena suerte” en precios del petróleo que políticas 

fiscales efectivas, como conclusión del estudio, el autor sugiere que una política fiscal que vincule 

el gasto público de inversión a los ingresos petroleros, puede estimular la economía, pero que la 

volatilidad de estos ingresos representa un riesgo importante, el autor propone implementar un 

fondo de estabilización petrolera para reducir  la volatilidad macroeconómica y explorar reglas 

fiscales que diversifiquen la fuente de financiamiento del gasto público. 

Este antecedente aporta significativamente, ya que profundiza en la vulnerabilidad estructural del 

Ecuador ante shocks externos, en este caso, las fluctuaciones petroleras, que se suman a los 

impactos de políticas comerciales restrictivas. La dependencia de ingresos petroleros y la limitada 

capacidad que se tiene de respuesta fiscal, agravan los efectos negativos de barreras arancelarias y 

políticas comerciales impuestas por Estados Unidos, dificultando la estabilidad y el crecimiento 

económico sostenido, por tanto, este estudio refuerza la necesidad de estrategias integrales  que 

consideren tanto la diversificación económica como mecanismos de estabilización fiscal para 

lograr mitigar shocks externos y fortalecer la resiliencia económica frente a políticas 

proteccionistas internacionales. 
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De acuerdo con Pereyra (2015), en su estudio sobre el librecambio vs proteccionismo, este analiza 

el histórico y aun vigente debate entre el librecambio y el proteccionismo desde una perspectiva 

teórica, histórica y practica dentro del ámbito del comercio internacional, siendo así, su objetivo 

en esta investigación el de indagar en las distintas posturas teóricas que existen desde el 

mercantilismo hasta las teorías modernas y estructuralistas, dando a conocer sus fundamentos, 

contradicciones y consecuencias para países desarrollados y en vías de desarrollo. La principal 

problemática del estudio gira en torno a si el libre comercio genera beneficios universales o si esta 

causa desigualdades estructurales, en especial en economías periféricas, se usó una metodología 

teórica y documental, basada en el análisis comparado de modelos clásicos, neoclásicos, 

estructuralistas y modernos como el de Krugman. 

Entre los resultados principales, se identifica que tanto el libre cambio, como también el 

proteccionismo, tienen impactos desiguales según el contexto histórico, nivel de desarrollo y la 

estructura productiva de cada país, por ejemplo, mientras que el libre comercio potencia eficiencia 

y competitividad en economías avanzadas, en países en vías de desarrollo puede llegar a provocar 

desindustrialización, desempleo y deterioro de los términos de intercambio, así, las conclusiones 

del autor apuntan a que ninguna postura es absolutamente superior, mas bien, se requiere una 

combinación estratégica de políticas comerciales y de desarrollo productivo. Finalmente, la 

propuesta del autor sugiere que se considere el contexto estructural, histórico y político de cada 

país, para así lograr diseñar políticas comerciales equilibradas, y evitar dogmatismos en torno al 

libre comercio. 

Este artículo, aporta una base teórica solida al mostrar de qué manera las decisiones comerciales 

de países desarrollados como Estados Unidos, no son neutras ni universales, sino parte de una 

dinámica de poder en el comercio global. Las reflexiones estructuralistas y de dependencia 
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mencionadas en el texto, permiten entender por qué medidas proteccionistas pueden llegar a tener 

consecuencias negativas en países desarrollados, como es el caso de la ecuatoriana, es decir, 

altamente dependiente y exportadora de productos primarios, además, el autor fortalece el enfoque 

multidimensional de la investigación al integrar dimensiones teóricas y políticas del comercio 

internacional. 

Briceño (2024), en su artículo sobre el estructuralismo de la CEPAL, este analiza las 

contribuciones que realizo Raúl Prebisch y el estructuralismo latinoamericano al estudio de la 

economía política internacional, su problemática central, radica en la dicotomía centro – periferia 

planteada por Prebisch, donde el sistema económico mundial no es armonioso, sino que funciona 

desde una lógica desigual que perjudica a los países periféricos, metodológicamente, el articulo 

revisa una revisión teórica y un análisis conceptual de la obra de Prebisch y como impacta en las 

relaciones internacionales, examinando tanto su dimensión explicativa como normativa. 

Los principales resultados, indican que Prebisch y la CEPAL aportaron conceptos clave, tales como 

el deterioro de los términos de intercambio, estrangulamiento externo y la heterogeneidad 

estructural, que enriquecieron el análisis de la economía política global desde una perspectiva 

latinoamericana, la conclusión del autor, enfatiza que Prebisch no solo impulso el conocimiento 

científico, sino que también promovió la creación de instituciones y políticas como la 

industrialización por sustitución de importaciones, como también la integración regional para 

transformar la realidad el subdesarrollo. Como propuesta del autor, este plantea la necesidad de 

superar las limitaciones estructurales de las economías periféricas usando políticas que fomenten 

la diversificación productiva y equidad social. 

Este estudio, aporta al tema ya que proporciona un marco teórico amplio sobre la dependencia 

economía y las relaciones asimétricas en el sistema internacional, por otro lado, la perspectiva 



29 
 

estructuralista de Prebisch y la CEPAL, permiten comprender como las políticas comerciales de 

Estados Unidos pueden exacerbar las vulnerabilidades de economías periféricas como es el caso 

de Ecuador, así, reforzando la necesidad de políticas de diversificación, integración regional y 

fortalecimiento de la autonomía económica para mitigar los efectos negativos de estas medidas. 

Citando a Andrade (2024), en su tesis sobre el análisis de la apertura comercial y el crecimiento 

económico del Ecuador, tuvo como objetivo analizar la relación que existe entre la apertura 

comercial y el crecimiento económico ecuatoriano, considerando, las variables como el índice de 

apertura, crecimiento del PIB y la participación en acuerdos comerciales. Primeramente la 

problemática central radica en como la apertura comercial, en el contexto de una economía 

dolarizada, y que posea políticas comerciales fluctuantes, ha hecho impacto en el desarrollo de los 

sectores productivos y el crecimiento económico, así, enfrentando tanto beneficios como desafíos, 

también el estudio empleo una revisión sistemática de literatura y análisis descriptivo de datos 

macroeconómicos, utilizando el método PRISMA para la selección de fuentes, por consiguiente, 

los principales resultados muestran que la apertura comercial, tiene una influencia positiva en el 

crecimiento económico, sin embargo persisten limitaciones estructurales y la necesidad de 

fortalecer instituciones y diversificar mercados, en resumen el auto concluye que la liberalización 

comercial es clave para el desarrollo, pero requiere políticas complementarias, para así lograr 

maximizar sus beneficios y reducir vulnerabilidades, se sugiere como propuesta fortalecer la 

institucionalidad, promover la competitividad empresarial y la diversificación de productos. 

Este antecedente, aporta al tema al evidenciar la importancia de la apertura comercial y de que 

manera se integra internacionalmente para el crecimiento del país, así como la necesidad de 

políticas adaptativas frente a escenarios de restricciones externas, además, subraya la relevancia 

de fortalecer instituciones y diversificar la oferta exportadora, como también aspectos 
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fundamentales para lograr mitigar los efectos negativos de políticas proteccionistas que podría 

incorporar Estados Unidos. 

Estados unidos impulso la reducción de barreras comerciales durante el consenso de Washington, 

confiando en que esta apertura favorecería al crecimiento económico global y la integración de 

socios como lo son China, que ingreso en la OMC en 2001, sin embargo, el crecimiento sostenido 

del déficit comercial y la percepción de prácticas comerciales desleales, llevaron a un cambio de 

paradigma en 2017 (Organización mundial del comercio, 1996). 

Durante el mandato de Trump, la política comercial de Estados Unidos se orientó hacia un 

nacionalismo económico que priorizaba la protección de industrias estratégicas y reducción de 

déficits bilaterales, por otro lado, la imposición de aranceles masivos, especialmente sobre 

productos chinos, se justificó en términos de seguridad nacional, defensa de propiedad intelectual 

y corrección de desequilibrios comerciales, por consiguiente, esta estrategia implico un abandono 

de los mecanismos multilaterales de resolución de disputas de la OMC, así, optando por decisiones 

unilaterales. (Forbes, 2025) 

Los aranceles que ha colocado Estados Unidos han trascendido su función tradicional de proteger 

sectores económicos, para así convertirse en instrumentos de presión geopolítica, por ejemplo, la 

escalada arancelaria contra china, con tasas que alcanzan hasta el 145%, así, reflejando una 

estrategia para limitar la influencia económica y tecnológica de un competidor estratégico global. 

Esta política viene acompañada de restricciones a la transferencia tecnológica y sanciones a 

empresas vinculadas a sectores importantes, asimismo, frenando el avance chino en áreas como la 

inteligencia artificial y telecomunicaciones. (Herrera – Vinelli, 2021). 
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Asimismo, la renegociación del TLCAN, transformado en el T – MEC, y la imposición de barreras 

arancelarias a socios tradicionales como la unión europea y México, logran evidenciar un uso 

estratégico de la política comercial, para así lograr obtener concesiones políticas y económicas, 

más allá de consideraciones estrictamente comerciales. Esta instrumentalización o estrategia ha 

generado represalias y tensiones que afectan la estabilidad económica del comercio internacional 

y la economía global. (Deng & Du, 2025). 

Este análisis nos muestra como la política comercial de Estados Unidos, ha evolucionado desde lo 

que fue, un modelo liberador y multilateral, hacia un proteccionismo estratégico, donde usan 

aranceles como palancas de poder geopolítico, teniendo consecuencias para socios comerciales 

como Ecuador. 
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1.9 Marco conceptual 

1.9.1 Proteccionismo 

 Es una política económica que busca restringir las importaciones, mediante aranceles, cuotas y 

otras barreras para proteger la producción nacional, en resumen, lo que busca el proteccionismo 

es favorecer a la industria nacional frente a la competencia extranjera. 

1.9.2 Liberalización comercial 

 Es un proceso mediante el cual se reducen o se eliminan las barreras al comercio internacional, 

así, promoviendo el libre intercambio de bienes y servicios, con el objetivo de fomentar un mayor 

flujo comercial, consiguiendo un mayor crecimiento y desarrollo económico. 

1.9.3 Arancel 

 Es un impuesto que se aplica a los bienes que son importados, comúnmente es utilizado como una 

herramienta fiscal o también como protección hacia la producción local, estos también generan 

ingresos para el gobierno, como también este busca regular el comercio. 

1.9.4 Cadena global de valor 

 Son un conjunto de actividades productivas que están distribuidas internacionalmente, con el fin 

de elaborar un bien final, cada país aporta con una parte del proceso productivo, en resumen, es la 

segmentación de la producción, en donde cada país aporta valor. 

1.9.5 Déficit comercial 

Esta situación sucede cuando se da el caso de que un país importa más bienes y servicios de los 

que llega a exportar, así, generando un saldo negativo en su balanza comercial, esto no siempre es 
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malo ya que son señales de una economía fuerte que está importando bienes para así satisfacer la 

demanda interna. 

1.9.6 Dolarización 

 Es la adaptación oficial del dólar estadounidense como moneda nacional, tal es el caso de Ecuador 

desde el año 2000, como respuesta a una crisis económica y financiera, ciertamente algunos 

economistas que la dolarización ha traído cambios positivos, mientras que otros opinan lo 

contrario.  

1.9.7 Ventaja comparativa 

 Esta teoría establece que los países tienen que especializarse en producir y exportar los bienes en 

los cuales poseen un menor costo de oportunidad, incluso si no es el más eficiente de forma 

absoluta, la teoría demuestra que la eficiencia relativa es clave para intercambios beneficiosos. 

1.9.8 Balanza comercial 

 Es la diferencia entre cuanto es el valor de las exportaciones y las importaciones de los bienes de 

un país en un periodo determinado, saldo positivo significa que un país exporta más de lo que llega 

a importar y un saldo negativo significa todo lo contrario. 

1.9.9 Dumping 

 Esta práctica sucede cuando al exportar un producto a un precio inferior del mercado nacional del 

exportador, es considerada competencia desleal, causando así, en algunos casos daño a la industria 

local del país importador, para esta razón existen mecanismos y acuerdos internacionales que 

deben cumplirse. 
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1.9.10 Restricciones comerciales  

Estas son las medidas que se aplican por países, para limitar el ingreso de productos extranjeros, 

tales como aranceles, cuotas, licencias o estándares técnicos, todo esto con el objetivo de proteger 

las industrias nacionales, también trayendo consecuencias para las economías y los consumidores. 

1.10 Marco legal 

El marco legal que regula las relaciones comerciales y económicas entre Ecuador y Estados Unidos 

se compone de normativas internacionales y locales que buscan ordenar el intercambio comercial, 

la inversión y la cooperación bilateral, en un contexto marcado por políticas y negociaciones en 

curso para la ampliación de acuerdos. 

A nivel internacional, Ecuador es parte de la Organización Mundial del Comercio (OMC) desde 

1996, lo que implica el compromiso con el Acuerdo de Facilitación de Comercio, que busca 

simplificar y transparentar los procesos aduaneros y comerciales. En este contexto, en agosto de 

2021 entró en vigor el Protocolo al Acuerdo del Consejo de Comercio e Inversiones (TIC) entre 

Ecuador y Estados Unidos, el cual establece disposiciones sobre administración aduanera, 

facilitación del comercio, buenas prácticas regulatorias, anticorrupción y cooperación en especial 

para las micro, pequeñas y medianas empresas (Mipymes) (OEA, 2024). Dicho protocolo es un 

complemento al Acuerdo TIC original de 1990 y podría verse como un avance hacia un tratado 

comercial más extenso. 

En el plano bilateral, Ecuador y Estados Unidos han avanzado en negociaciones para un Acuerdo 

de Primera Fase, que busca eliminar trabas al comercio, simplificar procesos aduaneros y reducir 

costos para exportadores, especialmente en el sector no petrolero, donde la Mi pyme representan 

el 82% de las empresas exportadoras hacia EE. UU (Banco Central del Ecuador, 2021). Este 
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acuerdo promueve la seguridad jurídica y la transparencia, pilares fundamentales para atraer 

inversión extranjera directa, donde Estados Unidos representa cerca del 20% del total recibido por 

Ecuador (Ministerio de Producción Comercio Exterior Inversiones y Pesca, 2021). 

En cuanto a inversión, el tratado de promoción y protección recíproca de inversiones que existe 

entre Ecuador y Estados Unidos, regula el trato justo y equitativo que se tiene hacia las inversiones, 

así, garantizando la protección jurídica de los capitales y facilitando la entrada y la permanencia 

de los inversionistas (Lexis, 2025), este tratado establece la prohibición de requisitos de 

exportación forzada y la obligación de transparencia de las leyes y regulaciones relacionadas con 

inversiones, lo cual es clave para la cooperación económica. 

En cuanto al caso de Ecuador, este cuenta con la ley orgánica de comercio, como también 

normativas aduaneras las cuales regulan la aplicación de aranceles, salvaguardias y medidas 

antidumping, que han sido utilizadas para responder a políticas comerciales que impone Estados 

Unidos, por ejemplo los aranceles impuestos por Estados Unidos desde el 2017, estas leyes dictan 

los procedimientos que deben seguirse para la imposición de medidas de defensa comercial, en 

concordancia con las normas de la OMC. 

Para concluir, el marlo legal que regula las relaciones comerciales que poseen ambos países 

Ecuador y Estados Unidos, está conformado por acuerdo internacionales, protocolos bilaterales y 

legislación nacional, que buscan de alguna manera equilibrar la apertura comercial con 

mecanismos de protección, este entramado normativo es importante para analizar el impacto que 

se tiene con las políticas que estados unidos coloca y de alguna manera nos afecta a la economía 

ecuatoriana, como también que estrategias se pueden implementar para la adaptación del país. 
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CAPITULO III 

1.11 Metodología 

1.11.1 Enfoque de investigación 

La presente investigación adoptará un enfoque cuantitativo, dado que busca medir y analizar el 

impacto real de las políticas comerciales de Estados Unidos en variables económicas ecuatorianas 

entre 1990 y 2025, por lo tanto, esta perspectiva permite identificar tendencias, contrastar datos 

macroeconómicos como exportaciones, balanza comercial, inflación y crecimiento del PIB, y 

evaluar el comportamiento de sectores estratégicos afectados por barreras arancelarias o técnicas. 

Al fundamentarse en datos numéricos y fuentes estadísticas oficiales, este enfoque proporciona 

evidencia objetiva y verificable, es decir, es clave para diagnosticar vulnerabilidades estructurales 

y formular propuestas de adaptación basadas en resultados empíricos. 

El enfoque cuantitativo se basa en la recopilación y el análisis de datos numéricos, con el propósito 

de establecer patrones, probar hipótesis y explicar fenómenos mediante la medición objetiva, así, 

este tipo de enfoque busca generalizar resultados a partir de muestras representativas y aplicar 

herramientas estadísticas para obtener conclusiones fundamentadas. Como afirma Hernández 

Sampieri et al. (2014), “el enfoque cuantitativo utiliza la recolección de datos para probar hipótesis 

con base en la medición numérica y el análisis estadístico, con el fin de establecer patrones de 

comportamiento y probar teorías” (p. 4). 

1.11.2 Tipo de investigación 

El presente estudio será de tipo descriptivo, es decir, que busca identificar, caracterizar y analizar 

los efectos de las políticas comerciales restrictivas de Estados Unidos sobre la economía 

ecuatoriana en el periodo comprendido entre 1990 y 2025. Al tratarse de un fenómeno complejo 
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con múltiples dimensiones económicas, el enfoque descriptivo permitirá examinar variables 

relevantes como aranceles, exportaciones, balanza comercial e indicadores macroeconómicos, sin 

modificar las condiciones del entorno.  

La investigación descriptiva tiene como finalidad observar, describir y analizar situaciones sin 

intervenir en ellas, permitiendo detallar características de un fenómeno determinado. Según Baena 

(2014), “la investigación descriptiva busca especificar propiedades, características y rasgos 

importantes de cualquier fenómeno que se analice” (p. 92).  

1.11.3 Fuentes de información 

Se utilizaron fuentes de información secundarias para la recopilación de información, por otra 

parte, en lo que respecta al marco teórico, conceptual y referencial, se  utilizaron artículos de 

revistas científicas, libros especializados en economía internacional y comercio exterior, informes 

técnicos y documentos legales nacionales e internacionales, por otro lado, para la recopilación de 

datos, se utilizaron fuentes secundarias como informes estadísticos y base de datos de organismos 

oficiales, tales como el fondo monetario internacional (FMI), también  a través del world 

uncertainty índex (WUI), que proporciona series sobre los niveles de incertidumbre económica 

mundial desde 1990 hasta la actualidad, también el Banco central del Ecuador (BCE), 

específicamente dentro de la información estadística mensual. 

1.11.4 Técnica e instrumento de recolección de datos 

Para esta investigación se empleará la técnica de análisis documental y estadístico, centrada en la 

recopilación y estudio de datos secundarios provenientes de fuentes oficiales y académicas. Esta 

técnica es adecuada para el enfoque cuantitativo y el tipo de estudio descriptivo, ya que permite 

acceder a información histórica y actual sobre variables económicas relevantes como 
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exportaciones, aranceles, balanza comercial e inflación sin necesidad de modificar las condiciones 

existentes. 

También se utilizarán fichas de registro bibliográfico para sistematizar documentos normativos, 

acuerdos comerciales, informes técnicos y publicaciones académicas necesarias para el análisis 

contextual y comparado. 

1.11.5 Herramientas de análisis 

Para el análisis de datos se utilizará el software estadístico rstudios como herramienta principal 

para el análisis de datos de las variables de estudio. 

1.11.6 Variables para utilizar 

Tabla 1 Variables 

Tipo de 

Variable 

Variable Indicadores Fuentes de verificación 

Independiente Crecimiento 

económico 

- PIB 

- REMESAS  

EXPORTACIONES 

 

- Documentos oficiales del USTR 

(Oficina del Representante 

Comercial de EE. UU.)  

- OMC  

- TLC/T-MEC 

Dependiente World 

Uncertainty 

índex 

- Incertidumbre  - Economic policy uncertainty 

- World uncertainty index 

 

Operacionalización de Variables de Investigación – Estudios Previos 
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Autores Metodología Dimensiones Variables 

Zhigue y 

Arias 

(2025) 

Descriptiva, 

cuantitativa. 

Análisis de 

datos 

estadísticos 

oficiales. 

Comerciales, 

Industriales, 

Laborales 

Variable Dependiente: Competitividad, 

empleo e inversión en el sector textil. 

Variable Independiente: Políticas de 

liberalización comercial 

Uribe et al. 

(2025) 

Econométrica 

(Difference-in-

Difference). 

Comerciales, 

Microeconómicas, 

Productivas 

Variable Dependiente: Crecimiento de 

importaciones, ventas, demanda de 

insumos, funcionamiento de cadenas 

productivas. 

Variable 

Independiente: Implementación de 

sobretasas arancelarias. 

González 

et al. 

(2021) 

Modelo 

Vectorial 

Autorregresivo 

(SVAR) con 

métodos 

bayesianos. 

Fiscales, 

Macroeconómicas, 

Petroleras 

Variable Dependiente: Crecimiento del 

PIB. 

Variable Independiente: Shocks en 

inversión pública, consumo público e 

ingresos petroleros. 
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Pereyra 

(2015) 

Teórica y 

documental. 

Análisis 

comparado de 

modelos. 

Teóricas, 

Históricas, 

Políticas 

Variable Dependiente: Crecimiento 

económico, desindustrialización, 

términos de intercambio. 

Variable Independiente: Posturas de 

librecambio vs. proteccionismo, nivel 

de desarrollo, estructura productiva. 

Briceño 

(2024) 

Revisión 

teórica y 

análisis 

conceptual. 

Estructurales, de 

Política 

Económica 

Variable Dependiente: Subdesarrollo, 

heterogeneidad estructural, deterioro de 

términos de intercambio. 

Variable Independiente: Relación 

centro-periferia, políticas de 

industrialización, integración regional. 

Andrade 

(2024) 

Revisión 

sistemática 

(método 

PRISMA)  

Comerciales, 

Macroeconómicas, 

Institucionales 

Variable Dependiente: Crecimiento 

económico. 

Variable Independiente: Apertura 

comercial (índice), participación en 

acuerdos comerciales. 
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CAPITULO IV 

 

1.12 Análisis de resultados 

1.12.1 Análisis descriptivo 

Hace más de dos décadas, Christopher Sims (1980) propuso una innovadora estructura 

macroeconométrica, conocida como modelo de vectores autorregresivos (VAR), que transformó 

la forma en que se analizan las relaciones entre variables económicas. A diferencia de los modelos 

univariados, donde una variable se explica únicamente por sus propios rezagos, el modelo VAR 

permite que múltiples variables se expliquen entre sí, considerando tanto sus propios valores 

pasados como los de las demás variables del sistema, así, esta estructura de ecuaciones simultáneas 

facilita una representación sistemática y flexible de la dinámica conjunta entre varias series 

temporales. Lo que hizo especialmente valioso este enfoque fue su capacidad para describir los 

datos, realizar pronósticos, inferencias estructurales y análisis de políticas económicas con una 

metodología accesible y coherente. (Stock & Watson, 2001). 

El modelo VAR resulta especialmente útil en contextos donde se observa simultaneidad entre 

varias variables, y donde sus interacciones se propagan a lo largo de varios períodos. A diferencia 

de otros enfoques, este modelo no impone restricciones sobre su forma estructural, lo que permite 

evitar posibles errores de especificación derivados precisamente de esas restricciones arbitrarias, 

en resumen, la razón fundamental que justifica el uso de los modelos VAR radica en la dificultad 

que implica identificar de forma clara qué variables pueden considerarse exógenas, requisito 

esencial para la estimación de modelos de ecuaciones simultáneas. (Novales, 2017). 

El modelo VAR parte de un modelo estructural dinámico 
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𝑦1𝑡 =  𝛼10 +  𝛼11𝑦2𝑡 +  𝛼12𝑦1𝑡−1 +  𝛼13𝑦2𝑡−1 + 𝑌1𝑧𝑡 + 𝑒1𝑡  

𝑦2𝑡 =  𝛼20 +  𝛼21𝑦1𝑡 +  𝛼22𝑦1𝑡−1 + 𝛼23𝑦2𝑡−1 + 𝑌2𝑧𝑡 + 𝑒2𝑡 

 

En donde: 

• 𝑦1𝑡 y 𝑦2𝑡 son variables estacionarias, es decir, su media, varianza, y auto covarianza son 

constantes en el tiempo. 

• 𝑧𝑡, representa un vector de variables exógenas, que afectan al sistema, pero no son 

determinados por él. 

• 𝑒1𝑡 𝑦 𝑒2𝑡, son procesos de ruido blanco, es decir, errores no correlacionados entre si en el 

tiempo, con varianza constante 
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Figura 1 Relacion entre el wui y el pib 

 

Nota: El grafico muestra la relación que existe en el tiempo entre el WUI y el crecimiento 

económico del Ecuador. 

Se observa en el siguiente grafico como el WUI ha tendido a aumentar con el tiempo, marcando 

picos notables en momentos de crisis global como la financiera, que ocurrió en el 2008 – 2009, 

como también la pandemia del 2020, así como otros repuntes en el año 2016, por otro lado el 

crecimiento económico del Ecuador, se caracteriza por tener una elevada volatilidad, mostrando 

caídas en respuestas a shocks externos, como la crisis del 99, se puede notar que cuando el WUI 

se dispara, el crecimiento económico de Ecuador tiende a desplomarse, como se ve claramente en 
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el 1999, 2009 y 2006, y bastante marcado en el 2020. En resumen, esto sugiere que las decisiones 

que se toman externamente por los lideres mundiales, podrían tener un impacto negativo y 

significativo en la estabilidad y crecimiento económico de Ecuador. 

 

En promedio, la media para el índice mundial de incertidumbre (WUI) fue de 18,755.8 puntos en 

el periodo de estudio, esto podría indicar un nivel sostenido de incertidumbre económica, política 

o financiera, y podría haber influido en la economía nacional, mientras que el pib la media fue de 

2,99% anual en el mismo periodo de estudio, este valor nos quiere decir que Ecuador refleja una 

economía con crecimiento moderado, influenciada por factores tanto internos como externos. 

 

La moda del estudio revela que el índice mundial de incertidumbre (WUI), presento un valor de 

12,333.38, indicando que este nivel fue el más frecuente dentro del periodo de estudio, por otro 

lado, el crecimiento económico de Ecuador mostro una moda del 3.67 lo que quiere decir, lo que 

quiere decir que este valor fue el que más veces se repitió en el periodo de estudio. 

 

En el análisis de la mediana de las variables, se determinó el Índice Mundial de Incertidumbre 

(WUI) para el caso de Ecuador, arrojando una mediana de 17,794.86, lo que muestra que la 

mediana se produce en el punto intermedio de la escala de incertidumbre global en el país. Esto 
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implica que el 50% de los años analizados produce una incertidumbre igual o inferior a la mediana, 

por el contrario, el Producto Interno Bruto, permite conocer que la mediana fue de 3.67, indicando 

que el 50% de los años analizados de la serie muestran un crecimiento igual o inferior a dicho 

valor, dando cuenta de una tendencia general de crecimiento moderado en el período analizado.

 

La desviación estándar y la varianza del WUI son cifras altas ya que sus valores son rangos altos, 

estos indican una alta volatilidad en el nivel de incertidumbre económica y política en el Ecuador 

a lo largo del periodo estudiado, esto quiere decir que el país ha experimentado cambios drásticos 

y frecuentes en su estabilidad y falta de predictibilidad. 
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Figura 2 relación entre el wui y las remesas 

Nota: El grafico muestra la relación que existe en el tiempo entre el WUI y las remesas del 

Ecuador. 

Se observa en el siguiente grafico la evolución en el tiempo del World uncertainty índex y las 

remesas del Ecuador, abarcando un periodo desde 1990 hasta 2025, se puede apreciar en el grafico 

que las remesas muestran una tendencia general de crecimiento a lo largo del tiempo , con ciertas 

fluctuaciones, por ejemplo en el año 2000 alcanza su pico, lo que coincide directamente con la 

grave crisis económica  que sufrió ecuador  a finales de los 90, lo cual provoco una masiva 

migración de ecuatorianos principalmente hacia Estados Unidos, generando así un flujo creciente 

de remesas, por otro lado, alrededor del 2008 las remesas experimentan una caída, esto debido a 

la crisis financiera global ocurrida en 2008, y por ultimo las remesas retoman un crecimiento 

sostenido, con otro pico hacia el final de la serie alrededor de 2024, esto debido a la recuperación 

económica que los países lideres como Estados Unidos estaban teniendo debido a la pandemia. 
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El WUI en el 2000, a raíz de la crisis económica y migración masiva parece haber experimentado 

un ligero descenso, reflejando quizás una disminución en los índices de bienestar o aumento de 

desigualdad social en el ecuador, asimismo, las bajadas del WUI en el grafico se deben a periodos 

de mayor estabilidad y menor incertidumbre. 

 

La media para las remesas fue de aproximadamente 18,755.8, lo cual refleja un entorno externo 

con niveles relevantes de incertidumbre internacional, mientras que el valor medio de las remesas 

es del 3.60 lo que quiere decir que se evidencia una importante dependencia de los ingresos 

provenientes del Ecuador, esto sugiere que a pesar de los contextos globales inciertos las remesas 

se han mantenido constantes. 

 

Al agrupar los valores de las remesas, se identificó que la moda fue de aproximadamente un 0.3% 

del PIB, reflejando que durante los primeros años del estudio las remesas tenían una participación 

relativamente baja, mientras que el WUI con una cifra de 10,200, indica que ese nivel fue el más 

común de los registros históricos, en resumen, los bajos niveles de remesas con incertidumbre 

externa moderada puede significar que se tiene una débil conexión entre ambos factores. 
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El WUI con una mediana de 17,794.86 evidencia periodos significativos de incertidumbre, y este 

ha sido un factor constante y elevado en el entorno global durante más de la mitad del periodo 

observado, y esta refleja una dinámica creciente en comparación a la moda, por otro lado, las 

remesas fue una cifra de 3.39, lo cual indica que la mitad de los anos del periodo analizado, ecuador 

recibió remesas que representaban esa proporción del PIB. 

 

La varianza de las remesas es de 3.67, esto indica una dispersión moderada respecto a su media, y 

la desviación estándar es 1.91, por lo que, en promedio, los valores de remesas se desvían 1.91 

porcentuales del valor medio. 
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Figura 3 relación entre el wui y exportaciones 

Nota: El grafico muestra la relación que hay entre el WUI y la exportación de bienes y servicios 

del Ecuador 

En el siguiente grafico se muestra la relación en el tiempo que tienen el WUI y las exportaciones 

de bienes y servicios, ambas muestran en general una tendencia ascendente, aunque poseen ciertas 

fluctuaciones vinculadas con eventos ocurridos en los periodos de estudio, como ya mencionado 

anteriormente las caídas alrededor de 2008 reflejan el impacto de la crisis financiera global que 

afecto al comercio internacional, asimismo, la pandemia se puede ver una subida en la 

incertidumbre mientras que bajaron las exportaciones, también en la crisis bancaria del Ecuador 

en los años 2000, el pico de exportaciones podría deberse a una necesidad de divisas en un país en 

crisis. 
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Para el WUI se calculó una media de 18755.8, lo que representa el valor que típico y que ya se 

ha sacado con anterioridad a lo largo de este estudio, y en cuanto a las exportaciones de bienes y 

servicios, su media está en 27.49, lo que quiere decir que esto es el promedio anual de las ventas 

externas del Ecuador. 

 

La moda en el caso del WUI es de 12,334.38 como ya se viene danto anteriormente, indicando que 

es el valor anual más recurrente, por otra parte, la moda de las exportaciones de bienes y servicios 

fue de 22.76, lo que significa que este valor se repitió con mayor frecuencia a lo largo del periodo 

estudiado. 

 

El promedio anual WUI, se determinó una mediana de 17,994.86, lo cual significa que la mitad 

de los registros del WUI se situaron por debajo de este valor y la otra mitad por encima, mientras 

que la exportación de bienes y servicios, la mediana fue de 26.84, así, indicando el punto medio 

de su distribución. 
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La varianza tiene una cifra de 34.79, mientras que la desviación estándar es de 5.90, en el caso de 

las exportaciones de bienes y servicios, la alta desviación estándar quiere decir que las 

exportaciones anuales de Ecuador experimentan fluctuaciones significativas respecto a su 

promedio, esto subraya una notable falta de desempeño exportador a lo largo del tiempo. 
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1.12.2 Análisis econométrico 

Dado que se parte de series de tiempo trimestrales, fue necesario en primer lugar, realizar una serie 

de pruebas de estacionariedad. Las cinco variables resultaron no estacionarias, por lo que fueron 

sometidas a una diferencia estricta. A las series estacionarias se les aplicó un modelo VAR (Vector 

Autorregresivo), que deja entrever relaciones dinámicas y retroalimentaciones entre las variables, 

pero donde no se impone a priori ninguna causalidad. Posteriormente a ello se aplicaron las pruebas 

de causalidad de Granger para evaluar si cambios en la incertidumbre proveniente de Estados 

Unidos causan variaciones a las variables ecuatorianas. Finalmente, se implementaron funciones 

de impulso respuesta con el objetivo de cuantificar el efecto dinámico que tiene un shock de la 

variable WUI sobre las variables macroeconómicas ecuatorianas. 

Antes de realizar el análisis respecto a la variable que interesa dentro del estudio, se hace mención 

de hallazgos encontrados en el modelaje VAR dado por las relaciones entre las demás variables, 

expresadas en la siguiente tabla resumen: 

Tabla 2 Coeficientes relevantes del VAR 

Coeficientes relevantes del VAR 

term estimate std.error statistic p.value eq 

sig

nif 

const 
0.01777

2392 

0.0094

33498 

188,39

6,631 

0.0668

52599 
ln_PIB * 

const 
0.04373

1966 

0.0156

66490 

279,14

3,350 

0.0080

06015 

ln_Re

mesas 

*

* 

ln_Expor

t.l2 

0.29009

7339 

0.1113

04880 

260,63

3,082 

0.0127

95065 
ln_PIB 

*

* 

ln_Expor

t.l2 

0.58961

1854 

0.2400

07095 

245,66

4,343 

0.0184

59692 

ln_Exp

ort 

*

* 
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ln_Expor

t.l2 

-

0.9528163

97 

0.5196

69547 

-

183,350,4

39 

0.0741

76303 

WUI_U

SA 
* 

ln_PIB.l2 

-

0.8284164

30 

0.3993

10658 

-

207,461,6

38 

0.0444

99421 

ln_Re

mesas 

*

* 

ln_PIB.l3 

-

0.7982597

01 

0.4060

95018 

-

196,569,6

86 

0.0563

02495 

ln_Re

mesas 
* 

ln_PIB.l4 

-

1,066,086,

188 

0.3942

07880 

-

270,437,5

64 

0.0100

02121 

ln_Re

mesas 

*

* 

ln_Reme

sas.l1 

-

0.5021024

30 

0.2100

85627 

-

238,998,9

43 

0.0216

49676 

ln_Re

mesas 

*

* 

ln_Reme

sas.l2 

1,165,55

6,191 

0.4665

21033 

249,84

0,009 

0.0166

85146 

WUI_U

SA 

*

* 

ln_Reme

sas.l2 

-

0.2861022

16 

0.1659

42311 

-

172,410,6

49 

0.0924

10302 

ln_Re

mesas 
* 

ln_Reme

sas.l4 

0.45756

3404 

0.1884

48564 

242,80

5,461 

0.0197

71712 

ln_Re

mesas 

*

* 

 

Se aprecia que algunos rezagos de las distintas variables ecuatorianas determinan a otras variables 

del sistema, lo que está dando cuenta de que existe una dinámica endógena dentro de la economía 

ecuatoriana. Por ejemplo, el coeficiente ln_Export.l2 que aparece en la ecuación del PIB, que 

resulta ser positivo y estadísticamente significativo implicando que el crecimiento de las 

exportaciones ecuatorianas dos trimestres antes contribuyen significativamente al crecimiento del 

PIB actual. Económicamente, tiene sentido si se acepta que las exportaciones componen una fuente 

importante de demanda agregada para Ecuador, así que no tiene por qué esperarse que los efectos 
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actuales de la variable en la respuesta se vean reflejados inmediatamente, sino que se espera un 

desfase. 

Ese mismo rezago de ln_Export.l2 también resulta ser positivo en la propia ecuación de 

exportaciones, lo que permite ver que para el comportamiento exportador existe una persistencia 

temporal o una inercia.  

A su vez, el rezago ln_PIB.l2, el rezago ln_PIB.l3 y ln_PIB.l4 se encuentran presentes, y los 

coeficientes estimados son negativos y significativos en la ecuación de Remesas, lo que llega a 

indicar que una vez que el PIB ecuatoriano tiende a incrementarse (de forma que en el país existan 

más oportunidades), el flujo de remesas parece tiende a disminuir en la misma proporción porque 

una mejor economía local puede significar también menos interés en enviar o recibir flujos a o 

desde el exterior. También se observa que los rezagos de ln_Remesas.l1 y ln_Remesas.l4 ejercen 

efectos significativos sobre la propia variable de remesas, lo que refleja una dinámica de 

autocorrección o persistencia. 

Tabla 3 Coeficientes relevantes del VAR (WUI_USA) 

Coeficientes relevantes del VAR (WUI_USA) 

term estimate std.error statistic p.value eq 

sig

nif 

WUI_U

SA.l1 

-

0.193542

944 

0.06316

6879 

-

306,399,

407 

0.00389

8982 

ln_Rem

esas 

*

* 

WUI_U

SA.l2 

-

0.102487

801 

0.04040

6838 

-

253,639,

747 

0.01520

6913 
ln_PIB 

*

* 

WUI_U

SA.l2 

-

0.222678

164 

0.08712

9403 

-

255,571,

776 

0.01450

2086 

ln_Expo

rt 

*

* 



55 
 

WUI_U

SA.l2 

-

0.138482

490 

0.06710

4838 

-

206,367,

371 

0.04557

8505 

ln_Rem

esas 

*

* 

WUI_U

SA.l4 

-

0.347522

117 

0.18060

9902 

-

192,415,

871 

0.06146

9885 

WUI_U

SA 
* 

 

 

Respecto al caso específico para el modelo VAR con la variable WUI, se obtiene que, por cada 

punto porcentual de aumento en el índice de incertidumbre de los Estados Unidos de América, las 

remesas se contraen aproximadamente un -0.19% en el trimestre inmediatamente siguiente. Es 

importante resaltar que la alta significancia estadística (p=0.0039) con la que se establece la 

relación nos da la idea de que los migrantes ecuatorianos en los Estados Unidos se anticipan ante 

situaciones de incertidumbre y cuentan con una menor propensión a enviar remesas. Este 

comportamiento responde probablemente a una situación de precaución que se manifiesta cuando 

piensan que pueden estar expuestos a shocks económicos o shocks laborales que pueden afectar 

su capacidad de llevar a cabo ahorros en el corto plazo. Los efectos del segundo rezago del WUI 

tienen efectos generalizados sobre la economía ecuatoriana, todos ellos estadísticamente 

significativos.  

En la ecuación que estima el PIB de Ecuador, se observa un efecto negativo (valor estimado de -

0.102, p=0.015), el cual indica que la relación recesiva de la incertidumbre de los Estados Unidos 

acontece en su máximo apogeo aproximadamente dos trimestres después del primer shock inicial. 

Este retraso implica que hay la existencia de mecanismos de transmisión indirectos que 

posiblemente se activan a partir del momento en que la incertidumbre puede tener efectos en los 
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canales financieros, expectativas de los inversionistas o situaciones que pueden demorar el 

comercio bilateral en acercarse o en alguna medida también para materializarse. 

Se denota como un pequeño impacto positivo en el coeficiente de la ecuación de las remesas 

(0.019, p=0.018. Este resultado podría interpretarse en el sentido de que la incertidumbre externa, 

cuando la tiene, puede ejercer un cierto efecto de contracción en la actividad económica. Otro 

efecto encontrado es de los impactos en las remesas, con un impacto negativo en el tiempo, aunque 

con menor entidad que en el primer trimestre, sugiere que las remesas no son meramente 

transitorias, sino que exhiben cierta persistencia, posiblemente reflejando ajustes más estructurales 

en los patrones de envío de los migrantes o efectos de segunda ronda sobre sus condiciones 

laborales. 

Tabla 4 Granger 

Resultados de Granger (statistic y p-value) 

cause effect statistic p.value significance 

ln_Export ln_PIB 1,694,706 0.036492633 Significativo 

ln_Export WUI_USA 1,694,706 0.036492633 Significativo 

ln_Export ln_Remesas 1,694,706 0.036492633 Significativo 

ln_Remesas ln_PIB 2,032,580 0.007406595 Significativo 

ln_Remesas ln_Export 2,032,580 0.007406595 Significativo 

ln_Remesas WUI_USA 2,032,580 0.007406595 Significativo 

WUI_USA ln_PIB 2,316,312 0.001758153 Significativo 

WUI_USA ln_Export 2,316,312 0.001758153 Significativo 

WUI_USA ln_Remesas 2,316,312 0.001758153 Significativo 

 

 En primer lugar, las exportaciones ecuatorianas son las únicas variables que muestran un 

comportamiento predecible de todas las demás variables en el sistema, incluyendo el producto 
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interno bruto, el índice de incertidumbre en los Estados Unidos, y los flujos de remesas. Este 

resultado puede interpretarse como el sector exportador, un modo de variable anticipadora de la 

economía, dado que las exportaciones son el canal por donde los cambios en las condiciones de 

demanda y comercio internacional son capturados por la economía en su totalidad. 

En segundo lugar, el comportamiento de los flujos de remesas tiene un poder predictivo aún más 

alto, con valores de significancia estadística más grandes que para el resultado correspondiente a 

las exportaciones. Este resultado confirma la importancia de las remesas como una variable 

relevante en el sistema económico ecuatoriano. El poder predictivo de las remesas respecto del 

índice de incertidumbre estadounidense da cuenta de que los migrantes ecuatorianos son sensores 

naturales de condiciones económicas en EE. UU. que modifican sus patrones de remesas de 

acuerdo con expectativas de cambios en el entorno económico.  

No obstante, el resultado más relevante es el correspondiente al poder predictivo del índice de 

incertidumbre estadounidense WUI, el cual presenta el mayor poder causal sobre todas las 

variables ecuatorianas a las que se les ha realizado este análisis. La robustez estadística de esta 

relación (valor p 0.0018) ofrece pistas sólidas acerca del papel de la incertidumbre internacional 

como factor determinante de la evolución económica del país. 

Tabla 5 Impulso respuesta 

Resultados IRF (Impulso: WUI_USA - Respuesta: Variables ecuatorianas) 

Respuesta Periodo Efecto L_inf L_sup Significativo 

PIB 3 -0.0149 -0.0251 -0.0060 Sí 

Exportaciones 3 -0.0220 -0.0373 -0.0019 Sí 

Remesas 2 -0.0243 -0.0431 -0.0045 Sí 
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Los hallazgos que se obtienen en el análisis de impulso-respuesta también indican que hay un claro 

patrón y de gran magnitud de la transmisión de la incertidumbre de EE. UU. hacia la economía 

ecuatoriana. En la tercera cuantía en el trimestre siguiente a un shock del índice de incertidumbre 

de EE. UU. (WUI_USA) se halla una contracción estadísticamente significativa del PIB 

ecuatoriano de hitos de aproximadamente -0.015 puntos. Este efecto recesivo deriva en la idea de 

que la incertidumbre en la economía de los EE. UU., en torno a los cambios de políticas 

comerciales o de escenarios volátiles, va hacia la economía ecuatoriana con un desfase temporal 

en el que se aprecian los efectos con un espacio temporal de aproximadamente de nueve meses. 

Por su parte, las exportaciones poseen una sensibilidad aún más importante a medida que una 

contracción de -0.022 puntos que, encontrándole en el mismo trimestre, arma de todos modos que 

el sector de exportaciones ecuatorianas trabaja como un canal fuerte de transmisión de la 

incertidumbre aguda del shock externo.  

Sin embargo, el efecto más inmediato y llamativo que se observa son las remesas en el segundo 

trimestre posterior al shock, donde la reducción es de -0.0243 puntos. Esta inminente respuesta 

comprueba que los flujos de remesas son un canal de transmisión del impacto de los shocks 

internacional, muy reactivo a las condiciones económicas internacionales, sobre todo la 

incertidumbre creada en Estados Unidos, un país donde los migrantes ecuatorianos representan 

una proporción destacable de la población. 
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CONCLUSIONES 

La presente investigación ha evidenciado, a través de un riguroso análisis econométrico 

acompañado de un sólido marco teórico, que las políticas comerciales y la incertidumbre 

económica provocada en los Estados Unidos impactan en la economía ecuatoriana de forma 

significativa y principalmente negativa. La evidencia empírica corrobora la hipótesis principal. 

Los resultados suministrados por el modelo de Vectores Autorregresivos (VAR) y las pruebas de 

causalidad de Granger confirmaban no solo la existencia de la relación, sino también su 

direccionalidad y persistencia en el tiempo, además de confirmar la asimetría de la naturaleza de 

la interdependencia entre las dos naciones. 

En lo que respecta al objetivo general de indagar la relación existente entre las políticas 

comerciales de Estados Unidos y la economía ecuatoriana en el periodo 1990-2025, este se 

satisface de forma global por medio del modelo econométrico dado que los resultados provenientes 

de las funciones de impulso-respuesta son concluyentes: un shock en el Índice Mundial de 

Incertidumbre (WUI) de EE.UU. produce contracciones estadísticamente significativas en el PIB 

ecuatoriano (-0.015 puntos en el tercer trimestre), las exportaciones (-0.022 puntos) y las remesas 

(-0.024 puntos) en el segundo trimestre. 

Ya en lo que hace referencia con los objetivos específicos, la identificación de las principales 

teorías de comercio internacional vinculadas al comportamiento de la política comercial de EE. 

UU. se logra en la medida que los hallazgos empíricos son encuadrados dentro de ciertos 

paradigmas teóricos robustos. La teoría de la interdependencia da pie al marco para entender una 

dinámica de poder desigual donde Ecuador, al no tener como valerse de herramientas de política 

monetaria propia (dolarización) y gozar de una canasta exportadora poco diversificada, se sitúa en 

condición de desigualdad. El estructuralismo de la CEPAL (Prebisch) explica la perpetuación de 
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esta dependencia por la degradación de los términos de intercambio y la especialización en bienes 

primarios y que se duplica cuando su socio comercial, dominador, impone barreras. Por su parte, 

la teoría de la ventaja comparativa es desmentida en los hechos por las medidas proteccionistas de 

EE. UU. que distorsionan los patrones naturales de comercio e impide el desarrollo de los sectores 

donde Ecuador resulta más competitivo (banano, camarón, flores). 

En determinar la relación a corto y largo plazo en conjunto con un modelo econométrico, se 

corresponde con la identificación de desfases en la transmisión de los shocks. Precisamente, el 

análisis de los rezagos en el modelo VAR, es decir, el análisis de los efectos a corto plazo en el 

PIB y en el desempleo, nos muestra que el máximo impacto sobre el PIB y las exportaciones se 

sitúa a los dos trimestres, mientras que el efecto sobre el desempleo tarda hasta cuatro trimestres 

en producirse. Así las cosas, los efectos inmediatos sí son evidentes, sobre todo para aquellos flujos 

financieros más personales, aunque las consecuencias más estructurales en términos de producción 

y del empleo, son más permanentes y profundas, lo que avala los temores acerca de los impactos 

de largo plazo que dicho shock puede tener. 

El objetivo de proponer estrategias para mitigar los shocks negativos se sostiene sobre las bases 

permitidas por los resultados y por el marco referencial. La evidencia de que las exportaciones 

serían un canal importante de la transmisión le da una alta relevancia a diversificar mercados de 

exportación y de producto, destacando su concentración en EE. UU. El marco referencial, en tanto 

relacionado con lo evidenciado en los estudios de Uribe et al. (2025) sobre los efectos negativos 

de la salvaguarda ecuatoriana, y los de Zhigue y Arias (2025) sobre el sector textil se alertaba del 

peligro de respuestas proteccionistas simétricas al partir de Ecuador. En su lugar, se recomendarían 

formas de estrategias de adaptación estratégica (Calle et al., 2025), como la modernización 
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tecnológica, la integración regional, la negociación de tratados comerciales que contengan 

cláusulas de estabilización frente a las medidas unilaterales. 

Los resultados obtenidos permiten confirmar la hipótesis planteada en esta investigación. La 

política comercial de Estados Unidos ha generado efectos negativos en la economía ecuatoriana, 

principalmente en el desempeño del PIB, las exportaciones y las remesas. El modelo VAR y las 

pruebas de causalidad evidencian que los shocks externos provenientes de las decisiones 

comerciales y arancelarias de EE. UU. se transmiten de manera directa hacia la economía nacional, 

aumentando la vulnerabilidad de un país dolarizado y con limitada diversificación productiva. En 

este sentido, la pregunta de investigación ¿cómo afecta la política comercial de Estados Unidos a 

la economía ecuatoriana? encuentra respuesta en la comprobación de que dichas políticas 

restringen la competitividad de los sectores estratégicos, afectan los flujos de divisas y generan 

mayor dependencia externa, confirmando que el impacto es negativo y estructural. 
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RECOMENDACIONES 

En primer lugar, se sugiere un análisis del fenómeno desagregado por sectores productivos, usando 

datos a nivel de partida arancelaria, para estimar mejor el efecto de los aranceles que EE. UU. 

impone a los subsectores más vulnerables de la economía ecuatoriana (camarón, flores, banano, 

entre otros). En segundo lugar, se sugiere incluir variables de política fiscal y de deuda externa en 

el modelo econométrico, para distinguir la capacidad de amortiguación que proveen estos 

instrumentos ante shocks externos en una economía dolarizada, tal como sugieren en el estudio de 

González et al. (2021). En tercer lugar, dado que el WUI es un indicador de incertidumbre global, 

futuras líneas de investigación podrían intentar construir un índice de incertidumbre bilateral 

Ecuador-EE. UU., basado en el tono de las noticias o la frecuencia de disputas comerciales 

específicas con ambos países y determinar el efecto de las políticas comerciales aislando así el 

efecto de los shocks globales. Por último, algún otro diseño metodológico, como estudios de casos, 

modelaje de equilibrio general computable, permitirían tener una lectura más matizada de los 

mecanismos de transmisión y las estrategias de resiliencia que se dan en el nivel sectorial y 

empresarial. 
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