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Resumen

El objetivo general de este trabajo es analizar los desafios que presenta el
Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Ecuador y China para el sector de
productos electronicos ecuatoriano y proponer estrategias que mitiguen sus
efectos negativos y maximicen las oportunidades de desarrollo econémico. La
metodologia utilizada combina un enfoque mixto que incluye tanto analisis
cualitativos como cuantitativos, integrando datos obtenidos de entrevistas a
actores clave del sector, asi como andlisis de documentos oficiales y
estadisticas comerciales. Se utiliz6 un método inductivo, comenzando con la
observacién detallada de casos especificos y la recoleccion de datos
empiricos para identificar patrones y tendencias. Las principales conclusiones
sefialan que, aunque el TLC ofrece oportunidades para la expansion de
mercados y la cooperacién tecnoldgica, también presenta riesgos
significativos, especialmente relacionados con la competencia desleal y la
deslocalizacion de la produccion hacia China. La investigacion destaca la
necesidad de implementar politicas de fortalecimiento tecnol6gico vy
capacitacion laboral para mejorar la competitividad del sector, ademas de
establecer salvaguardias que protejan la industria nacional en el marco del
TLC.

Palabras clave: Competitividad, Estrategias de mitigacion., Barreras

comerciales, Inversion extranjera, Sostenibilidad econémica.
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ABSTRACT.

The main objective of this work is to analyze the challenges posed by the Free
Trade Agreement (FTA) between Ecuador and China for the Ecuadorian
electronics sector and to propose strategies that mitigate its negative effects
and maximize economic development opportunities. The methodology used
combines a mixed approach that includes both qualitative and quantitative
analysis, integrating data obtained from interviews with key sector
stakeholders, as well as analysis of official documents and trade statistics. An
inductive method was employed, beginning with a detailed observation of
specific cases and the collection of empirical data to identify patterns and
trends. The main conclusions indicate that, although the FTA offers
opportunities for market expansion and technological cooperation, it also
presents significant risks, particularly related to unfair competition and the
offshoring of production to China. The research highlights the need to
implement policies for technological strengthening and workforce training to
improve the sector’'s competitiveness, as well as to establish safeguards to

protect the national industry within the framework of the FTA.

Keywords: Competitiveness, Mitigation strategies, Trade barriers,

foreign investment, Economic sustainability
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Introduccion

La firma del TLC con China abre para el Ecuador, una serie de
oportunidades Este acuerdo, que busca promover el intercambio de bienes y
servicios, asi como la inversion, se presenta como una oportunidad para que
Ecuador diversifique sus mercados y fortalezca su economia. Sin embargo, el
TLC también plantea desafios que requieren un andlisis profundo para

comprender sus implicaciones y proponer soluciones efectivas.

El sector estudiado en esta investigacion, que es el de los productos
electronicos, hace frente a un panorama dificil dado los precios competitivos
que ofrecen los proveedores chinos. Resulta indispensable para mitigar
efectos adversos en la economia local, identificar areas en que las que la

produccion hecha en Ecuador sea mas vulnerable

Por otro lado, la adaptaciébn de la industria local a las nuevas
condiciones del mercado global puede requerir un fortalecimiento de las
capacidades tecnoldgicas y de innovacion. Esto implica invertir en educacion
y formacién técnica para desarrollar una fuerza laboral capacitada que pueda
competir en el d&mbito de la tecnologia avanzada. Asimismo, fomentar la
investigacién y desarrollo en el sector electrénico permitira a las empresas
ecuatorianas mejorar la calidad y competitividad de sus productos. La
cooperacion internacional, la transferencia de tecnologia y la creacion de
alianzas estratégicas con empresas Chinas pueden ser vias efectivas para
lograr estos objetivos y asegurar que el TLC se traduzca en un desarrollo

sostenible y beneficioso para todas las partes involucradas



Capitulo |

Panorama general
Antecedentes

De acuerdo al Ministerio de Produccion Comercio Exterior Inversiones
y Pesca desde 2011, China se ha consolidado como la segunda economia
mas grande del mundo, con un crecimiento anual del PIB del 14%. Durante la
pandemia de COVID-19, el valor comercial entre China y los paises de
América Latina alcanz6 los 450 mil millones de dolares, subrayando la
importancia de estas relaciones comerciales para la region (MPCEIP, 2024).

Ecuador, en particular, ha mantenido una relacion comercial sostenida
con China durante décadas, intensificandose significativamente en los ultimos
cinco afnos. Las exportaciones ecuatorianas a China crecieron de 1.000
millones de dolares en 2018 a mas de 5.700 millones de ddlares en 2022, con
productos como camarén, banano, balsa, cacao y flores ganando
reconocimiento en el mercado chino por su calidad. Ademas, China ha
mostrado interés en otros insumos (MPCEIP, 2024)

Por otro lado, China se ha convertido en un proveedor crucial para
Ecuador, con aproximadamente el 77% de las importaciones ecuatorianas
provenientes de China. El 3 de enero de 2023, se anunci6 que los equipos de
negociacion de Chinay Ecuador habian cerrado exitosamente, a nivel técnico,
el proceso de negociacion del TLC después de cuatro rondas de
negociaciones y decenas de reuniones técnicas (MPCEIP, 2024).

El TLC engloba una extensa variedad teméatica esenciales para regular
el comercio entre los dos paises. Tiene su centro en normas de origen, asi
como en los procedimientos aduaneros, procurando un trato de preferencia
bajo ciertos criterios especificados en su normativa. Sumado a lo anterior trata
el tema de las salvaguardias y mediadas antidumping y hace hincapié sobre
la cooperaciébn en temas como los sanitarios, fitosanitarios y demas
obstaculos y barreras no arancelarias que puede enfrentar el comercio.
Ademas, impulsa la inversion bilateral en temas como la sostenibilidad o la

responsabilidad social.



Tabla 1.

Antecedentes

Tema

Descripcion

Contexto General

Relacion Comercial
Ecuador-China

Etapa de negociacion

Fecha de la firma
virtual

Fecha de entrada en
vigor
Capitulos

Trato Nacional y
Acceso a Mercados

Reglas de Origen y
Procedimientos de
Aplicacion

Procedimientos
Aduaneros

Defensa Comercial

Medidas Sanitarias y
Fitosanitarias (MSF)

Obstéaculos Técnicos

al Comercio (OTC)

Inversion

Comercio
Electronico

Practicas
anticompetitivas

Solucién de
Diferencias

El TLC se inscribe en un contexto de creciente interdependencia
economica entre América Latina y China, con China como la
segunda economia mas grande del mundo desde 2011, y un
crecimiento comercial significativo con la region durante la
pandemia de COVID-19.

Las exportaciones ecuatorianas a China crecieron de $1,000
millones en 2018 a mas de $5,700 millones en 2022. Productos
como camarén, banano, balsa, cacao y flores son destacados en el
mercado chino. China es un proveedor crucial para Ecuador, con el
77% de sus importaciones provenientes de China.

Las negociaciones finalizaron en enero del 2023

La firma se realiz6 de manera virtual en mayo del 2023
Este acuerdo entr6 en vigor el 1 de mayo de 2024

El acuerdo consta de 17 capitulos

Se establece el trato nacional y la reduccién o eliminacién de
aranceles sobre mercancias originarias, con la supervision de un
Comité de Comercio de Mercancias.

Se definen criterios para determinar el origen de las mercancias y se
establecen procedimientos para el certificado de origeny la
verificacion del origen por las autoridades aduaneras.

El tratado promueve la simplificacion y armonizacion de
procedimientos aduaneros, estableciendo un Comité de
Procedimientos Aduaneros y Facilitacion del Comercio.

Se abordan medidas como salvaguardias globales, antidumping y
compensatorias, con cooperacion entre las autoridades de ambas
partes para aplicar estas medidas.

Se promueve el analisis de riesgos y la armonizacién con normas
internacionales, creando un Comité de MSF para la implementacion
y cooperacion técnica.

Se promueve la transparencia y la cooperacion técnica en
reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacién de
conformidad, con un Comité de OTC para supervisar estas areas.

Se fomenta la cooperacidn y promocion de inversiones bilaterales,
incluyendo la responsabilidad social empresarial y la proteccién
ambiental

Se establecen marcos regulatorios para fomentar el comercio
electrénico, la proteccion del consumidor, y el apoyo a pymes y
startups en la economia digital.

Se promueve la cooperacidn entre los dos paises, asi como la
defensa del consumidos

El tratado incluye mecanismos para la resolucién de disputas a
través de consultas, mediacion, conciliacion, y tribunales arbitrales.

Informacion adaptada de (MPCEIP, 2024) .Elaboracion propia



. La Tabla 1 presenta un resumen detallado sobre el Tratado de Libre
Comercio (TLC) entre Ecuador y China, destacando su contexto general, que
se enmarca en la creciente interdependencia econémica entre América Latina
y China, con esta ultima consolidada como la segunda economia mas grande
del mundo desde 2011. También se menciona el crecimiento significativo de
las exportaciones ecuatorianas a China, pasando de $1,000 millones en 2018
a mas de $5,700 millones en 2022, con productos como camaroén, banano,
balsa, cacao y flores liderando las exportaciones.

El acuerdo fue formalmente firmado de manera virtual y simultanea el
10 de mayo de 2023 en Quito y el 11 de mayo de 2023 en Beijing. Este tratado
comprende un total de 17 disciplinas, reflejando un esfuerzo bilateral
significativo para establecer un marco comercial robusto y multifacético. La
inclusion de disciplinas tan diversas no solo busca facilitar el intercambio de
bienes y servicios sino también establecer un entorno de cooperacion que
promueva la inversién y mejore la competitividad de ambos paises en el
mercado global. La firma virtual de este tratado marco un momento historico
en las relaciones comerciales entre Ecuador y China, consolidando afios de
esfuerzo y negociacion (OEA, 2024).

El 14 de febrero de 2024, se anuncio que el Tratado de Libre Comercio
entre Ecuador y China entraria en vigor aproximadamente en 90 dias, tras el
cumplimiento de los procedimientos de ratificacion por parte de ambos paises.
La Asamblea Nacional de Ecuador notifico la ratificacion al Presidente de la
Republica, quien procedio con el reconocimiento y entrega del tratado por via
diplomatica a China. Después de la ratificacion, el acuerdo entré en vigencia
el 1 de mayo de 2024. Este tratado, ahora en plena vigencia, abre nuevas
oportunidades para el comercio y la inversion entre Ecuador y China,
proyectando un futuro de mayor cooperacion y crecimiento econémico para
ambas naciones (OEA, 2024).

El acuerdo instituye la Comisién de Libre Comercio, compuesta por
representantes de China y Ecuador, encargada de supervisar la
implementacion del Tratado. Esta Comisidn resolverd diferencias vy
supervisara los comités y grupos de trabajo, considerando cualquier asunto
que afecte el funcionamiento del Tratado. La Comision tiene la facultad de
establecer comités y grupos de trabajo adicionales, asi como de promover
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modificaciones a los cronogramas arancelarios y al capitulo de reglas de
origen. Cada parte designara una oficina de asistencia administrativa a los
tribunales arbitrales para garantizar una gestion adecuada y eficiente de los
asuntos relacionados con el Tratado.

Se incluye el articulo XX del GATT 1994, que aborda excepciones
generales, y el articulo XXI, referente a excepciones de seguridad. Ademas,
define disposiciones especificas relacionadas con la tributacién, la balanza de
pagos y la divulgacion de informacién confidencial, estableciendo asi un
marco para abordar situaciones excepcionales que puedan surgir en el
contexto del comercio bilateral entre las partes.

El Tratado establece disposiciones destinadas a promover la
simplificacion y armonizacion de los procedimientos aduaneros entre las
partes. Estos procedimientos abordan aspectos como la valoraciéon en
aduana, la clasificacion arancelaria, la gestion de riesgos, el despacho de
mercancias y las resoluciones anticipadas. También se enfatiza la
transparencia en estos procesos. Para asegurar un flujo eficiente y
transparente del comercio entre las partes, se dispone la creacién de un
Comité de Procedimientos Aduaneros y Facilitaciéon del Comercio, el cual
monitoreara la implementacion de estas disposiciones.

En cuanto a la defensa comercial, este acuerdo comercial aborda las
Salvaguardias Globales, el Antidumping y las Medidas Compensatorias. Las
partes mantienen sus derechos y obligaciones bajo los acuerdos de la OMC
y se prohibe el uso de metodologias de valor sustitutivo de terceros paises en
investigaciones antidumping. Ademas, se detallan las condiciones vy
procedimientos para aplicar medidas de salvaguardia bilateral durante un
periodo de transicion. Se establece también un mecanismo de cooperacién
entre las autoridades investigadoras de defensa comercial de ambas partes
para asegurar la correcta aplicacion de estas medidas.

En relacion con las medidas sanitarias y fitosanitarias, reafirma la
aplicacion del Acuerdo MSF de la OMC entre las partes y promueve el analisis
de riesgos basado en principios cientificos como base para las medidas MSF.
Se establecen procedimientos para facilitar el acceso al mercado, incluyendo
la negociacion de protocolos sanitarios y fitosanitarios basados en analisis de

riesgo. El tratado incorpora los principios de regionalizacion y equivalencia
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para el reconocimiento mutuo de medidas y promueve la armonizacion de las
medidas MSF con las normas internacionales. Se establecen obligaciones de
transparencia y notificacion de nuevas medidas MSF y se fomenta la
cooperacion técnica bilateral en estos temas. Para monitorear la
implementacion de estas disposiciones, se crea un Comité de Medidas
Sanitarias y Fitosanitarias, encargado también de facilitar consultas y
coordinar la cooperacion técnica en este ambito.

Sobre los obstaculos técnicos al comercio, afirma los derechos y
obligaciones bajo el Acuerdo OTC de la OMC, promoviendo la utilizacién de
normas internacionales como base para los reglamentos técnicos y los
procedimientos de evaluacion de la conformidad. Se considera favorable
aceptar como equivalentes los reglamentos técnicos de la otra parte y se
facilita la aceptacién de los procedimientos y resultados de evaluacion de la
conformidad. Ademas, se promueve la transparencia mediante la notificacion
de propuestas y plazos para comentarios, la cooperacion técnica y el
intercambio de informacion. Para monitorear la implementacion de estas
disposiciones y abordar asuntos relacionados, se establece un Comité de
Obstaculos Técnicos al Comercio (OTC), el cual también facilitara la
cooperacion entre las partes.

El tratado también establece un compromiso para colaborar y promover
inversiones bilaterales mediante la identificacion de oportunidades, campafias
de promocion y el intercambio de informacion sobre regulaciones e incentivos.
Se busca mejorar el entorno de inversion, facilitando los esfuerzos para la
expansion de empresas Chinas en Ecuador y viceversa. Ademas, se dispone
la facilitacion de inversiones mediante la mejora de la transparencia, la
simplificacion de procedimientos y la proteccion de la informacion
confidencial. Reconociendo la importancia del desarrollo sostenible, el tratado
acuerda no relajar las medidas ambientales para atraer inversiones.
Asimismo, se reafirma la importancia de la Responsabilidad Social
Empresarial (RSE), alentando a los inversores a adherirse a estandares
internacionales de RSE y promoviendo su incorporacién en practicas
comerciales. Para promover la RSE, se establece la cooperacion entre las

partes.



En cuanto al comercio electronico, el tratado reconoce el crecimiento
econdmico y las oportunidades que este ofrece, tanto a nivel bilateral como
mundial. Se busca promover el comercio electronico mediante la aplicacion
de marcos regulatorios claros y transparentes, fomentando la autorregulacion
privada, la interoperabilidad y la innovaciéon. El tratado aborda temas
relacionados con la proteccion al consumidor y los datos personales en linea,
la autenticacion electronica, las firmas electronicas y el comercio sin papeles.
Ademas, se promueve la innovacion de datos y el apoyo a las pymes y
startups en la economia digital.

El tratado también aborda la competencia, promoviendo la prohibicién
de préacticas comerciales anticompetitivas y estableciendo politicas de
competencia. Se enfatiza la necesidad de mantener leyes y autoridades de
competencia, asi como principios de aplicacién de la ley y transparencia en
las decisiones. Ademas, se establece la cooperacion técnica en la aplicacion
de leyes de competencia y proteccion al consumidor, garantizando un entorno
comercial justo y transparente.

Para facilitar la comunicacion entre las partes, el tratado establece
mecanismos, incluyendo la creacion de puntos de contacto. Se impone la
obligacion de publicar de manera oportuna todas las medidas que puedan
afectar el acuerdo y se requieren notificaciones y provision de informacion
sobre medidas que impacten los intereses legitimos de las partes. También
se contemplan procedimientos para la revisién y apelacion de acciones
administrativas relevantes.

En lo que respecta a la solucion de diferencias, el tratado establece un
marco para resolver disputas relacionadas con la interpretacion y aplicacion
del acuerdo comercial. Incluye disposiciones para llevar a cabo consultas,
mediacion, conciliacion y el establecimiento de tribunales arbitrales,
detallando su composicion, funciones, reglas de procedimiento y plazos.
Ademas, se aborda la presentacion de informes iniciales y finales por parte
de los tribunales, el cumplimiento de las decisiones adoptadas y la posibilidad
de suspender concesiones en caso de incumplimiento. El tratado excluye los
derechos de accion privada en casos de incumplimiento, centrando la

resolucion de disputas en los mecanismos establecidos en el acuerdo.



Ademéas de los aspectos ya mencionados, el TLC también tiene
implicaciones significativas para la diversificacion econémica de Ecuador.
Tradicionalmente, la economia ecuatoriana ha dependido en gran medida de
la exportaciéon de productos primarios como el petrdleo y el banano. Sin
embargo, el TLC abre la puerta a la expansién de otros sectores, como el de
productos electrénicos, que pueden beneficiarse enormemente del acceso al
vasto mercado chino. Este enfoque en la diversificacion no solo es estratégico
para reducir la dependencia de Ecuador de productos basicos, sino que
también crea nuevas oportunidades de empleo y desarrollo tecnolégico dentro
del pais. La capacidad de las empresas ecuatorianas para adaptarse y
competir en un mercado tan exigente como el chino sera crucial para el éxito
de este esfuerzo de diversificacion.

Por otro lado, el TLC también pone de relieve la importancia de la
cooperacion en materia de innovacion y tecnologia entre Ecuador y China. La
inclusion de disposiciones especificas sobre comercio electronico, proteccion
de datos y promocion de la innovacion demuestra un reconocimiento mutuo
del papel clave que desempefian la tecnologia y la digitalizacion en la
economia moderna. Estas disposiciones no solo buscan facilitar el comercio
a través de canales digitales, sino que también fomentan un entorno en el que
las pequeiias y medianas empresas (pymes) puedan crecer y prosperar en la
economia digital.

Al promover la interoperabilidad y la autorregulacion en estos ambitos,
el tratado establece un marco para que ambos paises colaboren en la
creacion de un ecosistema digital que beneficie a sus economias. Este
enfoque en la innovacion no solo fortalece las relaciones comerciales entre
Ecuador y China, sino que también posiciona a Ecuador como un jugador mas
competitivo y tecnolégicamente avanzado en la economia global
Justificacion

La justificacion de esta investigacion radica en la necesidad de
entender y abordar los desafios especificos para el sector de productos
electrénicos en Ecuador. Ademas, el TLC con China representa una
oportunidad significativa para el desarrollo econémico de Ecuador, pero
también plantea riesgos que deben ser gestionados adecuadamente. La
investigacion se justifica por la necesidad de desarrollar politicas y estrategias
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gue permitan a las empresas ecuatorianas competir efectivamente en un
mercado globalizado. Identificar los desafios y proponer soluciones viables
ayudard a maximizar los beneficios del tratado mientras se protegen los
intereses nacionales. Este andlisis no solo es crucial para el sector de
productos electrénicos, sino que también puede servir como modelo para
otros sectores que enfrentan situaciones similares.

Econdmicamente, esta investigacion proporcionara informacion valiosa
para los formuladores de politicas y lideres empresariales, ayudandoles a
tomar decisiones informadas que promuevan el crecimiento sostenible y la
competitividad. Socialmente, la investigacion busca asegurar que los
beneficios del TLC se distribuyan equitativamente, minimizando el impacto
negativo en el empleo y el bienestar de los trabajadores en el sector de
productos electrénicos. En conjunto, estos factores justifican la importancia y
la urgencia de llevar a cabo esta investigacion.

Planteamiento del Problema

El planteamiento del problema de esta investigacion se centra en
analizar los efectos del TLC firmado con China sobre la economia
ecuatoriana, especificamente en el sector de productos electrénicos. Este
acuerdo busca promover el intercambio de bienes y servicios entre ambos
paises, beneficiando a Ecuador con el acceso al vasto mercado chino y a
China con una mayor presencia en América Latina. Sin embargo, existe una
preocupacion creciente de que el TLC podria tener efectos asimétricos en la
economia ecuatoriana debido a la naturaleza de los productos
intercambiados.

Uno de los principales desafios es el balance entre la exportacion de
productos primarios ecuatorianos y la importacion de productos
manufacturados y tecnologicos chinos. Este desequilibrio podria llevar a una
dependencia excesiva de Ecuador en la exportacién de productos primarios,
limitando la diversificacion econdmica y exacerbando el déficit comercial del
pais.

Un estudio de la CEPAL realizado por Duran y Morales (2024) evalu6
los posibles impactos de un acuerdo comercial entre Ecuador y China. El
informe destaca que la implementacion del acuerdo podria resultar en una
variacion del PIB de Ecuador entre 0,39% y 0,47% para el periodo 2021-2035,
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dependiendo de si se incluyen o excluyen sectores sensibles. Los efectos
positivos en las exportaciones se concentrarian en sectores como la
agricultura, la pesca y la silvicultura, con aumentos significativos en las
exportaciones a corto plazo.

El documento también sefiala que China, tras un crecimiento sostenido
y una expansion comercial significativa, se ha convertido en un socio
comercial clave para Ecuador. La relacibn comercial ha evolucionado
considerablemente desde 2001, con China ahora siendo uno de los
principales destinos para productos ecuatorianos como camarén, banano y
petréleo, y uno de los mayores proveedores de bienes manufacturados y
tecnologia para Ecuador. Sin embargo, se advierte sobre la dependencia
excesiva de Ecuador de las importaciones chinas, lo que podria traer riesgos
significativos si se producen crisis econdémicas en China. El estudio subraya
la necesidad de estrategias de diversificacién y politicas comerciales que
mitiguen los riesgos asociados y maximicen los beneficios del acuerdo
comercial.

Este problema es particularmente relevante para el sector de productos
electrénicos de Ecuador, que podria verse afectado negativamente por la
competencia con productos electronicos chinos, que suelen ser mas baratos
y de mejor calidad debido a la produccion a gran escala y de bajo costo de
China.

Aungue el TLC incluye medidas para proteger los sectores sensibles
de la industria nacional mediante la desgravacion arancelaria gradual de los
productos chinos, sigue siendo incierto como estas medidas impactaran la
competitividad del sector electrénico ecuatoriano. Por lo tanto, es crucial
analizar si la desgravacion arancelaria de los productos electronicos
provenientes de China afectard positiva 0 negativamente a la industria
electronica de Ecuador.

En base a lo anterior, el objetivo de esta investigacion es identificar las
ventajas y desventajas del TLC entre China y Ecuador para el sector de
productos electronicos, mediante un andlisis exhaustivo del acuerdo.
Ademas, se busca proponer soluciones para mitigar los efectos negativos y
aprovechar las oportunidades que el TLC ofrece. Para ello, se realizaran

entrevistas a personas vinculadas al comercio, exportaciones e
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importaciones, con el fin de identificar las principales barreras y desarrollar
estrategias que permitan diversificar las exportaciones de Ecuador a China,
promoviendo asi un crecimiento econdémico mas equilibrado y sostenible.
Tabla 2.

Planteamiento del problema

Aspecto Descripcion

Analisis de los efectos del TLC entre Ecuador y China en la
Tema Principal ~ economia ecuatoriana, especificamente en el sector de
productos electronicos.

ElI TLC, firmado en 2023, busca promover el intercambio de
bienes y servicios, beneficiando a Ecuador con acceso al

Contexto . . ) s
mercado chino y a China con mayor presencia en América
Latina.
El TLC podria tener efectos asimétricos en la economia
Preocupacion ecuatoriana debido al desequilibrio entre la exportacion de
Principal productos primarios ecuatorianos y la importacién de
productos manufacturados y tecnoldgicos chinos.
1. Dependencia excesiva de Ecuador en la exportacion de
Desafios productos primarios.
Identificados 2. Limitacion de la diversificacion economica.

3. Exacerbacion del déficit comercial.

Segun un estudio de la CEPAL y el MPCEIP, el TLC podria
causar una variacion del PIB de Ecuador entre 0,39% y 0,47%
para el periodo 2021-2035, dependiendo de los sectores
sensibles involucrados.

Los efectos positivos se concentrarian en la agricultura, la
Sectores Positivos pescay la silvicultura, con aumentos en las exportaciones a
corto plazo y reduccidn de barreras no arancelarias.

Riesgos 1. Dependencia excesiva de Ecuador en importaciones Chinas.
Identificados 2. Riesgos asociados a crisis econdmicas en China.

El sector de productos electrénicos en Ecuador podria verse
Relevancia para el afectado por la competencia de productos chinos mas baratos y
Sector Electrénico de mejor calidad. Se cuestiona el impacto de la desgravacion
arancelaria en la competitividad del sector.

Identificar las ventajas y desventajas del TLC para el sector de
productos electronicos en Ecuador y proponer soluciones para
mitigar los efectos negativos y aprovechar las oportunidades.

Realizacion de entrevistas y encuestas a personas vinculadas al
Metodologia comercio, exportaciones e importaciones para identificar
Propuesta barreras y desarrollar estrategias de diversificacion de
exportaciones hacia China.

Impacto en el PIB

Objetivo de la
Investigacion

Informacién adaptada de (MPCEIP, 2024). Elaboracién propia
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La Tabla 2 detalla el planteamiento del problema relacionado con el
analisis de los efectos del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Ecuador y
China en la economia ecuatoriana, con un enfoque especifico en el sector de
productos electronicos. Se contextualiza el TLC, firmado en 2023, que busca
fortalecer el intercambio de bienes y servicios entre ambos paises, pero
también se identifican preocupaciones, como los efectos asimétricos debido
al desequilibrio en la balanza comercial, con Ecuador exportando
principalmente productos primarios e importando productos manufacturados
y tecnoldgicos desde China.

Formulacion del Problema

¢,Cuales son los desafios que la firma del TLC con China presenta para
el sector de productos electrénicos en Ecuador?
Preguntas de Investigacion

¢,Cudles son los fundamentos tedricos existentes vinculados con el
impacto de tratados de libre comercio en sectores especificos de la
economia?

¢, Qué oportunidades de crecimiento y mejora existen para el sector de
productos electronicos en Ecuador en el marco del TLC con China?

¢ Cudles son las posibilidades de cooperacion y transferencia
tecnoldgica entre empresas ecuatorianas y Chinas en el sector de productos
electrénicos?

., Qué estrategias pueden proponerse para mitigar los efectos
negativos del TLC en el sector de productos electrénicos en Ecuador?
Delimitacion del Tema

Esta investigacion se delimita al andlisis del TLC firmado con China en
lo referente a productos electronicos. Se examinaran las consecuencias
econdmicas y competitivas del TLC, las barreras y oportunidades para las
empresas ecuatorianas, y las posibilidades de cooperacion tecnoldgica.
Objetivos

Objetivo general.

Analizar los desafios que presenta el TLC para el sector de productos

electrénicos en Ecuador
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Objetivos especificos.

Investigar los fundamentos tedricos existentes vinculados con el tema
de estudio.

Elaborar un diagnéstico sobre las relaciones comerciales entre
Ecuador y China.

Evaluar el TLC en el sector de productos electronicos

Proponer estrategias para mitigar los efectos negativos del TLC entre
Ecuador y China.
Limitaciones del Trabajo

Las limitaciones de esta investigacion incluyen la disponibilidad y
acceso a datos actualizados y detallados sobre el comercio de productos
electronicos entre Ecuador y China, asi como las restricciones en la obtencién
de informacién cualitativa a través de entrevistas y encuestas debido a
posibles reticencias de los actores involucrados. Ademas, el estudio se enfoca
en un periodo relativamente corto, lo que puede limitar la observacion de

impactos a largo plazo del TLC.
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Capitulo I

Fundamentos tedricos y metodoldgicos

En este capitulo se describe la fundamentacion tedrica de la
investigacion, estructurada a partir de las posturas epistemolégicas de los
autores que han influido en el desarrollo del estudio. Se exploran y analizan
las teorias subyacentes que sustentan el enfoque adoptado, estableciendo un
marco conceptual que permite contextualizar y comprender los fenémenos
investigados. Ademas, se detallan los métodos y técnicas seleccionados para
la recoleccion y analisis de datos, justificando su pertinencia en funcién de los

objetivos y preguntas de investigacion.
Marco teorico.

Teoria de la Ventaja Absoluta

Esta teoria es la base de la economia moderna y nacié del estudio que
hizo Adam Smith en 1775 sobre la riqueza de las naciones (Chang, 2015).
Este economista sefialaba que los paises debian centrarse en producir bienes
en los que son eficientes, siendo estos los que son capaces de realizar con
menos recursos (Cabrera, 2019). Lo anteriormente expuesto recibe el nombre
de ventaja absoluta y permite a los paises intercambiar esta clase de bienes
con otros paises que tuvieran una ventaja similar (Thorp, 2018).

La base de la ventaja absoluta se encuentra pues, en la productividad
(Anchorena, 2019). De acuerdo con Smith, cuando una nacion fabrica un bien
CON MenOos recursos, ya sean estos tiempos, mano de obra o capital, que otra,
entonces esta nacién posee una ventaja absoluta en la produccion de ese
bien (Gélvez, 2023).

Smith hace un ejemplo donde, si un trabajador de un pais A produce
10 unidades de un bien en una hora, mientras que en el pais B en el mismo
tiempo solos de producen 5, entonces es el pais A el que tiene una ventaja

absoluta sobre ese bien (Chang, 2015)
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Tabla 3.

Teoria de la Ventaja Absoluta

Concepto

Clave Descripcion Ejemplo

Un pais tiene una ventaja  Si un trabajador en el pais A produce
Definicion de  absoluta cuando puede 10 unidades de un bien por hora,
Ventaja producir un bien con mientras que en el pais B solo produce
Absoluta MEeNOS recursos en 5 unidades en el mismo tiempo, el

comparacion con otro pais. pais A tiene ventaja absoluta.

Si un trabajador de un pais A produce
Las naciones se deben 10 unidades de un bien en una hora,
especializar en aquellos ~ mientras que en el pais B en el mismo
productos donde poseen  tiempo solos de producen 5, entonces
una ventaja absoluta es el pais A el que tiene una ventaja
absoluta sobre ese bien

Especialidad

El intercambio de bienes
permite a los paises
Comercio beneficiarse mutuamente
Internacional de sus ventajas absolutas,
mejorando el nivel de vida
global.

El pais A comercia su bien
especializado con el bien
especializado del pais B, permitiendo
a ambos paises disfrutar de una mayor
cantidad de bienes.

Las naciones que producen mas con
un nUmero menor de recursos poseen
ventaja absoluta

Capacidad de Producir mas con menos
produccion recursos

Aumenta la produccién
total y mejora el bienestar Al especializarse, los paises pueden

Beneficios del econémico global al intercambiar productos, aumentando

Comercio permitir que cada pais se  la disponibilidad y variedad de bienes
enfoque en lo que hace para todos los paises involucrados.
mejor.

Informacién adaptada de (Velasquez, 2021).Elaboracién propia

La Tabla 3 ofrece un resumen de la Teoria de la Ventaja Absoluta, que
se centra en la capacidad de un pais para producir un bien con menos
recursos que otro pais, lo que le otorga una ventaja absoluta en esa
produccion. Se subraya la importancia de que las naciones se especialicen
en la produccion de aquellos bienes donde poseen esta ventaja, lo que, a su
vez, fomenta el comercio internacional. A través del intercambio de bienes
especializados, los paises pueden beneficiarse mutuamente, mejorando su
nivel de vida y bienestar econémico global. La tabla también destaca que la
capacidad de produccion es un factor clave, ya que permite a las naciones

producir mas con menos recursos, y enfatiza los beneficios del comercio,
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como el aumento de la produccion total y la mejora del bienestar econémico
al permitir que cada pais se enfoque en lo que hace mejor.

A través de la especializacién en la produccién de bienes en los que
tienen ventaja absoluta, los paises pueden aumentar su produccion total y
mejorar su nivel de vida mediante el comercio internacional, incluso si son
menos eficientes en la produccion de todos los bienes en comparacion con
otros paises. Esta estrategia permite una asignacién mas eficiente de los
recursos a nivel global y es fundamental para comprender los beneficios del

comercio internacional segun la teoria de la ventaja absoluta.

Teoria de la Ventaja Comparativa

De acuerdo con esta teoria planteada por David Ricardo incluso si una
nacion es menos eficiente en la fabricacion de todos los bienes en con otro,
aun puede conseguir beneficios del comercio especializandose en aquellos
bienes en los que mantenga una ventaja comparativa (Ekelund y Hébert,
2019). La especializacion puede estar basada en mayor abundancia de
recursos, mejor tecnologia o capacidades superiores para la fabricacién de
determinado tipo de bien (Cabrera, 2019).

La Teoria de la Ventaja Comparativa demuestra que, incluso cuando
un pais no tiene una ventaja absoluta en la produccién de ningun bien, puede
beneficiarse del comercio internacional al especializarse en aquellos
productos donde su costo de oportunidad es menor. Este enfoque no solo
permite a los paises producir de manera mas eficiente, sino que también
optimiza la distribucion global de recursos, fomentando una mayor
prosperidad econdmica. Al permitir que cada nacién se enfoque en lo que
produce mejor en términos relativos, la ventaja comparativa asegura que el
comercio internacional sea un motor clave para el crecimiento econémico y el
aumento del bienestar a nivel mundial.

La ventaja comparativa también subraya la importancia de las
relaciones comerciales equilibradas y estratégicas entre naciones. Al
entender y aplicar esta teoria, los paises pueden disefiar politicas comerciales
gue maximicen sus beneficios, aprovechando sus fortalezas y compensando
sus debilidades. Esto permite no solo una mayor integraciéon en el mercado

global, sino también una adaptacion mas efectiva a las dinamicas cambiantes
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de la economia mundial. En un entorno globalizado, donde Ia
interdependencia es cada vez mayor, la ventaja comparativa sigue siendo un
principio fundamental que guia el comercio internacional hacia un desarrollo
econdmico mas inclusivo y sostenible.

Tabla 4.

Teoria de la Ventaja Comparativa

Concepto Clave Descripcion Ejemplo
Un pais tiene una ventaja Pais A produce vino y tela, pero
Definicion de comparativa cuando puede sacrifica menos produccion de
Ventaia producir un bien a un costo de  tela al producir vino, mientras
ja oportunidad menor que otro que el pais B sacrifica menos
Comparativa P . . S . .
pais, incluso si no tiene una produccion de vino al producir
ventaja absoluta. tela.

Pais A tiene un costo de
oportunidad menor al producir
vino, por lo que debe
especializarse en vino. Pais B,
con un costo de oportunidad
menor en tela, debe
especializarse en tela.

Nacion A tiene su
especializacionen el vinoy lo
intercambia por tela mientras
que el B realiza lo opuesto.

El intercambio de bienes entre  Pais A y pais B comercian vino
paises, basado en la ventaja y tela, aprovechando sus
comparativa, permite a cada pais ventajas comparativas, lo que les
obtener mas bienes de los que  permite consumir mas de ambos
podria producir por si solo. bienes.

Aumenta el bienestar econdmico Pais A y pais B produceny
global al permitir que los paises comercian eficientemente,

Es el valor de lo que se renuncia
al elegir producir un bien en
Costo de lugar de otro. Un pais debe
Oportunidad  especializarse en el bien donde
su costo de oportunidad es
menor.

Especializacion en la produccion
Especialidad  de bienes donde se cuente con
una ventaja comparativa. .

Comercio
Internacional

Beneficios del  produzcan de manera mas aumentando su nivel de vida
Comercio eficiente y comercien los gracias a la especializacion y el
excedentes, optimizando la comercio basado en la ventaja

produccion y el consumo global. comparativa.

Informacién adaptada de (Cabrera, 2019).Elaboracién propia

La Tabla 4 ofrece un resumen de la Teoria de la Ventaja Comparativa,
que explica cOmo un pais tiene una ventaja comparativa cuando puede
producir un bien a un costo de oportunidad menor que otro pais, incluso si no
posee una ventaja absoluta en su produccién. La tabla destaca que el costo

de oportunidad, es decir, el valor de lo que se renuncia al elegir producir un
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bien en lugar de otro, es clave para determinar en qué bienes debe
especializarse un pais.

Al especializarse en la produccion de bienes donde tiene una ventaja
comparativa, un pais puede beneficiarse del comercio internacional,
intercambiando sus bienes especializados por otros y obteniendo asi mas
bienes de los que podria producir por si solo. Finalmente, la tabla subraya que
este enfoque aumenta el bienestar econdmico global, permitiendo una

produccion y consumo mas eficientes a nivel mundial.

Teoria de la dotacion de factores de Heckscher-Ohlin.

La Tabla 5 explora la Teoria de Heckscher-Ohlin, que se centra en
como las diferencias en la dotacién de factores productivos, como tierra,
trabajo y capital, influyen en los patrones de comercio internacional. Segun
esta teoria, los paises tienden a especializarse en la produccion de bienes
que requieren los factores de produccion que tienen en abundancia. Por
ejemplo, un pais con abundancia de mano de obra se especializara en la
produccion de bienes intensivos en trabajo, como textiles, mientras que un
pais con abundancia de capital se enfocara en bienes intensivos en capital,
como automoviles.

La teoria también aborda las diferencias en las intensidades de los
factores, que se refiere a la proporcién en la que se utilizan los distintos
factores en la produccion de bienes. Los paises, por lo tanto, no solo se
especializan segun su dotacién de factores, sino que también intercambian
productos donde utilizan sus factores abundantes, importando aquellos
bienes donde los factores de produccién son mas escasos. Este comercio, en
consecuencia, promueve una distribucion global méas eficiente de recursos.

El impacto de esta especializacion y comercio en los factores internos
es significativo. Los factores abundantes en un pais, como la mano de obra
en el pais A o el capital en el pais B, tienden a beneficiarse del comercio,
viendo incrementos en su demanda y, por ende, en su precio relativo. En
contraste, los factores escasos pueden verse perjudicados, ya que enfrentan
una menor demanda y un precio relativo mas bajo. Esta dinamica subraya
como el comercio internacional puede tener efectos diferenciados dentro de

un pais, beneficiando a ciertos sectores econdémicos mientras desafia a otros.
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Tabla 5.

Teoria de Heckscher-Ohlin.

C(é:r}c;(\e/[;to Descripcion Ejemplo
Se refiere a la cantidad y
proporcion de recursos
Dotacion de progjuctivos (tierra, tral?ajo, Un pais A tiene qbundancia de )
Eactores capital, etc.) que un pais mano de obra, mientras que el pais

Diferencias en
Intensidades
de Factores

Especialidad

Diferencia en
la dotacién de
factores

Impacto en los
Factores
Internos

posee. Los paises tienen
diferentes dotaciones de
factores.

Se refiere a la proporcion en
que se utilizan los diferentes
factores (trabajo, capital, etc.)
en la produccidn de bienes.
Los bienes requieren
diferentes combinaciones de
estos factores.

Las naciones se especializan
en los bienes en los que tienen
abundancia e importan los que
escasean

Las naciones venden bienes
donde emplean sus factores
abundantes e importan los
bienes donde sus factores
produccion son escasos,

El comercio tiende a
beneficiar a los factores
abundantes en un pais,
incrementando su demanda 'y,
por ende, su precio relativo,
mientras que los factores
escasos pueden verse
perjudicados.

B tiene abundancia de capital.

La produccion de textiles es
intensiva en mano de obra,
mientras que la produccion de
automoviles es intensiva en capital.

En el pais A abunda la mano de
obra comercia telas mientras que el
B donde abunda el capital, exporta
autos.

La nacion A vende productos que
involucran el uso de abundante
mano de obra e importa productos
intensivos en capital p

En el pais A, los trabajadores
pueden ver aumentados sus salarios
debido a la alta demanda en la
produccion de textiles, mientras
que en el pais B, los propietarios de
capital ven mayores beneficios
debido a la alta demanda de capital
en la produccién de automaviles.

Informacién adaptada de (Thorp, 2018). Elaboracion propia

Esta teoria se fundamenta en dos conceptos principales: la dotacion de

factores y las diferencias en las intensidades de los factores. La dotacion de

factores se refiere a la cantidad de recursos productivos, como tierra, trabajo,

capital, entre otros, que un pais posee. Segun esta teoria, los paises tienden

a tener una dotacion relativa de factores, es decir, algunos paises pueden
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tener abundancia de mano de obra mientras que otros pueden tener
abundancia de capital (Thorp, 2018).

De acuerdo con esta teoria, lasas naciones venden bienes donde
emplean sus factores abundantes e importan los bienes donde sus factores
produccion son escasos (Chang, 2015), Por ejemplo, en el pais A abunda la
mano de obra comercia telas mientras que el B donde abunda el capital,

exporta autos (Cabrera, 2019).

Teoria del Ciclo de Vida del Producto (Raymond Vernon)
La Teoria del Ciclo de Vida del Producto, propuesta por Raymond
Vernon en la década de 1960, ofrece una explicacion del comercio

internacional, basada en las fases de desarrollo de un producto.

Tabla 6.

Teoria del Ciclo de Vida del Producto de Raymond Vernon

Fase del Caracteristicasde Localizacionde la  Patrones de Comercio

Ciclode Vida la Produccion Produccion Internacional
. Exportaciones
Innovacion, . o
. Paises desarrollados limitadas,
.. produccion en o
Introduccion ~ (alta demanda e mayoritariamente al
pequeria escala, ) .,
innovacion) mercado local y otros
alto costo .
paises desarrollados
Expansion de la  Principalmente en
pansior incip Aumento de
produccion, paises desarrollados, ! .
- . exportaciones a nivel
Crecimiento economias de pero comenzando a .
. p global, incluyendo
escala, reduccion  moverse a paises en .
paises en desarrollo
de costos desarrollo

Exportaciones desde

Produccion en gran . : ;
Desplazamiento hacia  paises en desarrollo a

escala, :
Madurez o paises en desarrollo mercados globales,
estandarizacion del . i
(menores costos) importaciones por
producto

paises desarrollados

Exportaciones desde
paises en desarrollo a
Predominantemente en mercados menos
paises en desarrollo desarrollados, posible
importacion por paises
desarrollados
Informacion adaptada de (Anchorena, 2019). Elaboracion propia

Disminucioén de la
Declive produccion,
obsolescencia
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La Tabla 6 describe la Teoria del Ciclo de Vida del Producto de
Raymond Vernon, que analiza como los productos pasan por diferentes fases
en su ciclo de vida, impactando la produccion y los patrones de comercio
internacional. Durante la fase de introduccion, la innovacion y produccién a
pequefia escala se concentran en paises desarrollados, con exportaciones
limitadas principalmente a mercados locales y otros paises desarrollados.

En la fase de crecimiento, la produccién se expande, aprovechando
economias de escala y reduciendo costos, con una localizacion que aun
predomina en paises desarrollados, pero comenzando a trasladarse a paises
en desarrollo, lo que impulsa las exportaciones a nivel global.

En la fase de madurez, la produccion se estandariza y se desplaza
significativamente hacia paises en desarrollo, donde los costos son menores,
resultando en exportaciones desde estos paises a mercados globales,
mientras que los paises desarrollados se convierten en importadores.
Finalmente, en la fase de declive, la produccion disminuye y los productos se
vuelven obsoletos, concentrandose principalmente en paises en desarrollo,
gque exportan a mercados menos desarrollados, con posibles importaciones
ocasionales por parte de paises desarrollados.

Cuando el producto alcanza la madurez, la competencia se intensifica,
y la produccion se concentra cada vez mas en paises con costos de
produccion més bajos. Las empresas en paises desarrollados pueden optar
por deslocalizar su produccion a estos paises para mantener la
competitividad. Es en esta fase que el producto se convierte en un bien
estandar, y la tecnologia asociada con su produccion se difunde globalmente,
reduciendo las barreras de entrada para otros competidores. El comercio se
vuelve mas equilibrado, con exportaciones y produccion cada vez mas
centradas en paises que pueden producir el bien de manera mas eficiente.

Finalizando el proceso llega la fase de declive donde el producto puede
desaparecer casi completamente en las naciones desarrolladas, moviéndose
a paises en desarrollo donde sus costos son bajos y los paises desarrollados

pueden importarlos si los requieren (Feenstra, 2018).
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Nueva Teoria del Comercio Internacional.

Esta teoria amplia el enfoque tradicional en la ventaja comparativa y la
dotacion de factores, al considerar también las economias de escala, los
efectos de aprendizaje y la innovacion tecnolégica como factores
determinantes en los patrones de comercio internacional (Roncaglia, 2016)
Tabla 7.

Nueva Teoria del Comercio Internacional

Concepto Clave Descripcion Ejemplo

Las empresas pueden reducir
sus costos unitarios al
Economias de aumentar la produccion, lo que
Escala les permite ser mas
competitivas en el mercado
internacional.

Las empresas que participan  Una empresa de tecnologia que
en el comercio internacional  exporta productos a varios
aprenden nuevas técnicas y paises adopta mejores practicas
métodos de produccion que  de manufactura y gestion,
mejoran su eficiencia. aumentando su competitividad.

Las mejoras en la tecnologia
Mejoras en la permiten a los paises
tecnologia desarrollados obtener ventaja
competitiva.

A diferencia de la teoria
tradicional, la NTCI explica
Diversificaciébn  por qué los paises pueden
de Productos exportar e importar productos
similares debido a la demanda
por variedad.

La produccidn de bienes se La fabricacion de un smartphone
divide en diferentes etapas que se distribuye en diferentes
Fragmentacion pueden realizarse en varios paises: disefio en un pais,
de la Produccién paises, optimizando costosy  ensamblaje en otro y fabricacion

Una empresa automotriz que
produce a gran escala puede

reducir el costo por vehiculo,
haciéndolo mas competitivo

globalmente.

Efectos de
Aprendizaje

Los paises que invierten en
investigacion y desarrollo
exportan mas

Paises desarrollados que
exportan e importan diferentes
modelos de automoviles debido
a la preferencia de los
consumidores por la diversidad.

aprovechando las ventajas de componentes en varios

comparativas. paises.

La NTCI explica el comercio Dos paises desarrollados, ambos

entre paises con similares con industrias avanzadas,
Impacto en el dotaciones de factores, comercian entre si productos de
Comercio considerando también las alta tecnologia debido a las
Internacional economias de escala, la ventajas creadas por la

diferenciacion de productos y innovacién y las economias de

la innovacion. escala.

Informacion adaptada de (Gracia, 2019)Elaboracion propia
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La tabla 7 resume de manera clara y concisa los conceptos
fundamentales de la Nueva Teoria del Comercio Internacional (NTCI),
destacando como esta teoria amplia el entendimiento del comercio global mas
alla de las explicaciones tradicionales centradas en la ventaja comparativa. Al
considerar elementos como las economias de escala, los efectos de
aprendizaje, la innovacion tecnolégica y la diversificacion de productos, la
NTCI proporciona un marco mas robusto para comprender las dinamicas
modernas del comercio internacional. Esta teoria es particularmente relevante
en un mundo donde la produccion esta fragmentada y distribuida globalmente,
y donde la competencia se basa tanto en la capacidad de innovar como en la
eficiencia de la produccion. Asi, la NTCI ofrece una perspectiva crucial para
analizar y entender los patrones de comercio entre paises con economias
similares y la creciente complejidad del comercio internacional
contemporaneo. Esta teoria ha sido fundamental para entender fendbmenos
recientes en el comercio, como la fragmentacion de la produccion a nivel

global y el surgimiento de nuevas potencias comerciales (Gracia, 2019).

Teoria de la Dependencia

La Teoria de la Dependencia surge como una critica a las teorias
tradicionales del desarrollo econémico, particularmente aquellas basadas en
la nocion de que la integracion de los paises en desarrollo en la economia
global conducira inevitablemente a su crecimiento y prosperidad (Schuldt,
2017).

Ademas, la Teoria de la Dependencia sostiene que la dependencia
economica se refuerza a través de mecanismos politicos y sociales. Las élites
en los paises en desarrollo a menudo estan alineadas con los intereses de las
potencias extranjeras, adoptando politicas que benefician a las economias
centrales a expensas del desarrollo interno.

Estas élites pueden promover politicas de apertura econdmica,
inversion extranjera directa y desregulacion que, si bien pueden generar
crecimiento a corto plazo, a menudo resultan en una mayor vulnerabilidad
econdmica y en la perpetuacion de la dependencia (Cabrera, 2019).

Al destacar las estructuras histdricas y contemporaneas que perpetian

la desigualdad entre las naciones, esta teoria sigue siendo relevante para el
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analisis de las relaciones econdmicas internacionales y para la formulacion

de politicas de desarrollo que busquen romper con los patrones de
dependencia (Thorp, 2018).

Tabla 8.

Teoria de la Dependencia

Concepto Clave

Descripcion

Ejemplo

Dependencia
Econdmica

Intercambio
Desigual

Dominacion
Politica y Social

Inversion
Extranjera
Directa (IED)

Crecimiento
Desequilibrado

Criticaala
Modernizacion

Necesidad de
Autonomia

Relacion desigual donde los
paises en desarrollo
(periféricos) dependen de los
paises desarrollados (centrales)
para su crecimiento econémico.

Los paises periféricos exportan
productos de bajo valor
agregado y materias primas,
mientras que importan bienes
manufacturados de alto valor.

Las élites en los paises
periféricos estan alineadas con
intereses extranjeros,
implementando politicas que
perpetdan la dependencia.

La inversién extranjera en
paises periféricos se dirige a
sectores que benefician a las
multinacionales, sin generar
desarrollo sostenible local.

El desarrollo se concentra en
ciertos sectores o regiones,
mientras que el resto del pais
permanece subdesarrollado y
vulnerable a crisis externas.

Contraposicion a la idea de que
todos los paises seguiran el
mismo camino hacia el
desarrollo que los paises
avanzados, resaltando las
barreras estructurales.

Plantea la necesidad de politicas
que promuevan la
autosuficiencia y la
independencia econémica para
romper con los patrones de
dependencia.

Exportacion de materias primas
desde paises africanos a Europa
a precios bajos, mientras
importan productos
manufacturados a precios
elevados.

Paises latinoamericanos
exportando café y cacao, e
importando tecnologia y
maquinaria de alto costo de
EE.UU. y Europa.

Gobiernos que favorecen la
inversion extranjera en mineria
0 agricultura, pero no
desarrollan industrias locales
que afiadan valor.

Empresas multinacionales
controlando la produccién de
petréleo en paises de Medio
Oriente, sin diversificar la
economia local.

Expansion de zonas francas en
Asia donde se producen textiles
para exportacién, mientras las
areas rurales permanecen
empobrecidas.

Desafio a la nocion de que la
apertura de mercados y la
globalizacion conduciran
autométicamente al desarrollo
en Africa y América Latina.

Propuestas de industrializacion
interna y reforma agraria en
Ameérica Latina como vias para
reducir la dependencia.

Informacion adaptada de (Galvez, 2023)Elaboracion propia
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La Tabla 8 presenta una vision integral de la Teoria de la
Dependencia, destacando conceptos clave como la Dependencia Econémica,
que describe la relacion desigual entre paises periféricos y centrales, y el
Intercambio Desigual, donde los paises en desarrollo exportan materias
primas de bajo valor agregado e importan bienes manufacturados a altos
costos. Ademas, se exploran la Dominacién Politica y Social y el impacto de
la Inversién Extranjera Directa (IED), que perpetian la dependencia y limitan
el desarrollo sostenible. También se analizan fendmenos como el Crecimiento
Desequilibrado y la Critica a la Modernizacion, que cuestiona las premisas de
la globalizacién, culminando en la Necesidad de Autonomia como respuesta

a estos desafios estructurales.

Teoria de las Ventajas Competitivas de las Naciones de Michael Porter

La Tabla 9 explora la Teoria de las Ventajas Competitivas de las
Naciones de Michael Porter, destacando varios conceptos clave que
determinan la competitividad internacional de un pais. Estos incluyen las
Condiciones de los Factores, que subrayan la importancia de la calidad de los
recursos productivos; las Condiciones de la Demanda, que enfatizan cdmo un
mercado interno sofisticado impulsa la innovacion; y las Industrias
Relacionadas y de Apoyo, que muestran la influencia de sectores auxiliares
en la competitividad. Ademas, se abordan la Estrategia, Estructura y Rivalidad
de Empresas, que describe como la competencia interna fortalece a las
empresas, y el Papel del Gobierno, que puede fomentar o debilitar estas
ventajas mediante politicas efectivas en educacion, infraestructura y
regulacion.

La Teoria de las Ventajas Competitivas de las Naciones, desarrollada
por Michael Porter en 1990, ofrece una perspectiva innovadora sobre como
los paises pueden crear y mantener ventajas competitivas en la economia
global. A diferencia de las teorias tradicionales del comercio internacional, que
se enfocan en las dotaciones naturales o en la ventaja comparativa, Porter
argumenta que la competitividad de una nacién no esta predeterminada por
Sus recursos naturales o mano de obra barata, sino por la capacidad de sus

industrias para innovar y mejorar continuamente.
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Tabla 9.

Teoria de las Ventajas Competitivas de las Naciones de Michael Porter

Implicaciones para la
Concepto Clave Descripcion Competitividad
Internacional

Se refiere a la calidad y
especializacién de los recursos  La inversion en educacion,
Condiciones de  productivos de un pais, como la tecnologia e infraestructura

los Factores infraestructura, tecnologia, puede crear ventajas
educacién y mano de obra competitivas sostenibles.
calificada.

Un mercado interno exigente
prepara a las empresas para
competir a nivel global con
productos y servicios

La sofisticacion y exigencia del
Condiciones de  mercado interno que impulsa a
la Demanda las empresas a mejorar y a

innovar continuamente.

superiores.
Presencia de sectores auxiliares La proximidad y colaboracién
Industrias eficientes y competitivos que con industrias relacionadas
Relacionadasy proporcionan insumos, fomenta la innovacién y
de Apoyo tecnologia y servicios necesarios mejora la competitividad
para la industria principal. general.
La forma en que las empresas se .
. i . Una fuerte competencia
Estrategia, organizan, compite y se - .
. . doméstica obliga a las
Estructuray gestionan, influyendo en su P
S . . empresas a ser mas eficientes
Rivalidad de capacidad para mejorar y ser .
. . e innovadoras, aumentando su
Empresas competitivas a nivel

. . competitividad global.
internacional.

Intervenciones del gobierno que

pueden fortalecer o debilitar las El gobierno puede fomentar |a

competitividad nacional si

Papel del ventajas competitivas nacionales .
Gobierno mediante politicas adecuadas en P22 la creacion de un
e pe entorno favorable para la
educacion, infraestructura y . o .
- innovacion y la competencia.
regulacion.

Informacion adaptada de (Porter M. E., 2017)Elaboracién propia

Segun Porter (2017), la competitividad de una nacién se basa en la
interaccion de cuatro factores clave, conocidos como el "diamante de Porter":
y se refieren a la calidad de los recursos productivos que un pais posee, como
la infraestructura, la educacion y la tecnologia, mas que la mera cantidad de
recursos naturales. Porter sostiene que la creaciéon y el desarrollo de estos
factores son mas importantes que su simple posesion.

Las condiciones de la demanda interna también juegan un papel crucial
en la teoria de Porter. Una demanda sofisticada y exigente por parte de los

consumidores nacionales impulsa a las empresas a mejorar sus productos y
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servicios. Esta presion constante para innovar y satisfacer a un mercado
domeéstico exigente prepara a las empresas para competir con éxito en el
mercado global. De este modo, la calidad del mercado interno puede ser un
motor fundamental para la competitividad internacional (Porter, 2016).

La estrategia, estructura y rivalidad de las empresas son esenciales
para el éxito en la economia global. Porter argumenta que una fuerte
competencia doméstica obliga a las empresas a ser mas eficientes,
innovadoras y orientadas al mercado, lo que, a su vez, mejora su capacidad
para competir en el extranjero. La rivalidad intensa en el mercado local actia
como un catalizador para la mejora continua, lo que crea una ventaja
competitiva que las empresas pueden explotar en el mercado internacional
(Roncaglia, 2016).

Porter también destaca la importancia del gobierno y el azar como
influencias externas en el diamante competitivo. El gobierno puede fomentar
la competitividad mediante politicas que mejoren la infraestructura, la
educacion y el entorno empresarial. Sin embargo, estas politicas deben ser
disefladas para reforzar los componentes del diamante, no para sustituirlos.
El azar, por su parte, representa factores impredecibles como las
innovaciones tecnoldgicas disruptivas o los cambios repentinos en la
economia global, que pueden crear nuevas oportunidades o desafios para las
naciones. (Indacochea, 2019)

La Teoria de las Ventajas Competitivas de las Naciones de Michael
Porter ofrece un marco comprensivo para entender como los paises pueden
desarrollar y mantener una competitividad sostenible en la economia global.
La teoria enfatiza la importancia de la innovacion, la calidad de los factores
de produccion, y la interaccién dinamica entre diferentes sectores de la
economia. Al centrarse en la creacion de condiciones internas que fomenten
la mejora continua, Porter proporciona una guia estratégica para que las
naciones impulsen su competitividad mas alla de las ventajas comparativas

tradicionales.

Marco Conceptual
El Marco Conceptual presentado a continuacién proporciona una base

estructurada para el tema de estudio. Cada concepto clave, desde la
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naturaleza del TLC hasta la innovacion tecnoldgica y el desarrollo sostenible,
se examina en relacion con su relevancia en este contexto especifico.
Tabla 10.

Marco Conceptual

Aplicacién en el Contexto del
TLC Ecuador-China

Evaluacion de los términos
Acuerdo entre paises para reducir o eliminar especificos del TLC, incluyendo

Concepto Descripcion

Tratado de Libre

. barreras arancelarias y no arancelarias, concesiones arancelarias
Comercio (TLC) - y . L . arasy
facilitando el comercio y la inversion. compromisos adquiridos por
Ecuador y China.
Productos Equipos como televisores, computadoras o Estudio sobre este sector en el
electronicos teléfonos TLC.

Identificacién de barreras
Restricciones al comercio, como aranceles, comercialesenel TLCy su
cuotas, regulaciones sanitarias y normas impacto en los productores
técnicas. ecuatorianos de productos
electronicos.

Movimientos de bienes y servicios entre Anélisis del flujo de exportaciones
Exportaciones e  paises. Exportaciones son bienes vendidos e importaciones de productos
Importaciones al extranjero; importaciones, bienes electronicos bajo el TLC y su

comprados desde el extranjero. impacto en la balanza comercial.

Proceso de trasladar operaciones de una Consideracién de la posibilidad de
empresa a otro pais para aprovechar costos deslocalizacion de la produccion
de produccion mas bajos o condiciones de  de productos electrénicos hacia

Barreras
Comerciales

Deslocalizacion

mercado favorables. China debido al TLC.
Normativas Estandares que los productos deben cumplir Evaluacion de las normativas
Técnicas y de para ser comercializados, incluyendo técnicas y de calidad impuestas por
Calidad regulaciones sobre seguridad, eficiencia el TLC y sus desafios para los
energética y compatibilidad tecnolégica. productos ecuatorianos en China.
. . Anélisis del impacto del TLC en la
Introduccion de nuevas tecnologias o -
L . . capacidad de Ecuador para
Innovacién mejora de las existentes para aumentar la : - -
L S o fomentar la innovacion tecnoldgica
Tecnoldgica eficiencia y competitividad de los productos
S en el sector de productos
Yy Servicios. o
electronicos.
Enfoque de desarrollo econémico que busca L )
roq . gue Evaluacion de como el TLC puede
satisfacer las necesidades presentes sin e -
Desarrollo ; influir en el desarrollo sostenible
. comprometer las de futuras generaciones,
Sostenible del sector de productos

considerando impactos ambientales,

) e electrénicos en Ecuador.
sociales y econémicos.

Informacion adaptada del Marco Conceptual. Elaboracion propia

La Tabla 10 ofrece un marco conceptual detallado que abarca aspectos
clave en el contexto del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Ecuador y
China, especificamente en relacion con el sector de productos electrénicos.
Entre los conceptos destacados se encuentran el Tratado de Libre Comercio
(TLC), que explica el acuerdo para reducir barreras comerciales; las Barreras
Comerciales, que analiza restricciones como aranceles y normas técnicas; y

la Deslocalizacion, que considera el traslado de operaciones a China para
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aprovechar ventajas competitivas. Ademas, se exploran temas como la
Innovacion Tecnoldgica, las Normativas Técnicas y de Calidad, y el Desarrollo
Sostenible, evaluando como estos factores pueden influir en la competitividad
y sostenibilidad del sector de productos electronicos en Ecuador bajo el TLC.

Tratado de Libre Comercio (TLC)

El Tratado de Libre Comercio (TLC) es un acuerdo entre dos o mas
paises para facilitar el comercio mediante la reduccién o eliminacion de
barreras arancelarias y no arancelarias. Este concepto abarca las normas y
reglamentaciones que los paises acuerdan para regular los intercambios
comerciales, con el objetivo de promover el comercio y la inversion (Cabrera,
2019). En el contexto del TLC entre Ecuador y China, es crucial entender los
términos especificos del acuerdo, incluyendo las concesiones arancelarias y
los compromisos adquiridos por ambos paises.

Sector de Productos Electronicos

El sector de productos electronicos se refiere a la industria dedicada a
la fabricacion y comercializacion de dispositivos electronicos como teléfonos
moviles, computadoras, electrodomésticos, y otros dispositivos digitales.
(Anchorena, 2019) Este sector es fundamental para el analisis debido a su
dinamismo y constante innovacion tecnologica, ademas de su relevancia en
el comercio internacional. La competencia en este sector es feroz, y las
condiciones del TLC pueden influir significativamente en su desarrollo y
sostenibilidad.

Competitividad

La competitividad se refiere a la capacidad de una empresa o pais para
competir eficazmente en el mercado internacional (Feenstra, 2018). En el
contexto del TLC entre Ecuador y China, es esencial evaluar cémo el acuerdo
afecta la competitividad del sector de productos electronicos en Ecuador. Esto
incluye analizar factores como costos de produccion, calidad de los productos,
innovacion tecnoldgica, y la capacidad de las empresas ecuatorianas para
acceder a mercados externos.

Barreras Comerciales

Las barreras comerciales son restricciones que los paises imponen
para controlar el flujo de bienes y servicios en sus fronteras. Estas pueden ser

arancelarias, como los impuestos sobre importaciones, o0 no arancelarias,
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como las cuotas de importacién, regulaciones sanitarias, y normas técnicas
(Chang, 2015). Identificar las barreras comerciales presentes en el TLC entre
Ecuador y China es fundamental para comprender los desafios que enfrentan
los productores ecuatorianos de productos electronicos.

Estrategias de Mitigacién

Las estrategias de mitigacion son acciones o planes implementados
para reducir o eliminar los efectos negativos de un problema o desafio
(Velasquez, 2021). En este contexto, se refiere a las politicas y medidas que
Ecuador puede adoptar para minimizar las consecuencias negativas del TLC
en el sector de productos electronicos. Esto puede incluir incentivos fiscales,
programas de capacitacion y desarrollo tecnologico, alianzas estratégicas, y
la diversificacion de mercados de exportacion.

Exportaciones e Importaciones

Las exportaciones e importaciones son elementos clave del comercio
internacional. Las exportaciones se refieren a los bienes y servicios
producidos en un pais y vendidos a otros paises, mientras que las
importaciones son bienes y servicios comprados por un pais desde el
extranjero (Cabrera, 2019). En el contexto del TLC entre Ecuador y China, es
vital analizar como el acuerdo afecta el flujo de exportaciones e importaciones
de productos electronicos, y como esto influye en la balanza comercial y en la
economia ecuatoriana.

Deslocalizacion

La deslocalizacién es el proceso mediante el cual una empresa
traslada parte de sus operaciones a otro pais, generalmente para aprovechar
costos de produccibn mas bajos o condiciones favorables del mercado
(Landreth, 2018). En el marco del TLC, es importante considerar si las
empresas ecuatorianas podrian enfrentar la deslocalizacion de la produccion
de productos electrénicos hacia China, debido a las ventajas competitivas que
este pais puede ofrecer en términos de costos y capacidades productivas.

Es crucial evaluar si las empresas ecuatorianas podrian enfrentar la
deslocalizacion de la produccion de productos electronicos hacia China, dado
gue este pais ofrece ventajas competitivas significativas en términos de
costos y capacidades productivas. Sin embargo, es esencial no solo

considerar los beneficios inmediatos de esta deslocalizacion, sino también
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analizar sus posibles impactos a largo plazo en la economia ecuatoriana.
Aspectos como la pérdida de conocimiento técnico, la disminucién de
capacidades locales, y la potencial dependencia econdmica son factores que
podrian tener repercusiones negativas y deben ser parte de la discusién para
una evaluacion completa del fenébmeno de la deslocalizacion en el marco del
TLC.

Normativas Técnicas y de Calidad

Las normativas técnicas y de calidad son estandares que los productos
deben cumplir para ser comercializados en ciertos mercados (Chang, 2015).
Estas normativas pueden incluir regulaciones sobre seguridad, eficiencia
energeética, y compatibilidad tecnoldgica. Analizar como el TLC entre Ecuador
y China aborda estas normativas es crucial para entender los desafios que
los productores ecuatorianos de productos electronicos pueden enfrentar al
intentar acceder al mercado chino.

Innovacion Tecnoldgica

La innovacion tecnoldgica es la introduccion de nuevas tecnologias o
la mejora de las existentes para aumentar la eficiencia, calidad vy
competitividad de los productos y servicios (Feenstra, 2018). En el sector de
productos electrénicos, la innovacion es un factor determinante para el éxito
en el mercado global. Evaluar el impacto del TLC en la capacidad de Ecuador
para fomentar la innovacion tecnoldgica es esencial para identificar
oportunidades y amenazas para las empresas ecuatorianas.

Desarrollo Sostenible

El desarrollo sostenible se refiere a un enfoque de desarrollo
econdmico que busca satisfacer las necesidades del presente evitando
perjudicar a las futuras generaciones, En el contexto del TLC, es importante
considerar como el acuerdo puede influir en el desarrollo sostenible del sector
de productos electrénicos en Ecuador. Esto incluye evaluar los impactos
ambientales, sociales y econdmicos del comercio bilateral y proponer
soluciones que promuevan un desarrollo equilibrado y sostenible.

A través de esta estructura analitica, se destacan tanto las
oportunidades como los desafios que el acuerdo presenta, proporcionando

una base solida para formular estrategias que permitan a Ecuador optimizar
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los beneficios del TLC y mitigar sus posibles impactos negativos, en especial

en términos de sostenibilidad y competitividad internacional.
Marco Metodoldgico

El Marco Metodoldgico presentado a continuacién proporciona una
estructura clara para la investigacion sobre el TLC con un enfoque especifico
en el sector de productos electronicos
Tabla 11.

Marco Metodoldgico

Elemento Descripcion Aplicacion en la Investigacion

Proporciona una visién holistica del
impacto del TLC, integrando
perspectivas tanto cuantitativas como

valorando tanto datos cuantitativos como

Postura . S
las percepciones y experiencias de los

Epistemologica

afectados. e
cualitativas.
Método inductivo que se centra en la Identificacién de patrones y
Método observacién detallada de casos especificos tendencias a partir de datos
para generar conclusiones mas amplias especificos sobre el sector de
sobre los impactos del TLC. productos electrénicos en Ecuador.
Cuasiexperimental, caracterizado por la  Evaluacion de los impactos del TLC
Nivel de manipulacion de variables independientes mediante la comparacion de datos
Investigacion para observar sus efectos sobre las antes y después de su implementacion
dependientes, sin asignacion aleatoria. en el sector de productos electrdnicos.
e . Descripcion y analisis de como el
. Analitico-descriptivo, centrado en la
Tipo de P TLC afecta al sector de productos

descripcion sistematica y analisis de

. . electronicos, identificando beneficios
relaciones y patrones entre variables.

Investigacion

y desafios.
Mixto, combinando métodos cualitativos y Integracion de datos cuantitativos y
Enfoque de cuantitativos para una comprension cualitativos para ofrecer una vision
Investigacion completa y robusta del fenémeno en detallada y matizada de los impactos
estudio. del TLC en el sector.

Revision de literatura, analisis de
datos comerciales y revision de
documentos oficiales para una
comprensidn integral del TLC y sus
impactos.

Informacién adaptada de. (Gomez y Roquet, 2019). Elaboracién propia

Analisis bibliografico, analisis estadistico
Técnica de y analisis documental, utilizados para
Investigacion recopilar y analizar datos cualitativos y
cuantitativos.

La Tabla 11 detalla el marco metodoldgico empleado en la investigacion
sobre el impacto del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Ecuador y China,
especialmente en el sector de productos electronicos. Se destacan elementos
como la Postura Epistemoldgica, que integra tanto datos cuantitativos como
cualitativos para una visién holistica, y el Método Inductivo, que se enfoca en
la observacion de casos especificos para generar conclusiones amplias. El

Nivel de Investigacion es cuasiexperimental, permitiendo la evaluacion
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comparativa de datos antes y después del TLC, mientras que el Tipo de
Investigacion es analitico-descriptivo, centrado en la identificacion de
relaciones y patrones. El Enfoque de Investigacion es mixto, combinando
métodos cualitativos y cuantitativos, y las Técnicas de Investigacion incluyen
analisis bibliografico, estadistico y documental para una comprension integral

del TLC y sus efectos en el sector estudiado.

Postura Epistemoldgica

Al buscar comprender las estructuras sociales se escoge una
estructura epistemologica paradigmatica sociocritica (Ackerman, 2018).Este
tipo de perspectiva no solo se enfoca en datos cuantitativo, como, por
ejemplo, las cifras de los productos importados, pues al mismo tiempo
examina percepciones provenientes de las entrevistas a individuos

involucrados, en este caso importadores.

Método

El método de investigacion adoptado es el inductivo. Este enfoque se
centra en la recopilaciéon y analisis de datos especificos para generar
conclusiones mas amplias sobre los impactos del TLC. Se comenzara con la
observacién detallada de casos particulares, como las experiencias de
productores y trabajadores del sector de productos electronicos en Ecuador,
y se analizaran sus percepciones, desafios y adaptaciones frente al acuerdo
comercial. A través del analisis de documentos, se obtendran datos
cualitativos y cuantitativos que permitiran construir una comprension profunda
y contextualizada de la situacién (Ackerman, 2018).

Utilizando el método inductivo, se busca identificar patrones,
tendencias y relaciones significativas en los datos recolectados. Este enfoque
permite desarrollar teorias y propuestas basadas en la evidencia empirica
obtenida de las experiencias reales de los actores involucrados. Ademas, se
lleva a cabo un andlisis critico de los datos para detectar tanto los beneficios
como las posibles repercusiones negativas del TLC. Este método no solo
facilitara la comprension de las consecuencias del acuerdo, sino que también
permitira proponer soluciones practicas y efectivas que puedan mitigar sus
iImpactos negativos.
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Nivel de investigacién

El nivel de investigacion adoptado es cuasiexperimental. Este se
caracteriza por la manipulacion de variables independientes para observar
sus efectos sobre las variables dependientes, sin la asignacion aleatoria de
los sujetos a los grupos de estudio (Gémez y Roquet, 2019). En este caso, se
analizaran los impactos especificos del TLC en el sector de productos
electronicos mediante la comparacion de datos antes y después de la
implementacion del acuerdo, asi como entre diferentes actores dentro del
sector.

Este nivel de investigacion proporciona una comprension detallada y
critica de como el TLC influye en la competitividad, las practicas comerciales
y las condiciones laborales en el sector de productos electrénicos en Ecuador,
y permite formular recomendaciones basadas en evidencia para mitigar sus

impactos negativos.

Tipo de investigacion

El tipo de investigacion utilizado es analitico-descriptivo. Este enfoque
se centra en la descripcion detallada y sistematica de las caracteristicas y
fendmenos observados, asi como en el analisis de las relaciones y patrones
entre las variables estudiadas. En este caso, la investigacion se propone
describir y analizar cémo el TLC entre Ecuador y China afecta el sector de
productos electrdnicos, identificando tanto los beneficios como los desafios
gue enfrentan los productores y trabajadores.

El enfoque analitico-descriptivo permite una exploracion exhaustiva de
las diversas dimensiones del TLC y su impacto en el sector. Se recopilaron
datos cualitativos y cuantitativos mediante entrevistas, encuestas y analisis
de documentos oficiales, que seran descriptivamente presentados para
ofrecer una vision clara y detallada de la situacion actual. Posteriormente, se
realiza un analisis profundo de estos datos para identificar tendencias,
patrones y relaciones significativas. Este tipo de investigacion no solo
proporciona una base sdlida para comprender el contexto y las dinamicas
actuales, sino que también sirve de fundamento para la formulacion de
propuestas de soluciones practicas y efectivas (Bernal, 2018) para mitigar los

efectos negativos del TLC en el sector de productos electronicos

35



Enfoque de Investigacion

El enfoque de investigacion adoptado fue mixto. Este enfoque combiné
métodos cualitativos y cuantitativos para ofrecer una comprension mas
completa y robusta del fendbmeno en estudio. El enfoque mixto permitio
aprovechar las fortalezas de ambos métodos, proporcionando una vision
detallada y matizada de los impactos del TLC en el sector de productos
electrénicos. A través de la recoleccion de datos cuantitativos, como
estadisticas de comercio se pudo medir el alcance y la magnitud de los
efectos del tratado. Al mismo tiempo, los datos cualitativos obtenidos de
documentos permitieron captar las percepciones y experiencias de los actores
involucrados, enriqueciendo asi la interpretacion de los resultados.

La integracién de métodos cualitativos y cuantitativos en el enfoque
mixto facilitd un andlisis mas holistico y contextualizado (Hernandez et al.,
2017). Esta combinacion de datos permitio identificar no solo las tendencias
generales, sino también las implicaciones mas profundas y las posibles
desigualdades generadas por el tratado, ofreciendo una base sélida para la
formulacion de propuestas de soluciones que fueran tanto efectivas como

equitativas

Técnica de investigacion

Para el estudio se utilizaron diversas técnicas de investigacion para
recopilar y analizar datos. El analisis bibliografico fue fundamental para revisar
y sintetizar la literatura existente sobre tratados de libre comercio, su impacto
economico y social, y especificamente su influencia en el sector de productos
electronicos. Esta técnica permitié contextualizar el estudio dentro del marco
tedrico existente y proporcionar una base sélida para la comprension de los
fendmenos observados. Se revisaron libros, articulos académicos, informes
de organizaciones internacionales y estudios previos relacionados con el TLC

entre Ecuador y China.
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Capitulo Il

Diagnostico
Ecuador y China: Expansién Comercial y Desarrollo Econémico

Exportaciones e Importaciones ecuatorianas

La balanza comercial del Ecuador ha mostrado una evolucion dinamica
entre 2019 y 2023, marcada por variaciones significativas en los niveles de
exportaciones e importaciones. En 2019, el pais logréo un leve superavit
comercial de $136.31 millones de USD, resultado de exportaciones que
totalizaron $26,025.79 millones de USD y unas importaciones de $25,889.48
millones de USD. Este equilibrio positivo, aunque modesto, reflej6 una
estabilidad relativa en el comercio exterior del pais durante ese afio.
Tabla 12.

Balanza Comercial del Ecuador (en millones de USD)

Balanza
ARo Exportaciones Importaciones Comercial
2019 26025.79 25889.48 136.31

2020 22373.34 19873.92 2499.42

2021 29037.29 28127.67 909.62

2022 35943.04 36051.23 -108.19

2023 34640.27 34447.10 193.17
Informacion adaptada del BCE. Elaboracién propia

Figura 1.Balanza Comercial del Ecuador (en millones de USD)
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En 2020, la balanza comercial del Ecuador experimenté un notable
incremento en el superavit, alcanzando los $2,499.42 millones de USD. Este
cambio drastico se debio principalmente a una disminucién significativa en las
importaciones, que cayeron a $19,873.92 millones de USD, mientras que las
exportaciones también disminuyeron, pero en menor medida, a $22,373.34
millones de USD. Las restricciones globales y la menor demanda interna
durante la pandemia de COVID-19 jugaron un papel crucial en esta reduccion

de importaciones.

Comercio entre Ecuador y China.

Las relaciones comerciales entre Ecuador y China han presentado un
incremento notorio durante el periodo de estudio, uno de los productos que
mayor impulso han dado a las exportaciones han sido las ventas de camardn
congelado, constituyendo estas el 65% de las exportaciones no petroleras a
China (BCE, 2024)

Tabla 13.
Exportaciones de Productos Ecuatorianos a China (En millones de
USD)

Exportaciones

a China
(millones de  Variacion
Afio USD) %
2019 2896,83 -
2020 3322,34 14,69%
2021 4074,88 22,65%
2022 5809,70 42,57%
2023 5672,88 -2,36%

Informacion adaptada del BCE. Elaboracion propia
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Figura 2. Exportaciones de Productos Ecuatorianos a China (En millones de
USD)
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Informacion adaptada del BCE. Elaboracion propia

Entre 2019 y 2023, las exportaciones ecuatorianas a China mostraron
un notable crecimiento, reflejando el fortalecimiento de las relaciones
comerciales entre ambos paises. En 2019, las exportaciones alcanzaron
$2,896.83 millones de USD, incrementandose a $3,322.34 millones de USD
en 2020. En 2021, se observé un aumento significativo, llegando a $4,074.88
millones de USD, y este crecimiento continud en 2022 con exportaciones que
ascendieron a $5,809.70 millones de USD. Aunque en 2023 se registro una
leve disminucion respecto al afio anterior, las exportaciones se mantuvieron
elevadas en $5,672.88 millones de USD, evidenciando una tendencia general
al alza en el comercio bilateral con China.

Tabla 14.

Importaciones ecuatorianas de China (En millones de USD)

Afo Importaciones
2019 4262,55
2020 3693,42
2021 5316,55
2022 6352,63
2023 6015,55

Informacion adaptada del BCE. Elaboracion propia
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Figura 3.Importaciones ecuatorianas de China (En millones de USD)
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Entre 2019 y 2023, las importaciones ecuatorianas de China
experimentaron fluctuaciones, con una tendencia general al aumento. En
2019, las importaciones alcanzaron $4,262.55 millones de USD, pero
disminuyeron a $3,693.42 millones de USD en 2020, posiblemente debido a
los efectos de la pandemia de COVID-19. Sin embargo, en 2021, las
importaciones aumentaron significativamente a $5,316.55 millones de USD y
continuaron creciendo en 2022, alcanzando los $6,352.63 millones de USD.
En 2023, aunque se registro una leve disminucion respecto al afio anterior,
las importaciones se mantuvieron altas, sumando $6,015.55 millones de USD,
reflejando una fuerte y creciente demanda de productos chinos en el mercado
ecuatoriano.

Tabla 15.
Balanza Comercial Ecuador-China (En millones de USD)

Exportaciones Balanza
Ano a China Importaciones comercial
2019 2896,83 4262,55 -1365,72
2020 3322,34 3693,42 -371,08
2021 4074,88 5316,55 -1241,67
2022 5809,7 6352,63 -542,93
2023 5672,88 6015,55 -342,67

Informacién adaptada del BCE. Elaboracion propia
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Figura 4.Balanza Comercial Ecuador-China (En millones de USD)
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Informacion adaptada del BCE. Elaboracion propia

Entre 2019 y 2023, la balanza comercial entre Ecuador y China mostro
una tendencia de variacion significativa. En 2019, las exportaciones
ecuatorianas a China fueron de 2896,83 millones de USD, mientras que las
importaciones ascendieron a 4262,55 millones de USD, resultando en un
déficit comercial de -1365,72 millones de USD. En 2020, las exportaciones
aumentaron un 14,70% a 3322,34 millones de USD vy las importaciones
disminuyeron un 13,35% a 3693,42 millones de USD, reduciendo el déficit a -
371,08 millones de USD. Para 2021, las exportaciones crecieron un 22,66%
alcanzando 4074,88 millones de USD, pero las importaciones aumentaron un
43,98% a 5316,55 millones de USD, resultando en un déficit de -1241,67
millones de USD. En 2022, las exportaciones subieron un 42,54% a 5809,7
millones de USD vy las importaciones un 19,50% a 6352,63 millones de USD,
reduciendo el déficit a -542,93 millones de USD. Finalmente, en 2023, las
exportaciones decrecieron un 2,35% a 5672,88 millones de USD vy las
importaciones disminuyeron un 5,31% a 6015,55 millones de USD, resultando

en un déficit comercial de -342,67 millones de USD.
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Figura 5 Tendencia de las Exportaciones a China por Producto
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Informacion tomada del BCE.

Se aprecia un notable incremento en las exportaciones de camarén. La
participacion de este producto en el total de exportaciones no petroleras paso
de 13,3% entre enero y noviembre de 2016 a un impresionante 67,9% en el
mismo periodo de 2023, lo que refleja un crecimiento exponencial en su
demanda y aceptacion en el mercado chino.

Por otro lado, las exportaciones de concentrados de plomo y cobre
también mostraron un crecimiento considerable, con ventas externas que
promediaron USD 1.108 millones entre enero y noviembre de 2022-2023, en
comparacion con el promedio de apenas USD 180 millones registrado en los
mismos meses de 2016-2020. Esta evolucién positiva en la balanza comercial
con China subraya la diversificacién y fortalecimiento del sector exportador

ecuatoriano.
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Figura 6 Tendencia de los Principales Productos Importados desde
China
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Informacion tomada del BCE.

En esta categoria resaltan, productos quimicos, farmaceéuticos,
vehiculos, se aprecia una tendencia creciente. Esta tendencia refleja una
dinamica econdmica en la que la industria y el consumo de bienes duraderos

juegan un papel esencial en la configuracion de las importaciones del pais.

Tratados de Libre Comercio entre China y paises latinoamericanos

China ha establecido tratados de libre comercio (TLC) con varios
paises de América Latina, marcando un hito en las relaciones comerciales
interregionales.

El primer acuerdo de este tipo se firmo con Chile en 2006, el cual ha
sido clave para aumentar las exportaciones chilenas de productos mineros y
agricolas hacia China, contribuyendo significativamente al crecimiento
economico de Chile. Este acuerdo no solo ha fortalecido el intercambio
comercial, sino que también ha incentivado inversiones Chinas en diversos

sectores de la economia chilena (Observatorio de la Politica China, 2024).
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Tabla 16.

Tratados de Libre Comercio entre China y paises latinoamericanos

Arfio de

Pais .
Firma

Descripcion

El TLC entre Chile y China permitié que el 92% de las
exportaciones chilenas ingresaran sin aranceles al mercado chino

Chile 2006  desde el primer dia. Este acuerdo ha impulsado las exportaciones
de cobre, vino y frutas, y ha fomentado inversiones Chinas en
mineria y energia en Chile.

El TLC entre Pert y China, en vigor desde 2010, ha sido crucial
para el sector minero y pesquero de Per(. Las exportaciones a

Peru 2009  China han aumentado un 326% hasta 2023, con un enfoque en la
mineria y la pesca. Pert y China han trabajado en la
modernizacion del tratado.

El TLC entre Costa Rica y China, vigente desde 2011, ha
Costa impulsado exportaciones de dispositivos médicos, carne bovina
) 2010 . s .
Rica y jugo de naranja. Sin embargo, la balanza comercial es

desfavorable para Costa Rica, y la IED China ha sido modesta.

Ecuador firmé un TLC con China que entré en vigor en 2024,
enfocandose en fortalecer exportaciones como el camaron. El
tratado busca diversificar la economia ecuatoriana y aprovechar
el mercado chino para fomentar el desarrollo econémico.

Informacion adaptada del (Observatorio de la Politica China, 2024).

Ecuador 2023

Elaboracion propia.

El siguiente pais de la zona en firmar un acuerdo con China fue Peru
en 2010, seguido por Costa Rica en 2011. Ecuador se agreg6 a esta lista al
entrar en vigor el TLC con China en 2024 Este acuerdo se centra en fortalecer
las exportaciones ecuatorianas de productos como el camaron, esperando
diversificar su economia y aprovechar el inmenso mercado chino para

fomentar su desarrollo econdémico (Observatorio de la Politica China, 2024)

Ventajas del Tratado de Libre Comercio con China

De acuerdo al BCE (2024) el potencial del mercado chino ofrece una
oportunidad significativa para las exportaciones ecuatorianas, permitiendo
gue productos nacionales lleguen a un vasto y diversificado grupo de
consumidores.

Se estima que para 2024 la actividad econémica de China crecera un
4,2%, y este dinamismo econémico se mantendria en un promedio del 3,8%
durante el periodo 2025-2028. Estas cifras son notablemente superiores al

promedio estimado para la economia mundial, que se proyecta en un 3,2%, y
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para las economias avanzadas, con un crecimiento de 1,8% (FMI, 2024). Este
contexto de crecimiento sostenido en China proporciona un entorno favorable
para que las exportaciones ecuatorianas encuentren un mercado en

expansion y dinamico.

Principales aspectos sobre el Tratado de Libre Comercio entre Ecuador
y China.

El tratado incluye varios capitulos que abordan diferentes aspectos del
comercio bilateral.

La Tabla 17 presenta un desglose detallado de los capitulos que
componen el Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Ecuador y China. Cada
capitulo aborda aspectos fundamentales del acuerdo, desde las
Disposiciones Iniciales que establecen la creaciébn de la zona de libre
comercio, hasta las Disposiciones Finales que incluyen detalles sobre la
implementacion y posibles modificaciones del tratado. También se cubren
temas esenciales como el Acceso a Mercados, Reglas de Origen, Defensa
Comercial, y Medidas Sanitarias y Fitosanitarias. Ademas, el tratado aborda
la Facilitacion del Comercio Electrénico, la Transparencia, y los mecanismos
para la Solucion de Diferencias. Estos capitulos forman el marco legal y
operativo que guiara la relacion comercial entre ambos paises bajo este

acuerdo.

Tabla 17.
Capitulos del TLC Ecuador-China

Capitulo Descripcion

Establece la creacién de una zona de libre comercio y los
Capitulo 1: Disposiciones objetivos del tratado, como la eliminacion de barreras

Iniciales comerciales y la promocion del comercio justo y
transparente.

Capitulo 2: Definiciones Proporciona las definiciones clave utilizadas en el tratado,

Generales asegurando una comprension comun entre las partes.

Capitulo 3: Trato Nacional y Establece las reglas para el acceso a mercados, incluyendo

Acceso a Mercados de la eliminacion de aranceles y restricciones no arancelarias

Mercancias sobre las mercancias entre las partes.

Capitulo 4: Reglas de Origen Define los criterios que determinan el origen de las

y Procedimientos de mercancias para acceder a los beneficios arancelarios del

Aplicacion tratado.
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Capitulo Descripcion

Capitulo 5: Procedimientos  Proporciona disposiciones para la simplificacion y
Aduaneros y Facilitacion del armonizacion de procedimientos aduaneros, promoviendo
Comercio la facilitacién del comercio entre las partes.

. Incluye medidas antidumping, derechos compensatorios
Capitulo 6: Defensa ye me ping, det comper y

X salvaguardias para proteger a las industrias nacionales en
Comercial o 4
caso de practicas comerciales desleales.

. . Regula la aplicacién de medidas sanitarias y fitosanitarias

Capitulo 7: Medidas g P Y

Sanitarias y Fitosanitarias

Capitulo 8:

Obstaculos

Técnicos al Comercio

Capitulo 9:

Cooperacion

para la Inversion

Capitulo 10
Electrénico

Capitulo 11

Capitulo 12

Capitulo 13
Diferencias

Capitulo 14: Administracion

Capitulo 15

Capitulo 16
Econdmica

Capitulo 17
Finales

: Comercio

: Competencia

: Transparencia

: Solucién de

: Excepciones

: Cooperacion

: Disposiciones

para proteger la vida y salud de las personas, animales y
plantas sin crear barreras innecesarias al comercio.

Busca eliminar obstaculos técnicos al comercio y promover
la transparencia en la regulacion técnica entre las partes.

Promueve la cooperacion y el intercambio de informacion
para mejorar el clima de inversion entre las partes.

Establece marcos para facilitar y regular el comercio
electrénico entre las partes, fomentando la confianza y
seguridad en las transacciones digitales.

Prohibe practicas anticompetitivas que puedan afectar el
comercio entre las partes y establece mecanismos para la
cooperacion en politicas de competencia.

Estipula la necesidad de mantener la transparencia en la
implementacion de las medidas del tratado, asegurando la
accesibilidad a la informacién para las partes interesadas.

Define los mecanismos para la solucion de controversias
que puedan surgir de la interpretacion o aplicacion del
tratado.

Establece la creacidn de un Comité de Libre Comercio para
supervisar la implementacion del tratado y resolver
problemas gue puedan surgir.

Enumera las excepciones a las obligaciones del tratado,
permitiendo a las partes adoptar medidas que protejan sus
intereses esenciales de seguridad, salud publica, entre otros.

Fomenta la cooperacion econdmica en areas de interés
mutuo, como la innovacion tecnoldgica, la agriculturay la
sostenibilidad ambiental.

Incluye las disposiciones finales sobre la implementacion,
entrada en vigor y posibles modificaciones del tratado.

Informacién adaptada de (MPCEIP, 2024) .Elaboracion propia

El Capitulo 1 sienta las bases del TLC al establecer la zona de libre

comercio y definir sus objetivos fundamentales, como la eliminacién de

barreras comerciales y la promocién de un comercio justo y transparente. Esto

demuestra la intencién del tratado de facilitar el intercambio econdmico y

fortalecer las relaciones comerciales entre Ecuador y China desde el inicio.

En el Capitulo 2, el acuerdo se centra en las definiciones generales,

esto fundamental

para garantizar que ambas partes compartan una

comprension comun de los términos utilizados en el tratado. Uno de los

46



capitulos mas importantes es el Capitulo 3, que trata sobre el Trato Nacional
y el Acceso a Mercados de Mercancias. Este capitulo aborda la eliminaciéon
de aranceles y restricciones no arancelarias, La reduccion de barreras
comerciales no solo facilita el flujo de bienes, sino que también puede tener
un impacto significativo en el crecimiento econémico de Ecuador,
particularmente en sectores clave como la agricultura y la pesca.

El Capitulo 11 se enfoca en la Competencia, prohibiendo préacticas
anticompetitivas que puedan afectar el comercio entre las partes. Este
capitulo asegura que se mantenga un entorno de competencia leal,
promoviendo la eficiencia y la equidad en el mercado.

La Transparencia, tratada en el Capitulo 12, es fundamental para la
implementacién efectiva del tratado. Al garantizar el acceso a la informacion
y la claridad en la aplicacion de las medidas, este capitulo asegura que todas
las partes interesadas puedan operar con confianza y previsibilidad.

El Capitulo 16 fomenta la Cooperaciéon Econdémica en areas de interés
mutuo, como la innovacion tecnoldgica y la sostenibilidad ambiental, mientras
que el Capitulo 17 incluye las Disposiciones Finales necesarias para la

implementacion y posibles modificaciones del tratado.

Cronograma de compromisos arancelarios

El cronograma de compromisos arancelarios aparece en el anexo 2 del
TLC y describe la estructura y el proceso de eliminacion o reduccion de
aranceles aduaneros que China aplicara a las mercancias originarias de su
socio comercial bajo un tratado de libre comercio (MPCEIP, 2024). A
continuacion, se detallan los puntos clave del andlisis:

Estructura General del Cronograma: El cronograma se basa en el
Arancel de Aduanas de Importacion y Exportacion de la Republica Popular
China, con las tasas arancelarias de nacion mas favorecida (NMF) vigentes
al 1 de enero de 2021 como referencia para los aranceles base. Las
subpartidas arancelarias se interpretan de acuerdo con el Arancel Aduanero
chino, lo que asegura la uniformidad en la interpretacion y aplicacién de los

aranceles.
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Categorias de Eliminacion y Reduccién Arancelaria:

e Categoria "A0": Eliminacion inmediata de aranceles a partir de
la entrada en vigor del tratado.

e Categoria "A5": Eliminacion de aranceles en cinco etapas
anuales iguales, comenzando desde la entrada en vigor del
tratado y culminando en el quinto afo.

e Categorias "A10", "A15", "A17", "A20": Progresiva eliminacion
de aranceles en 10, 15, 17, y 20 etapas anuales iguales,
respectivamente. Esto implica que algunas mercancias gozaran
de arancel cero solo después de un periodo prolongado de hasta
20 anos.

e Categoria "P": Reduccién arancelaria inmediata al 50% del
arancel base desde la entrada en vigor del tratado, manteniendo
esta tasa a largo plazo.

e Categoria "E": Mantiene los aranceles base sin reduccion.

Implementacion y Ajustes: Los aranceles reducidos se redondearan
al menos a la décima de punto porcentual mas proxima, asegurando precision
en la aplicacion de las tarifas. El cronograma establece un proceso bien
definido para la implementacion de cada etapa de reduccidén arancelaria,
comenzando desde la entrada en vigor del tratado y continuando con ajustes
anuales cada 1 de enero a partir del segundo afo.

La Tabla 18 detalla el cronograma de compromisos arancelarios
acordados en el marco del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Ecuador y
China. Esta tabla clasifica las diferentes categorias de eliminacion o reduccion
de aranceles, que varian desde la eliminacién inmediata de aranceles bajo la
categoria A0, hasta eliminaciones progresivas que se extienden hasta 20
afos en la categoria A20. Ademas, incluye categorias como P, que implica
una reduccion inmediata al 50% del arancel base sin eliminaciones
adicionales, y E, donde los aranceles se mantienen sin cambios. Este
cronograma establece los plazos especificos para la eliminacion completa de
los aranceles, proporcionando una guia clara sobre la implementacion gradual

de estas reducciones.
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Tabla 18.

Cronograma de compromisos arancelarios

Eliminacion
Descripcion de la Eliminacion/Reduccién Completa de
Categoria Arancelaria Aranceles
A0 Eliminacion completa de aranceles. Inmediata
Eliminacion de aranceles en 5 etapas anuales 1 de enero del
A5 iguales. afno 5
Eliminacion de aranceles en 10 etapas anuales 1 de enero del
Al0 iguales. afio 10
Eliminacion de aranceles en 15 etapas anuales 1 de enero del
Al5 iguales. afio 15
Eliminacion de aranceles en 17 etapas anuales 1 de enero del
Al7 iguales. afio 17
Eliminacion de aranceles en 20 etapas anuales 1 de enero del
A20 iguales. afio 20
Reduccion arancelaria inmediata al 50% del arancel No aplica (se
P base, manteniéndose en ese nivel. mantiene al 50%)
Los aranceles permanecen sin cambios respecto al
E arancel base. No aplica

Informacién adaptada de (MPCEIP, 2024) .Elaboracién propia

Significado para el Comercio Bilateral:

La categorizacion

diferenciada sugiere que los productos mas sensibles o estratégicos tendran

un periodo de transicion mas largo antes de que los aranceles se eliminen por

completo, mientras que los productos menos sensibles se beneficiaran de una

reduccion mas rapida.
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Capitulo IV

Evaluaciéon del TLC en el sector de productos electrénicos

El sector de productos electrénicos

El sector de productos electronicos abarca una amplia gama de
dispositivos y componentes que utilizan principios de la electricidad y la
electrénica para funcionar. Este sector incluye tanto productos de consumo
masivo, como aquellos utilizados en aplicaciones industriales, médicas, y
cientificas. Dentro de los productos electronicos mas comunes se encuentran
dispositivos como televisores, teléfonos inteligentes, computadoras, tabletas,
camaras digitales, sistemas de audio, y consolas de videojuegos. Estos
productos estan disefiados para proporcionar entretenimiento, comunicacion
y acceso a la informacion, convirtiéndose en una parte integral de la vida
cotidiana de las personas.

Teléfonos

8517: Los teléfonos estan exentos de aranceles desde la entrada en
vigor del tratado bajo la categoria AO (MPCEIP, 2024).
Tabla 19.

Importaciones de teléfonos desde China (precio FOB)

Variacion

Importaciones Porcentual
Afio FOB (%)
2019 532,48
2020 553,20 3,89%
2021 600,95 8,65%
2022 578,55 -3,72%
2023 686,83 18,72%

Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracién propia
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Figura 7.Importaciones de teléfonos desde China (precio FOB)
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Informacion adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracion propia

La tabla 19 presenta las importaciones de teléfonos en Ecuador,
medidas en valor FOB (Free on Board), y su variacién porcentual anual entre
2019 y 2023. En 2019, las importaciones alcanzaron los 532,48 millones de
dblares. Durante 2020, se observd un aumento del 3,89%, elevando las
importaciones a 553,20 millones de dolares. Este crecimiento continu6 en
2021, donde las importaciones aumentaron un 8,65%, alcanzando 600,95
millones de dolares. Sin embargo, en 2022, las importaciones experimentaron
una disminucion del 3,72%, reduciéndose a 578,55 millones de ddlares.

En 2023, las importaciones de teléfonos mostraron una significativa
recuperacién con un incremento del 18,72%, alcanzando un total de 686,83
millones de ddlares. La variabilidad observada en las tasas de crecimiento
anual sugiere fluctuaciones en el mercado que podrian estar influenciadas
tanto por factores econdmicos internos como por el entorno comercial global.

Computadoras

8471 estos productos se encuentran en la categoria AO y se encuentra

exentos de aranceles desde la entrada en vigor del tratado.
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Tabla 20.

Importaciones de Computadoras desde China (precio FOB)

FOB en

millones de Variacion
Ano USD Porcentual (%)
2019 233,36
2020 317,28 35,95%
2021 361,84 14,03%
2022 367,96 1,69%
2023 370,96 0,82%

Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracion propia

Figura 8.Importaciones de Computadoras desde China (precio FOB)
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Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracién propia

La tabla 20 muestra la evolucion de las importaciones FOB en millones
de ddlares para el periodo 2019-2023, asi como la variacion porcentual anual.
En 2019, las importaciones se situaron en 233,36 millones de USD. En 2020,
hubo un notable incremento del 35,95%, lo que elevd las importaciones a
317,28 millones de USD. En 2021, las importaciones continuaron
aumentando, alcanzando 361,84 millones de USD, aunque con una tasa de
crecimiento mas moderada del 14,03%. Durante 2022 y 2023, el crecimiento
de las importaciones se desaceleré aun mas, con incrementos de solo 1,69%
y 0,82%, respectivamente

Televisores
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8528: Monitores y proyectores, que no incorporen aparato receptor de
television; aparatos receptores de television, incluso con aparato receptor de
radiodifusién o grabacién o reproduccion de sonido o imagen incorporado.

Los televisores, clasificados bajo el cddigo SA 8528, estan distribuidos
en varias categorias dentro del cronograma arancelario. Aqui te detallo
algunas de las categorias identificadas para diferentes tipos de televisores:

Televisores digitales (cédigo 8528.7292): Se encuentran en la
Categoria E, lo que significa que los aranceles se mantendran igual al arancel
base, sin reducciones o eliminaciones.

Otros televisores analdgicos (codigo 8528.7291): Estan en la Categoria
Al7, lo que indica que los aranceles se eliminaran en 17 etapas anuales
iguales a partir de la entrada en vigor del tratado.

Monitores monocromos (cédigo 8528.4990): Estos productos estan en
la Categoria AO, lo que implica una eliminacion inmediata de los aranceles
desde la entrada en vigor del tratado.

Televisores a color y otros tipos especificos (codigo 8528.7219,
8528.7299): Se encuentran en la Categoria E, por lo que no habra cambios
en los aranceles.

Otros monitores y proyectores (coédigo 8528.7291, 8528.5990):
Algunos de estos productos estan categorizados bajo A17, lo que implica una
reduccion gradual de aranceles durante 17 afios hasta su eliminacion.

Tabla 21.

Importaciones de Televisores desde China (precio FOB

FOB en Variacion
millones Porcentual
Ao de USD (%)
2019 180,86
2020 139,92  -22,66%
2021 205,86 47,11%
2022 210,92 2,46%
2023 143,91 -31,7
Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracién propia

Figura 9.Importaciones de Televisores desde China (precio FOB)
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FOB en millones de USD
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Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracién propia

La tabla 21 muestra la evolucién de las importaciones de televisores
desde China, medidas en valor FOB (Free on Board), para el periodo de 2019
a 2023. En 2019, las importaciones alcanzaron los 180,86 millones de USD.
Sin embargo, en 2020 se observa una notable disminucion del 22,66%,
reduciendo el valor importado a 139,92 millones de USD. Esta caida podria
estar relacionada con factores como la desaceleracion econémica global,
posiblemente debido a la pandemia de COVID-19, que afect6 la demanda y
el comercio internacional.

En 2021, las importaciones se recuperaron significativamente con un
aumento del 47,11%, alcanzando los 205,86 millones de USD. Este repunte
sugiere una recuperacion en la demanda de televisores, posiblemente
impulsada por la mejora de las condiciones econémicas y un aumento en el
consumo de productos electrénicos. Sin embargo, en 2023, las importaciones
cayeron nuevamente, con una disminucion del 31,7% respecto al afio anterior,
situandose en 143,91 millones de USD, esta caida del consumo del producto
podria deberse a la crisis econdmica por la que esta pasando el pais.

Aparatos de grabacion

8521: Aparatos de grabacién o reproduccién de imagen y sonido
(videos), incluso con receptor de sefales de imagen y sonido incorporado

Los aparatos de grabacion o reproduccion de imagen y sonido,
incluidos bajo el cédigo SA 8521, estan clasificados en varias categorias
segun el tipo especifico de producto. Aqui te detallo las categorias relevantes:
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Grabadoras de cintas de video de calidad de transmision (codigo
8521.1011): Se encuentran en la Categoria AO, lo que significa que los
aranceles se eliminan inmediatamente a la entrada en vigor del tratado.

Otras grabadoras de cintas de video (cédigo 8521.1019): También
estan en la Categoria A0, con una eliminacién inmediata de aranceles.

Reproductores de cintas de video (cédigo 8521.1020): Se encuentran
en la Categoria A0, lo que implica una eliminacion completa de los aranceles
a la entrada en vigor del tratado.

Reproductores de disco compacto de video laser (codigo 8521.9011) y
Reproductores de discos de video digital (codigo 8521.9012): Ambos también
estan clasificados en la Categoria A0, eliminando los aranceles
inmediatamente.

Otros aparatos bajo la partida 8521 (codigo 8521.9090): También estan
en la Categoria AO, lo que significa que no tendran aranceles desde el inicio
del tratado
Tabla 22.

Importaciones de aparatos de grabacion desde China (precio FOB

FOB en Variacion
millones Porcentual
ARo de USD (%)

2019 6,48

2020 4,81 -25,77%
2021 4,80 -0,21%
2022 5,49 14,38%
2023 6,36 15,85%

Informacion adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracién propia
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Figura 10.Importaciones de aparatos de grabacion desde China
(precio FOB)
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La tabla 22 muestra la evolucidn de las importaciones de aparatos de
grabacion desde China, medidos en valor FOB, para el periodo 2019-2023.
En 2019, las importaciones alcanzaron los 6,48 millones de USD, pero en
2020 se produjo una significativa disminucion del 25,77%, reduciendo el valor
a 4,81 millones de USD. Este descenso podria estar relacionado con la
reduccion en la demanda de estos aparatos debido a factores como la
pandemia de COVID-19, que afect6 tanto la produccién como el consumo de
productos electronicos a nivel global.

A partir de 2021, las importaciones comenzaron a mostrar sefales de
recuperacion. Aungue en ese afno se registré una leve disminucion del 0,21%,
en 2022 y 2023 las importaciones aumentaron un 14,38% y un 15,85%,
respectivamente, alcanzando 6,36 millones de USD en 2023.

Dispositivos semiconductores fotosensibles:

8541 dispositivos semiconductores fotosensibles: Incluyen las células
fotovoltaicas, aunque estén ensambladas en mdédulos o paneles, diodos
emisores de luz (LED), y cristales piezoeléctricos montados

Los dispositivos semiconductores fotosensibles, que incluyen las
células fotovoltaicas, diodos emisores de luz (LED), y cristales piezoeléctricos
montados, clasificados bajo el codigo SA 8541, estan en la Categoria A0
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segun el cronograma arancelario. Esto significa que los aranceles para estos
productos fueron eliminados por completo desde la entrada en vigor del
tratado, con un arancel base del 0% (MPCEIP, 2024).
Tabla 23.

Importaciones de dispositivos semiconductores fotosensibles desde
China (precio FOB

FOB en Variacion
millones Porcentual
Ao de USD (%)
2019 7,50
2020 6,35 -15,33%
2021 12,53 97,17%
2022 15,31 22,17%
2023 27,34 78,60%
Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracién propia

Figura  1l.Importaciones de  Dispositivos semiconductores

fotosensibles desde China (precio FOB)
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La tabla 23 muestra la evolucion de las importaciones de dispositivos
semiconductores fotosensibles desde China, medidos en valor FOB, durante
el periodo de 2019 a 2023. En 2019, las importaciones alcanzaron los 7,50
millones de USD. En 2020, se observd una disminucion significativa del

15,33%, reduciendo las importaciones a 6,35 millones de USD. Esta caida
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podria estar relacionada con restricciones en el comercio global durante ese
afo, posiblemente debido a la pandemia de COVID-19.

A pesar de lo anterior, para 2021, se incrementaron en 97%, siguiendo
con la tendencia en 2022 con un incremento del 22%, alcanzando un 78 % en
2023. Este incremento se relaciona con el incremento del uso de energia

fotovoltaica.

Entrevistas

Entrevista al Ing. Gustavo Céaceres, presidente de la Camara de
Comercio Ecuatoriano-China

El andlisis de la entrevista al director de la Camara de Comercio
Ecuatoriano-China revela varias perspectivas clave, asi como los desafios y
oportunidades que este acuerdo presenta para ambos paises.

El entrevistado subraya que aln no se puede percibir claramente el
impacto del TLC, dado que este entré en vigor recientemente, el 1 de mayo
del presente afio (2024). Ademas, menciona que el tiempo de transito de las
importaciones entre Ecuador y China, que oscila entre 60 y 90 dias, implica
gue cualquier cambio significativo en las cifras de comercio exterior tardara
en reflejarse. Sin embargo, la expectativa es optimista, basada en un
documento de factibilidad elaborado por el Ministerio de Comercio Exterior en
conjunto con la embajada China, que prevé un crecimiento del 30% en las
importaciones y del 20% en las exportaciones durante el primer afo de
vigencia del TLC.

El director identifica varios desafios enfrentados durante la
implementacion del TLC, destacando la dificultad de coordinar reuniones
presenciales entre las delegaciones, lo que obligé a que la mayoria de las
negociaciones se llevaran a cabo virtualmente. También sefiala Ila
complejidad en la comunicacion con los gremios involucrados, donde algunos
sectores productivos apoyaron el acuerdo, mientras que otros se mostraron
reacios. Sin embargo, resalta la estrategia inteligente del equipo negociador
gue establecié "canastas de proteccion" para sectores sensibles como la
metalurgia, la ceramica y la linea blanca, protegiéndolos de la competencia

directa con productos chinos.
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En cuanto a la competitividad, el entrevistado advierte que los efectos
del TLC se veran a mediano y largo plazo. Aunque algunos productos, como
la pitahaya, ya estan entrando en China con arancel cero, otros productos aun
deben superar desafios como la obtencién de permisos sanitarios. También
enfatiza que la competencia es intensa, especialmente frente a productos del
sudeste asiatico, que tienen ventajas geograficas y acuerdos preexistentes
con China.

Sobre el incremento en las exportaciones e importaciones, el
entrevistado sefiala que aln no se cuenta con cifras oficiales recientes del
Ministerio de Comercio Exterior, lo que dificulta una evaluacion precisa del
impacto inmediato del TLC en el comercio bilateral.

Otro factor que debe ser considerado es el entendimiento de la
idiosincrasia China y sus particularidades culturales, el entrevistado recalca
qgue, hacer negocios con un empresario chino no es lo mismo que hacerlos
con un europeo 0 un estadounidense, existen diferencias culturales que
deben ser tomadas en cuenta a la hora de negociar.

El entrevistado aclara que el TLC es un acuerdo esencialmente
arancelario y no incluye desregulaciones o politicas especificas que resulten
desafiantes para las empresas ecuatorianas. Sin embargo, enfatiza la
importancia de los plazos para la obtencion de permisos fitosanitarios. En
cuanto a las oportunidades, el director es optimista, resaltando que Ecuador
tiene la ventaja de ser el cuarto pais de la region en firmar un acuerdo con
China, después de Chile, Peri y Costa Rica. Las oportunidades de
colaboracién en tecnologia e innovacion también son considerables, pero
dependeran en gran medida de las iniciativas del sector privado.

Las expectativas son altas para productos ecuatorianos como el cacao,
el bananoy las flores, que ya gozan de buena reputacién en el mercado chino.
La principal recomendaciéon del director a los empresarios ecuatorianos es
que se familiaricen profundamente con la cultura China para poder aprovechar
al maximo las oportunidades que ofrece el TLC.

Segunda Entrevista: Ing. Jennifer Quimiz, analista de
importaciones

El andlisis de la entrevista revela una etapa inicial en la implementacion

del acuerdo, en la que los efectos aun no son completamente visibles, pero
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comienzan a delinearse ciertos patrones y desafios. Uno de los puntos méas
destacados es la observacion de que el impacto real del TLC en el sector de
productos electrénicos ecuatoriano apenas estd empezando a manifestarse.
Esto se debe a que el tratado entr6 en vigor en mayo de este afio y, dado que
las importaciones desde China toman aproximadamente dos meses y medio
en llegar, los efectos iniciales recién estan comenzando a percibirse. Este
hecho subraya la importancia de monitorear continuamente el impacto del
TLC en los préximos meses para comprender mejor su influencia en el
mercado local.

Existe una preocupacion por parte de los empresarios nacionales hacia
la competencia China, ya que las empresas ecuatorianas carecen de la
capacidad de innovacién y desarrollo que tienen los chinos, lo cual se ve como
un obstaculo dificil de esquivar en un mundo que cada vez esta ma
globalizado.

La entrevistada menciona que dado lo relativamente cerca de la
entrada en vigor del tratado, que fue en mayo de este afo, todavia no hay
evidencia de la incidencia de este en las importaciones, ademas en agosto,
gue es el mes en que se realiza esta entrevista siempre se incrementan las
importaciones pues es el periodo de preparacion para las ventas navidenas y
los almacenes se surten de productos para diciembre.

Tercera entrevista: Ing. Kevin Garrido, importador

El andlisis de la entrevista revela una perspectiva optimista pero
cautelosa sobre el impacto del acuerdo en la competitividad de las empresas
ecuatorianas, tanto para importadores como para exportadores. El
entrevistado destaca que el TLC tiene el potencial de mejorar
significativamente la competitividad de las empresas ecuatorianas al reducir
aranceles y barreras comerciales, lo que facilitaria el acceso a mercados
internacionales. Para los importadores, el tratado promete costos mas bajos
y una mayor variedad de productos, abriendo asi nuevas oportunidades de
crecimiento en el mercado extranjero. Sin embargo, este optimismo se
equilibra con un reconocimiento de los desafios que podrian surgir en este
nuevo escenario comercial.

De acuerdo al entrevistado, los empresarios ecuatorianos podrian

enfrentarse a numerosas barreras a la hora de competir con los productos
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chinos, sobre todo en lo referente a precios y calidad, ademas el incremento
en los fletes maritimos podria aumentar los costos de importacion

En resumen, el andlisis de la entrevista refleja una vision de
oportunidades y desafios que el TLC con China presenta para las empresas
ecuatorianas. Aunque hay un claro reconocimiento de los beneficios
potenciales, también se sefiala la necesidad de estrategias claras y apoyo
continuo por parte del gobierno para asegurar que las empresas locales
puedan aprovechar al maximo este nuevo contexto comercial.

Cuarta entrevista: Ing. Mariuxi Viteri MBA. —importadora

La entrevistada maneja el negocio de la importacion de productos
varios desde hace 12 afios, Con respecto a la pregunta sobre su percepcion
del tratado de libre comercio entre Ecuador y China, respondié que, el tratado
ha llegado como un instrumento para complementar el comercio entre los dos
paises y lo ve de manera favorable para los intereses de los ecuatorianos.

Sefiala que, en el sector de los productos electronicos, los aranceles
se Iran liberando de forma prorrateada en algunos casos hasta durante 20
afios, por lo cual en este momento el consumidor todavia no percibe ningun
efecto relacionado con los precios de estos articulos. Sin embargo, sostiene
que el acuerdo estd elaborado para poderse mejorar y actuar de forma
complementaria para no perjudicar a ninguna de las partes.

Sobre los cambios observados en los precios y costos de produccion
de la linea de electrénicos en Ecuador, la entrevistada indicé que el Tratado
de Libre Comercio recién entrd en vigencia en mayo de este afio. Por lo tanto,
en el caso de importaciones con origen en China, se esta apenas en el octavo
mes, y no se han observado cambios significativos hasta el momento. La
entrevistada sefialé que se espera visualizar pequefios cambios en el stock
de algunas tiendas de productos electréonicos en el futuro cercano. Sin
embargo, aunque podrian haberse observado ligeros ajustes en los precios
de productos electrénicos en los ultimos meses, también se ha experimentado
un aumento en el costo del flete maritimo. Por consiguiente, a pesar de la
disminucion en los precios de la mercancia, el incremento en los costos de
los fletes maritimos, debido a la situacién global actual, ha tenido un impacto

considerable
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En los dltimos dias se ha ido sintiendo un cierto alivio en las tarifas
maritimas y sus precios Por lo cual recién se esta recobrando el valor que
tenian un tiempo atrds, estamos hablando de que las tarifas estan volviendo
al valor que tenian a mediados del 2023 ya que a partir de febrero del 2024
los precios de estas empezaron a incrementarse de manera notoria, por lo
gue si vamos a hacer una comparacion de precios, por lo menos en nuestro
mercado todavia no se va a notar una diferencia en los precios de los
productos

Con respecto a los aranceles que se estan pagando por los productos
electrénicos, al haber entrado recién en vigencia en mayo, antes de esa fecha
estos productos pagaban un arancel del 30% mientras que ahora estan
pagando 28.5, este arancel ira disminuyendo a lo largo de 20 afios. A partir
del proximo afio se espera que ya no se pague un valor de 28.5% sino del
27% También hay que revisar Cuales son los productos electronicos que se
liberan en menos de 20 afios. pues hay articulos que se Iran desgravando en
menos tiempo y otros estan programados para que sus aranceles bajen en 5.
10, 15 y hasta 20 afos.

En cuanto a si el gobierno ecuatoriano estd tomando las acciones
adecuadas para brindar apoyo a las empresas locales, se puede afirmar que,
dado que Ecuador no es un pais productor en el sector de electronicos, no se
cuenta con la capacidad para desarrollarse en esta area. Por ello, actualmente
no se protege la produccion local en este sector, a diferencia de otros como
los textiles, plasticos y calzados, que si cuentan con medidas de proteccion
frente a los productos chinos. En aquellos sectores donde la produccién local
es escasa, ho existe una proteccion adecuada. La importadora sugiere al
gobierno fomentar el desarrollo y la capacitacion en herramientas como la

inteligencia artificial, para evitar que la industria nacional quede rezagada.
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Capitulo V

Propuesta

Sin duda alguna el TLC es una oportunidad significativa para ampliar
los mercados y fomentar el crecimiento econdémico en ambos paises. Sin
embargo, este acuerdo también plantea desafios significativos,
especialmente para ciertos sectores vulnerables de la economia ecuatoriana.
Con el fin de aprovechar al maximo las ventajas del TLC y mitigar sus efectos
adversos, es crucial desarrollar y aplicar estrategias efectivas que aseguren
un equilibrio entre el crecimiento econémico y la proteccion de los sectores
mas afectados. Esta propuesta tiene como objetivo presentar un conjunto de
estrategias disefiadas para fortalecer la competitividad interna, promover la
diversificacion econdmica, y garantizar un desarrollo sostenible y equitativo,
asegurando que los beneficios del TLC se distribuyan de manera justa entre

todas las partes involucradas.

Titulo de la propuesta:
Estrategias para Mitigar los Efectos del TLC
Objetivo General:
Maximizar los beneficios econémicos protegiendo los sectores

vulnerables.

Objetivos Especificos:

Proponer medidas de apoyo gubernamental y politicas especificas que
fomenten la competitividad y la capacidad de adaptacion de estos sectores.

Fomentar la diversificacion econémica a través de incentivos para el
desarrollo de industrias emergentes y tecnologias innovadoras.

Establecer programas de capacitacion y actualizacidon tecnolégica para
la fuerza laboral, asegurando que estén equipados para competir en un

mercado globalizado.

Justificacién de la propuesta

La necesidad de desarrollar estrategias para mitigar los efectos
negativos del Tratado de Libre Comercio entre Ecuador y China surge de la
imperiosa necesidad de balancear los beneficios econémicos globales con la
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proteccion de los sectores mas susceptibles a la competencia internacional.
Este TLC abre puertas a vastos mercados y oportunidades de inversion, pero
también plantea riesgos significativos de desplazamiento industrial y pérdida
de empleo en &reas no competitivas. Sin una intervencion estratégica, estas
vulnerabilidades podrian traducirse en desequilibrios econémicos y sociales
adversos. Por lo tanto, esta propuesta busca implementar medidas que no
solo impulsen la capacidad competitiva de la economia ecuatoriana, sino que
también aseguren la sostenibilidad y el desarrollo equitativo, manteniendo al
mismo tiempo relaciones comerciales fortalecidas con China. Asi, se espera
crear un marco de trabajo que no solo afronte los desafios actuales, sino que

también anticipe y neutralice potenciales contratiempos futuros.

Antecedentes de la propuesta

El TLC se inscribe dentro de una estrategia mas amplia de apertura
econdmica y busqueda de nuevos mercados que Ecuador ha venido
desarrollando durante las ultimas décadas. La relacion comercial con China,
en particular, ha experimentado un crecimiento significativo, posicionando a
este pais como uno de los principales socios comerciales para Ecuador (BCE,
2024). Este tratado busca consolidar esos lazos, ofreciendo a las empresas
ecuatorianas un acceso preferencial a uno de los mercados mas grandes y
dinamicos del mundo (MPCEIP, 2024).

Sin embargo, la experiencia internacional muestra que los tratados de
libre comercio, mientras abren oportunidades econdmicas, también pueden
generar desafios significativos, especialmente para las economias en
desarrollo (Anchorena, 2019). Sectores como la manufactura, la agricultura y
los servicios pueden enfrentarse a una competencia feroz que amenaza con
desplazar a los productores locales que no logren adaptarse rapidamente a
las nuevas condiciones del mercado. En el caso ecuatoriano, areas sensibles
como la produccién textii y la agricultura pequefia podrian verse
particularmente vulnerables, dado el alto nivel de eficiencia y producciéon a
gran escala que caracterizan a muchos sectores industriales chinos.

Estos antecedentes subrayan la importancia de preparar a la economia
ecuatoriana para maximizar los beneficios y minimizar los riesgos asociados

con el TLC con China. Esto implica no solo fortalecer las capacidades
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competitivas de los sectores afectados, sino también crear estrategias de
desarrollo a largo plazo que garanticen que los frutos de este acuerdo
comercial se sientan en todos los niveles de la economia y la sociedad

ecuatoriana.

Metas de la propuesta
Metas de la propuesta
Tabla 24.

Metas de la propuesta

Meta Descripcion
Incrementar la Fortalecer capacidades técnicas y tecnoldgicas de los sectores
competitividad vulnerables para mejorar su adaptabilidad y competitividad.
Diversificacion Apoyar la innovacion y el desarrollo de sectores emergentes
econdmica para reducir la dependencia de exportaciones tradicionales.

Implementar practicas de uso responsable de recursos para
proteger el ambiente y asegurar la sostenibilidad de los
sectores.

Informacién adaptada de. (BCE, 2024)Elaboracion propia

Promover practicas
sostenibles

La Tabla 24 presenta las metas clave de la propuesta, enfocadas en
mejorar el desempenfio y la resiliencia de los sectores econémicos. Las metas
incluyen Incrementar la Competitividad, que busca fortalecer las capacidades
técnicas y tecnologicas de sectores vulnerables para mejorar su
adaptabilidad; Diversificacion Econdmica, que se centra en apoyar la
innovacion y el desarrollo de sectores emergentes para reducir la
dependencia de exportaciones tradicionales; y Promover Practicas
Sostenibles, que propone la implementacion de practicas responsables en el
uso de recursos para proteger el ambiente y asegurar la sostenibilidad de los
sectores involucrados.

Incrementar la competitividad de los sectores mas vulnerables de
la economia ecuatoriana: Esta meta es esencial para asegurar que estos
sectores no solo sobrevivan, sino que también prosperen en el nuevo entorno
econdmico que crea el tratado. Para lograr esto, se propone un enfoque
multifacético que incluye la mejora de capacidades técnicas y la incorporacion
de tecnologias avanzadas.

El fortalecimiento de capacidades técnicas implica proporcionar

formacioén y actualizacion continua a los trabajadores y empresarios de los
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sectores identificados como vulnerables. Esto podria incluir programas de
capacitacion en nuevas técnicas de produccion, gestion de calidad, y
estrategias de mercadeo adaptadas al mercado chino. La idea es que, al estar
mejor preparados, estos sectores puedan mejorar su eficiencia, calidad de
producto y capacidad de innovacién, elementos cruciales para competir en
mercados internacionales.

Esta meta también contempla el establecimiento de alianzas
estratégicas entre el gobierno, la academia y el sector privado. Estas alianzas
pueden facilitar la transferencia de conocimiento, el desarrollo de
investigacién aplicada y la creacién de centros de innovacién que apoyen
directamente a los sectores vulnerables. Mediante estos esfuerzos
coordinados, se espera no solo mitigar los impactos negativos del TLC sino
también convertir estos retos en oportunidades de crecimiento y desarrollo
para la economia ecuatoriana.

Diversificacion economica: Una de las caracteristicas de los paises
poco desarrollados es la dependencia hacia unos pocos productos de
exportacion que se convierten en la Unica fuente de divisas en la economia.
En el caso de la economia ecuatoriana esos productos son el petrdleo y uno
cuantos productos agricolas y acuicolas con poco valor agregado, como el
petréleo, camaron banano y cacao. Se busca fortalecer la economia
incentivando la produccion de nuevos productos, con un valor agregado
mayor que contribuyan a mejorar la economia en un mediano y largo plazo

Promover practicas sostenibles: Ante el incremento de regulaciones
medioambientales y los objetivos planteados en la agenda 2030, los paises
del mundo esta implementado mejoras en lo relativo a sostenibilidad que
deben ser tomadas en cuenta a la hora de planificar cualquier actividad
econdmica. Este objetivo se lograra mediante normativas que obliguen a las
empresas, tanto nacionales como extranjeras para adoptar estandares de

proteccion ambiental
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Conclusiones

La presente investigacion ha logrado cumplir con los objetivos
planteados, brindando una visién profunda sobre las relaciones comerciales
entre Ecuador y China, con un enfoque particular en el sector de productos
electrénicos y los impactos del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre ambos
paises.

Se estructurdé un marco teérico sélido que abarco desde las teorias
clasicas de la ventaja absoluta y comparativa, hasta las modernas teorias del
comercio internacional, como la Nueva Teoria del Comercio Internacional y la
Teoria de las Ventajas Competitivas de las Naciones. Esta revision teorica
permitié contextualizar y comprender las dinamicas del comercio entre
Ecuador y China, La incorporacion de estas teorias facilitd una interpretaciéon
robusta de los fendbmenos observados, permitiendo la formulacion de
estrategias adecuadas para enfrentar los desafios identificados en la
investigacion.

Se elaborg, un diagnostico sobre la evolucion entre el comercio de
Ecuador y China, observando que el pais asiatico se ha consolidado como
uno de los socios principales del Ecuador para el comercio mundial. Sin
embargo, también se observé que la balanza comercial entre ambos paises
ha sido desfavorable para Ecuador, con un déficit persistente a lo largo de los
anos, a pesar de las fluctuaciones en las importaciones y exportaciones. Sin
embargo, este déficit se ha ido achicando a lo largo del periodo de estudio.
Se resalta la importancia de diversificar las exportaciones y reducir la
dependencia de productos primarios, mientras se buscan nuevas
oportunidades para fortalecer el sector industrial y promover un crecimiento
econémico mas equilibrado

La evaluacién del TLC entre Ecuador y China en el sector de productos
electrénicos revel6 que el TLC ha tenido un impacto significativo en la
reduccion de aranceles para diversos productos electronicos, Lo que podria
facilitar un incremento en las importaciones a mediano y largo plazo. Ademas,
la implementacion gradual de las reducciones arancelarias ha sido vista como

una estrategia para mitigar los efectos negativos en el corto plazo, mientras
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se espera que las empresas ecuatorianas puedan adaptarse y aprovechar
mejor las condiciones favorables en el mediano y largo plazo

Se realizdé una propuesta para mitigar los efectos negativos del TLC
entre Ecuador y China. consistente en estrategias para facilitar las
capacidades productivas de las empresas ecuatorianas las cuales incluyen
incentivos fiscales, capacitacion, alianzas estratégicas y proteccion a los

sectores mas vulnerables del aparato productivo.
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Recomendaciones

Se recomienda al gobierno nacional a implementar politicas publicas
que fortalezcan las empresas locales, las cuales pueden basarse en
incentivos fiscales que impulse la innovaciéon tecnolégica y la adopciéon de
tecnologias nuevas que repercutan en el mejoramiento de la produccién
nacional y un incremento de las exportaciones.

Establecer alianzas estratégicas entre empresarios ecuatorianos y
chinos que ayuden en la transferencia tecnol6gica e incremento el
conocimiento, lo cual permitiria a las empresas ecuatorianas mejorar su
competitividad y calidad de sus productos.

Se sugiere implementar medidas que protejan a los sectores mas
vulnerables del aparato productivo que podrian afectarse debido a la firma del
TLC, estas medidas deben desarrollarse de una manera que no infrinjan
ninguna normativa del acuerdo.

Ademas, resulta imprescindible hacer revisiones periodicas del
acuerdo dado que las condiciones globales y comerciales se encuentran en
constante cambio, lo cual es posible gracias a la flexibilidad del tratado y su

apertura a revisiones periodicas.
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